CAPITULO |

1.1. PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

La preocupante realidad economica y social defdaslias de nuestro pais ha
causado diversos problemas en la sociedad, pudsjos ingresos que perciben la
gran mayoria de la poblacién dificultan cubrir tesesidades minimas y que la mayor

parte de estos ingresos lo destinan a la compbéedes alimenticios.

Dentro del aspecto general de los bienes y sesyitos alimentos son los bienes mas
indispensables para la subsistencia de toda perdéo@emos decir que gran parte de
las familias del area urbana y rural, que viveraeciudad de Tarija tienen niveles de
ingresos bajos, lo cual hacen que todos estossogjies gasten primordialmente en el
consumo de alimentos y dejan un margen para gastdsenes industriales o para

constituir un ahorro.

Con este propdsito es necesario estudiar lastedstizas del consumo de alimentos
en funcion al ingreso per-cépita disponible, pocdal es necesario analizar la relacion
funcional que existe entre el consumo de alimeatbs cambios del ingreso per-capita

disponible.

En este sentido, nuestro interés radica en awerign la ciudad de Tarija el

comportamiento de los consumidores de alimentosgjugaeste analisis nos puede dar
una pauta cabal de si las familias que consumémnemtios incrementan, mantienen
constantes o disminuyen sus gastos de consumanargenentos o disminuciones en

Sus ingresos.

La respuesta del consumo de alimentos por familie Bps cambios en las variables
econdmicas, como ingreso y precios, tiene una itapoia muy relevante en términos
de politica econdmica; sin embargo, existen omotofes que determinan el consumo
alimentos, como la Familia (composicion y tamafibnigel de educacion de la

familia, y la clase social, si estas variablesuydin cualitativa y cuantitativamente en

los patrones de consumo de alimentos.



La teoria econdmica plantea que el consumo de astupto alimenticio depende de
variables como el precio del bien, el ingreso dedonsumidores, los precios de los
bienes substitutos o complementarios, el consurterian los gustos y preferencias y
otros; entre estos factores, los gustos y prefexerson dificilmente cuantificables y
en el consumo de algunos alimentos, juegan un gapebnderante, por lo que se

hace necesario un examen.

Para analizar el comportamiento del consumidored®e domar en cuenta que en la
adquisicion de un producto se involucran dos tg@sambios en los determinantes
de la demanda una posible entrada o salida delacherg cambios en las cantidades

compradas por aquellos consumidores que ya compellpoducto.

Los datos oficiales acerca del estado nutriciomaladpoblacién tarijefia nos indican
gue un porcentaje elevado de la misma en aredsswrarrbanas padece de algun tipo
de desnutricion. Segun la Encuesta Nacional de Qaafia y Salud (ENDSA), 17.575
casos de desnutricion severa y moderada de medereisco afios se presentaron en
el departamento de Tarija, habiéndose estimad@&lqu&% de la poblacion total tiene
menos de 5 afios de edad, por lo menos un 35 puodie la poblacion tiene este
problema’

En la poblacion se observa deficiente desarradliedij bajo peso, limitada capacidad
intelectual entre otros, que afectan notablemdrdesarrollo del individuo siendo una
de las principales causas la mala alimentaciorta fde nutrientes y vitaminas

necesarias en la dieta diaria.

La falta de Politicas Nacionales de Seguridad Atitaea ni estrategias del gobierno
contra Bajos Niveles de Ingresos, que ademas dégges estan distribuidos de
manera desproporcionada entre la poblacion, el @oosde Productos Importados,
Altos Niveles de Pobreza la inaccesibilidad de ipee@ara ciertos sectores de la

poblacion, Bajo Desarrollo Humano, y Alta Desntdricde la Poblacion.

¢,Cual es la importancia del consumo e ingresogquata®?

L www.sns.gov.bo



1.2.  JUSTIFICACION

Con la implementacion del Decreto Supremo 2106(elepais la Nueva Politica
Economica desde 1985, la economia deja muchaslagaee pobreza por el cual la
poblacion se ve afectada por el congelamiento Beies, disminuyendo cada vez el

poder adquisitivo del ingreso real familiar y |#dade fuentes de trabajo.

Debido a esta situacion es importante analizainitisadores relacionados con el nivel
de bienestar social de la ciudad de Tarija, sia@onucha necesidad e importancia
contar con estudios e informacion actualizada deiridicadores como los gastos de
consumo de alimentos, bienes y servicios, nivahdeesos familiares y la proporcion

del ingreso que destinan al consumo, de esta maaelas caracteristicas y niveles de
gasto en esta ciudad permitiendo tener un critigioivel de vida de las familias en la

ciudad de Tarija segun su ingreso per- capita dispm

El presente trabajo justifica su investigacion per un problema actual y de gran
magnitud por la que atraviesa nuestro Pais y poe éa Ciudad de Tarija, ya que el
consumo que tienen las familias influyen de sobreraen sus niveles de bienestar,
manifestdndose en bajos niveles de productividadigfencia, incrementandose de
este modo las desigualdades de clases socialescpdns por bajos niveles de
ingresos en las familias. Por lo tanto, la pres@amtestigacion trata de establecer la
relacion que existe entre determinados factoress fipos de consumo que tienen las
familias. Los factores a considerar, seran loslesvde ingresos, las caracteristicas del
empleo y otros; a partir de este analisis, se ghsiique parte de sus ingresos destinan

al consumo de alimentos en la ciudad de Tarija.

La investigacion atiende a la necesidad de obtem@nayor conocimiento acerca de la
forma en que factores socioeconomicos: ingresolilmncomposicion de la familia,
nivel de educacion de la familia y clase sociabctfn los patrones de consumo de
alimentos incorporando los efectos sobre consum#dpotenciales, cuya informacion

normalmente no se incluye.



El presente trabajo constituye también una impléaodin tedrica como estadistica
donde realizaremos una técnica de estudio parazandbs patrones de consumo,

utilizando datos de corte transversal de ingrestega

En general, se espera que los resultados de lanpeesivestigacion permitan sugerir
politicas y estrategias potenciales para toma disidaes del gobierno, por ejemplo,

para fines de planeacién y cambios en la rebigtion de los ingresos.

1.3. OBJETIVOS.
1.3.1. Objetivo General.

Analizar y estimar el consumo per-capita de alimergn funcion del ingreso per-

capita en la ciudad de Tarija.

1.3.2. Objetivos Especificos.

» Determinar el nivel de consumo de alimentos peitadgara la ciudad de Tarija.
» Determinar el nivel de ingreso per-capita en laadide Tarija.

» Estimar la propension media a consumir de la dul#aTarija.
>

Analizar el efecto que tiene los factores como igelnde ingreso, nivel de
educacion, nivel de empleo y el numero de miembeok familia influyen en los

gastos familiares de consumo de alimentos basecols, ciudad de Tarija.

» Proponer Politicas y Estrategias destinadas a are@rnivel de vida, habitos y
costos de oportunidad en el consumo de alimentisdsaen la ciudad de Tarija.

1.4. HIPOTESIS.

“El bajo consumo de alimentos en la ciudad de Earijo depende solamente del
ingreso familiar y el precio de los productos, dege también de factores sociales,

como ser: La familia, su composicion y tamafio,ietlrde educacion y clase social.”



CAPITULO Il
MARCO TEORICO
2.1. CONSUMO - CONCEPTUALIZACION .

Al estudiar el consumo de bienes, podemos afirmar existe una relacion entre el
volumen del gasto de consumo del sector familiarlos ingresos familiares. Definir
a la funcion de consumo, no es muy dificil pues moichas las definiciones que se

tiene al respecto y que tratan de expresar umesidalar por ejemplo:

“El consumo constituye la cantidad de bienes quewssados durante cierto periodo,
mientras que los gastos en consumo representagsalndbolso de ingresos en bienes
de consumo en un periodo*

El total de bienes que se consumen en cierta gohlatepende de las decisiones
individuales de toda la poblacion sobre el consdmbienes.

Si la funcidon que relaciona al consumo con el isgree llama propensiéon al
consumo, entonces se puede construir una curvarndeimo mostrando que se puede
esperar cuando hay cambios en el consumo como argrsea del cambio en el
ingreso por lo que los gastos de consumo dependeoigalmente del nivel de
ingreso aumentando el consumo a medida que lo ace ¢l ingreso pero en menor
proporcion.

De hecho resaltaremos algunas caracteristicas dabferma y naturaleza del

consumao.

» Cualquier familia consume una cantidad minima @aéacnque su ingreso sea

cero a la que se lo denomina consumo autbnomo.

» Existe un punto de la funcion consumo en el cuslftéanilias gastan todo su

ingreso en el consumo.

! Branson Willan H.Teoria y politica Macroeconémica; Fondo de CulturéEcondémica México
1979. Pag. 269



2.2. LAS NECESIDADES Y LOS MEDIOS DE SATISFACCION.

Cuando se realiza un estudio acerca de los gast@®msumo familiar se hace
referencia generalmente a gastos en alimentacidienda, servicios basicos,

educacion salud y recreacion, etc.

En el siguiente estudio los gastos de consumoither tios basicos revisten singular
importancia pues los individuos que necesitan feats sus necesidades de
alimentacion estan supeditados a sus ingresosaélesuel punto central de nuestro

estudio.

Con el propdsito de entender mejor, lo que som&esidades vy la finalidad que

cumplen los bienes y servicios, diremos que:

“La necesidad es un estado afectivo en el quepgmsona entra a una ruptura en él
equilibrio psicofisioldgico en su bienestar cotid@a por consiguiente la satisfaccion
de la necesidad es la desaparicion de ese estamivad debido al restablecimiento

del equilibrio cuya ruptura lo provocd®

Al considerar un bien alimenticio en particulagmplo, el trigo, la necesidad puede

diferir de individuo a individuo ya que trata deestado de conciencia.

Sin embargo cuando se considera un conjunto deedidonde una proporcion

suficiente mente grande de individuos la percibaidéntica manera podemos hablar
de una necesidad social, como ser la alimentatios.medios con los cuales se
satisfacen las necesidades son los bienes y servén consecuencia;

“Llamamos bien a cualquier cosa que el individuaga capaz de concurrir a la

satisfaccion directa, mediata o inmediata de suesiglades”®

2 zamora, Franciscdratado de la Teoria Econémica; Fondo de Cultura Egnémica México;
1978; PA&g. 101.
3 Idem Pag. 269



2.3. FACTORES QUE INFLUYEN EN EL GASTO DE CONSUMO.

Desde un punto de vista mas realista los gadtosonsumo no solo estan
determinados por el nivel de ingresos, sino qoii@n influyen otros factores como
los precios de la canasta familiar, la clase spci@mero de los miembros de la

familia los gustos y preferencias, etc.

La propension al consumo de cualquier individuoetielera de dos conjuntos de

fuerzas:

2.3.1. Factores Objetivos.

El ingreso es una variable cuantificable pero &pdel ingreso los datos objetivos

mas importantes son los precios.

“Puede suponerse con legitimidad que el gasto decansumidor en un bien
cualquiera solo varia como resultado de una altédacen su precio; Pero cuando se
considera el conjunto de todos los bienes (Ej. &limentos) el precio es menos

importante”*

Por consiguiente podemos decir que

“Con excepcion de las variaciones en la renta nimgiambio en las condiciones
economicas objetivas afectara significativamentgiapension al consumo de una

persona”®

2.3.2. Factores Subijetivos.

Son aquellos factores psicolégicos que no solocestel consumo, sino que también

aumentan el consumo en determinadas ocasiones.

* Stonier W. A. y HogneManual de Teorfa Econémica 32 Edicién; Editorial Aguilar; 1986. Pag.
403.
® [dem. P&g. 403.



El deseo de apariencia de lujo puede dar lugar raagor gasto, una persona
extravagante que sepa cuidar su dinero puede tlartocy una persona sentimental

humanitaria y generosa puede regalar su dinero.

En estos factores estamos seguros de que sologa fdazo, se producira un

determinado cambio sustancial, y no asi en pericelasvamente cortos.

Podemos concluir diciendo que los factores sulgstyue influyen en la propension

al consumo estan influenciados:

“De aquellas caracteristicas psicolégicas de la uraleza humana y aquellas
practicas e instituciones sociales que, sin ser ltémables, no presentan
probabilidades de sufrir un cambio substancial egrigrlos cortos, excepto en

circunstancias anormales o revolucionarids”

Por consiguiente podemos afirmar que en nuestiodmede andlisis en un mes la

funcion consumo de alimentos permanecera constante.

2.4. LA CURVA DE ENGEL

La denominacion de curvas de Engel suele utilizaasa hacer referencia a cualquier
clase de relacion entre gastos de consumo e irgdesivada de una informacion de

corte transversal de una muestra de familias.

Cuando mencionamos con informacion obtenida de ¢oahsversal nos referimos a
datos tomados a un uUnico periodo de tiempo, un mesafio, u otro periodo

especificado.

Para bienes normales y bienes superiores, la denEngel tiene pendiente positiva.

Es decir, a medida que la renta aumenta, la cahtidmandada también aumenta.

Para bienes inferiores, la curva de Engel tienalipate negativa. Esto quiere decir

gue cuando los consumidores disponen de mas mewghaciran su consumo de los

® Keynes,John MaynardTeoria General de la Ocupacion el Interés y el Dime; Fondo de cultura
Econdmica, México,1981, Pag. 94-95



bienes inferiores (incluso dejando de comprarldslitente), porque se pueden

permitir adquirir bienes mejores.

Se hicieron muchas investigaciones a lo largo délli@mas décadas, con respecto a

la relacion consumo — ingreso para respaldar ladeclgngel, la que expresa:

“Que a medida que el ingreso sube, los tantos pento gastados en alimentos y
vivienda decrecen, en ropa y operaciones domésteamanecen mas o menos

constantes, en educacién, salud y recreo se exgahde

La Curva de Engel muestra dos situaciones en largjaeiona el consumo con el
ingreso:

a) Tiene una pendiente suave, indica que los camimosl éngreso no ejercen un
efecto sustancial sobre el consumo, esto indicalguesantidad comprada no

aumenta rgpidamente cuando aumenta el ingreso.

b) La curva de Engel tiene una pendiente relativamprdrunciada que indica que

la cantidad comprada cambia mas que proporcionadnaicambiar el ingreso.

En el presente estudio trataremos el consumo deemados basicos como un solo

bien, en consecuencia la curva de Engel ser4d mé&nos como la siguiente curva:

Para cualquier bien X, la curva de Engel muestrealdidad comprada como una
funcién del ingreso; Para un bien superior, la aud® Engel tiene pendiente positiva

como aqui se muestra.

° Aclkley Garder “Teoria macroeconémica” Uteha, Méico, 1965 Pag. 236



GRAFICO N° 1
CURVA DE ENGEL
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Donde:

X = Cantidad de un bien X

Y = Ingreso

2.5.  FUNCION CONSUMO
Keynes plantea

“La ley Psicolégica fundamental... consiste en @sehombres (y las mujeres) como
regla general y en promedio, estan dispuestos eementar su consumo a medida

que su ingreso aumenta, pero no en la misma cudet&umento de su ingrest”.

En pocas palabras, Keynes postula que la propengéginal al consumir (PMC), es
decir, la tasa de cambio del consumo generadormunidad (digamos, un dolar) de

cambio en el ingreso, es mayor que cero pero NMgreuno.

A pesar de haber postulada una relacion positivee el consumo y el ingreso

Keynes no especifica la forma precisa de la retadidicional entre los dos. Por

19 Jhon Maynard Keynes, The General Theory of Emptntyinterest and Money, New York, 1936,
Pag. 96 por: Domadar Gujardiiconometria, 3ra Edition, Mc.-Graw-Hill, Colombia, 1997.
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simplicidad, un economista matematico podria suderisiguiente forma de la

funcién Keynesiana de consumo:
Y=B,+B, 0<B,<1 (1.2

Donde Y = gasto de consumdyy B2 conocidos como parametros del modelo son,

respectivamente, los coeficientes del intercepde la pendiente.

El coeficiente de la pendienfig mide la PMC geométricamente, la ecuacién (1.2) se
muestra en la figura 1.1, esta ecuacion planteaefjumnsumo esta relacionado
linealmente con el ingreso y es un ejemplo de udaileomatematico de la relacién

entre consumo e ingreso llamada en economia l@ifarde consumo”.

GRAFICO N° 2
FUNCION DE CONSUMO

Gasto de Consumo

Gasto de Consumo

Un Modelo es simplemente un conjunto de ecuacioma&®maticas; si el modelo
tiene una sola ecuacion, se denomina modelo urdena, mientras que si tiene

mas de una ecuacion se conoce como modelo multiecad

En la ecuacion (1.2) la variable que aparece ab laduierdo del signo de la

desigualdad se llama variable dependiente y laahlas en el lado derecho se llaman
variables independientes o explicatorias. Asi,aefuhcién keynesiana de consumo,
la ecuacion (1.2), el consumo (gasto) es la vaiaependiente y el ingreso es la

variable explicatoria.
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2.6. PROPENSION MEDIA Y MARGINAL A CONSUMIR.

Tanto la propension media como la propension makgnconsumir son atributos
técnicos mas importantes de la funcion consumdgoual estos instrumentos de la

teoria econdmica nos permitird dar una interprétaecondémica a nuestro estudio.

2.6.1. Propension Media al Consumo (Pmec).
La propension media a consumir se la define como:
“La relacién del gasto en consumo a cualquier npzeticular de ingreso*!
PMLC = C
Y

Es decir calculamos un nivel dado de ingreso yutaheos la relacién porcentual del

Consumo de dicho ingreso

2.6.2. Propensién Marginal al Consumo (Pmgc)

Otro atributo de la funcién consumo es la “PMgC guica el porcentaje que seria

gastado en bienes de consumo de cada délar adid®nenta disponible”

PMgC:£
AY

Keynes formuld la hip6tesis de que la propensiéarsumir es positiva pero inferior

a 1, esto se lo puede expresar de la siguientermane
(1>AC/AY > 0)

Donde AC / AY es la propension de un incrememoy pequefio que sea, la renta,

gue sera consumida y se conoce con el nombre gensi®n marginal a consumir.

11 Kurihara, Keneth.; Dinamica Econémica; Edit. Fondb de Cultura Econdémica, México, 1978,
Pag. 33.
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2.7. DEMANDA.
Segun Leverson y Solén:

“La demanda individual de un bien consiste en lastidades alternativas de ese
bien que un individuo desearia comprar por periodogcada uno de los precios
pertinentes.*?

Para comprender la derivacion de la Curva de Deeaadconsiderara el efecto que
produce el cambio del precio de uno de los biengwrsendo que el ingreso

monetario y el precio del otro bien permanecen teonss.

Suponiendo que el precio del bien Y es fijo e igu8ly que la renta es fija e igual a
I. Se comenzara con un precio de X iguakacBmo puede observarse en el Grafico

3.1 donde esta informacion es representada a tdaviésRecta de Presupuesto AB.

La cantidad Optima de X para el consumidor estadaduando la cantidad sea X
Cuando el precio de X disminuye g Pa nueva Recta de Presupuesto es de AC.
donde la cantidad 6ptima de X es igual.a ¥na nueva disminucion en el precio del
bien o servicio de X provoca que la R de P se desph AD en donde el 6ptimo se

encuentra en la cantidad.X

La informacion que contiene el Grafico 3, permitiazar la curva de la Demanda del
Consumidor. En sintesis, las cantidades Optimasngéraclas X, X, y X3 con los
precios de X correspondienteg,FP; y Ps. Al presentarse este conjunto de pares de
valores se puede obtener la Curva de la Demand@atedumidor, suponiendo que

todos los demas factores se mantienen constantes.

12| evenson, Albert M; y Solon, Babeh. Blanual de Teoria de los PrecigsAmorrotu; Buenos
Aires 1967; Pag. 32

13



GRAFICON° 3
DERIVACION DE LA CURVA DE DEMANDA

Dda.

Hay dos razones por la que la curva de Demand&adesumidor tiene pendiente

negativa:

» “Cuando el precio de un bien o servicio baja laisktccion al comprar mayor

cantidad, dicho bien aumenta con relacion a los &givienes y servicios.

e “Cuando el precio de un bien o servicio disminuya, situacion de los

consumidores mejora. Ahora tienen la capacidad @®apgrar mas de todos los

bienes y tenderan a aumentar el consumo de detadminbienes™?

13 Blair, Roger D. Y Laerence W. Kenny; Microeconomiacon Aplicaciones a la Empresa; México
—1982: Mc. Grw Hill” (Pag. 32 — 34)

14



2.7.1. Determinantes de la Demanda.

Por lo general, la demanda de un bien o serviciad ésfinida en funcion de las
siguientes variables: el precio del bien en cuestios precios de otros bienes o
servicios sustitutos y complementarios, el ingr@sdos individuos, los gustos y las
preferencias (donde se incluyen las actitudes ldgjmas, sociales y culturales, que

varian de persona a persona).

Entonces la formula para representar el consumo dalimentos esta dada por:

QD:D(PX; I,Ed,F,CS)

Donde:

Qq = Cantidad Demanda de alimentos.

Px = Precio de la canasta familiar denotando con la bétr
| = Ingreso Monetario del consumidor por periodo.

Ed = Niveles de educacion de los consumidores.

F=  Familia como unidad de toma de decisiones.

Cs= Grupo social en el que vive la persona.

De los determinantes de la demanda individual etiprdel bien o servicio es
considerado como uno de los factores mas impogahteley de la demanda indica
gue su funcion tiene pendiente negativa, de ahfagueentos que se produzcan en el
precio de la canasta familiar, traeran como cors®zia disminuciones en la

cantidad demanda de alimentos.
El ingreso constituye también un importante deteamie del consumo de alimentos
bésicos:

“Una variacion en el ingreso es directamente promoral a una variacion en
consumo de alimentos basicos, a un incrementordgeso también se espera un
incremento en el consumo®,

14 | even son y Solon ;Manual de Teoria de los PresipPag. 32-36
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Los factores sociales que son el centro de nuesttaio son un determinante de la
demanda de caracter mas subjetivo, y por lo talgalificil cuantificacion, por que

dependen de factores dificiles de precisar.

La preferencia por un bien, se define por la edddsycambios en los hébitos de
consumo que se dan a través de las diferentessedaperecimiento de las personas;
por lo que es un factor que necesariamente tieeesgutomado en cuenta en este

estudio.

El grado de educacion e instruccion que pueda tarpgrsona en especial los padres,
son los que transmiten los valores y habitos dswoo a los hijos; es por eso que la
familia, en el sentido de que se la considera unidad de toma de decisiones de
consumo, ademas de los habitos de alimentacionsuooo que transmite a todos sus

miembros, es el centro de nuestro estudio.

También la clase social es una importante inflleerem lo que se refiere a la
transmision de valores de consumo Yy estilos deailds individuos y familias que la

conforman.

Estos factores varian de persona a persona y camliravés del tiempo, algunos en

mayor medida que otros, por lo que se hacen difide estudiar.

2.8. LACONDUCTA DEL CONSUMIDOR.

Desde hace mucho tiempo que se ha hecho referaoeraa de la conducta del
consumidor, cual o cuéles son los factores queyefl para que un individuo tome
una decisién con respecto al consumo de un biarprektacion de un servicio.

Para poder comprender ello se analizaran los sitpgguntos:

2.8.1. Supuestos de la Conducta del Consumidor.

La teoria del consumidor se basa en algunos susés$ que muestran una estrecha

relacién con los gustos y preferencias acerca sibiknes y servicios que el mismo

16



tiene a disposicion. El valor de dichos bienes estéuncion al servicio o la utilidad
gue el consumidor reciba, lo que en realidad tacdl estudio de los bienes sin hacer

distincién entre aquellos de consumo duradero guradero.

Para ello Hirsshleifer y Leroy Miller mencionan lsiguientes supuestos o leyes de

preferencia:

* Si se tiene un conjunto de diferentes combinaciotesbienes los que
proporcionan satisfaccion al consumidor, éste @&tarcondiciones de decidir
gué combinacion le proporciona igual satisfacci@ué combinacion prefiere

en relacion con otra. Esto es denominado como el de la Comparacion.

 Se supone que las preferencias del consumidor nteeseuna relacion
transitiva, lo que se denomina el axioma de la Sitardad y esta referida a
lo siguiente: suponiendo que se tenga las comlunaside tres canastas de
bienes denotados como A, B y C; si el consumidefigrne la combinacion A

a B y prefiere B a C: entonces debera preferioratinacion A, C.

* Se supone que el consumidor al escoger dos cosjaatdienes o canastas
éste preferird aquel conjunto que contenga mayaidzal del bien. Ademas
se supone que el consumidor tiene un conocimieetteqgio del mercado,
esto quiere decir que conoce las caracteristicds pdeducto y su
disponibilidad en el mercado.

2.8.2. Curvas de Indiferencia y sus Caracteristica

Dentro del estudio de las curvas de indiferenciaue nos viene a interesar son los
valores numeéricos que pueden ser asignados a yantmrde bienes y no asi las

medidas cardinales que el consumidor puede asggaanh conjunto de bienes.

Este concepto ordinal de las curvas de indiferetherdro de la teoria de utilidad esta
basado en la posicion subjetiva que adopta el ichalivsobre sus preferencias por
diversas combinaciones de bienes.
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Asi Fergusson hace referencia a éstas diciendo:

“Una curva de indiferencia es un conjunto de puntosombinaciones particulares
de bienes, cada uno de los cuales produce el migvebde utilidad total, por lo que

consumidor es indiferente entre ellds.”

Considerando la existencia de solamente dos bsesvicios que podrian ser X y

Y, se podria representar un mapa de curvas deeiedifia como puede observarse en
el gréfico 3.2, compuesto por cinco curvas de ardificia posibles denotadas como:
I, I, I, IV, V de lainfinidad de curvas de in@rencia que pueden ser gratificadas en
el espacio de bienes, esto con el objeto de magigafas curvas de indiferencia mas
altas son preferibles para el consumidor y querelites puntos sobre una misma

curva de indiferencia le proporcionan igual utitida

GRAFICO N° 4
FUNCION DE LA CURVA DE DEMANDA

15 Fergusson Ch, E Y JP Golud, Teoria Macroeconémi¢a9? Edicién Fondo de cultura

Econdmica, México 1991, Pag. 24
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Las principales caracteristicas de las curvasdiéenmencia son:

Presenta una pendiente negativa, o que quierg deei existe una relacion
inversa entre las cantidades disponibles de bienesmda combinacion debiendo
entonces disminuir la cantidad de un bien o seviM) cuando se quiere

aumentar la cantidad del otro bien o servicio (X).

Las curva de indiferencia no pueden interceptayaeque dado este caso se
violaria una de las acciones de preferencia citasibsriormente que es la de
Transitividad, significando aquello que en el pudéointerseccion dos niveles de
utilidad diferentes brindarian al consumidor undgraimilar de preferencia lo

gue en realidad no es cierto.

Otra propiedad que Hirshleifer menciona acercasgelrvas de indiferencia es la

cobertura refiriéndose a ella como un equivaleptexioma de comparacion.

Esta propiedad dice que siempre entre dogsute indiferencia se va a situar
otra, que al existir una combinacion de bienestiekisambién una curva de

indiferencia que pase por ese punto.

Por otro lado, se supone la convexidad al origetadecurvas de indiferencia
demostrando que la taza marginal de sustituciénunebien por otro es
decreciente.

“Pudiéndose entender por taza marginal de sustitnailel bien X por el Bien Y
(TMS,) a la cantidad del bien Y que debe sacrificarse@aquirir una cantidad
adicional del bien X™°

8 Fergusson Ch, E Y JP Goludeoria Microeconomicg 9' Edicién Fondo de cultura Econémica,
México 1991, P4g. 24-29
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2.9. DEFINICION DE INGRESO.
En el ambito de la economia, el concepto de ingreso sin duda uno de los

elementos mas esenciales y relevantes con losequéesle trabajar.

“Entendemos por ingresos a todas las gananciasiggeesan al conjunto total del
presupuesto de una entidad, ya sea publica o paiyvaddividual o grupal. En
términos mas generales, los ingresos son los ekasm¢anto monetarios como no
monetarios que se acumulan y que generan como @o#sEia un circulo de

consumeganancia.”

Como se puede ver entonces, el término ingresaglaeiona tanto con diversos
aspectos econdémicos pero también sociales ya geddtencia o no de los mismos
puede determinar el tipo de calidad de vida de fanmdlia o individuo, asi como

también las capacidades productivas de una emprestédad econdmica.

Los ingresos sirven ademas como motor para ladutwersion y crecimiento ya
gue, aparte de servir para mejorar las condicioleegida, pueden ser utilizados en
parte para mantener y acrecentar la dinamica ptoduSe genera asi un flujo de
elementos (que pueden ser o no dinero) que entraopstante movimiento y

dinamismo.

La ecuacion deenta o ingresos_per-capitabusca representar el porcentaje de
ingresos que cada habitante de una region poliéingerdefinible deberia recibir de
acuerdo al producto bruto interno de la misma. Eeirdque, estableciendo un
ejemplo simplificado, si una regidon cuenta con uwdpcto bruto interno de
1.000.000 de délares al afio y una poblacién deD1000 de habitantes, corresponde

a cada habitante un dolar de inversion por afio.

Esta relacion entre el ingreso de cada habitaeteogoducto bruto interno es Gtil para
entender la riqgueza de un territorio mas que pabarscuanto deberia ganar o recibir

cada individuo ya que esos porcentajes no somféanike aplicables en la realidad.
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Aqui es finalmente donde entra en juego la idealelgualdad en los ingresos,
elemento caracteristico de las sociedades capamléctuales (aunque presente a lo
largo de la historia de la Humanidad), en las cualea pequefia porcion de la
poblacion posee una parte central de la riquezatrai el resto de los habitantes

guedan sumidos en la miseria y en la pobreza.

2.9.1. Ingreso Per-Capita Conjunto de remuneraciones promedio obtenidasgsor
habitantes de un pais en un periodo determinade, ggmeralmente es un afo.

Ingresos verificables: Ingresos que son demossabt®mprobables.

2.9.2 Ingreso personalEl ingreso que se paga directamente a las persicasye
el ingreso por el trabajo, los pagos de transfeasncla parte del ingreso del capital

gue se les paga a las personas.

2.9.3. Ingreso Familiar Suma de todos los sueldos, salarios, ganancagmspde
interés, alquiler, transferencias y otras formasmdeeso de una familia en un periodo
determinado.

Cuando el ingreso proviene de actividades prodastise puede clasificar en varios
tipos:

- Ingreso marginal: Generado por el aumento de ldym@on en una unidad.

- Ingreso medio: Ingreso que se obtiene, en promguio,cada unidad de
producto vendida; es decir, es el ingreso totatlle en el total de unidades
vendidas.

- Ingreso del producto marginal: Ingreso generado lpautilizacion de una
unidad adicional de algun factor de producciorb@ja, capital), por ejemplo,

la utilizacion de un trabajador mas, etc.
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En general, las personas, las familias, las emprest@., buscan aumentar sus
ingresos o rentas. Si éstos se elevan, su consusw ghorro pueden aumentar,
llevando, en muchos casos, a un mejor nivel de yidka bienestar.

Los ingresos también pueden clasificarse en oldimay extraordinarios. Los
ingresos ordinarios son aquellos que se obtiendarde habitual y consuetudinaria;
por ejemplo el salario de un trabajador que se a@ip un trabajo estable, o las

ventas de una empresa a un cliente que compralwandente o de forma habitual.

Los ingresos extraordinarios son aquellos que pr@n de acontecimientos
especiales; por ejemplo un negocio inesperado pde pde una persona 0 una
emision de bonos por parte de un gobierno.

En una economia capitalista, el nivel de ingrestd asociado a la calidad de vida;
a mayores ingresos, mas conswrahorrq en cambio, con ingresos escasos 0 nulos,

las familias no pueden satisfacer sus necesidadesiales.

Los ingresos de un Estado se conocen como ingpEBBE0s y se generan a partir
del cobro de impuestos, la venta o alquiler de ipagules, la emision de bonos y las
utilidades de las empresas publicas, entre ottasdacles. Estos ingresos permiten el

desarrollo del gasto publico.

Entre las distintas clasificaciones de los ingrepogeden mencionarse lasyresos
ordinarios (que se obtienen de forma habitual wipitde, como el salario) y los
ingresos extraordinarios (recibidos a partir desuneso especial, como un regalo

monetario).

El ingreso puede estar expresado en términos ntemimareales. Cuando existe
Inflacion, el ingreso medido en unidades monetar@aperdiendo valor a través del
tiempo, ocurriendo que un mismo ingreso monetagioetdistinto valor en distintos
momentos del tiempo, ocurriendo que un mismo imgmenetario tiene distinto

valor en el tiempo.
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Por tanto, el Ingreso Nominal es aquel que estéesado en unidades monetarias del
periodo en que se recibe el ingreso. El Ingresd €eaquel que mantiene su Valor o
Poder Adquisitivo a través del Tiempo. Este Ultiseoobtiene dividiendo el Ingreso
Nominal por un indice de Precios. Si no existealifin, el Ingreso Nominal y el

Ingreso Real serian siempre iguales.

2.9.4. Factores que intervienen en el Equilibrio de demanda y la oferta.
Los Ingresos
El ingreso que se gasta en una economia (erogadiotades) puede definirse como:

Y=C+I+G

Donde:

Y = ingreso

C = erogaciones en bienes de consumo
| = erogaciones en bienes de inversion
G = erogaciones en bienes del gobierno

El ingreso que se gana en una economia puederdefaimo:

Y=C+S+T

Donde:

Y= Ingreso

C= consumo

S=ahorro

T= Pago de impuestos al gobierno

Sin embargo todo lo que se gana se gasta se cergay

C+S+T=C+1+G

La oferta y la demanda totales estaran en equilgdios ahorros mas los impuestos o

ingresos del gobierno son iguales a la inversiés logigastos de gobierno.
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2.10. MEDIDAS DE LA DISTRIBUCION PERSONAL DEL INGRESO.
2.10.1.Curva de Lorenz.

La curva de Lorenz y el indice de Gini: Son dosdadores relacionados entre si que
miden el grado de distribucién de la renta en uis.pgaa curva de Lorenz es una

forma gréfica de mostrar la distribucion de la aegrt una poblacion.

En ella se relacionan los porcentajes de pobla@bscisas) con porcentajes de la
renta (ordenadas) que esta poblacion recibe; Ecutea de Lorenz en el eje de
abscisas, por tanto, se representa la poblaciodefada” de forma que los
percentiles de renta mas baja quedan a la izquielakade renta mas alta quedan a la

derecha. El eje de ordenadas representa las rentas.

El indice de Gini: mide el grado de la distribucidm la renta (o del consumo) entre
los individuos de un pais con respecto a una bligtidn con perfecta igualdad.

El indice de Gini mide la concentracion de la reBiavalor puede estar entre cero y
uno. Cuanto mas proximo a uno sea el indice Giayansera la concentracion de la
riqueza; cuanto mas proximo a cero, mas equitatsvia distribucion de la renta en

ese pais. El valor 0 representa la igualdad perfeet 1, la desigualdad total.

Es un gréafico frecuentemente utilizado para remtesda distribucion relativa de

una variable en un dominio determinado.

El dominio puede ser el conjunto de hogares o passde una region o pais, por
ejemplo. La variable cuya distribucion estudiamesde ser el ingreso de los

hogares o las personas.

“La curva se grafica considerando en el eje horiabet porcentaje acumulado de
personas u hogares del dominio en cuestion y el vejical el porcentaje
acumulado del ingrego”’

" www.gestiopolis.com/recursos/experto/ catsexp/psigeo/36/lorenz.htm
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Cada punto de la curva se lee como porcentaje dadmule los hogares o las
personas. La curva parte del origen (0,0) y terneineel punto (100,100). Si el
ingreso estuviera distribuido de manera perfectéenesquitativa, la curva
coincidiria con la linea de 45 grados que pasaborigen (por ejemplo el 15% de
los hogares o de la poblacién percibe el 15% dgkbD). Si existiera desigualdad
perfecta, o sea, si un hogar o persona poseyevaetddgreso, la curva coincidiria
con el eje horizontal hasta el punto (100,0) dosaltaria el punto (100,100). En
general la curva se encuentra en una situacionriatéa entre estos dos extremos;
si una curva de Lorenz se encuentra siempre poamande otra (y, por lo tanto,
esta mas cerca de la linea de 45 grados) podencassilie ambigliedad que la

primera exhibe menor desigualdad que la segunda.

Esta comparacion grafica entre distribuciones déndos dominios geograficos o

temporales es el principal uso de la curvas derzore

GRAFICO N° 5
Curva de Lorenz
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2.11. CAUSAS DE LAS DIFERENCIAS EN EL INGRESO
2.11.1. Diferencias por el Trabajo.

Cada trabajo tiene elementos tantos pecuniario® aoonpecuniarios, por lo tanto
esta situacion determine el nivel de ingreso quedan tener las personas,

generalmente en le economia para la producciom ¢déem o un servicio.

Se requiere de la presentacion de la mano de silesta es calificada se producira un
bien que pueda satisfacer una necesidad y diclmosiei& de buena calidad, en caso
contrario si la mano de obra no es calificada ehlgue se produce es de baja calidad
y se corre el riesgo que la sociedad no demande gicoducto, por lo que el tipo de

trabajo determina el nivel de ingreso.

2.11.2. Diferencia entre la Ocupacion.

Si un individuo tiene diferentes ocupaciones es Ipgico que tendrd mejores
ingresos que aquella personas que trabaja en daaosopacion, por lo tanto la
ocupacion es factor que determina en el nivel deeBos personales o familiares y
mas aun si las personas tienen un alto grado decitagion y de formacion para el
desempefio de diferentes actividades que le pueddaificar la acumulacion de

ingresos.

2.11.3. Diferencia en la Educacion.

La educacion es un factor determinante para queinidsiduos obtengan una
profesion que los garantice mantener ingresos pezmas para la satisfaccion de sus
necesidades, de ahi que el tipo de educacion deteghtipo de ingreso que puedan

tener los individuos en la sociedad.
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2.12. INFLUENCIAS SOCIO-CULTURALES EN EL COMPORTAM IENTO
DEL CONSUMIDOR .

2.12.1. La Familia.

La familia es el mas importante de todos los gruglogue pertenece una persona.

Para tomar buenas decisiones de consumo, debsidear que:

. Muchas decisiones de compra se hacen en unidad amilia.

. El comportamiento del consumidor empieza en laathide la familia. Los
nifios aprenden a sus padres patrones de compemntandie compra.

. La forma de ser de la familia y las preferengms el producto que los nifios
observan son modelos que imitan, alteran o rechalzestablecer sus propias
familias.

. Las decisiones de compra de la familia son unaclaete la interaccion
familiar y de las decisiones individuales.

. La familia como un intérprete de las fuerzas cales y sociales del
individuo.

2.12.2. Estructura de la Familia.

La familia de origen, la familia en la que uno iBainfluye en los puntos de vista
acerca de religion, politica, educacion y otrasosenumerosos de su vida , inclusive
su comportamiento de compra. Para muchos la “Farfilasica” se compone del

esposo “que se gana el pan”, la esposa “ama déycdsa hijos.

La estructura cambiante y el ciclo de vida en hailia son conceptos importantes en

la comprension de codmo influye ésta en el compaoetatm del consumidor.

En la ciudad de Tarija podemos identificar al metres estructuras familiares de

acuerdo a la zona en la que ésta se encuentre.

« Familia A. Est4 asentada en la Zona Central con un promedsondiembros por
familia, es gente oriunda del lugar y son las femilmas tradicionales de la
ciudad; representan el 7% del total de familiasadgudad, el padre y la madre

han llegado a niveles de educacién superiores sueran mayoria concluido el
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colegio y por lo tanto su ingreso es relativamaeeado; ambos trabajan y los

hijos tienen como Unica responsabilidad asistio&gio o0 a la universidad.

Familia B. Reside en barrios un poco mas alejados del Cdatla ciudad con un
promedio de 6 personas por hogar; en su mayoria gehlugar aunque también
se aprecian familias del interior del pais; repnese el 35% del total de familias

de la ciudad, con elevado nivel de educacion yreasuecondmicos aceptables.

Familia C. Son familias generalmente pertenecientes a l& dag cuyos jefes
de familia no pasan del nivel de educacion secumgapor lo tanto el ingreso
mensual es bajo; por lo que gran parte de las isrtilabaja (padre, la madre e
hijos) buscando incrementar el ingreso familiaanén un promedio de 7 personas
por hogar; son familias oriundas del lugar, de gonaales y también en gran
parte del interior del pais en especial de losrosnmhineros. Representan el 58%

de las familias tarijefas.

2.12.3. Clases Sociales

Las clases sociales son las divisiones relativaenestables y homogéneas en la

sociedad dentro de la que los individuos, las fasib grupos que comparten valores

similares estilos de vida intereses y comportamipoeden ubicarse.

La gente esta consiente de ello.

Las interacciones sociales generalmente ocurrea gahte de la clase del mismo
nivel.

La gente dentro de la clase social es mucho mé&sidaren términos de valores,
interese y comportamiento.

Una combinacién de los siguientes factores, relerode importancia, puede ser

utilizada para medir la clase social de una familia

1) Ocupacion.

2) Fuente de ingresos.
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3) Tipo de casa.

4) Area de ubicacion.

5) Educacion.

6) Patrones.

7) Patrones de interaccion.
8) Parentesco.

9) Abolengo o linaje de la familia.

2.12.4. La Clase Social y la Toma de Decisioneset Consumo.

El entendimiento de la estructura de la claseasogios ayudara a entender el
comportamiento del consumidor que tenderd a van@s entre una y otra clase

social que entre miembros de una sola clase.

La clase social de una persona es también un nodiwador de su comportamiento
de compra. Las personas de la clase mas bajdetiencomprar cerca de su casa, no
se comprometen mucho a juntar informacion prexilas compras y tienen menos

conocimiento de las alternativas de compra.

La familia y las clases sociales son influenciaglesomportamiento del consumidor.

Todos ellos operan dentro de una cultura mayor.

2.12.5. Caracteristicas de las Clases Socialed&fiudad de Tarija.

La importancia cuantitativa relativa de cada woao un mercado potencial,
existiendo una cantidad desproporcionada de ingresolas clases altas. Notese
también que el “mercado masivo” esta integradacigpalmente por la gente de
clases media y baja.

Sin embargo hay que tener en cuenta que los gudrgovalores no estan asociados
con los términos “mas bajo”, “medio” y “mas altoén otras palabras seria
equivocado concluir que la gente de las clasealssc méas altas es mas feliz, mas

satisfecha o mejor que la gente de las clases ajas. b
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Una de las conclusiones mas significativas paratee en cuenta en el estudio de
las clases sociales, es que el ingreso por si msnaetermina el estilo de vida o el
comportamiento de compra del consumidor. Aunqust@&xlguna relacion general
entre el nivel de ingresos de una persona o déaumidia, los niveles de ingreso de
diferentes personas de la misma clase social puederir grandemente. Mas aun
los individuos vy las familias pueden pertenecalifarentes clases sociales, aun
cuando tengan niveles de ingresos similaresngléie a gastar dinero de diferentes

maneras.

Es asi que para nuestro estudio hemos divididaceuttad de Tarija en tres Zonas o
Clases Sociales; esta division esta hecha en hemacteristicas de tipo econémico y
demografico que han sido extraidas del Diagnostitdrea Urbana de la Ciudad de
Tarija para el afio 2000, realizado por el UTEPLAWNNnidad Técnica de

Planificacion) dependiente del gobierno municipalaiciudad de Tarija.

* Zona 1 (Clase Alta). Constituye la zona centrdbdgudad y se conforma por
los barrios del Molino, San Roque, Las Panosa®dmapa y Villa Fatima que
constituyen los mas antiguos de la ciudad, conadley niveles de educacion
de sus integrantes y gran cantidad de profesioeaiéssos. Los miembros de
esta clase quieren que sus hijos tengan logrosaedumales y muchos de
estos realizan sus estudios superiores en elantdgl pais. En esta zona no se
percibe a simple vista niveles de pobreza; sin egohaexisten grupos de
familias con escasos recursos econoémicos que ser@ngn mimetizados en

un centro con una vida econémica muy activa.

» Zona 2 (Clase Media). Conformado en gran partdgsobarrios de La Loma,
Los Alamos, Guadalquivir, San Jerénimo, Petrol&a Martin, Senac, San
Blas, Juan XXIII, El Rosedal entre los mas repregems. La poblacion de la
zona tiene un indice de pobreza bajo, es decilagpeblacion se caracteriza

por tener recursos econdmicos aceptables, un aévetlucacion elevado, con
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amplia cobertura de los servicios basicos y lagmata de las viviendas
caracterizan a los pobladores en buena situaci@moéetica; existe un
porcentaje de profesionales de diferentes ramamissios que prestan sus
servicios en el area central de la ciudad, adem&gdicarse en buena parte al
comercio informal; es gente respetable y adheridaormas culturales y
estandares definidos y tienen mayor grado de sidaicon el precio de los

bienes.

» Zona 3 (Clase Baja). La conforman la parte méas iandjgl la sociedad y en su
mayoria se encuentra pasando la Circunvalaciorellanpodemos nombrar
los barrios 3 de Mayo, Los Chapacos, 12 de Octi#an, Bernardo, Narciso
Campero, La Florida, Lourdes, Alto Senac, Aranj@@arajes entre otros. Los
niveles de pobreza son facilmente inidentificabé&dp basta con observar la
realidad de las familias en lo referente a ingrdsges, situacion marginal,
nivel de educacion, desempleo, poco acceso a mevyvietc. Los jefes de
familia no pasan del nivel de educacion secundas® puede observar que en
la mayor parte de las familias trabajan el padrenédre y los nifios, cuyos

ingresos familiares son bajos.

2.12.6. Cultura.

La culturaes la suma total de conocimientos, creencias,reslacostumbres y
artefactos que utilizamos para adaptarnos a nuestomo y que manejamos para las
generaciones que nos sucedan. El comportamientcodslimidor es el intento del
individuo para obtener satisfaccion a sus necesglata cultura determina los
productos disponibles para la satisfaccion de éxesidades y los comportamientos
utilizados para obtener estas satisfacciones.
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2.12.7. Sub-Culturas en la Ciudad de Tarija.

Una subcultura es un grupo que comparte valoregrgmes de comportamiento que

difieren en importantes aspectos de la cultura dane.

Debemos utilizar una combinacion de factores cowhadge clase social, religion,
ubicacién geografica, tamafio de la familia y nagliolad de origen para identificar

una subcultura.

Aunque los miembros de una subcultura comparterhasude los valores sostenidos

por gente de la cultura dominante, también tienechm de su propia cultura.

En nuestra ciudad existen muchas sub-culturas adéenka cultura dominante donde
uno de los principales factores es el lugar dequtecia de la poblacion y los habitos
adquiridos a través de generaciones; en base afatter podemos diferenciar

visiblemente a tres sub-culturas dentro de la dul#aTarija:

e Poblaciéon Oriunda. Son las familias mas tradicionales de la ciudabéscidas

desde hace varias generaciones.

» Poblacién Rural. Son familias provenientes del campo que emigraa @uldad
en busca de mejores condiciones de vida.

» Poblacién del Interior del Pais.Son familias que vienen de diferentes partes del
pais entre las que se distingue a las familiasdeé del pais, en su mayoria de

los centros mineros del pais.
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CAPITULO Il
METODO Y DATOS
3.1. METODOLOGIA.

Son procedimientos que se utilizan en la invesidgados mismos que se emplean en
la explicacion y comprobacién de un conjunto deadiehes y fendmenos

involucrados en un problema planteado.

Método es el conjunto de procedimientos que orgamiza actividad en forma

ordenada y sistematica para alcanzar un objetivo.
De acuerdo a Ezequiel Ander — Egg:

“Método es el camino a seguir mediante una serieopleraciones, reglas y
procedimientos fijados de antemano de manera vatimy reflexiva, para alcanzar

un determinado fin®®

La metodologia que se aplica para el desarrolla geesente investigacion sobre el
consumo de alimentos basicos en la ciudad de Twrijes factores que tienen
incidencia en este se basa en el método cientifidoctivo, deductivo, estadistico,
gue parte de conclusiones empiricas para luegarllagconclusiones logicas en

funcidn a una investigacion sistematica del tema.

La partida del siguiente estudio es un conocimigetoeral, para luego entrar a una

investigacion y posterior analisis de los resulsaolotenidos.

3.1.1. Método Cientifico.

El método cientifico contiene en lo fundamental proceso de analisis de un
problema cualquiera, involucrando direcciones yopasrdenados para lograr la
obtencion de un conocimiento cientifico. En surinteencierra principalmente al

método deductivo e inductivo.

28 Ander — Egg, Ezequief|ntroduccién a las Técnicas de la Investigacién Spal”; 192 Edicién;
Buenos Aires — Argentina 1983.Pag.44
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Este método nos permitira analizar el consumo ideeatos y la importancia de los
ingresos familiares que se usaran a lo largo de &drabajo porque sigue pasos
ordenados y secuenciales que van desde la forrdnldel problema enunciacién de

hipotesis, evaluacion de resultados, hasta ladusiones.

3.1.2. Método Deductivo.

El método deductivo consiste en clasificar y oattdos hechos de manera que se
puedan predecir y confirmar mediante un experimesgarefiere que conociendo a la
poblacion o el todo, es facil aplicar ese todo a parte de esa poblacién pese a que

eso nos pueda resultar muy caro; en este casaesdrgeneral a lo particular.

El método deductivo parte de antecedentes queafitma verdad universal y llega a
un consecuente que afirma una verdad particularten@a en la verdad general.
La utilizacion de este método es de vital importangorque permite pasar de

criterios generales a criterios particulares sédbisvestigacion que se realiza.

En el trabajo de investigacion éste método selizadd a partir de las teorias,

principios o relaciones que se utilizan para la@g&nacion de la hipétesis.

3.1.3. Método Inductivo.

También llamado regresivo, es el que parte de kergbcion de ciertos hechos
particulares para llegar a proposiciones generalesjecir va de lo particular a lo

general.

El método inductivo es un método de razonamienéoaiporda un problema yendo de
lo particular a lo general, para el andlisis induactse recurrid a la técnica estadistica
con la ayuda de la técnica del muestreo para é&¢@éh de un numero determinado
de elementos de la poblacion, basada en el emglenicheros, agrupacion de los
mismos, comparacion de los hechos y utilizaciénladedatos recogidos para la

formular leyes.
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Esta técnica permitio extraer datos con la necsanfiabilidad estadistica sobre el
gasto en consumo de alimentos por mes en la cidda@arija, que nos permiten
describir sus caracteristicas, datos sobre laghlag fundamentales que explican el

consumo como son ingresos familiares.

3.1.4. Método Estadistico.

El método estadistico es un procedimiento ordergadd hace posible el analisis
racional de la informacién. Es un procedimiento geemite obtener informacion
cuantitativa y confiable para emprender la realidathborar una adecuada

presentacién, tabulacion e interpretacion de datesse esta estudiando.

La recoleccion de la informacion respecto a lasabées se obtendra, tomando una
muestra representativa de la poblacion, por Iotantel presente trabajo se utilizara
el método de muestreo, donde la unidad de invesfigaera la familia, y el estudio

se limitard a toda el area urbana de la ciudadadigaT

En la seleccion de la muestra se utilizara el neesdratificado, donde la unidad de
muestreo serd el manzano y la unidad utilizar4 élodo de cuestionario, que
consistird en preparar un conjunto de preguntasaake investigacion la familia, y
en la recoleccién de la informacion de las varistda estudio y seguidamente se
procedera a recoger y tabular la informacién rasggedinalmente se interpretara los
resultados obtenidos.

3.2. CRONOGRAMA.

El papel que juega el método en cualquier invesitigao trabajo que pretende ser
cientifico es sumamente importante; podemos inctlesor que sin método no hay
ciencia. Asi en la elaboracion del presente tralsgaonsidera de suma importancia
la definicion del método a ser utilizado, inicianslo descripcion con los conceptos

necesarios.
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El método cientifico se caracteriza a veces denado plenamente descriptivo, asi,

se considera que todo método se compone de ldsrdigs elementos:

» Formulacion del problema

Enunciacioén de la hipétesis

Deducciodn de los efectos de la hipotesis
Prueba de campo.

Comprobacion con la teoria.

YV V VYV VY

Conclusion.

Estos factores caracterizan el aspecto externmétgddo cientifico y su conjunto. El
método cientifico contiene en lo fundamental urceso de analisis de un problema
cualquiera, involucrando direcciones y pasos orderngara lograr la obtencion de
un conocimiento cientifico; En su interior enciempaincipalmente al método

deductivo e inductivo.

Con base a las conceptualizacibnes anteriorespdess que se siguieron, para la

investigacion que nos ocupa, son los siguientes:

» Una revision bibliografica de los antecedentestentes referidos al problema
concreto a estudiar y su importancia, asi comdaitgamiento de la hipotesis.
Estos antecedentes que son teoricos y de informaanpirica nos llevan a definir

los objetivos pretendidos.

» Se continud con la orientacion deductiva de losgipios y conceptualizaciénes
de la teoria econémica del consumidor que expliceosnportamiento racional y
los principales factores que determinan el consdman producto bajo ciertos
supuestos de tiempo, espacio y de una mayor o nietieovencion del gobierno;
de esta manera, se pudo definir el enfoque detliestle los consumidores de

alimentos basicos en la ciudad de Tarija y losofast que lo determinan.
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> Se adoptd una conducta inductiva para examindetasmenos del consumo y de
los factores que lo determinan como ser ingresxgi@r preferencias y otros, con

lo cual pudimos encontrar respuestas a los obgepvopuestos en el estudio

» Seguimos los pasos del método estadistico en énabh y procesamiento de la

informacion extraida de una encuesta especifieatatlio.

3.3. DATOS.
3.3.1. Informacion Primaria.

Como en el presente trabajo se deseaba conocemgbctamiento del consumo de
alimentos basicos en la ciudad de Tarija, se hizeesario realizar una encuesta

mediante la cual se pudo recoger dicha informa@iénanexo 1).

Esta encuesta fue dirigida a las familias en laladude Tarija. Una familia es un
conjunto de personas que viven en un mismo domigilel ingreso que ganan los
miembros que trabajan estd destinado a pagar kissgaomunes y esenciales del

hogar, especialmente de alimentacion cotidiana.
3.3.2. Informacién Secundaria.

Para la realizacion del presente trabajo de iry&sittn ha sido necesario llevar a
cabo la revision de datos publicados con anteadridn trabajos de tesis, revistas
especializadas paginas Web y el INE, que guardi&tide con nuestro tema de

estudio, los que nombramos a continuacion:

3.4. DISENO DE LA MUESTRA.
3.4.1. Método de Selecciéon de la Muestra.

Cuando se cuenta con un marco o listado de lasadesdde muestreo objeto de
investigacion, normalmente lo que se hace parardetar el tamafio de la muestra,
es definir la precision deseada, especificando redr emdximo tolerable y la
probabilidad de que el estimador no tenga un emayor al especificado. Sin
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embargo, como no existe un marco de familias esiuldad de Tarija; el método de

muestreo seguido en la investigacion fue el AléatBstratificado.

El muestreo simple al azar constituye la base de mouestreo probabilistico, en este
método cada elemento de la poblacion tiene la migrababilidad de ser

seleccionado en la muestra.

Con el objeto de mejorar la representacion de lastna, cuando se cuenta con
informacidn sobre el universo, se procede a di@din grupos o estratos, dentro de
cada uno de ellos se hara una seleccion al azar.

El reparto de la muestra en cada estrato, que s@nilea afinacion, se la puede

realizar de tres maneras:
» Afinacion uniforme. Cada estrato tiene una muegtrggual tamafio.

» Afinacion proporcional. La muestra es proporcicalatiimero de unidades en
cada estrato.

» Afinacion Optima. La muestra de cada estrato epgyoional al nimero de

unidades y a la desviacion estandar.

Para este trabajo hicimos uso del muestreo egteatd con afinacion proporcional.

3.4.2. Determinacion del Tamano de Muestra.
Primero determinamos que:

» Unidad de muestreo de primera etapa, la zona
» Unidad de muestreo de segunda etapa, el manzasolicado
» Unidad de muestreo de tercera etapa, la familia.

El método consta de tres etapas:

» Dividir la poblacion en estratos
» Hacer un marco de muestreo de las unidades deestrdio

» Tomar una muestra aleatoria simple de manzanos
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La division de la ciudad comprende siete zonas epién definidas de acuerdo al
valor de los terrenos y edificaciones y que a laes&tos valores, estan relacionados

con los niveles de ingreso y servicios basicoadarhilia.

Para la construccion del listado de manzanos dwitaera etapa del muestreo se
acudio al plano de zonificacion de la ciudad dejdgproporcionado por las oficinas
de catastro dependiente de la Honorable Alcaldiaidifal, que es utilizado para el

cobro de impuesto.

Para construir el marco de muestreo de las unidadés primera etapa se procedio a
la verificacion de los manzanos de los que se tlida sobre su composicion, ya que
el plano de la ciudad de Tarija obtenido de caiagtesenta todos los manzanos

delimitados aunque los mismos no estén aun corsiug]

Para que un manzano sea considerado consolidado adelbar como minimo de

cuatro viviendas habitadas, situacion que no sgepta en alguno de ellos.

Sobre la base de la verificacion de los manzanasmsgtruye el siguiente cuadro que
nos muestra el nimero de manzanos consolidadosgj®tuenta cada zona de la

ciudad de Tarija.

CUADRON® 1
MANZANOS SEGUN ZONASDE LA
CIUDAD DE TARIJA

Zona || N°deManzanos por Zona
I 60
I 108
" 83
v 254
\ 194
VI 582
VI 221
TOTAL || 1502

Fuente Catastro 2010
Elaboracién: Propia
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Para obtener las unidades de muestreo primariosiz@nas), se procedido a
enumerar el plano en orden correlativo dentro dia cona, comenzando por el
extremo norte-oeste, avanzando de izquierda a lterémte la dificultad de no

contar con el marco muestral del nimero de famdmdas zonas de la ciudad de
Tarija, se considera una muestra del 10% de maszaansolidados; esto se

muestra en el Cuadro N° 2.

CUADRO N°2
MANZANOS CONSOLIDADOSPARA ZONASDE
LA CIUDAD DE TARIJA

Zona N° de manzanos por Porcentaje Muestra del 100_/0 de manzanos
zona Dela ciudad consolidados

I 60 4 6
[l 108 7 11

1] 83 5 8

v 254 17 25

\% 194 13 19

VI 582 39 58

VI 221 15 22

TOTAL || 1502 I 100 || 149

Fuente Catastro 2010
Elaboracién: Propia
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MANZANOS SELECCIONADOSEN

CUADRON° 3

CADA ESTRATO

N° de Manzanos N° de Manzano Seleccionado Faniliasa
Zona Encuestar por
a Encuestar en cada Estrato
Zona
[ 6 7-18-56-39-12-49 18
1] 11 25-30-88-93-42-8-2-12-10(-62-74 34
11 8 13-24--45-52-63-10€-76-82 24
14-11-18-10C-90-29-78-66-62-40-4-35-
\Y 25 113-130-132-160-178-183-193-202-205- 75
230-215-241-250
Vv 19 45-36-20-12-13-4-56-65-82-83-10C-10¢- 58
165-172-176-180-190-136-124
7-12-22-32-38-54-63-71-75-81-83-85-91-
97-103-111-115-118-124-133-136-153-
168-172-192-195-216-222-218-229-232-
VI 58 283-297-302-326-322-340-349-355-362- 175
365-385-395-402-410-430-441-446-461-
480-479-501-503
510-535-530-520-542
15-18-27-33-35-87-79-68-63-45-43-93-
VI 22 104-113-116-129-131-168-202-205-190- 66
198
TOTAL || 149 I | 450

Fuente Catastro 2010
Elaboracién Propia

En la segunda etapa se eligio a 3 familias por caalazano seleccionado, obtenido

asi una muestra de 450 familias correspondientles aiviendas ubicadas en las

esquinas del manzano o la vivienda mas proxima esdmina. Estas 450 familias

estan conformadas por 2883 personas lo que repaegproximadamente un 2% de

la poblacion total de la ciudad de Tarija.

Para seleccionar las muestras de cada estratbliz® la tabla de nUmeros aleatorios

gue figura en el Cuadro N° 2y 3
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3.5. VARIABLES.

3.5.1. Definicion de las Variables

La definicion de las variables se construyo segémeéquerimientos del trabajo.

Se define a la variable Dependiente y a las vasalidependientes o Explicatorias.
3.5.1.1. Variable Dependiente.

Se define como variable dependiente aquella queoasecuencia de la variable
independiente o explicatoria; es decir, aquellaaaigmportamiento se desea explicar
por medio de las variables independientes, poulg variable dependiente de este

trabajo esté constituido, por el consumo de altowebasicos en la ciudad de Tarija.
3.5.1.2. Variables Independientes.

Se define a la variable independiente como aguglia condiciona o explica el

comportamiento de la variable dependiente.
Las variables independientes en el presente trasagbingreso familiar per- capita.
Donde:

Y = Consumo.
X = Ingreso familiar.

La funcién estara dada por:
Y =f(X)

Se considero ala variable ingreso como Unica Viariekplicatoria ya que el consumo

solo sufrird modificacion ante una variacion enmsiusles de ingresos.
Las variables independientes tanto econdémicas coeiales son las siguientes:

* Ingreso familiar; es el monto total del ingreso monetario mensoab@ivianos
promedio que perciben las familias de la ciudad @&a para el mes de abril y
mayo del 2010.
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Precio de la canasta familiar es la cantidad de unidades monetarias promedio
en bolivianos al que los consumidores adquiererel enes de abril y mayo del
2010.

La familia, su composicién y tamafipes el nimero de personas que comparte

un solo presupuesto y consta de: jefe de fam#ijpoga hijos.

Educacion se refiere al nivel de instruccion y preparacisctolar que han
alcanzado las personas que conforman la pobla@éiadija; es medido por
niveles del 1 al 6, donde 1 es analfabeto, 2 esfiamza primaria, 3 es ensefianza
secundaria, 4 es bachiller, 5 es universitario ryyhttmo 6 si es profesional o ha

completado un estudio a nivel técnico.

Clase socigl son las divisiones relativamente estables y h@megs en la

sociedad dentro de la que los individuos, las fasib grupos que comparten
valores similares estilos de vida intereses y cotapuento pueden ubicarse; es
medido por niveles del 1 al 3, donde 1 es partakealta, 2 para la clase media y

3 para la clase baja.
Variables Econdmicas:
Ingreso familiar

Precio de la canasta familiar
Variables Sociales:

La familia

Educacion

Clase social
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CAPITULO IV

ANALISIS DE RESULTADOS

4.1. NIVEL DE INGRESO PER-CAPITA EN LA CIUDAD DE TARIJA
4.1.1. Nivel De Ingreso Total

El ingreso total es la cantidad recibida de dirmpcada unidad familiar durante el
lapso de tiempo de un mes. Se puede intuir quéatasias de la ciudad de Tarija
gastan en funcion a los recursos o ingresos ecaodngjue tienen, es asi que en
primera instancia analizaremos el nivel de ingresal para luego estratificarlo en

tres niveles de ingreso (bajo, medio y alto).

En el siguiente cuadro se presenta los indicadestadisticos del ingreso total
mensual. El valor promedio de ingreso de las faitle la ciudad de Tarija es de
2.033 Bs. mes con un desvio estandar de 1568 &ssajario minimo es de 800 Bs. y
el maximo de 10.500 Bs.

CUADRO N° 4
INGRESO TOTAL (EXPRESADO EN BS./MES)

ESTADISTICO RESULTADOS
No 450
MEDIA 2.033
DESV. TiP. 1.568
MINIMO 800
MAXIMO 10.500

Fuente: De la Encuesta
Elaboracién: Propia
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En el Grafico siguiente se presenta la distribugi@oncentracion del ingreso de las
unidades familiares donde de un total de 450 famitionsideradas en el estudio,
tenemos un ingreso medio de Bs. 2.033 por familimg Desviacion Tipica de Bs.

1.568.

GRAFICO N° 6
INGRESO TOTAL DE LAS FAMILIAS
(EXPRESADO EN BS. / MES)

Ingreso Total

300

200 1

=
[{e]
()

Frecuencia

Desv. tip. = 1567,95
Media = 2032,6

Ingreso Total

Fuente: De la Encuesta
Elaboracién: Propia
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4.1.2. Determinacion de los Ingreso por Estratos
4.1.2.1. Clasificacion del Ingreso por Estratos

Para hacer un analisis mas justo de la estruduragresos, es que se ha clasificado
el nivel de ingresos por estratos. El primer estlatcomponen los ingresos bajos de
800 Bs. a 4.034 Bs. mes, El segundo estrato d medio de ingresos es de 4.035

Bs. a 7.266 Bs. Mes, el estrato con mas altos sogresta entre 7.267 Bs. a 10.500
Bs. mes.

CUADRO N° 5
NIVEL DE INGRESO FAMILIAR POR ESTRATO
(EXPRESADO EN BS. / MES)

ESTRATO FRECUENCIA PORCENTAJE PORC. ACUM.
800 — 4.034 407 90,44 % 90
4.035 - 7.266 35 7,78 % 8
7.267 —10.500 8 1,78 % 2
TOTAL 450 100,00 % 100,00

Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia
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En el Grafico N° 7 se muestra la frecuencia y pugje del ingresé en los tres
estratos anteriormente descritos, donde el pristeaite nos muestra que 407 familias
tiene un ingreso entre 800 y 4.033 Bs. que acagla®8 % de total de las familias
encuestadas, el segundo estrato nos muestra gizen@tas tiene un ingreso entre
4.035 y 7.266 Bs. que acapara el 8 % de total siéalailias y finalmente el tercer
estrato nos muestra que 8 familias tiene un ingezgce 7.267 y 10.500 Bs. que

acapara el 2 % de total de las familias encuestadas

GRAFICO N° 7

Nivel de Ingreso Familiar por Rango
(En Bs. Mes)

35

8

800 - 4033 4035 - 7266 7267 - 10500

Rango de Ingreso

Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia

a7



4.1.2.2. Analisis del Ingreso Total por Estrato

En el Cuadro N° 6 se presenta el resumen estad@siangreso familiar de la ciudad
de Tarija por estrato, donde la media para el prisegundo y tercer estrato es de
1.608 Bs. 5.533 Bs., y 8.331.25 Bs. Mes.

, CUADRO N° 6
ESTADISTICOS DEL NIVEL DE INGRESO
POR ESTRATO

’ INGRESO TOTAL | INGRESO TOTAL | INGRESO TOTAL
ESTADISTICOS [ ESTRATO 1 ESTRATO 2 ESTRATO 3
N° 407 35 8
Media 1.608,00 5.532,57 8331,25
Desv. Tip. 788,690 847,583 1023,627
Minimo 800,00 4.400,00 7.350,00
Maximo 4.200,00 7.000,00 10.500,00

Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia
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El siguiente grafico se aprecia que la distribucidel ingreso esta sesgado hacia la
derecha, es decir el ingreso familiar se conceariraiveles inferiores, donde mas del

75% del total de las familias de este estrato tiengresos inferiores a 2.000 Bs.

GRAFICO N° 8
INGRESO TOTAL DEL ESTRATO 1
POR FAMILIA
(EXPRESADO EN BS. / MES)

Ingreso Total del Estrato 1

En Bs Mes
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Ingreso Total 1

Fuente:La Encuesta
Elaboracién: Propia
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defiieso del segundo estrato, que se

Grafico N° 9 muestra la distribucion

El

aproxima a una distribucion normal, mas especifazagm el ingreso familiar se

concentra relativamente a niveles inferiores, dande del 2/3 partes del total de las

familias de este estrato tienen ingresos inferiarg$00 Bs.

GRAFICO N° 9
INGRESO TOTAL DEL ESTRATO 2

POR FAMILIA
(EXPRESADO EN BS. / MES)

Ingreso Total del Estrato 2

En Bs. Mes

5532,6

Desuv. tip. = 847,58
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Ingreso Total2

Fuente: La Encuesta
Elaboracion: Propia
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defrieso del tercer estrato, donde el

El Grafico N° 10 muestra la distribucion

de rango , donde

iores
de 7.500 Bs5@0&Bs. y el m

thfer

wd

tra relativamente a e

familiar se concen

ingreso

aximo ingreso

7

ingresos

predomina los rangos de

familiar es de 10.500 Bs. mes.

GRAFICO N° 10
INGRESO TOTAL DEL ESTRATO 1

POR FAMILIA

(EXPRESADO EN BS

/ MES)

Ingreso Total del Estrato 3

En Bs. Mes
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Fuente: La Encuesta
Elaboracion: Propia
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4.1.2.3. Andlisis del Ingreso Total Per capita

El Ingreso per-capita, conocido también por ingrpso persona, es la fuente de
ingresos mensuales que percibe cada unidad fandi@dida por el numero de
miembros del hogar, por ejemplo una familia de Bmfiros que recibe un ingreso
familiar al mes de 5.000 Bs., el ingreso per-cagata de 1.000 Bs.

Si se considera el ingreso total per capita se tistTa media de 481 Bs./mes con una
desviacion tipica de 376 Bs. con un valor minimd & Bs. y el méximo valor es de
2.667 Bs.

CUADRO N° 7
INGRESO TOTAL PER CAPITA POR FAMILIA
(EXPRESADO EN BS. / MES)
ESTADISTICO RESULTADOS
N° 450
Media 480,51
Desv. Tip. 376,597
Minimo 111
Maximo 2667

Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia
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En este gréfico se observa que de un total de 4B0liBs encuestadas, 352, es decir

mas de ¥ partes tienes un ingreso inferior al pdooge 481 Bs./mes

GRAFICO N° 11
NIVEL DE INGRESO PERCAPITA MENSUAL
(EXPRESADO EN BS. / MES)

Nivel de Ingreso Percapita Mensual
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Nivel de Ingreso Percapita Mensual

Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia
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4.1.2.4. Andlisis del Ingreso Per capita por Esito

En el siguiente cuadro se presenta el nivel deestgiper capita para el estrato de
bajo, medio y altos ingresos, donde, el valor pdimée cada uno de los estratos es
de 388, 1.226 y 1.909 Bs./mes

CUADRO N° 8
INGRESO PER CAPITA POR ESTRATO
(EXPRESADO EN BS. / MES)

, INGRESO INGRESO INGRESO
ESTADISTICOS | PER CAPITA PER CAPITA PER CAPITA
MENSUAL MENSUAL MENSUAL
ESTRATO 1 ESTRATO 2 ESTRATO 3
N© 407 35 8
Media 388,33 1.225.94 1.909,00
Desv. Tip. 212,539 384,404 393,476
Minimo 111 625 1.470
Maximo 1.333 2.333 2.667

Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia
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En el gréfico N° 12 se presenta el nivel de ingmsiocépita mensual del primer
estrato de Bs.388, de un total de 407 Familiasestadas en el cual se evidencia una

clara concentracion de los ingresos familiarespalée izquierda del grafico.

GRAFICO N° 12
NIVEL DE INGRESO PERCAPITA MENSUAL
(EXPRESADO EN BS. / MES)

Nivel de Ingreso Percapita Mensuall

En Bs mes
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Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia
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En el siguiente grafico se observa la distribuaéhingreso per-cépita de 35 familias
encuestadas, se tiene un ingreso medio de Bs. ti2Rfe se aprecia que mas de ¥%

partes tiene sus ingresos inferiores al promedio.

GRAFICO N° 13
NIVEL DE INGRESO PER-CAPITA MENSUAL
(EXPRESADO EN BS./MES)
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Nivel de Ingreso Percapita Mensual2

Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia
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En el siguiente grafico se observa la distribuaéhingreso per-capita mensual del

estrato tres con una media de Bs.1%@%un total de 8 Familias encuestadas.

GRAFICO N° 14
NIVEL DE INGRESO PER-CAPITA MENSUAL
(EXPRESADO EN BS. / MES)

Nivel de Ingreso Percapita Mensual3
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Nivel de Ingreso Percapita Mensual3

Fuente: La Encuesta
Elaboracion: Propia
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4.2. NIVEL DE CONSUMO DE ALIMENTOS PER-CAPITA PAR A LA
CIUDAD DE TARIJA

Una vez terminado el trabajo de campo de la enguestoleccion y clasificacion de
la informacion, surge la necesidad de disponetgienas instrumentos, o indicadores
gue podamos interpretar en el presente contexfaretende hacer un andlisis del
gasto en alimentos basicos respecto al ingres@epoibe la poblacion de la ciudad
de Tarija, todo medido en Bs. / Mes Abril y Mayd 2@10.

El gasto en consumo de alimentos es muy impor{zen& la poblacién de Tarija ya
gue en las familias de bajos ingresos, el gastierentacion es mayor en relacion a
otros gastos.

El consumo es el gasto total de una economia elediy servicios dentro de un
determinado periodo, para este trabajo vamostadias el consumo de alimentos
por cada unidad familiar, el gasto en consumo aitici@s es el mas considerable e
importante, en este sentido vamos a evaluar algumitisadores, para luego poder
relacionar con el nivel de ingreso familiar.

4.2.1. Gasto en Alimentacién

Los gastos de alimentos considerados entre losim@artantes tenemos, los que

componen lo gastos en alimentos de desayuno, a&oyuEsna, y otros (refrigerios)
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En el Cuadro N° 9 se presenta el gasto en aliméntale las unidades familiares
consideradas en este estudio donde se eviden@aelqalor promedio mensual de
gasto en alimentos es de 764 Bs. con un desviddsstéle 383 Bs. el minimo valor

es de 300 Bs. y el maximo de 2.500 Bs.

CUADRON°9
GASTOS EN ALIMENTACION
(EXPRESADO EN BS. / MES)

ESTADISTICO RESULTADOS
N° 450
Media 764
Desv. Tip. 383
Minimo 300
Maximo 2500

Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia
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En el siguiente grafico se presenta la distribudéros gastos familiares en la ciudad

de Tarija donde, 339 familias tienen gastos infesca 800 Bs mensuales de un

total de 450 unidades y un gasto medio en alimefgd3s. 764 considerados en este

estudio.

GASTOS EN ALIMENTACION POR FAMILIA

GRAFICO N° 15

(EXPRESADO EN BS./MES)
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Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia
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4.2.2. Gasto en Alimentacion por Estrato

En esta parte, vamos a explicar algunos estadistids importantes para cada uno
de los estratos, donde en el primer estrato ses tien promedio de gasto de
alimentacion de 666 Bs. mes con un desvio de 206eBsegundo estrato tiene un
valor promedio de 1.634 Bs. el desvié estandar @& Bs. y finalmente el tercer

estrato presenta una media de 1.937 Bs. de gasatindentos con una desviacion

estandar de 495 Bs. mes.

CUADRO N° 10
GASTO EN ALIMENTACION / FAMILIA POR ESTRATO
(EXPRESADO EN BS./MES)

GASTOS EN GASTOS EN GASTOS EN
ESTADISTICO | ALIMENTACION | ALIMENTACION | ALIMENTACION
ESTRATO 1 ESTRATO 2 ESTRATO 3
(o)
N 407 35 8
Media 666,09 1.634,29 1.937.50
Desv. Tip 206,198 308,485 495,516
Minimo 300 800 1.000
Maximo 1.500 2.500 2.500

Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia
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En el siguiente grafico se presenta la distribudi@h gasto de alimentacion del
primer rango, donde de un total de 407 unidadeslifmes, 237 es decir, un poco

mas de la mitad se ubica en nivel inferior al valmmedio que es de 666 Bs. mes.

GRAFICO N° 16
GASTOS EN ALIMENTACION POR FAMILIA
ESTRATO 1 (EXPRESADO EN BS./MES)
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Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia
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El comportamiento de distribucion del segundo &stea diferente al anterior ya que
en este estrato se evidencia una concentraciéimglelso en niveles intermedios, a

simple vista, en este estrato se aproxima a utrébdision normal.

GRAFICO N° 17
GASTOS EN ALIMENTACION POR FAMILIA
ESTRATO 2 (EXPRESADO EN BS. / MES)
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Fuente: La Encuesta
Elaboracion: Propia
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En el siguiente grafico se tiene la distribuciom giesto en alimentacion del tercer
estrato, donde existe una clara concentracion \@lesi altos de ingreso, es decir en

este grafico existe un sesgo hacia la izquierda.

GRAFICO N° 18
GASTOS EN ALIMENTACION POR FAMILIA
ESTRATO 3 (EXPRESADO EN BS./MES)

Gastos en Alimentacion del Tercer Estrato
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Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia
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4.2.3. Gasto en Alimentacion Per-capita por Estta

En esta parte, vamos a analizar el gasto mensuahpéa de consumo de alimentos
para el estrato 1, estrato 2 y el estrato 3, esstehto de bajos ingresos se tiene una
media de 160 Bs. mes de consumo de alimentos psorge en niveles medio de
ingreso el consumo de alimento per-capita aume@a5aBs. mes; y finalmente en

niveles altos de ingreso el consumo de alimenta@pita es de 448 Bs./mes.

CUADRO N° 11 ,
GASTO DE CONSUMO DE ALIMENTOS PER-CAPITA
(EXPRESADO EN BS./MES)
GASTO GASTO GASTO
, MENSUAL DE = MENSUAL DE | MENSUAL DE
ESTADISTICOS | ALIMENTOS ALIMENTOS ALIMENTOS
PER-CAPITA PER-CAPITA PER-CAPITA
ESTRATO 1 ESTRATO 2 ESTRATO 3
N® 407 35 8
Media 159,71 354,80 448,00
Desv. Tip. 57,981 102,958 148,515
Minimo 50 133 200
Maximo 375 667 667

Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia
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En el siguiente gréafico se presenta el gasto na¢rde alimentos per-capita del

primer estrato, se observa que la mayor partesdfafailias concentran los ingresos

en niveles inferiores.

GRAFICO N° 19
GASTO MENSUAL DE ALIMENTOS PER-CAPITA
POR FAMILIA ESTRATO 1
(EXPRESADO EN BS. /MES)
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Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia
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El siguiente grafico, muestra la forma de distribnadel gasto mensual de alimento

per-capita del segundo estrato, la curva se apeoaiuna distribucién normal.

GRAFICO N° 20
GASTO MENSUAL DE ALIMENTOS PER-CAPITA
POR FAMILIA ESTRATO 2
(EXPRESADO EN BS. / MES)
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Fuente:La Encuesta
Elaboracion: Propia
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El siguiente grafico, muestra la forma de distribnadel gasto mensual de alimento

per-capita del tercer estrato, la curva se apraximana distribucién normal.

GRAFICO N° 21
GASTO MENSUAL DE ALIMENTOS PER-CAPITA
ESTRATO 3 (EXPRESADO EN BS./ MES)

Gasto Mensual de Alimentos Percapita 3
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Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia
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4.3. PROPENSION MEDIA A CONSUMIR DE LAS PERSONAS DE LA
CIUDAD DE TARIJA.

La propension media a consumir es un atributoi¢écimportantes de la funcion
consumo por lo cual este instrumento de teoriam@uo@a nos permitird dar una
interpretacion econdémica a nuestro estudio.

“La Propension Media a Consumir se la define comoal relacién del gasto en

consumo a cualquier nivel particular de ingreso”.

4.3.1. Propension Media del Total

2 Y1
PMC = x 100

§ ' 1

Remplazando los datos se tiene:

343.800

PMC = X 100
914.690

PMC =  37.59 %

En promedio las personas destinan el 37.59 % dmgrtesos, al consumo de bienes
alimenticios en Bs./mes.

4.3.2. Propension Media a Consumir Para el Estrato |

El estrato I, se caracteriza por tener bajos réveéeingreso, y/o pertenecen a la clase

social baja de escasos recursos econémicos:
2 Y1

PMC = x 100
> Y1

Remplazando los datos se tiene:
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271.100
PMC

x 100
654400

PMC = 4143 %
En promedio las personas destinan el 41.43 % dmgresos, al consumo de bienes

alimenticios en Bs./mes, en el estrato 1.

4.3.3. Propension Media a Consumir Para el Estrato Il

Este estrato se caracteriza por tener nivelesgitesa medio:

> Y1
PMC = X 100

2 Y1

Remplazando los datos se tiene:

57200

PMC = X 100
193640

PMC = 29.54%

En promedio las personas destinan el 29.54 % dmgresos, al consumo de bienes

alimenticios en Bs./mes, en el estrato 2.

4.3.4. Propension Media a Consumir Para el Estratbl

Finalmente, se puede aclarar que las familias dee estrato, son los que tienen

ingresos mas altos.
2 Y1

PMC = x 100
2 Y1

Remplazando los datos se tiene:
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15500
PMC = x 100
66650
PMC = 23.26%
En promedio las personas destinan el 23.26 % dmgresos, al consumo de bienes

alimenticios en Bs. mes, en el estrato 3.

4.4.  NIVEL DE INGRESO, EDUCACION, EL NUMERO DE MIEMBROS
DE LA FAMILIA EN RELACION A GASTOS FAMILIARES DE
CONSUMO DE ALIMENTOS EN LA CIUDAD DE TARIJA.

4.4.1. Relacion del Gasto de Alimentaciony ehgreso Total.

En el cuadro N° 12 se observa que el coeficienteodeslacion de Pearson es de
91%, por lo tanto, se puede mencionar que el gdedasociacion lineal que existe
entre el consumo de bienes alimenticios y el ndeslingreso es estadisticamente

significativo.

CUADRO N° 12
CORRELACIONES ENTRE EL GASTO DE ALIMENTACION
E INGRESO TOTAL

GASTOS EN INGRESO
ALIMENTACION TOTAL

G:_:\stos en . Correlacion de Pearsor 1 905(++)
Alimentacion

Sig. (bilateral) . ,000

N 450 450
Ingreso Total Correlacion de Pearsol ,905(**) 1

Sig. (bilateral) ,000 .

N 450 450

** |a correlacion es significativa al nivel 0,0tilateral).
Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia
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En el grafico N° 22 se presenta el diagrama deet8&mn, es decir, los valores del

consumo de bienes alimenticios frente a los valdet ingreso familiar.

GRAFICO N° 22 ]
DIAGRAMA DE DISPERSION DE LA RELACION
INGRESO-GASTO
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Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia
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4.4.2. Gasto de Alimentacion y Nivel de Instrucén.

En esta parte, se va realizar una comparacion ehtrwel de gasto con el nivel de
instruccidn; para ello se ha clasificado el gastorpngos, el primer rango representa
el 63%; el segundo rango acapara el ¥ parte deba@oén considerada en este
estudio y el restante es minimo su porcentaje dgcipacion. Si observamos la
relaciéon entre el nivel de gasto y el nivel daation se tiene que la poblacion que
no tiene educacion, o tiene una instruccion basitermedio y medio tienen gasto
gue no sobrepasan los 1621 Bs. mes; los técnicdgstenen gastos inferiores a
2061 Bs. mes; Yy finalmente el grupo que mas gasfas gastos no sobrepasan los
2500 Bs. mes son los universitarios y/o profesisiadstos ultimos son titulados.

CUADRO N2 13 ,
GASTO DE ALIMENTACION Y NIVEL DE INSTRUCCION
(EXPRESADO EN BS. / MES)

Rango de |Ninguna| Basico [Intermedio| Medio [Tec. Supe| Universit.[Profesiond Total

Gast. (Bs/meg [Frec| % [Frec| % [Frec.| % [Frec| % |Frec| % [Frec| % |Frec.| % |Frec.| %

300-740| 20| 4,462 13,8 70 |15,6 94 120,925 |5,56 14 |3,11 0 | 0 | 285 63,9

741-1181| 2| 0411)|2,4| 10 | 2,2| 29 16,4442 19,33 15|3,33 4 |0,89113| 25,1

1182-1621 1 |0,2 0 |00] 2 |04] 2 104410/222 9 | 2| 9| 2| 33 739

1622 -2061 0 |0, O |00 O |00/ 0|0 1]0,22 3 |0,64 10 |2,22 14| 3,11

2062-2501 0 |10, O |00l O |O0O]O|0O] O] O] 2]0,44 3 |0,67 5 1,11

Total 23 5,1 73 (16,2 82 |18,212527,8 78 17,3 43 (9,56 26 |5,78 450| 100

Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia
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En el grafico N° 23 se presenta el diagrama deet8&mn, es decir, los valores del
consumo de bienes alimenticios frente a los valate nivel de educacion, se

evidencia claramente que existe una relacion pasiintre ambas variables.

GRAFICO N° 23 ]
DIAGRAMA DE DISPERSION DE LA RELACION
NIVEL DE EDUCACION — GASTO
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Fuente: La Encuesta
Elaboracién:Propia
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En el siguiente gréfico se tiene el porcentaje iglel e educacion de jefe de hogar
de la ciudad de Tarija, donde predomina el nivetlimen un 28%, le sigue nivel
intermedio con 18%, técnico superior con 17%, gklnbasico con 16%, el nivel
universitarios con 10%, los profesionales represerl 6% y finalmente el 5% no

tiene instruccion.

GRAFICO N° 24
NIVEL DE EDUCACION

Nivel de Educacion
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Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia
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En el siguiente cuadro se presenta el gasto prenegdalimentacion de las familias
de Tarija para cada nivel de educacién, es asi,efjugasto promedio para un
profesional es de 1669 Bs., triplicando el gaston@dio en las familias cuyos jefes
de hogar son profesionales. Este hecho muestreelaw@dn positiva entre el nivel de
educacion con el gasto.

CUADRO N° 14
GASTOS PROMEDIO EN ALIMENTACION
Y NIVEL DE EDUCACION
(EXPRESADO EN BS. / MES)

NIVEL N° )
DE EDUCACION MEDIA DE FLIAS. DESV. TIP.

Ninguna 593,48 23 233,698

Bésico 566,44 73 146,500

Intermedio 605,49 82 156,939

Medio 642,80 125 199,566

Técnico Superior 878,21 78 264,525

Universitario 1090,70 43 511,680

Profesional 1669,23 26 465,420

Total 450 382,836

Fuente: La Encuesta
Elaboracion: Propia
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4.4.3. Gasto de Alimentacion y Numero de Miembgso

En el siguiente cuadro, tiene que, en el primegoarepresenta el 63%; el segundo

rango acapara el 25% de la poblacion consideradesenestudio y el restante es

poco significativo su porcentaje de participaciBnanalizamos la relacion entre el

nivel de gasto en alimentacion y el numero de rbieside hogar se observa que

las familias con 2 y 9 miembros se ubican en eh@rirango o nivel bajo de gasto,

es decir, tienen gasto que no sobrepasan los 740eBsy las familias con 4 y 6

miembros son las que tienen gastos mas altos.tf@en@anera se expresa que las

familias con mayores ingresos tienen un nimero idenbros intermedio entre 3y 6

miembros por hogar.

CUADRO N2 15
GASTO DE ALIMENTACION Y NUMERO DE MIEMBROS
(EXPRESADO EN BS. / MES)

Rangode| 2 3 4 5 6 7 8 9 Total
Gast.
(Bs/mes)|Frec |% [Frec| % [Frec|% [Frec| % [Frec|% [Frec | % [Frec| % [Frec| % |Frec| %
300 - 740 4 100989 (198 93 |20,753 |11, 32 |7, 6 |1,3] 6 |1,3] 2 |0,4|285|63,3
741-1181 O |0, 17 |3,8| 31 (6,9 33| 7,3| 27| 6 3| 0,6 2 {04 0 | O] 113251
1182-1621 0 |0Q 3 |0,7| 13 |29 4 | 09| 12126 1 |0,2{ O | O| O| O] 33| 7,
1622-206]1 0 |00 2 |04 3 |07 4 |09 4|08 O 0 1/02 0| 0] 14| 3,1
2062-2501 0 |0, O |00/ 1 |0,2] O 0 4108 O 0 0| O] O] O] 5] 1,
Total 4 10,9 111|24,7| 141 31,3 94 |20,9| 79 173 10 (2,2 9 | 2 | 2 |0,4|450|100

Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia
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En el siguiente grafico se tiene el porcentajendehero de miembros de los hogares
de la ciudad de Tarija, donde predomina las fasiifie 4 miembros, en un 31%; con
3 miembros el 25%; con 5 miembros el 21%; posteemte las familias con 6
integrantes representa el 18% vy finalmente con 8,y 9 miembros tienen menor

participacion.

GRAFICO N° 25
NUMERO DE MIEMBROS POR FAMILIA
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Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia
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En el siguiente cuadro se presenta el gasto prenegdalimentacion de las familias
de Tarija segun el nimero de miembros de cada dirfishailiar, es asi, que el gasto
promedio mas altos son los de 6, 8, 5, 4, y 7 iatdgs por familia y los ingresos

mas bajos se encuentran en los extremos, es @&e2jr3ly 9 miembros.

CUADRO N° 16

GASTOS PROMEDIO EN ALIMENTACION
Y NUMERO DE MIEMBROS
(EXPRESADO EN BS. / MES)

NUME%OE 3géﬂAERMBROS MEDIA DE FAI\I\I/lolLIAS DESV. TiP.
) 575,00 4 50,000
3 665,77 111 275,679
A 748,23 141 370,637
c 753,19 94 346,861
6 958,23 79 511,811
. 715,00 10 307,363
o 805,56 9 418,662
o 600,00 2 000
Total 764,00 450 382,836

Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia
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4.4.4. Gasto de Alimentacion y Tipo de Empleo.

Si se observa el siguiente cuadro, muestra el gistlimentacion segun el tipo de
empleo de los hogares de Tarija, si analizamos esfacion se tiene, que las
familias que tienen como empleo, trabajador apeenolbrero y empleado tienen
niveles de gastos mas bajos que los hogares queabajadores por cuenta propia y

patrén, socio o empleador.

CUADRO N° 17
GASTO DE ALIMENTACION Y TIPO DE EMPLEO
(EXPRESADO EN BS. /MES)

Rango de Trab. Obrero- Trab. Cta. Patrén, Soc. Total

Gasto Aprendiz | Empleado Propia Empleador

(Bs/mes) [Frec| % |Frec.| % Frec. | % Frec. | % Frec. %
300-740 | 153 34,0 | 127| 28,2 5 1,1 0 0 285 63,33

741-1.181 22 | 4,9 67 | 14,9 21 4,7 3 0,6f 113 25,11

™o

1.182-1.621 1 0,2 18 4,0 4 0,9 10 2,21 33 7,38

1.622-2.0610 | 0,0 1 0,2 3 0,7 10 2,22 14 3,11

2.062 -2.501 0 0,0 0 0,0 1 0,2 4 0,89 5 1,11

Total 176| 39,1 | 213 | 47,3 | 34 7,6 27 6 450 100

Fuente: La Encuesta
Elaboracién: Propia.
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En el siguiente grafico, muestra el porcentajetigelde empleo de los hogares de la
ciudad de Tarija, donde se observa que 1 de 2 ggfehogar es obrero o empleado,
mas especificamente esta representado el 47%2%&ls®n trabajador aprendiz sin
remuneracion; el 8% es trabajador por cuenta argpfinalmente el 6% es patrén

socio o empleador.

GRAFICO N° 26
GASTO DE ALIMENTACION Y TIPO DE EMPLEO
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Fuente: La Encuesta
Elaboracion: Propia
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4.5. PROPONER POLITICAS Y ESTRATEGIAS DESTINADAS A
MEJORAR EL NIVEL DE VIDA, HABITOS Y COSTO DE
OPORTUNIDAD EN EL CONSUMO DE ALIMENTOS BASICOS EN
LA CIUDAD DE TARIJA.

Las politicas nacionales en el tema de seguridateataria ha sido expuestas por
diferentes gobiernos como la necesidad de enfréodatesastres naturales y mejorar
el nivel de vida, costo de oportunidad (valor maxiaiternativo resignado al tomar

una decision econdmica), de la poblacién pero endgoria de los casos se vincula
el concepto con el suministro de alimentos a grigmsesgo, mas que a solucionar

con medidas politicas, aquellas condiciones querha inseguridad alimentaria.

A continuacion, se presenta un cuadro de resumés@mliticas y estrategias, con el
propésito de mejorar la calidad de vida y cost@pertunidad de la poblacién de la

ciudad de Tarija.
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~ CUADRON°18
POLITICAS Y ESTRATEGIAS

Politicas

Estrategias

Politicas Nacionales de
Sequridad Alimentaria

Presentan lineas de accion estratégicas:

* Garantizar la produccion, el abastecimiento soible, el acceso adecuado y la creacion de consimutricionales
favorables para el consumo de alimentos béasicagntimos para la poblacion urbana y rural, priratipente a los grupos de
riesgo, como [0 son los nifios las madres lactaptes ancianos

* Fortalecer los sistemas de comercializacion ycengeo de alimentos para conseguir la méxima estadibn la oferta y los
precios. y faciltar el desarrollo de actividadeggromuevan la calidad de vida y/o actividadesdpctivas para mejor el
ingreso econdmico de la poblacion mas pobre y aguisasi mas capacidad de acceso a los alimentos.

* Fomentar la generacion de empleo en las zonagesyuscando articular la reduccion agricolasutransformacion
agroindustrial, mediante el apoyo al desarrolloiy ereacion de polos de actividad econdmica.

* Definir el marco institucionaly las herramientggnicas que permitan formular, financiar, ejecytevaluarlas poliicas
implementadas buscando articular al nivel centraiael nivel local la iniciativa pliblica con el $ecprivado y la sociedad civi
* Propiciar las condiciones que incidan en el najgento de la produccion intema de alimentos, femitar a disponibilidad
ala poblacion.

* Propiciar cambios y habitos y patrones de alimeién saludables

Politicas de Generacion d
Empleo para Combatir los
Bajos Niveles de Ingresd

* Incentivarlos emprendimientos de pequefias y ames microempresas generadoras de empleo e ingeastiares.
* Incentivar a las familias de bajos ingresos dza@aactividades procesamiento de productos madés con el propdsito de
generar valor agregado e ingresos adicionales.

* Que las autoridades del gobiemo nacionaly localsideren la alternativa de generar las contistasicas para el
desarollo de los centros estratégicos de comeexidn de productos alimenticios nacionales y psalos de forma natural.

Politicas de Control de
Consumo de Productos
Importados

* Que las autoridades competentes realicen un ebestricto de la calidad y procedencia de lasdpctos importados de
consumo familiar.

* Promover poliicas reales para controlar el calbando, en especial de productos de consumo familia

* Incentivar a través de programas a la revaloidmdel consumo de productos de origen nacional

* Destinar recursos econémicos y humanos a la prasién de la riqueza ambiental natural, princifgaite a la explotacion
natural de los productos de consumo familiar

Politicas para Bajar log
Altos Niveles de Pobreza
Bajo Desarrollo Humano

* Desarrollar actividades alternativas: turismariesanta.

* Apoyar a los profesionales de programa educacéfo, para reducir el analfabetismo
* Destinar esfuerzos en potencializar el sectodpadivo.

* Crear valor agregado de la materia prima degére

Politicas para Reducirla
Alta Desnutricion de la
Poblacion

* Informaci6n, educacion y comunicacion en la procidn, preparacion y nutricion de alimentos.
* Capacitar a la poblacién sobre salud y nutriédmentaria

* Sensibilzar a las familias la importancia dehsaimo de productos organicos naturales.

* Incentivar a través de programas de desarrbalpctivo, la produccion ecoldgica.

* Aprovechar racionalmente la superficie agriccfolriego.

* Atencion a embarazadas y lactantes, alimentaggiolar nutricional para los ancianos y gruposxmerea pobreza.
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5.1.

CAPITULOV

CONCLUSIONESY RECOMENDACIONES

CONCLUSIONES

En funcién a la hipotesis planteada y a los olgetidel tema se llega a las siguientes

conclusiones:

Se acepta la hipotesis planteada, que el consuratindentos basicos en la ciudad de

Tarija, no depende solamente del ingreso famiiiael precio de los productos, sino

también de otros factores sociales como la fansliagomposicion y tamario, el nivel

de educacion y clase social.

a)

b)

El nivel de ingreso promedio de las familias decladad de Tarija es de

2.033 Bs./mes con un desvio estandar de 1568 Bs., de un satadrnono es de

800 Bs. y un maximo de 10.500 Bs./mes de un taa5d familias consideradas
en el estudio.; para un andlisis mas justo destaugura de ingresos, se ha
estratificado en tres niveles de ingreso (bajo, imgdalto), la clasificado del

nivel de ingresos por estratos es la siguientgrigler estrato lo componen los
ingresos bajos de 800 Bs. a 4.034 Bs/mes, quesempian el 90% de las
familias. El segundo estrato o nivel medio de iegsees de 4.035 Bs. a 7.266
Bs/mes, que representa el 8% de las familias,egtehto con mas altos ingresos
esta entre 7.267 Bs. a 10.500 Bs/mes, que repaeseh?2% de un total de 450 de

las familias encuestadas.
Si se considera el Ingreso Total por estrato setie

El ingreso total del estrato 1 tiene un ingresdiméamiliar de 1.608 Bs./mes,
de un total de 407 familias encuestadas, el iogtewl del estrato 2 tiene un
ingreso medio familiar de 5.533 Bs./mes, de url w85 familias encuestadas y
finalmente, el ingreso total del estrato 3 tienengreso medio familiar de 8.331
Bs./mes, de un total de 8 familias encuestadasndelse aprecia que la

85



d)

distribucion del ingreso esta sesgado, es deangetso familiar se concentra en
niveles inferiores, donde méas del 75% del totaladefamilias de este estrato

tienen ingresos inferiores a 2.000 Bs./mes.

Andlisis del Ingreso total per capita se tiene mealia de 481 Bs./mes con una
desviacion tipica de 376 Bs. de un total de 450adefamilias encuestadas, es

decir que el 83,5% tienen un ingreso inferior alnpedio.

Andlisis del ingreso per cépita por estrato mensralel estrato | se observa la
distribucion del ingreso per-capita de 407 famil@scuestadas, se tiene un
ingreso medio de Bs./mes 388, que representan%ldE/ las familias con este

ingreso. El estrato Il se observa la distribuci@ thgreso per-capita de 35
familias encuestadas, tiene un ingreso medio peitaclle Bs./mes 1.225, que
representan el 85% de las familias que tienen sogrénferiores al promedio.

El estrato Il se observa la distribucion del irsgreper-capita mensual, tiene un

ingreso medio per-cépita de Bs./mes 1.909, detahde 8 familias encuestadas.

Andlisis en Gastos Alimentos per cépita presehgm&o en alimentacion de las
unidades familiares consideradas en este estudibedse evidencia un promedio
mensual de gasto en alimentos es de 764 Bs. caesuid estandar de 383 Bs.
donde, 339 familias tienen gastos inferiores aB&0mensuales de un total de

450 familias encuestadas en la ciudad de Tarija.

Andlisis del Gasto en Alimentos por estrato; ldadisticos mas importantes para
cada uno de los estratos, se tiene que en el pest&to se tiene un promedio de
gasto de alimentacién de 666 Bs./mes con un ded®i@06 Bs.; el segundo
estrato tiene un valor promedio de 1.634 Bs. elidesstandar de 398 Bs. y
finalmente el tercer estrato presenta una medid.9@8 Bs./mes de gasto de

alimento con una desviacion estandar de 495 Bs/mes.

Si se analiza el gasto mensual per-cépita de comsle alimentos para el estrato
1, estrato 2 y el estrato 3, se tiene que enteltesle bajos ingresos, tiene una

media de 160 Bs/mes de consumo de alimentos psomeeren niveles medio de
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9)

ingreso el consumo de alimento per capita aumeBtbaBs./mes; y finalmente

en niveles altos de ingreso el consumo de alimeatacapita es de 448 Bs./mes.

Andlisis de la Propension Media a Consumir se fandecomo la relacion del
gasto en consumo a cualquier nivel tgafar de ingreso.
Se analizé la Propension Media a Consumir que emgdio las personas
destinan el 37.59 % de sus ingresos, al consumbiafees alimenticios en
Bs/mes.

Propension Media a Consumir por estratos; en pramied personas en el
estrato I, destinan el 41.43 % de sus ingresaxraumo de bienes alimenticios.
En el estrato Il en promedio las personas des&h@9.54 % de sus ingresos, al
consumo de bienes alimenticios, y en el estrdterl promedio las personas
destinan el 23.26 % de sus ingresos mensuales,omdumo de bienes

alimenticios.

Si se analiza la relacién ingreso-gasto, expresaefjeoeficiente de correlacion
de Pearson es de 91%, por lo tanto, se puede mancgue el grado de
asociacion lineal que existe entre el consumo eeesi alimenticios y el nivel de

ingreso es estadisticamente significativo.

Si se observa la relacion entre el nivel de gastbnivel de educacién se tiene
gue la poblacion que no tiene educacion, o tiena imstruccion basico,
intermedio y medio tienen gastos que no sobrepésarnl.621 Bs/mes; los
técnicos medios tienen gastos inferiores a 2.08n&s vy finalmente el grupo
gue mas gasta, pero que no sobrepasan los 2.50@®8sbn los universitarios

y/o profesionales, estos ultimos son titulados.

En la ciudad de Tarija, predomina la instrucciéedim en un 28%, le sigue
intermedio con 18%, técnico superior con 17%, lohsmn 16%, universitarios
con 10%, los profesionales representan el 6% yinfieate el 5% no tiene

instruccion.
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h) En el nivel de gasto en alimentacion y el nimdeomiembros de hogar se

)

observa que las familias con 2 y 9 miembros seanben el primer rango o
nivel bajo de gasto, es decir, tienen gasto gusobrepasan los 740 Bs/mes, y
las familias con 4 y 6 miembros son las que tienggastos mas altos.
En los hogares de la ciudad de Tarija, predaras familias de 4 miembros,
en un 31%; con 3 miembros el 25%; con 5 miembro21éf; posteriormente las
familias con 6 integrantes representa el 18% wlinente con 2, 7, 8 y 9

miembros tienen menor participacion.

El gasto de alimentacién segun el tipo de empletsidiogares de Tarija, se
tiene, que las familias con empleo de trabajagoeraliz, obrero y empleado
tienen niveles de gastos mas bajos que en los éogale son trabajadores por
cuenta propia Yy patron, socio o empleador. El gqttaje del tipo de empleo de
los hogares de la ciudad de Tarija, se tiene 1qie 2 jefes de hogar es obrero o
empleado; el 25% son trabajador aprendiz sin reragi@; el 8% es trabajador

por cuenta propia Yy, finalmente el 6% es patréimosoempleador.

Politicas y Estrategias destinadas a mejorar @l mig vida, habitos y costo de
oportunidad en el consumo de alimentos bésicos aertiddad de Tarija.

Las politicas nacionales en el tema de seguridatkataria ha sido expuestas
por diferentes gobiernos como la necesidad de afréos desastres naturales y
mejorar el nivel de vida, costo de oportunidad dwaimaximo alternativo

resignado al tomar una decision econdmica), deldapion pero en la mayoria
de los casos se vincula el concepto con el sumondsg alimentos a grupos en
riesgo, mas que a solucionar con medidas poljtaaqsellas condiciones que

hacen la inseguridad alimentaria.
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5.2. RECOMENDACIONES

a) Recomendar a las autoridades del Gobierno Naci@uddierno Departamental y
Municipal, prioricen proyectos y programas de detlar departamental,
destinados a mejorar el nivel de vida, habitosstacde oportunidad, generando
politicas con lineas de accion estratégicas conwitidds Nacionales de
Seguridad Alimentaria, Politicas de Generacion delEo para Combatir los
Bajos Niveles de Ingresos, Politicas de ControlGimsumo de Productos
Importados, Politicas para Bajar los Altos NivalesPobreza y Bajo Desarrollo

Humano, y Politicas para Reducir la Alta Desnuinaile la Poblacion.

b) Hay muchas cosas a tomar en consideracion panaaesa cantidad de dinero
gue puedes gastar en alimentos cada semana o @repqresupuesto para los
alimentos de un mes, algunas de ellas son la ine@eon la que comen fuera
de casa la familia, lo que gastan en refrigeriascadeterias y en los almuerzos.

Determina los gastos actuales y deseadirmnienza por determinar cuanto

cuesta alimentar a tu familia por mes y establaseobjetivos presupuestarios.

Haz un plan de comidafetermina qué tan seguido quieres hacer las campra

cada mes. Haz un plan de comidas para el periodemeo determinado que

elegiste, asi evitaras comprar alimentos que nesites. Haz una lista de

compras a partir del plan de comidas teniendo ersideracion los alimentos

basicos que tienes, lo que hay en tu congeladas frlitas o verduras que quieras
comprar.

Adhiérete a tu planCuando hagas las compras, debes controlarte panarao

solo lo que escribiste en la lista de ser posidpera hasta la proxima compra
para llevarlo; Puedes usar estos consejos com@agard que te rinda tu dinero:
las frutas y verduras de estacion suelen estarpgiaoin mas bajo que las demas;

compra cantidades grandes para reducir gastoscisaieas.
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