CAPITULO |
INTRODUCCION

El presente trabajo tiene como proposito explicar en qué medida el crédito es un factor
importante para mejorar el rendimiento de la produccion de cafia de azucar en el

municipio de Bermejo.

Actualmente las entidades financieras como los Bancos, Cooperativas de Ahorro y
Crédito, Instituciones Financieras privadas entre otros, han tomado una gran relevancia
en el pais y en particular en la region de Bermejo, los cuales prestan un servicio financiero
con el propdsito de reactivar la actividad econdmica en los diversos sectores de la
economia formal e informal, ya que es de gran apoyo para los diversos sectores
econdmicos y en particular para el sector productivo cafiero de la region generando una
agricultura méas dinamica y con oportunidades de generar empleo temporal y permanente

en nuestra region.
Este trabajo esté estructurado en cinco capitulos, que a continuacion se presenta:

Capitulo I: Contiene el planteamiento del problema, justificacién, definicion de

objetivos, hipotesis y variables en estudio.

Capitulo I1: Contiene el marco tedrico, esto incluye, investigaciones relacionadas al tema
de investigacion, marco tedrico, en el cual se presenta las bases teoricas referentes al

trabajo de investigacion y marco conceptual.

Capitulo I11: Contiene la metodologia de la investigacion que se utilizé y el disefio, la

poblacion, la muestra y las técnicas de recoleccion de datos.
Capitulo 1V: Se realiza el andlisis e interpretacion de resultados.

Capitulo V: Se realiza las conclusiones y recomendaciones en funcion a los objetivos del

trabajo.



1.1 PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

El municipio de Bermejo, es una regidn que se caracteriza por la existencia de un suelo
apto para el cultivo de la cafia de azlcar, constituyéndose de esta manera en la base
economica principal. De ahi que todas las actividades y relaciones giran en torno a la

produccion y al cultivo de la cafia de azUcar.

Uno de los factores productivos mas importantes para mejorar la produccion de la cafia
de azucar es el factor crédito, ya que permite obtener una mayor produccion cuando es
utilizado como “Bienes Intermedios”, como maquinarias, arados, palas, abonos etc.
También lo es cuando es utilizado como “Capital de Anticipacion”, el cual esta
constituido por recursos financieros utilizados en la produccion, cosecha y/o
aprovechamiento en un periodo determinado. Por lo tanto, el factor “crédito financiero”
se constituye como una de las alternativas principales para incrementar la produccion y

el ingreso de los productores cafieros.

Podemos mencionar que la disminucion de los niveles de produccion, se debe
fundamentalmente a la falta de la utilizacion de recursos externos, en el momento
adecuado, oportuno y suficiente; para realizar actividades de renovacion de cafaverales

con edades superiores a los 10 afios, control adecuado de malezas y otros.

Para que el productor realice inversiones que impliquen el aumento de la capacidad
productiva y que estos se traduzcan en el aumento de la produccion y por ende en el
aumento de sus ingresos, implica recurrir a fuentes internas y externas de financiamiento

por motivos tales como ser:

v" La demora en la percepcion de ingresos por conceptos de entregas de cafia de
azucar.

v" Ahorro insuficiente en algunas unidades productoras.

v" Desastres naturales.

v Necesidad de realizar inversiones mayores a sus recursos disponibles, etc.

Por todo lo expuesto anteriormente, surge la necesidad de realizar el trabajo con la
finalidad de que las instituciones cafieras, conozcan que entre las diversas causas que ha
hecho que la actividad del cultivo de la cafia no sea rentable es la no utilizacion adecuada

y oportuna del factor “crédito bancario”.



Por lo tanto, se plantea la siguiente interrogante:

¢En qué medida el crédito es un factor determinante para mejorar el rendimiento de la

cafia de azucar en el municipio de Bermejo?
1.2 JUSTIFICACION
1.2.1 Justificacion social.

Este trabajo es de gran importancia para la poblacion del municipio de Bermejo, puesto
que genera informacion con respecto a la situacion en la que se encuentran los productores
cafieros, a la vez, una cantidad importante de personas viven de ello, entre ellos
comerciantes, transportistas, agricultores, por lo tanto, estan a la expectativa de que este
sector en un futuro progrese. Asi también es importante para las autoridades, ya que en
funcién a los resultados de este trabajo pueden tomar decisiones para apoyar al sector

productivo, al sector industrial y a toda la cadena de la produccion de azlcar
1.2.2 Justificacion econdémica.

Es importante para la entidad financiera bancaria el acceso a créditos por parte del sector
cafiero para conocer en particular en qué medida el sector cafiero satisface sus necesidades
de inversion por medio del crédito conociendo la existencia de limitaciones en cuanto a
garantias, plazos, costos y otras limitantes de acceso al crédito, ademas analizar el
potencial del sector cafiero para lograr acceso y captar recursos financieros ofertados por

los mercados de créditos.
1.2.3 Justificacion Cientifica.

Si bien el presente trabajo no tendra aporte de nuevos conocimientos para el mundo
académico, pero servira de consulta para quienes deseen conocer en qué medida el crédito
es un factor determinante para mejorar el rendimiento de la produccién de cafia de azUcar,

a la vez realizar en el futuro una evolucion del mismo.
1.3 OBJETIVOS
1.3.1 Objetivo General.

Determinar la importancia del crédito para mejorar el rendimiento de la produccién de

cafia de azucar en el municipio de Bermejo



1.3.2 Objetivos Especificos.
Los objetivos especificos que coadyuvaron al objetivo general son:

v Describir las caracteristicas generales del municipio de Bermejo y el cultivo de la
cafa de azUcar

v' Identificar las caracteristicas generales de los productores de la cafia de azlcar del
municipio de Bermejo.

v Determinar el efecto del crédito sobre el rendimiento de la produccion de cafia de

azucar.
v’ Plantear alternativas y recomendaciones orientadas a mejorar la productividad del

cultivo de la cafia de az(car.
1.4 HIPOTESIS

El crédito a permitido a las diferentes unidades productivas lograr mejor rendimiento de

la produccion de cafia de azlcar en el municipio de Bermejo.
1.5 VARIABLES
1.5.1 Variable dependiente.
Y;= Rendimiento de la produccidn de cafia de aztcar (TM/HAS).
1.5.2 Variable independiente.

X, = Condiciones del crédito.



CAPITULO 11
MARCO TEORICO
2.1 INTRODUCCION

El marco tedrico llamado también marco analitico, esquema analitico, es el conjunto de
teorias, conceptos, relaciones, reglas, principios, etc., los cuales permiten explicar el
fendmeno concreto para el caso presente como es el crédito como factor importante para
el rendimiento de la produccidn cafia de azucar en el municipio de Bermejo, €l esquema
analitico esta referido a la teoria del crédito explicado por diferentes autores, cuya

estructura se describe a continuacion.
2.2 MERCADO DE CREDITO

Un mercado de crédito es la interaccion entre la oferta y la demanda de financiamientos,
en el que se establece ciertos parametros de confianza y a una tasa de interés dependiendo
del transcurso del tiempo.

En cuanto a la demanda de créditos nace de la preferencia al comprar un bien o servicio
ahora que esperar un tiempo a que tenga el dinero ahorrado, en este grupo se encuentran
los consumidores, y los gobiernos. La oferta de créditos proviene de los ahorros obtenidos
por algin medio, por lo general son los Bancos comerciales por depositos bancarios, y

los demas entes que realizan préstamos de manera informal.t

Por ende, un mercado de crédito se convierte en un espacio estratégico en el cual se
establece la compra y venta de efectivo llevada a cabo por agentes econémicos como ser
empresas y gobiernos.

2.2.1 Efecto del mercado de crédito.
2.2.1.1 Sireduce la demanda de crédito.

La reduccion de la demanda de crédito origina una disminucion en la productividad por
lo que genera una alta tasa de desempleo, ademas reducen los niveles inflacionarios y se

produce un aumento a la propension al ahorro.

! Augusto, Oferta y demanda de créditos, segunda edicién, Colombia, 2012, pag. 1-2



Por el efecto de una politica monetaria la demanda de crédito se reduce aumentando la
tasa de interés, pero si es por parte de las instituciones bancarias reducen el monto o
cantidad de dinero prestado lo que originard que se reduzcan las inversiones ya que se

reducen los créditos de las empresas lo que genera la disminucion de la productividad.?

Por lo tanto, la reduccion de la demanda de créditos en una economia se produce por las
incertidumbres econdmicas que se originan a causa de un ineficiente manejo de recursos

administrativos.
2.2.1.2 Si aumenta la demanda de crédito.

El aumento de la demanda de crédito es el efecto que se genera por el establecimiento de
varios factores como ser una tasa de interés baja, empresas incentivadas en las actividades

econdmicas.

Si hay un aumento descontrolado sobre los créditos provocara un colapso en la oferta de
créditos ya que no habra reservas de dinero para préstamos y en un largo plazo puede
desencadenar un sobreendeudamiento este efecto se produce cuando se descuida el

equilibrio de los mercados de crédito.

Esto genera un incremento en la inversion de las empresas lo que impulsa la productividad
y el empleo, si no es controlado este aspecto puede originar altos niveles de inflacion y

disminuye la propension al ahorro.
2.2.2 Politicas que afectan el mercado crediticio.

Las politicas de crédito forman parte de las acciones que toma la gerencia para la
implementacidn de las estrategias de crédito y administracion de riesgos que debe aprobar

y revisar periédicamente la direccion del banco.

La politica monetaria es la que mas influye en los mercados de crédito sobre la demanda
ya que: si la politica monetaria incrementa dinero en la economia (politica expansiva) el

gobierno disminuira la tasa de interés sobre los créditos lo que aumentara la demanda de

2 Augusto, Oferta y demanda de créditos, segunda edicién, Colombia, 2012, pag. 4-6
3 Augusto, Oferta y demanda de créditos, segunda edicién, Colombia, 2012, pag. 6-7



créditos, ya que muchas personas querran prestar dinero si la tasa de interés de pago no

es alta.*

Esto quiere decir que, por el contrario, cuando la politica monetaria es restrictiva quieren
reducir dinero en la economia aumenta la tasa de interés lo que origina una disminucion
en la demanda de los créditos, por el hecho de que las personas no tendran recursos para

pagar la deuda del préstamo a altas tasas de interés.
2.3 EL CREDITO

El crédito o contrato de crédito es una operacion financiera en la que una persona (el
acreedor) realiza un préstamo por una cantidad determinada de dinero a otra persona (el

deudor) y en la que este ultimo, se compromete a devolver la cantidad solicitada.

El crédito es un instrumento especifico de uso discrecional y flexible, en la medida en
que la demanda de crédito, es una demanda de recursos que permite al prestatario

procurarse bienes y servicios que pueden ser usados para sus actividades.®

Esto quiere decir que el crédito sirve para otorgar préstamos a productores que tienen
proyectos productivos generadores de ingreso y de autoempleo que les permita mantener

y cuidar sus respectivas familias.
2.3.1 Bases del crédito.

Las bases del crédito son los lineamientos necesarios que se establecen como norma para

acceder de manera legal a un crédito bancario otorgado por los dientes bancos de crédito.

El crédito no presenta bases propias en la cual este pueda tomar decisiones de crédito,
sino que se constituye en juego un factor sumamente importante, que es la buena fe del

deudor, armonizando este factor naturalmente a una adecuada investigacion de crédito.®

Sin embargo, existen bases sobre las cuales deben apoyarse toda decision de crédito como

por ejemplo la conducta, la capacidad, el capital y las condiciones.

4 Augusto, Oferta y demanda de créditos, segunda edicién, Colombia, 2012, pag. 2-3
5 Baldivia Urdininea José, Las Microfinanzas, tercera edicion, Bogota, 2004, pag. 14-15
® Alejandro Bujan, Crédito Financiero, primera edicion, Pert, 2016, pag. 28-32



2.3.2 Caracteristicas basicas del crédito.

Los créditos son un tipo de producto financiero, mediante el cual una persona o empresa
se hace acreedora de una determinada cantidad de dinero que ha solicitado previamente a

un banco o caja.

El crédito se caracteriza principalmente por constituirse en capital, es decir, la cantidad
de dinero que la entidad financiera concede para cada producto, lo importante es pedir el
capital justo que nos permita cubrir nuestros objetivos para no tener capital ocioso, como
también el plazo de devolucion es importante ya que es el tiempo durante el cual nos van
a prestar el dinero, otro factor importante es el tipo de interés que es el precio que se
pagara por recibir el dinero durante el plazo que dure la operacion, asi mismo las garantias

que pide la entidad para asegurar la devolucion del crédito.’

Esto quiere decir que el crédito se constituye en un aporte econdmico de capital que
permite el logro de los diversos emprendimientos econdmicos en los sectores productivos

por parte de los acreedores.
2.3.3 Funciones del crédito.
El crédito tiene funciones basicas que permiten obtener los siguientes beneficios:

v Incremento del consumo, ya que permite que ciertos sectores de la poblacion
(generalmente los de bajos ingresos) adquieran bienes y servicios que

normalmente no podrian adquirir en pago de contado.

<

Fomento de uso de todo tipo de servicios y bienes.

v' Ampliacion y apertura de nuevos mercados, al dotar de poder de compra a los
sectores de la poblacién que por sus ingresos no poseen recursos liquidos para
pagar de contado.

v’ Efecto multiplicador en la economia, ya que al aumentar el consumo de los bienes
y servicios estimula su produccion.

v Da la posibilidad de adquirir capitales sin poseer otros bienes equivalentes o sin

desprenderse de ellos en caso de que se posean.

7 [dem péag. 60-68



Cuando se otorga un crédito, se realiza un analisis de la capacidad de pago del
solicitante, el analisis incluye un perfil que permita apreciar que el crédito, con sus
respectivos intereses (costo del crédito), se va a restituir en el tiempo pactado. El
andlisis depende del monto que se otorgue. La mayor parte de la literatura sobre el
crédito sugiere/exige que el estudio sea cualitativo y cuantitativo, por lo cual, también
la garantia puede ser moral (cualidades personales, honradez, trabajo) o real (bienes

muebles o inmuebles).
2.3.4 Clasificacion del crédito.

Las operaciones de crédito se clasifican normalmente siguiendo los siguientes criterios:
su destino; las garantias que se otorgan para su obtencién; la personalidad del prestatario

y, finalmente, su duracion.®
2.3.4.1 Por su destino.

Un crédito se otorga a la produccién o para el consumo. El primero permite financiar las
inversiones productivas y proporciona a los empresarios recursos para el capital de
trabajo, para las inversiones en maquinaria y equipo, lo cual ayuda a la produccion de
bienes y servicios. También se puede clasificar el crédito a la produccion de acuerdo con
el rubro especifico de su aplicacion, como puede ser la agricultura, la pesca, el comercio,
la industria, el transporte, la construccion, etc. En el caso de los créditos para el consumo,
son préstamos hechos a individuos que los ocupan para adquirir bienes. Asimismo, se
puede clasificar el crédito al consumo de acuerdo con el campo especifico de su
aplicacion: de consumo inmediato y de bienes de consumo duradero, por ejemplo, un

crédito hipotecario.
2.3.4.2 Por las garantias otorgadas.

Garantias Dentro del Mercado Financiero, se habla de los bienes y condiciones que
aseguran a la institucion financiera cuando el prestatario no cumple con el repago en el

tiempo establecido. Se puede disminuir el riesgo de que el prestatario no cumpla con sus

8 Morales Castro, Crédito y Cobranza, primera edicion, México, editorial la Patria, 2014
® Morales Castro, Crédito y Cobranza, primera edicion, editorial la Patria, México 2014.



contratos con la ayuda de dos tipos de garantias: las personales y las reales Ahorristas

Prestatarios.
a) Garantias personales.

Un individuo diferente del deudor, garantiza la obligacion contraida con su patrimonio.
Es decir, el garante responde por la totalidad de la deuda y de manera conjunta con el

deudor. Dentro de este tipo de garantia, se tienen dos divisiones:

e La garantia personal, en la que el garante es una persona natural.
e Lagarantiaempresarial, que cuenta con un garante juridico que garantiza con todo

su patrimonio.
b) Garantias reales
Se dividen en dos clases:

e La hipotecaria, que recae sobre bienes inmuebles.
e La prendaria, que recae sobre un bien mueble, el cual no esté sujeto a registro y
puede pasar o0 no de la posesién del deudor a la del acreedor.

Los bienes que no salen del poder del deudor son generalmente instrumentos activos de

produccidn necesarios para la agricultura.

Se distingue el crédito con garantia real, que pudiera ser uno de los bienes del deudor, y
el crédito con garantia personal, el cual es avalado/asegurado por el conjunto del

patrimonio del prestatario, sin afectar ningun bien en especial.
2.3.4.3 El crédito hipotecario.

El crédito hipotecario es un tipo de crédito que esta respaldado por una garantia
hipotecaria, es decir, si el deudor del crédito no pudiera pagar las cuotas, el acreedor

podria llegar a quedarse con el activo hipotecado (normalmente una vivienda).

Este crédito va dirigido a la adquisicion de bienes inmuebles (habitualmente una
vivienda). Es importante destacar que la cuantia maxima del crédito sera el valor del

inmueble: no se puede conceder un crédito por un importe superior al inmueble que se

10 Baldivia Urdininea, José. “Las Microfinanzas: Un Mundo de Pequefios que se Agrandan”, primera
edicion, Bolivia 2004.



quiere adquirir. Por ejemplo, si la vivienda esta valorada en 200.000$, el crédito no podra
ser superior a esa cantidad, pero si inferior. En definitiva, un crédito hipotecario solo
puede concederse para la adquisicion de un bien inmueble, con el limite maximo de su

valor.1!
a) Caracteristicas del crédito hipotecario.

La garantia hipotecaria es la principal caracteristica de los créditos hipotecarios. Al
formalizar la operacion (al comprar el inmueble con el crédito que otorga la entidad
financiera), el inmueble adquirido se grava con una hipoteca. De esta forma, si se
produjese el impago del crédito, la entidad financiera o acreedor podria ejecutar esta
garantia hipotecaria. Esta ejecucion consiste en que la entidad financiera podria vender el
inmueble sobre el que recae la hipoteca para satisfacer la deuda pendiente de pago. Aqui

nos encontrariamos con dos situaciones:

e Si el importe obtenido por la venta es superior a la deuda pendiente, la parte
restante debera ser abonada al deudor. Por ejemplo: si la entidad consigue vender
el inmueble por 100.000$ y la deuda pendiente era de 60.000%, los 40.000$
restantes deberan ser abonados al deudor.

e Si el importe obtenido por la venta es inferior a la deuda pendiente, la entidad
financiera podra dirigirse contra la totalidad de los bienes presentes y futuros del

deudor, hasta satisfacer la totalidad de la deuda.

Es importante destacar que la responsabilidad del deudor es tanto con la hipoteca de su

inmueble como con el resto de sus bienes presentes y futuros.

Por tanto, nos encontramos que en un crédito hipotecario existen garantias adicionales a
otros créditos, como por ejemplo los personales (la garantia hipotecaria). Estas garantias
adicionales hacen, por ejemplo, que el tipo de interés aplicable sea inferior que en otros

créditos.t?

11 Sanchez A. (s.f.), crédito hipotecario, https://economipedia.com/definiciones/credito-hipotecario.html

2 Sanchez A. (s.f.), crédito hipotecario, https://economipedia.com/definiciones/credito-hipotecario.html
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2.3.5 Politica de crédito.

La politica de crédito da la pauta para determinar si debe concederse crédito a un cliente
y el monto de éste por lo que la empresa no solamente debe ocuparse de los estandares
de crédito que establece, sino también de la utilizacién correcta de estos estandares al
tomar decisiones de crédito.

La politica de crédito agrario consiste en emplear de una mejor manera el capital
disponible en el sector, por lo que debe fijar metas para cada una de las necesidades de
produccion, comercializacion e industria rural, en este sentido se ha de seleccionar las

necesidades prioritarias.

Por tanto, el objetivo principal de la politica de crédito es lograr el incremento sostenido
del ingreso de los productores, mediante la aplicacion de instrumentos con mayores
capacidades u activos mas productivos para coadyuvar al desarrollo econémico y social
del sector contribuyendo a la seguridad alimentaria y nutricional de los agentes

econdmicos dentro y fuera del territorio.
2.4 CREDITO AGROPECUARIO

Se entiende por crédito agropecuario al crédito dirigido a micro y pequefios productores
dedicados a las actividades agricolas, pecuarias, de explotacion forestal y pesca para ser
utilizado en: Capital de inversién (infraestructura, terrenos, maquinaria y equipos,
tractores, vehiculos para la venta de sus productos, etc.) y operaciones (materias primas,
alimento para ganado, semillas, etc.) las distintas fases del proceso de produccion,

comercializacion y transformacion primaria de bienes de origen agropecuario.

El crédito agropecuario se caracteriza entonces por tener un mercado fragmentado y
disperso; en este sentido, estd marcado tanto por la variabilidad y estacionalidad en la
generacion del ingreso, como por las pocas posibilidades de diversificar el riesgo en un
espacio de localizacion especifico. Todo ello repercute en tiempos y costos mayores de
transaccion, constituyendo éstas las principales causas que inciden en la dificultad para

facilitar su acceso.!®

13 LEY No 947 del 11 de mayo de 2017 LEY DE MICRO Y PEQUENA EMPRESA



2.5 LEY DE SERVICIOS FINANCIEROS: LEY N ° 393
Titulo I: EI Estado rector del sistema financiero
Capitulo I: Objeto, ambito de aplicacion y funcion social de los servicios.

Articulo 1. (objeto). La presente Ley tiene por objeto regular las actividades de
intermediacion financiera y la prestacion de los servicios financieros, asi como la
organizacion y funcionamiento de las entidades financieras y prestadoras de servicios
financieros; la proteccion del consumidor financiero; y la participacion del Estado como
rector del sistema financiero, velando por la universalidad de los servicios financieros y
orientando su funcionamiento en apoyo de las politicas de desarrollo econémico y social

del pais.

Articulo 2. (ambito de aplicacion). Se encuentran bajo el ambito de aplicacion de la
presente Ley, las actividades financieras, la prestacion de servicios financieros y las

entidades financieras que realizan estas actividades.
Articulo 4. (funcidn social de los servicios financieros).

. Los servicios financieros deben cumplir la funcién social de contribuir al logro
de los objetivos de desarrollo integral para el vivir bien, eliminar la pobreza y
la exclusion social y econdmica de la poblacion.

1. El Estado Plurinacional de Bolivia y las entidades financieras comprendidas
en esta Ley, deben velar por que los servicios financieros que presten, cumplan
minimamente con los siguientes objetivos:

a) Promover el desarrollo integral para el vivir bien.

b) Facilitar el acceso universal a todos sus servicios.

c) Proporcionar servicios financieros con atencion de calidad y calidez.

d) Asegurar la continuidad de los servicios ofrecidos.

e) Optimizar tiempos y costos en la entrega de servicios financieros.

f) Informar a los consumidores financieros acerca de la manera de utilizar

con eficiencia y seguridad los servicios financieros.



Capitulo V: Control de tasas de interés, comisiones, otros cobros y asignaciones

minimas de cartera.
Seccion I: Tasas de interés, comisiones y otros cobros
Articulo 59. (régimen de control de tasas de interés).

. Las tasas de interés activas seran reguladas por el Organo Ejecutivo del nivel
central del Estado mediante Decreto Supremo, estableciendo para los
financiamientos destinados al sector productivo y vivienda de interés social
limites maximos dentro de los cuales las entidades financieras podran pactar
con sus clientes en el marco de lo establecido en la presente Ley.

1. Para el caso de operaciones crediticias pactadas con tasa variable, la tasa de
interés cobrada al cliente no podra superar las tasas establecidas en el Decreto
Supremo sefialado en el presente Articulo.

IIl.  El régimen de tasas de interés del mismo modo podra establecer tasas de
interés minimas para operaciones de depoésitos. Las caracteristicas y
condiciones de estos depositos seran establecidas en Decreto Supremo.

IV.  El Decreto Supremo sefialado en el presente Articulo, sera gestionado por el
Ministerio de Economia y Finanzas Publicas.

Articulo 62. (modificacion de las tasas de interés). Las entidades de intermediacién
financiera no podran modificar unilateralmente las tasas de interés pactadas en los
contratos de operaciones de intermediacion financiera cuando esta modificacion afecte

negativamente al cliente.
SECCION II: Niveles minimos de cartera de créditos.

Articulo 67. (sectores priorizados). Los niveles minimos de cartera a establecerse,
deberan priorizar la asignacion de recursos con destino a vivienda de interés social y al
sector productivo principalmente en los segmentos de la micro, pequefia y mediana

empresa urbana y rural, artesanos y organizaciones econémicas comunitarias.

Articulo 68. (alianzas estratégicas). Las entidades de intermediacién financiera que no
cuenten con tecnologias especializadas en la provision de financiamiento a los sectores

productivos de la micro, pequefia y mediana empresa urbana y rural, artesanos y



organizaciones econdmicas comunitarias, podran establecer alianzas estratégicas con

otras entidades financieras para cumplir con los niveles minimos de cartera.
Capitulo VI11: Servicios financieros para el desarrollo economico y social.
Seccion |: Financiamiento para el desarrollo productivo
Articulo 94. (FINANCIAMIENTO AL SECTOR PRODUCTIVO).

l. El Estado participara directa y activamente en el disefio e implementacion de
medidas para mejorar y promover el financiamiento al sector productivo de
la economia, a través de las entidades financieras, a fin de lograr una eficiente
asignacion de recursos para apoyar la transformacién productiva, la
generacion de empleo y la distribucion equitativa del ingreso.

1. Estas medidas, velaran porque el destino final de los recursos sea el
financiamiento a actividades de las cadenas productivas en sus diferentes
etapas, actividades complementarias a los procesos productivos, actividades
de comercializacién en el mercado interno o externo y otras actividades

relacionadas con el &mbito productivo.

El sector productivo accederd a créditos con tasas anuales que oscilan entre 6% vy
11,5%segun establece el Decreto Supremo reglamentario N°2055 en su articulo 5 que

reglamenta la Ley de Servicios Financieros.

Las tasas de interés anuales maximas para el crédito destinado al sector productivo, son
las que se establecen en el siguiente cuadro en funcion del tamafio de la unidad

productiva:

Cuadro N°1 Tasa de interés seguin tamafio de la unidad productiva

Por tanto, un crédito agropecuario necesaria e indispensablemente debe ser un

microcrédito, sea cual sea su naturaleza o garantia, para ello la ASFI define al

Tamario de la unidad Tasa de interés anual
productiva maxima
Micro 11,50%
Pequefa 7%
Mediana 6%
Grande 6%

Fuente: Decreto Supremo N ° 2055.




microcrédito como: “Todo crédito otorgado a una persona natural o juridica, 0 a un grupo
de prestatarios, con el objeto de financiar actividades de produccion, comercializacion y
servicios, cuya fuente principal de pago la constituye el producto de las ventas e ingresos

generados por dichas actividades”.
2.6 UNIDAD ECONOMICA CAMPESINA

Segun Plaza O. (1998) inicialmente la nocion de economia campesina, se utilizd para
analizar laracionalidad productiva de las familias campesinas, en referencia la interaccion
entre sus condiciones y situacién de produccion inmediatas, y las respuestas que daban
en términos de organizacion, gestion y planificacion de sus actividades. Sin descuidar el
uso de la fuerza de trabajo familiar, en la parcela, fuera de ella y en actividades extra
agropecuarias y el intercambio de productos, por trueque y comercio, se tendio a explicar
la racionalidad campesina como producto del sistema de produccion familiar. Es decir
que estd orientada a la satisfaccion de las necesidades de consumo familiares y de
produccién de las parcelas, y en relacion al uso predominantemente de fuerza de trabajo
familiar, un nivel tecnoldgico elemental y una dotacion escasa de tierras, en la mayoria
de los casos fragmentada y dispersa, situadas en zonas agroecoldgicamente pobres, donde
existe una variedad de estrategias de produccion y reproduccion y la importancia

productiva de las mujeres.'*

Danilo Paz, (1995) sobre el mismo tema indica ““es un concepto elaborado por Chayanov,
que explica que la unidad econémica familiar del campesino es una estructura compleja
de produccion y consumo, en la que todos los miembros realizan una estrategia de

sobrevivencia tendiente a la satisfaccion de necesidades”.'®

Consecuentemente la economia campesina es una unidad familiar econémica de
produccion y consumo, cuya racionalidad fundamental es la satisfaccion de sus
necesidades como familia mas que de la ganancia, asi como la reproduccion de la

misma.*® Es decir que la economia campesina esta articulada a un modo de produccion

14 Plaza O, “Desarrollo rural: enfoques y métodos alternativos”, Pert1, 1998
15 Paz B. Danilo. “Lecciones de Sociologia Rural”, primera edicion, Bolivia, 1995
16 Paz B. Danilo. “Estructura Agraria Boliviana”, primera edicién, Bolivia, 2009.



Unica, ésta presenta entonces una unica y peculiar combinacion de fuerzas productivas y

relaciones de produccién.

La produccion se encuentra orientada fundamentalmente al autoconsumo y solo los
excedentes se llevan al mercado, es decir, hay una predominancia relativa del valor de
uso sobre el valor de cambio. Por otra parte, lo que el campesino ofrece al mercado no es

su fuerza de trabajo sino su producto.

El volumen del trabajo, esta determinado principalmente por el tamafio y la composicion
de la familia (por el nimero de sus miembros capaces de trabajar), por el grado de

esfuerzo de trabajo (grado de explotacién).
2.7 EL CAMPESINADO Y EL MERCADO CAPITALISTA

El campesino participa en un mercado regulado por el sistema capitalista, es decir, por
las empresas capitalistas. Contrariamente las empresas regulan los precios de los
productos agropecuarios.!’

En la unidad econdmica campesina prevalece el trabajo vivo mas que el capital y su
produccidn entra en competencia con las empresas agrarias que emplean maquinaria e
insumos modernos. El mercado capitalista no puede reconocer el alto valor que tienen los
productos provenientes de la economia campesina y es mediante este mecanismo que dia
tras dia el campesino cede una parte del valor de su produccién al sistema en su

conjunto.8

Esta explotacion estructural se ve complementada con dos formas de explotacion, ademas
del valor de la produccion cedida gratuitamente a la sociedad, el mayor nimero de
intermediarios que separan de productor directo del consumidor, asi como el capital
comercial, representan las dos formas de explotacion mas generalizadas en el mercado
capitalista. Muchos productores para efectuar gastos para el cultivo y su sostenimiento,
en el proceso, recurren a préstamos de dinero con intereses superiores a los de la oferta
bancaria, son préstamos contra cosecha que recortan otra vez las posibilidades de

ganancia del productor de forma anticipada.*®

17 Paz B. Danilo. “Lecciones de Sociologia Rural”, primera edicién, Bolivia, 1995.
18 Paz B. Danilo. “Lecciones de Sociologia Rural”, primera edicién, Bolivia, 1995.
19 Paz B. Danilo, “Estructura Agraria Boliviana”, primera edicién, Bolivia, 2009.



2.7.1 Composicién familiar.

La familia, constituye el nicleo basico de cada comunidad, tanto desde el punto de vista
de la produccion como desde la organizacion social. En su propdsito de reproduccion, el
trabajo familiar es indispensable y a su alrededor se forman las relaciones productivas y
sociales de la comunidad. Generalmente todos los miembros de las familias campesinas
trabajan en las labores del campo entre 39 y 44 horas a la semana, cada persona cumple
con un papel especifico en las actividades habituales. La mencionada asignacion de roles
esta determinada por la edad, el género, la habilidad del individuo, la urgencia con que se
realiza cada labor y por las tradiciones propias del lugar.

Por ejemplo, las labores y actividades que necesitan de mayor fortaleza fisica son
generalmente atribuidas a los hombres jovenes. La mujer, en cambio, es la que se encarga
del cuidado de la casa y del ganado, sin embargo, su participacion no solo se limita a estas
funciones, sino también suele encargarse de las actividades comerciales y vendiendo en
ferias. Las tareas de siembra y cosecha la realizan todos, conjuntamente. Los nifios
también tienen obligaciones y deberes que deben cumplir apoyando a los mayores en sus

distintos trabajos.?
2.8 ACTIVIDADES E INGRESOS AGRICOLAS

En el contexto rural, las actividades que generan ingresos no son solo productivas,
(agricolas o pecuarias), los campesinos obtienen también ingresos mediante la artesania,
el comercio, la manufactura y los servicios. La intervencion de las personas en estas
actividades esta fuertemente condicionada por la estacionalidad de su principal actividad.
Solo en las épocas de siembra y cosecha la mano de obra rural es demandada en su
totalidad, en épocas fuera de éstas existe un alto desempleo, lo cual origina migracién
hacia los centros més poblados donde puedan conseguir otro tipo de trabajo con
vendedores o albafiiles principalmente. Esta migracion ocurre también en un esfuerzo por
uniformizar el flujo de ingresos, debe recordarse que los ingresos agropecuarios después
de la cosecha, al obtener ganancias por la comercializacion de sus productos y casi nulos

entre la siembra y la cosecha ya que el productor no tiene productos disponibles para

20 Paz B. Danilo, “Estructura Agraria Boliviana”, primera edicién, Bolivia, 2009.



vender. En esta época los campesinos se dedican a otras actividades mencionadas, las

cuales complementan a la principal.?

Sin embargo, la combinacion de actividades que adopta una familia depende de factores
como las preferencias familiares, la aversion al riesgo y la posibilidad de acceso a

actividades econémicas.

De acuerdo a la variedad de actividades que se ejecuta, el ingreso en el sector rural tiene
componentes agropecuarios y no agropecuarios. Ademas, esta conformado por ingresos

monetarios y no monetarios.

Los ingresos monetarios estan compuestos principalmente por la venta de productos
agricolas y ganaderos, la venta de mano de obra familiar fuera de la comunidad, la renta
de la tierra y los envios de dinero de los familiares que migraron temporal o

definitivamente.

Los ingresos no monetarios estdn compuestos por toda la produccion destinada al
autoconsumo. La suma de los monetarios y los no monetarios es el ingreso total de una
unidad campesina, cuya consecucion es el objetivo economico final de la familia para

poder cubrir su canasta de consumo y reponer los factores de produccion.
2.9 BANCA PRIVADA EN EL SECTOR PRODUCTIVO

Uno de los principales factores histéricos que explican las brechas econémicas de
América Latina en relacion a otras regiones del mundo tiene que ver con las bajas tasas
de productividad. Y actualmente, en un contexto internacional menos favorable para los
mercados emergentes, incrementar la productividad es indispensable para generar un
mayor bienestar, favorecer el crecimiento econémico, aumentar la competitividad e

integrarse en las cadenas de valor globales.??

Entre los principales factores que limitan la productividad se encuentran la falta de
competencia, el limitado acceso a insumos de calidad, las ineficiencias en los mercados

laborales (lo que usualmente se traduce en un gran namero de empresas informales), la

2L [dem.
22 Banco de desarrollo productivo de América latina. Julio de armas, encargado ejecutivo
https://www.caf.com



falta de desarrollo y profundidad en los mercados de crédito y la baja inversion en ciencia,

tecnologia e innovacion.

El sector productivo juega un papel fundamental en el crecimiento economico de los
paises. El crecimiento de la produccion depende en gran medida de la capacidad que
tienen las empresas de ser mas productivas. Financiar sus costos de produccion, acceder
a nuevas tecnologias y actualizar sus procesos, entre otros, son los espacios donde el
sistema financiero puede acompafiar al sector privado para alcanzar estos objetivos. El
acceso a financiamiento es uno de los aspectos del entorno empresarial mas
frecuentemente citados por las empresas como un obstéculo para su crecimiento. Desde
el Siglo XVIII se establece una relacion de causalidad entre el sector bancario y el
desarrollo, al referirse Alexander Hamilton a los bancos como los mejores motores que

hayan sido creados para alcanzar crecimientos econémicos.

El financiamiento a empresas por parte de la banca privada es necesario puesto que le
permite a estas Ultimas explotar oportunidades de crecimiento e inversion y lograr un
mayor equilibrio. De la misma forma, las empresas pueden implementar de manera segura
planes estratégicos que les permitan expandirse en mercados globales, invertir en
renovacion de maquinaria, hacer méas productivos sus procesos y elegir formas

organizativas mas eficientes.

Aun asi, el aporte de la banca comercial a la productividad no esta dado Gnicamente por
sus intervenciones en empresas existentes, sino también por la disponibilidad de
financiamiento a empresas nuevas: indicador importante del espiritu empresarial, asi

como del dinamismo y la innovacién de las empresas.

En términos mas generales, la banca privada le permite a la economia desarrollar su
potencial de creacién de riqueza en sectores productivos que podrian darle al pais una
ventaja comparativa al contar con financiamiento que vaya de la mano con el desarrollo
de los sectores con mayor potencial. El reto de la banca comercial para acompafiar en un
horizonte mas estable al sector privado radica en estar presente con condiciones de mas
largo plazo, que les permitan a las mismas tener acceso a financiamiento mas acorde a las

necesidades de sus negocios.



2.10 MICROEMPRESA

Una microempresa es una empresa de tamafio pequefio, cuenta con un maximo de diez
empleados y una facturacion acotada. Por otra parte, el duefio de la microempresa suele

trabajar en la misma.?®

Es importante resaltar el hecho de que dentro del sector de la micro empresa nos
encontramos con lo que llama micro emprendimiento que no es mas que la puesta en
marcha de un negocio de aquella tipologia donde el propio emprendedor es el duefio y
administrador del mismoy en el que, ademas de haber llevado a cabo una baja inversion,
no tiene empleados. El propietario e incluso sus familiares son los que ponen en pie y

desarrollan aquella empresa.?*
2.10.1 Clasificacion de las micro y pequefias empresas.
Ley no 947 de micro y pequeiia empresa

l. Las Micro y Pequefias Empresas se clasifican en funcion a los siguientes
criterios:

a) Valor de las ventas anuales.
b) Numero de trabajadores.
c) Patrimonio neto.

1. Los tres criterios anteriormente sefialados, se evaluaran en forma integral y
concurrente para determinar la pertenencia de las unidades productivas a las
categorias de micro o pequefia.

I11.  Los rangos de clasificacién referentes al tamafio de las empresas (micro,
pequefia, mediana y grande) seran establecidos por el Ministerio de Desarrollo
Productivo y Economia Plural, en coordinacion con otras entidades pablicas
involucradas en la temética, mediante Decreto Supremo.

IV. La clasificacion establecida por el Ministerio de Desarrollo Productivo y
Economia Plural, de acuerdo a lo sefialado en el presente Articulo, sera de uso

obligatorio por todas las instituciones publicas y privadas a nivel nacional %

23 Pérez J. y Merino M., 2009, Definicién de micro empresa, https://definicion.de/micro-empresa/
24 ftem.
25 LEY No 947 del 11 de mayo de 2017 LEY DE MICRO Y PEQUENA EMPRESA gaceta oficial
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2.11 APALANCAMIENTO

El apalancamiento es la relacion entre crédito y capital propio invertido en una operacion
financiera. A mayor crédito, mayor apalancamiento y menor inversion de capital propio.
En otras palabras, el apalancamiento es simplemente usar endeudamiento para financiar
una operacion. Al reducir el capital inicial que es necesario aportar, se produce un
aumento de la rentabilidad obtenida. El incremento del apalancamiento también aumenta
los riesgos de la operacién, dado que provoca menor flexibilidad o mayor exposicion a

la insolvencia o incapacidad de atender los pagos.
2.11.1 Tipos de apalancamiento.
2.11.1.1 Apalancamiento operativo.

El apalancamiento operativo suele determinarse a partir de la division entre la tasa de

crecimiento del beneficio y la tasa de crecimiento de las ventas.

El apalancamiento operativo se refiere a las herramientas que la empresa utiliza para
producir y vender, esas "herramientas™ son las maquinarias, las personas y la tecnologia.
Las maquinarias y las personas estan relacionadas con las ventas, si hay esfuerzo de
marketing y demanda entonces se contrata mas personal y se compra mas tecnologia o
maquinaria para producir y satisfacer la demanda del mercado. Cuando no existe
apalancamiento, se dice que la empresa posee capital inmovilizado, eso quiere decir,

activos que no producen dinero.

El Apalancamiento Operativo esta relacionado con el riesgo economico de una empresa,
que es mayor cuanta mas proporcion de costes fijos suponga el resultado de explotacion.

2.11.1.2 Apalancamiento financiero.

El apalancamiento financiero consiste en la utilizacion de fondos ajenos de la empresa
para destinarlo a inversiones. Por decirlo de otra manera, el inversor aumenta la cantidad
invertida mediante la utilizacion de recursos ajenos (deudas) que se suma a los recursos
propios con el objetivo de obtener mayor rentabilidad mediante el aumento del importe

total invertido.2®

% Apalancamiento financiero, El Nuevo Empresario, 13 de diciembre de 2018.
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Se deriva de utilizar endeudamiento para financiar una inversion. Esta deuda genera un
coste financiero (intereses), pero si la inversion genera un ingreso mayor a los intereses a

pagar, el excedente pasa a aumentar el beneficio de la empresa.
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CAPITULO 111
DISENO METODOLOGICO
3.1 TIPO DE LA INVESTIGACION

La presente investigacion es de tipo descriptivo, puesto que se describen las variables con

relacion al tema de estudio, para posteriormente realizar un anélisis de las mismas.

Este trabajo se realiza bajo dos enfoques: cuantitativo y cualitativo, el primer enfoque,
debido a que, se realiza la recopilacion y andlisis de datos cuantitativos de las variables
en estudio, con relacion al segundo, se empled la técnica encuesta para realizar una

explicacion de las variables.
3.2 METODOS

La realizacion de este trabajo ha sido posible empleando los siguientes métodos

analiticos.
3.2.1 Método deductivo.

El trabajo de investigacion se basa en este método porque permite partir de una vision
general del sector cafiero para analizar y conocer sus particularidades, es decir, que se
buscara corroborar los efectos del financiamiento bancario, sobre el rendimiento de la

produccion de cafia de azUcar.
3.2.2 Meétodo inductivo.

Se aplico este método ya que se empled una encuesta a los productores cafieros para
realizar un analisis, llegando a generalizar la situacion en la que se encuentra el sector
cafiero del municipio de Bermejo frente a los créditos otorgados por las entidades

financieras.
3.2.3 Método estadistico.

El método estadistico empleado para la realizacion del trabajo de investigacion tiene las

siguientes etapas:

a) Recoleccién. - en esta etapa se recoge los datos cuantitativos y cualitativos

sefialada en el disefio de la investigacion.



b)  Recuento (computo). - en esta etapa se realiz6 la cuantificacion de la frecuencia
con que aparecen las diversas caracteristicas en los elementos de estudio

c) Presentacion. - en esta etapa se elaboran los cuadros y los graficos que permiten
una inspeccion precisa y rapida de los datos.

d)  Sintesis. - en esta etapa la informacién es resumida para expresar de manera

sintética las principales propiedades de una serie de datos.
3.3 POBLACION

El presente trabajo tiene como poblacion de estudio a los productores de cafia de azucar

en el municipio de Bermejo.
3.3.1 Tamafo de la poblacion en estudio.

El nimero de productores de cafia de azUcar en el municipio de Bermejo es de 556
productores, los mismos se clasifican en funcion al nimero de hectareas cultivadas segin

la gestion 2019, como se aprecia en el siguiente cuadro:
Cuadro N°2 Productores cafieros en funcion a la superficie cultivada

(Cantidad de Has) —2019

Pequerios Medianos Grandes
DETALLE productores productores productores Total
1 a 10 has 10,1 a 30 has 31 has 0 mas
Valor Numérico 417 83 56 556
Porcentaje (%) 75 15 10 100

Fuente: Federacion de Productores de Cafia de Azucar Bermejo (FE.PRO.CAB)

El cuadro N°2, nos muestra el total de productores de cafia de azucar segun la superficie
cultivada en la gestion 2019, se puede evidenciar una cantidad importante de productores
pequefios equivalente al 75% que poseen 1 a 10 hectareas de cultivo, el 15% representa
al grupo de medianos productores con hectareas de 10,1 a 30 aproximadamente y el 10
% corresponde al grupo de grandes productores que equivale a un total de 56 productores,
segun datos de FE.PRO.CAB.



3.4 TIPODE MUESTRA

Entre los factores que motivaron trabajar en funcién a un método de muestreo y no asi

con un censo poblacional son los siguientes:

v

v

AN

34.1

Poblacién objetivo con ubicacion dispersa tanto en el area rural como en el &rea
urbana.

Por encontrarse en periodo de zafra lo cual imposibilité localizar a los productores
cafieros en su totalidad, dado que, estos mismos se dirigen a sus parcelas.

Se aplico un muestreo, dado que, en época de pandemia se vio complejo realizar
un censo debido al riesgo de contagio.

Implica un menor tiempo en la recoleccion y tabulacion de datos facilitando en
gran manera la manipulacion de los mismos.

Conlleva a un menor costo en su elaboracion.

No es necesario ser un experto y tener conocimientos técnicos para realizar este
proceso, solo basta con hacer una pregunta que permita reunir la informacion

necesaria.

Muestreo aleatorio estratificado.

En la investigacion se utilizara el muestreo aleatorio estratificado, puesto que se quiere

resaltar subgrupos o estratos especificos dentro de la poblacion objetivo, posteriormente

seleccionar aleatoriamente a los sujetos de los diferentes estratos de forma proporcional.

3.4.2

Determinacién del tamafo de muestra.

Para la determinacién del tamafio de muestra se empleara el método técnico, muestreo

aleatorio estratificado, al ser el tipo de muestreo mas adecuado para el trabajo de

investigacion, debido a las caracteristicas que presenta la poblacion en estudio.

Formula para determinar el tamafio de muestra:

N*Z&*p*q
n=-— >
E?x(N-1) + Zg *p *q



Donde:

N= Tamafio de la poblacion = (556 productores de cafia)

n = Tamafio estimado de la muestra

Z = Nivel de confianza = 95% (Zy o5 = 1,96)

P = Probabilidad de ser elegido (0.5)

Q = Probabilidad de no ser elegido (0.5)

d = Error de estimacion (5% = 0,05)

Realizando el reemplazo de los datos y el calculo correspondiente se tiene:

556 x (1,96)? * 0,5 * 0,5

"= 0,05)% * (556 — 1) + (1,96)% * 0,5 * 0,5

n = 227,43
n = 227(productores de cafa)

Cuadro N°3 Determinacion muestral mediante asignacion proporcional por estratos

W= Proporcion i ShIEEITE)
Estrato Ni = Poblacion de unidades asignacion
proporcional
Productores pequefios 417 75 170,25
Productores medianos 83 15 34,05
Productores grandes 56 10 22,7
Total 556 100 227
Fuente: elaboracidn propia.
N = poblacion = 556 n =muestra =227 L =numero de estratos = 3

n, = n(%) =227 (‘%Z) = 227(0,75) = 170,25 =170

n, =n (%) =227 (%) = 227(0,15) = 34,05 =34

N3

ng = n(W) =227 (%) = 227(0,10) = 22,7 =23



3.5 TECNICA E INSTRUMENTO DE RECOPILACION DE DATOS
3.5.1 Técnica.
3.5.1.1 Encuesta.

La técnica de recopilacién de datos que se utilizara es la encuesta, la misma se adecuara
a las necesidades de informacion que se requiera en el presente trabajo; la aplicacion de
esta técnica para la recopilacion de datos es el mas adecuado considerando el

planteamiento del problema que se realiza en este trabajo.
3.5.2 Instrumento.
3.5.2.1 Cuestionario.

En la respectiva aplicacion de la encuesta se disefiard y aplicara un cuestionario de
preguntas estructuradas, considerado como un medio util y eficaz para recoger
informacion en un tiempo relativamente breve, de manera que contemple los lineamientos

necesarios para minimizar el error en la recopilacion de datos.
3.6 TIPOS DE PREGUNTAS

Para obtener diversidad de informacion las preguntas que se emplearan seran cerradas y
abiertas, las primeras presentan alternativas de contestacion; ademas facilita la realizacion
de tabulacién de datos estadisticos, donde los resultados son mas concretos y exactos,
mientras que las segundas propician una respuesta amplia y libre, de manera que puede
obtenerse una mayor riqueza de detalle en las contestaciones, pero tienen el inconveniente

de que las respuestas son dificiles de evaluar.
3.7 FUENTES DE INFORMACION

Los datos requeridos para el desarrollo de la presente investigacion proceden de fuentes

primarias mediante la aplicacidn de encuestas, referencias de tesis, textos, monografias.

Ademas, se utilizara informacion relevante proveniente de fuentes secundarias como ser

bibliografias, textos, documentos especiales, sitios web, etc.



3.8 PROCEDIMIENTO DE RECOLECCION DE DATOS

La captura de los datos requeridos, seguirad un procedimiento a través del contacto directo
entre el encuestado y el encuestador, datos que nos permitira identificar en qué medida el

productor cafiero acude a una entidad financiera solicitando apoyo financiero.

El periodo de tiempo que abarcé el procedimiento de recoleccion de datos es de
aproximadamente un mes, de manera que se obtuvo la informacion necesaria,
considerando el tiempo oportuno y la predisposicién de los productores en aportar con la
informacion requerida, donde se utilizé un tiempo estimado de 10 a 15 minutos por

encuesta realizada a cada productor cafiero.

Los gastos al que incurre el estudiante en la recopilacion de datos son Unicamente en
gastos de material de escritorio, impresion y otros gastos menores, generando un costo

minimo que ha permitido tabular los datos requeridos en los tiempos previstos.
3.9 PLANDE TABULACION Y ANALISIS

Con base a los datos que se obtengan de la muestra, y para responder al problema y
objetivos planteados, se empleo el analisis de estadistica descriptiva para cada una de las
variables, posteriormente se describi6 la relacion entre estas mediante la estructuracion
de una serie de cuadros de frecuencia y porcentajes para la parte descriptiva de la
investigacion dependiendo el nivel de medicion de las variables, lo cual nos facilitara la
observacién de las tendencias de las variables a través de la visualizacion de graficos, y

sus respectivas interpretaciones.



CAPITULO IV
ANALISIS DE RESULTADOS
4.1 CARACTERISTICAS DEL MUNICIPIO DE BERMEJO
4.1.1 Ubicacién geografica.

El municipio de Bermejo, situado al extremo sur del departamento de Tarija, pertenece a
la segunda seccidon de la provincia Arce del departamento, se encuentra rodeado, en el
sur-este por el rio Bermejo, y el sur-oeste por el rio Grande de Tarija, a 208 Km de la
ciudad de Tarija, en la frontera internacional con la Republica de Argentina. Tiene una
extension territorial de 380.90 km?, la que se divide en area urbana y rural que representa
el 1,01% del territorio departamental. Siendo su ocupacion territorial, el resultado de la

convivencia de pueblos originarios y de importantes corrientes migratorias.
4.1.2 Poblacion del municipio.

Segun las proyecciones de poblacion realizado por el Instituto Nacional de Estadistica,
para el 2020 el municipio de Bermejo tendria aproximadamente 40.404 habitantes, de los

cuales 20.860 son hombres y 19.544 son mujeres.
4.1.3 Actividad econémica.

La principal actividad econdmica es la hidrocarburifera con la explotacion de pozos
petroliferos en Campo Bermejo, Campo Toro, Campo Barredero, Pozo X-44, como
segunda actividad importante que se desarrolla en el municipio de Bermejo es la
agricultura, en tercer lugar, esta el comercio especificamente la venta de comestibles y
abarrotes, utensilios de hogar, prendas de vestir, articulos de libreria, cosméticos, entre
otros, seguido por venta de servicios, y administracion publica, que se da principalmente

en la ciudad, entre otros de menor relevancia.
4.1.4 Principales productos agricolas.

La actividad agricola se desarrolla con cultivos de cafia de azucar, citricos (naranja,
mandarina, limén, pomelo) y frutas tropicales (papaya, banana, mango). La cafia de
azUcar es la de mayor importancia, con 11.000 Has y 600.000 Tm./afio., en tanto que los

otros productos abarcan extensiones menores. Los subproductos obtenidos de la cafia de



azucar son alcohol, melaza y cachaza. No menos importantes son la produccion de maiz,
arroz, mani, cebolla, arveja, yuca, zanahoria y otros cultivos menores, son utilizados en
parte para proveer al mercado local y departamental, asi como también para el

autoconsumo.
4.1.5 El cultivo de cafa de azUcar.

La extension de cafia de azucar en el municipio de Bermejo abarca 10 comunidades y 27

subzonas, de acuerdo a la siguiente relacion.

Cuadro N°4 Principales regiones de la produccion de cafia de azicar

Zona | Comunidad Sub zonas (*)

1 Campo Grande | Campo Grande rio Bermejo y Campo Grande rio Tarija

2 Porcelana Porcelana Bordo y Porcelana Bajo

3 La Talita La Talita

4 Arrozales Arrozales

5 El Nueve Quebrada EI Nueve y Quebrada El Cinco

6 Colonia Colonia Linares Centro, Costa Rica, Quebrada Chica,
Linares Arrayanal y El Toro

7 Barredero ?grr{j%dero, San Telmo rio Tarija, Volcan y Nogalitos rio

9 Trementinal Trementinal

10 Camino a Candad_o Chico, Candado Gran_de, Quebrada Santa Rosa,
Tarija La Florlga, Flor d_e Oro, Naranjo dulce, Los Pozo_s, San

Telmo rio Bermejo, La Goma, El Salado y Nogalitos

Fuente: Plan de Desarrollo Municipal 2014 - 2018

El cuadro N°4, presenta las principales comunidades de la produccion de cafia de azlcar
del municipio de Bermejo, entre ellas, Campo Grande que comprende las zonas de Campo
Grande rio Bermejo y Campo Grande rio Tarija, Porcelana comprende sub zonas de
porcelana bordo y porcelana bajo, asi también, La Talita, Arrozales, EI Nueve que
comprende Quebrada ElI Nueve y Quebrada El Cinco, Colonia Linares, que comprende
Colonia Linares Centro, Costa Rica, Quebrada Chica, también se encuentra Barredero,
comprendiendo las zonas de Barredero, San Telmo rio Tarija, Volcan y Nogalitos rio
Tarija; otras de las comunidades son, Trementinal y Camino a Tarija que comprende
Candado Chico, Candado Grande, Quebrada Santa Rosa, La Florida, Flor de Oro, Naranja

Dulce, Los Pozos, San Telmo rio Bermejo, La Goma, El Salado y Nogalitos.



Cuadro N°5 Uso de la tierra en el municipio de Bermejo

Uso de la tierra Superficie (Has)
Uso agricola 13.038,4
Uso forestal 7.199,8

Uso ganadero 594,08

Fuente: Instituto Nacional de Estadistica.

Segun el cuadro N°5, en el municipio de Bermejo se cuenta con 13.038,4 hectareas para
uso agricola, 7.199,8 hectareas para uso forestal y 594,08 hectareas para uso ganadero.

Asi mismo dispone de 8.698,2 hectareas de cafia de aztcar, como principal cultivo con
una produccion de 9.130.658,8 quintales y un rendimiento de 48.287,1 kilogramos por
hectérea, donde los productores cafieros en su mayoria (75 %) son pequefios productores
agricolas, que subsisten en base a un modo de produccion familiar y minifundista, con

areas productivas menores a 10 hectareas. (Instituto Nacional de Estadistica).
4.1.6 Laindustria azucarera.

“Las Industrias Agricolas de Bermejo S.A. - IABSA, es el principal Ingenio Azucarero
de Tarija y se encuentra a 190 Km de la ciudad capital. Ubicada en la localidad de
Bermejo, frontera con Argentina, provee de azlcar al sur de Bolivia y es generadora de
empleo en la regién donde esta ubicada. Directa e indirectamente emplea alrededor de 12
mil personas entre zafreros, cafieros, cargadores, transportistas, comerciantes, sin contar

toda la gama del rubro de gastronomia”. (IABSA, Industrias Agricolas de Bermejo 2011)

Con el nombre de “Stephen Leigh™, el ingenio tuvo su primera zafra en 1968, con una
capacidad de 1200 toneladas/dia. El afio 1974 se amplid la capacidad de molienda con
un ingenio paralelo "Moto Méndez" con 2000 toneladas/dia. Por el afio 1985 se fusiono
en uno solo: “Ingenio Moto Méndez", se hizo una ampliacion para la molienda de 4000
toneladas/dia. El afio 2011 cuenta con una capacidad de molienda de 4500 toneladas/dia.
La cafia producida en campo esta entre 500 a 600 mil toneladas dependiendo si hay 0 no
una baja en la produccién anual. La produccién maxima que se ha obtenido es de un
millon 625 mil toneladas/afio. Proyecta una produccion de un millén 300 mil quintales
con una molienda de 570 mil toneladas de cafia. (IABSA, Industrias Agricolas de Bermejo
2011).



4.1.7 Tecnologia empleada en la actividad cafiera.

En los Gltimos afios se presentaron significativos cambios en la tecnologia empleada en
la produccion de cafia de azUcar ya que, para la cosecha de materia prima, la preparacion
del terreno y el control de malezas en el cultivo se hace uso de cosechadoras, maquinaria
agricola ya que existen lugares donde es posible el uso de los mismos, y al igual que la

mayoria de los cultivos debe realizarse todo el proceso de manera manual.
4.1.8 Instituciones de servicios y apoyo a la actividad cafiera.

La complejidad de la actividad agricola hace que se organicen instituciones de apoyo al
sector, cuya responsabilidad es la supervision y control de la actividad de la produccion
de la cafa en sus diferentes etapas, ademas facilitan la comercializacion del azlcar y la

forma de cancelacion a los productores cafieros

La Sub gobernacion del municipio de Bermejo al margen de ejecutar programas de apoyo
al sector agricola, anualmente brinda un apoyo directo al sector cafiero mediante la
prestacion de servicios poniendo a disposicion maquinarias como cosechadoras de cafia,
maquinaria agricola, el transporte del producto al ingenio a precios sociales y el

mantenimiento de caminos cafieros programados anualmente en su plan operativo.
4.2 CARACTERISTICAS GENERALES DEL PRODUCTOR

Para la realizacion del trabajo se analiza y describe las caracteristicas generales del
productor cafiero en cuanto al aspecto social y aspecto econdémico, que implica la
actividad del cultivo de cafia, con el objetivo de responder al objetivo planteado y extraer

conclusiones.

A continuacion, se ilustran los respectivos, cuadros y graficos que se complementan con

la descripcion de los resultados.
4.2.1 Aspectos sociales.
4.2.1.1 Comunidades representativas.

El municipio de Bermejo, cuenta dentro de su jurisdiccion con 10 comunidades con
produccién de cafia de azicar, comunidades que inciden de forma directa en el trabajo de

investigacion por su poblacion activa que desempefia el cultivo de la cafia de azucar.



Cuadro N°6 Productores cafieros segun comunidad

Comunidad Frecuencia | Porcentaje | Porcentaje acumulado
Colonia Linares 51 22,5 22,5
Campo Grande 44 194 419

Porcelana 23 10,1 52,0
Barredero 38 16,7 68,7
Trementinal 19 8,4 77,1
El Nueve 21 9,3 86,3
La Talita 17 75 93,8
Arrozales 13 57 99,6
Los Pozos 1 0,4 100,0
Total 227 100,0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta
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Segun el grafico N°1, se deduce que, de una muestra de 227 familias productoras de cafia
de azlcar, la comunidad con mayor incidencia social es Colonia Linares, equivalente al
22,5%, en segundo lugar, Campo Grande equivalente al 19,4% vy, en tercer lugar,
Barredero lo que significa el 16,7% y la comunidad con menor incidencia social es Los

Pozos siendo el 0,4% de los encuestados.



4.2.1.2 Género.

Debido a las exigencias que requiere este rubro se explica que la gran mayoria de
productores que desarrollan esta actividad agricola son de género masculino, sin
embargo, existe una cantidad minima que pertenecen al género femenino, ya que se
requiere de mayor esfuerzo y se entiende como una actividad mucho més compleja, de
manera que por lo general las mujeres realizan actividades que estan al margen de la

produccidn cafiera.

Cuadro N°7 Género del productor de cafia de azlicar segln acceso a crédito

Ha obtenido crédito financiero
Género Si No Total

Recuento 112 59 171

Masculino | % del total 49,3% 26,0% 75,3%
Recuento 35 21 56

Femenino | % del total 15,4% 9,3% 24.7%
Recuento 147 80 227

Total % del total 64,8% 35,2% 100,0%

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

Grafico N°2 Género del productor de cafia de azicar segin acceso a crédito
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El grafico N°2, contempla el género del productor cafiero segun acceso a un
financiamiento, donde de una muestra de 227 productores cafieros el 75,3% son de género
masculino, de los cuales, el 49,3% accedieron a un financiamiento y el 26% no accedieron
a un financiamiento. Asi también nos muestra que el 24,7% restante representa el género
femenino, siendo el 15,4% los productores que obtuvieron financiamiento y el 9,3% no

accedieron a un crédito.
42.1.3 Edad.

La edad de los productores de cafia de azlcar que estan a cargo de sus parcelas se
considera importante para explicar el rendimiento de la produccion ya que segln el rango
de edad los productores cuentan con mayor experiencia y toman decisiones mas
oportunas, por otro lado, resalta la diferencia de condicion fisica y el trabajo depositado
en la actividad cafiera. Por esa razn a continuacion presentamos algunas estadisticas de

esta variable en funcidn al tamafio de muestra de 227 familias productoras.

Cuadro N°8 Edad promedio de los productores

Estadisticos
Valido 227
Perdidos 0
Media 54,41
Desvio Estandar 6,918
Minimo 36
Maximo 68

Fuente: elaboracién propia en base a encuesta
De acuerdo con el cuadro N°8, la edad promedio del productor cafiero es de 54 afios, asi

también nos muestra una edad minima de 36 afios y una edad méxima de 68 afios lo que

significa que es una actividad relevante para la poblacion del municipio.



Grafico N°3 Edad del productor de cafia de azicar segun acceso a crédito
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Segun el grafico N°3, el rango de edad con mayor frecuencia es de 53 a 59 afios
equivalente al 42,7% que por lo general son productores cafieros que accedieron a un
financiamiento, en segundo lugar, el rango de edad mas frecuente del productor cafiero
es de 60 a 66 afos y en tercer lugar 46 a 52 afios de edad, asi también se muestra el rango

de edad con menor frecuencia de 38 afios 0 menos, siendo el 0,9% de los productores.
4.2.1.4 Nivel de educacion.

La educacion es una variable importante ya que un productor de cafia con mejor nivel de
educacion tiene los conocimientos y las capacidades necesarias para la toma de decisiones

en momentos oportunos y trabajar de manera efectiva sus parcelas. En este rubro se



observo que de los encuestados una cantidad minima son analfabetos, que, si bien no
culminaron con los estudios que normalmente se realizan, esto se debe a que el trabajo en

este sector demanda la presencia diaria por temporada de zafra.

Cuadro N°9 Nivel de educacion del productor segin acceso a crédito

Ha obtenido crédito financiero
Nivel de educacién Si No Total
Recuento 81 32 113
Primaria % del total 35,7% 14,1% 49,8%
Recuento 40 31 71
Secundaria % del total 17,6% 13,7% 31,3%
Recuento 7 8 15
Nivel Técnico | 9% del total 3,1% 3,5% 6,6%
Recuento 9 2 11
Nivel Superior | %o del total 4,0% 0,9% 4,8%
Recuento 10 7 17
Ninguno % del total 4,4% 3,1% 7,5%
Recuento 147 80 227
Totales. %o del total 64,8% 35,2% 100,0%

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

El cuadro N°9, dentro del nivel primario, nos muestra que de un total de 113 cafieros
encuestados equivalentes al 50%, 81 cafieros accedieron a un crédito lo que significa el

36%, y 32 cafieros no accedieron al crédito siendo el 14%.

El Nivel secundario representa un total de 71 encuestados, equivalente al 31%, de los
cuales 40 productores accedieron a un crédito siendo el 17,6%, y 31 cafieros no
obtuvieron financiamiento segun el 13,7%. Asi mismo, el nivel técnico abarca un total
de 15 productores siendo el 6,6%, de los cuales el 3,1% equivalente a 7 productores
accedieron a un crédito y el 3,5% que equivale a 8 productores no obtuvieron
financiamiento. EIl nivel superior comprende un total de 11 productores que equivale al
4,8%, de los cuales el 4,0% accedieron a un crédito y el 0,9% no accedieron a un crédito.
Un total de 17 encuestados no realiza ningun curso, el 4,4% accedio a crédito lo que
significa 10 productores y el 3,1% no obtuvieron financiamiento siendo un total de 7

productores.



Gréfico N°4 Nivel de educacion del productor segun acceso a crédito
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Por lo tanto, segun el grafico N°4 generalmente los productores cafieros tienen un nivel

de educacion primario y secundario, sin embargo, existe una cantidad minima de

productores que representa el nivel superior.



4.2.1.5 Estado civil.

Gréfico N°5 Estado civil del productor de cafia de azicar segun acceso a créedito
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El grafico N°5, nos muestra el estado civil del productor cafiero en funcién al acceso de
un crédito, donde por lo general casado/a tiene mayor representacion, de los cuales el
38,8% accedieron a un financiamiento y el 15% no obtuvieron crédito, en segundo lugar,
en concubinato que representa el 22,5% de los productores que accedieron crédito y el

18,10% de los productores que no obtuvieron crédito.
4.2.1.6 Numero de hijos bajo dependencia.

Segun las normas y requisitos de una entidad financiera, esta variable resulta importante
para el acceso a un financiamiento, ya que es una de las variables mediante la cual se

mide la capacidad de pago del productor cafiero.

Por lo tanto, esta variable se considera importante para explicar el crédito como factor
importante en el rendimiento de la cafia de azucar, por ello a continuacion presentamos

el respectivo analisis.



Cuadro N°10 Productores cafieros segin nimero de hijos

Detalle Frecuencia Porcentaje Porcentaje acumulado
2 30 13,2 13,2
3 72 31,7 44,9
4 65 28,6 73,6
5 50 22,0 95,6
6 10 4,4 100,0
Total 227 100,0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

El cuadro N°10, presenta el nimero de hijos del productor cafiero, donde existe una mayor

representacion de productores que indican poseer 3 hijos dependientes, ademas una

cantidad minima de encuestados afirman tener 6 hijos.

Gréfico N°6 Productores cafieros segun nimero de hijos
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Segun el grafico N°6, el 31,7% de los encuestados indican tener 3 hijos dependientes, el

28,6% sefialan 4 hijos bajo dependencia, el 22% de los encuestados afirman un total de 5

hijos dependientes, el 13,2% de los productores mencionan tener 2 hijos bajo dependencia

y el 4,4% de los productores indican tener 6 hijos dependientes.

Por lo tanto, generalmente los productores cafieros tienen bajo dependencia 3 hijos y una

menor proporcion afirma tener un total de 6 hijos bajo dependencia.



4.2.1.7 Afiliados.

Formar parte de asociaciones trae consigo beneficios como: la firma de cumplimiento del
contrato de zafra que garantiza la cancelacion a los productores por la entrega de materia
prima al ingenio IABSA, como también la comercializacion del azlcar de forma répida,

respaldo para actividades legales entre otros.

Cuadro N°11 Productores asociados en instituciones

Detalle Frecuencia Porcentaje Porcentaje acumulado
Si 215 94,71 94,71
No 12 5,29 100,0

Total 227 100,0 )

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

Actualmente el sector cafiero, estd organizado por cooperativas, agrupaciones,
asociaciones que a su vez estan afiliados a federaciones que asume la representacion para
la negociacion del precio y las condiciones de entrega, las mismas que forman la
FE.PRO.CAB. (Federacion de Productores de Cafia de AzUcar Bermejo) con personeria
juridica N°226429 y FE.CA.SUR los cuales segun el cuadro N°11 representan un 95%
del Sector Cariero. También existen cafieros que no estan agrupados a ninguna institucion,

denominados cafieros independientes siendo un 5%.

Cuadro N°12 Asociado en institucion cafiera segun tamafo del productor

INSTITUCION CARERA Tamafio del productor Total
Pequerios | Medianos | Grandes
Recuento 113 24 16 153
FE.PRO.CAB
% del total | 49,8% 10,6% 7,0% 67,4%
Recuento 51 8 3 62
FE.CA.SUR
% del total 22,5% 3,5% 1,3% 27,3%
CANEROS Recuento 6 2 4 12
INDEPENDIENTES | % del total 2,6% 0,9% 1,8% 5,3%
Recuento 170 34 23 227
TOTAL
% del total 74,9% 15,0% 10,1% 100,0%

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

Del cuadro N°12, se deduce que, FE.PRO.CAB. agrupa proporciones mayores de

pequefios, medianos y grandes productores en relacién a FE.CA.SUR. lo que significa




que, por lo general los productores cafieros optan ser socios de FE.PRO.CAB, puesto que,
garantiza el pago en efectivo, ademas del pago en producto, por otro lado, garantiza la

rapida comercializacion del azucar.
Gréfico N°7 Asociado en institucion cafiera segin tamafio del productor
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Segln el grafico N°7, de una muestra de 170 productores pequefios el 49,8% se
encuentran registrados en FE.PRO.CAB, el 22,5% en FE.CA.SUR. y el 2,6% optan ser
cafieros independientes. De un total de 34 productores medianos, el 10,6% pertenece a
FE.PRO.CAB. el 3,5% a FE.CA.SUR y el 0,90% son cafieros independientes. Asi mismo
de un total de 23 productores grandes el 7% estan asociados en FE.PRO.CAB. el 1,3%

en FE.CA.SUR. y el 1,8% representa a cafieros independientes.
4.2.2 Aspectos econdmicos.

Para el andlisis respectivo del presente trabajo se analiza y describe cada una de las
caracteristicas econémicas del productor que implica la actividad cafiera en el Municipio
de Bermejo, de manera que, se pueda visualizar e interpretar de forma clara y concisa y

conlleve a la realizacién del presente estudio.

Por lo tanto, se muestra a continuacion el analisis respectivo de cuadros y graficos de
importantes variables econdmicas sobre la actividad del cultivo de cafia de azucar para

explicar la importancia del crédito en el rendimiento de la cafia de azucar.



4.2.2.1 Cantidad de hectareas del productor.

Cuadro N°13 Hectareas en promedio del productor cafiero

Estadisticos
Media 14,56
Mediana 12,00
Moda 10
Desvi6 Estandar 10,959
Varianza 120,106
Minimo 3
Maximo 60

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

Segun el cuadro N°13, el nimero de hectareas en promedio del productor cafiero es de 15
hectareas, con una cantidad minima que posee el productor de 3 hectareas y una maxima

de 60 hectareas.

Cuadro N°14 Cantidad de hectareas segin tamafio del productor

Hectareas de terreno VENIED € B 0eEi Total
Pequefios Medianos Grandes
=3 9,3% 0,0% 0,0% 9,3%
6-15 64,3% 5,3% 0,0% 69,6%
16 -25 1,3% 6,6% 0,0% 7,9%
26 - 35 0,0% 3,1% 1,3% 4,4%
36-45 0,0% 0,0% 6,2% 6,2%
46 - 55 0,0% 0,0% 0,9% 0,9%
56 + 0,0% 0,0% 1,8% 1,8%
Total 74,9% 15,0% 10,1% 100,0%

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

Segun el cuadro N°14, el 69,6% de los productores cafieros poseen de 6 a 15 has. de
terreno aproximadamente, en segundo lugar, el rango mas frecuente es menor o igual a 5
hectareas, lo que representa el 9,3% de los encuestados, y en tercer lugar se encuentra el
rango hectareas entre 16 a 25 hectareas de terreno que equivale al 7,9% de los productores

cafneros.



Grafico N°8 Cantidad de hectareas segun tamario del productor (Has.)
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Fuente: elaboracién propia en base a encuesta.

El grafico N°8, nos muestra que los productores pequefios por lo general poseen de 6 a
15 hectéreas de terreno, asi mismo los productores medianos en su mayoria son
propietarios desde 16 a 25 hectareas de terreno y los productores grandes generalmente

poseen de 36 a 45 hectareas de terreno.
4.2.2.2 Caracteristicas del terreno.

Cuadro N°15 Caracteristicas del tipo de terreno del productor cafiero

Detalle Frecuencia | Porcentaje Porcentaje acumulado
Plano 141 62,1 62,1
Con pendiente 11 4,8 67,0
Ambos 75 33,0 100,0
Total 227 100,0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta



Del cuadro N°15 se puede deducir que de una muestra de 227 familias productoras el
62% poseen terreno plano, asi mismo el 33% indican que sus terrenos son planos y con

pendiente y una cantidad minima afirma ser duefios de terrenos con pendiente.
4.2.2.3 Numero de hectareas con plantacion de cafia.

Cuadro N°16 Hectareas con plantacion de cafia segin tamafio del productor

Detalle Tamarno del productor Total
Pequefios Medianos Grandes
<=5 Recuento 32 0 0 32
% del total 14,1% 0,0% 0,0% 14,1%
6-13 Recuento 138 14 0 152
% del total 60,8% 6,2% 0,0% 67,0%
14-21 Recuento 0 9 0 9
% del total 0,0% 4,0% 0,0% 4,0%
99 - 99 Recuento 0 11 0 11
% del total 0,0% 4,8% 0,0% 4,8%
3037 Recuento 0 0 18 18
% del total 0,0% 0,0% 7,9% 7,9%
38 - 45 Recuento 0 0 4 4
% del total 0,0% 0,0% 1,8% 1,8%
54+ Recuento 0 0 1 1
% del total 0,0% 0,0% 0,4% 0,4%
Total Recuento 170 34 23 227
% del total 74,9% 15,0% 10,1% 100,0%

Fuente: elaboracién propia en base a encuesta

Del cuadro N°16, en referencia a la cantidad de hectareas con cultivo de cafia de azucar
segun el tamafio del productor cafiero se deduce que, de una muestra de 227 familias
caferas, el 67% de los productores sefialan tener entre 6 a 13 hectareas con plantacion de
cafia de los cuales en su mayoria son pequefios productores, por lo general los productores
medianos sefialan tener entre 6 a 13 hectareas de cultivo de cafia, por otro lado, los grandes
productores generalmente indican poseer entre 30 a 37 hectareas con plantacion de cafia

de azucar.

Del analisis expuesto se concluye que una de las caracteristicas predominantes, sobre la
tenencia de latierra, en el triangulo de Bermejo, es el Minifundio, el cual se va agravando
con el transcurso de los afios y convirtiéndose en uno de los principales problemas que

causa la disminucion de la productividad de la tierra.



Grafico N°9 Hectareas con plantacion de cafia segun tamafio del productor
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Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

El grafico N°9, nos muestra que el rango de hectareas con plantacién de cafia mas
frecuente es de 6 a 13 Has; segun el 67% de los productores, de los cuales el 60,8% son
pequefios, el 6,2% son medianos productores. Asi mismo el rango entre 54 0 mas
hectéreas con cafia de azUcar representa Unicamente el 0,4% de los productores

4.2.2.4 Anos de experiencia.

Una de las caracteristicas del sector cafiero es la antigiiedad de los productores, puesto

que la antigliedad va asociada a la consolidacion y responsabilidad del sector.

Cuadro N°17 Afios de experiencia del productor en la actividad cariera

Detalle Frecuencia Porcentaje Porcentaje acumulado
1 a5 afos 10 4.4 4,4
6 a 10 afos 76 33,5 37,9
11 a 15 afios 95 41,9 79,7
16 afos 0 mas 46 20,3 100,0
Total 227 100,0 -

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta



El cuadro N°17, nos muestra que se tiene 95 productores con una antigiiedad de 11 a 15
afos, esto nos explicaria que existe una experiencia bastante solida en el cultivo de cafia
de azucar, lo que nos manifiesta que este sector maneja margenes de ganancias
sustentables para vivir ya que existe una cantidad minima de productores cafieros entre 1

a 5 afios de antigiiedad en el rubro.

Grafico N°10 Afios de experiencia del productor en la actividad cafiera
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Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

Segun el grafico N°10, generalmente el 42% de los productores cafieros tienen entre 11
a 15 afios de antigiiedad en el cultivo de cafia, el 34% indican tener una antiguedad de 6
a 10 afos, el 20% de los encuestados mencionan tener de 16 afios 0 mas en el cultivo y

el 4% una antigliedad entre 1 a 5 afios en el rubro.
4.2.2.5 Factores de incidencia en el inicio de la actividad cafiera.

Gréfico N°11 Factores de incidencia en el inicio de la actividad cafiera segun tamafio
del productor
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Entre los factores de mayor incidencia para que los productores emprendan este rubro es
el de continuar con la actividad familiar con la afirmacién del 41% de los productores
pequefios y el 56% de los productores medianos, mientras que para los productores

grandes el factor motivador es el de contar con un ingreso seguro.

Entre las causas menores que motivaron a dedicarse a la actividad cafiera mencionaron a
la falta de trabajo el 11% de los productores pequefios; y el 9% de los productores
medianos a los consejos de familia, mientras que para los productores grandes los factores

menos importantes fueron los consejos de familia y falta de trabajo.
4.2.2.6 Rendimiento de la produccion.

Cuadro N°18 Rendimiento promedio (Tm./Ha.), segin tamafio del productor y acceso a

crédito en la gestion 2019

Productor pequefio Productor mediano Productor grande
Estadisticos 1a10 Has._ 10,1 a 30 Ha§. 30,1 Has. o mé_ls.
Con Sin Con Sin Con Sin
crédito crédito crédito crédito crédito crédito
Media 45,54 35,88 46,11 37,33 55,74 0
Maximo 57 45 58 42 68 0
Minimo 35 30 38 35 48 0
2D 6,042 6,255 5,287 3,011 5,189 0
estandar

Fuente: elaboracién propia en base a encuesta

En el Cuadro N°18, se observa el rendimiento promedio de la cafia de azlcar por hectarea
segun tamafio del productor, donde los pequefios productores con crédito tenian en
promedio 45,54 toneladas métricas por hectarea variando de 35 a 57 Tm./Has., en cambio
los productores sin crédito en promedio tenian 35,88 Tm./Has., donde el rendimiento
maximo por hectarea era de 45 Tmy el minimo 30 Tm; asi también, el productor mediano
con crédito tiene un rendimiento promedio mayor de 46,11 Tm./Has. variando de 58 a 38
Tm./Has. en relacion al productor mediano sin crédito con 37,33 Tm./Has. en promedio
variando de 42 a 35 Tm./Has. de igual forma el rendimiento promedio del productor
grande con crédito es de 55,74 Tm./Has. con un rendimiento maximo de 68 Tm./Has. y

minimo de 48 Tm./ Has.

Por lo tanto, los productores que accedieron a financiamiento obtuvieron mayor

rendimiento en la produccion de cafia de azucar con relacion a los que no solicitaron



crédito, donde el rendimiento de la produccién de cafia del productor grande con extensas
parcelas de cultivo es superior a los otros estratos, esto nos indica que, el crédito es un
factor determinante para mejorar el rendimiento de produccion de la cafia de azucar en el

municipio de Bermejo.

Cuadro N°19 Rendimiento promedio (Tm./Ha.), seguin tamafio del productor y acceso a
crédito gestion 2018 - 2019

Productor pequefio Productor mediano | Productor grande
Detalle 1 a 10 Has. : 10,1 a 30 Ha_s. 30,1 Has. O m_és.
Con Sin Con Sin Con Sin
crédito crédito crédito | crédito | crédito | crédito
Gestién 2018 40,45 36,31 40,82 37,50 49,35 0
Gestién 2019 45,54 35,88 46,11 37,33 55,74 0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

Gréfico N°12 Rendimiento promedio (Tm./Ha.) segun tamafio del productor y acceso a
crédito gestion 2018 — 2019
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Fuente: elaboracion propia en base a encuesta
Segun el grafico N°12, los productores pequefios que accedieron a créditos indican que
hace 1 afio atras el rendimiento de la produccion era menor en relacion a lo que poseen
en la gestion 2019, de un promedio de 40,45 pasaron a 45,54 Tm./Has. lo que significa
que, aumentaron su rendimiento aproximadamente 5 Tm./Has. mientras que los
productores pequefios sin crédito sefialaron una disminucion del rendimiento en relacion

al afo anterior de un promedio de 36,31 Tm./Has. a 35,88 Tm/Has.



Asi también, los productores medianos que percibieron crédito indican un rendimiento de
la produccién menor en la gestion 2018 en relacion al afio siguiente, puesto que, de un
promedio de 40,82 Tm./Has. llegaron a 46 Tm./Has., en cambio, los productores

medianos sin crédito disminuyeron 0,17 Tm./Has. en relacion al afio anterior.

De igual forma, los productores grandes que indicaron acceder a un crédito afirman un
mayor rendimiento en la gestién 2019 en relacion al afio anterior, de un promedio de
49,35 Tm./Has. pasaron a 55 Tm./Has. de manera que, aumentaron aproximadamente 6
Tm./Has.

Entre los factores que incidieron en este incremento es en primer lugar la mayor inversion
en campo, en segundo lugar, la aplicacion de fertilizantes y abono quimico y en tercer
lugar el control oportuno de malezas, mientras que la incidencia en la disminucion del
rendimiento se debe a la falta de recursos econémicos para el mantenimiento del terreno

y factores climaticos.
4.2.2.7 Meétodo de cosecha.

La cosecha de la cafia de azucar en el municipio de Bermejo es realizada por diferentes
métodos, el uso de uno o varios sistemas de cosecha dependen de una serie de factores
como la topografia y condiciones del terreno, caracteristicas climéticas, disponibilidad

econdmica y contexto social entre otros.

Cuadro N°20 Método de cosecha de la cana de azlcar

Detalle Frecuencia Porcentaje Porcentaje acumulado
Manual 57 25,1 25,1
Mecanizada 43 18,9 441
Semimecanizada 127 55,9 100,0
Total 227 100,0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

Segun el Cuadro N°20 el método de cosecha que se adecua a las posibilidades de los
productores es el semimecanizado, de manera que parte de la cosecha se realiza con

maquinaria agricola y otra parte por un sistema de cosecha manual.



Este sistema de cosecha genera un menor costo por tonelada cosechada, por lo tanto,
presenta una repercusion positiva en el ingreso por tonelada métrica, ademas de la

seguridad en la cosecha y entrega de cafia.
4.2.2.8 Ingreso por tonelada métrica.

Cuadro N°21 Ingreso promedio segun tamafo del productor y acceso a crédito gestion

2019 (Bs/Tm)
Productor pequefio | Productor mediano Productor grande
Parametros 1 a 10 Has. 10,1 a 30 Has. 30,1 Has. 0 mas.
estadisticos Con Sin Con Sin Con Sin
crédito | crédito crédito crédito crédito crédito
Media 46,96 39,86 475 40,13 53,74 0
Maximo 60 55 55 42 65 0
Minimo 35 30 40 35 44 0
Dzt 6,168 | 6,524 4,749 3,189 5,216 0
estandar

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

Segun el cuadro N°21, en este entendido; los productores pequefios que accedieron a
crédito percibieron mayores ingresos por la entrega de la materia prima al ingenio, un
ingreso promedio de 46,96 Bs./Tm. variando de 60 a 35 Bs./Tm. mientras que, los
productores pequefios sin crédito obtuvieron en promedio 39,86 Bs./Tm. variando de 55
a 30 Bs./Tm. De igual forma, los productores medianos con crédito afirman un ingreso
promedio de 47,5 Bs./Tm. con un ingreso maximo de 55 Bs.7Tm. y minimo de 40 Bs./Tm.
mientras que los productores sin crédito indican un ingreso promedio de 40,13 Bs/Tm
variando de 42 a 35 Bs./Tm. Asi mismo los productores grandes que obtuvieron crédito

afirman un ingreso promedio de 53,74 Bs./Tm.

Por lo tanto, considerando los productores pequefios con crédito obtuvieron un ingreso de
46,96 Bs/Tm, el productor mediano con crédito aproximadamente el mismo monto, sin
embargo, el productor grande con crédito obtiene un ingreso de 53,74 Bs./Tm. lo que
significa, que el ingreso promedio de los productores grandes es superior al ingreso de

los otros estratos.

Teniendo en cuenta a los productores sin crédito, el productor mediano tiene un ingreso
promedio superior al productor pequefio, sin embargo, los productores grandes en su

totalidad accedieron a un financiamiento.



Cuadro N°22 Ingreso promedio segun tamarfio del productor y acceso a crédito gestion

2018 - 2019 (Bs./Tm.)

Productor pequefio Productor mediano Productor grande
Detalle 1al10 Has._ 10,1a 30 Ha§. 30,1 Has. o mas
Con Sin Con Sin Con Sin
crédito crédito crédito crédito crédito crédito
2018 41,34 40,04 41,71 40,87 48,22 0
2019 46,96 39,86 475 40,13 53,74 0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

Grafico N°13 Ingreso promedio segun tamafio del productor y acceso a credito
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Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

Segun el grafico N°13, los productores pequefios que accedieron a créditos indican que
en la gestion 2018 el ingreso era menor en relacion a lo que poseen en la gestion 2019,
de un ingreso promedio de 41,34 Bs./Tm. pasaron a 46,96 Bs./Tm. con un incremento del
5,62 Bs./Tm. En cambio, los productores pequefios sin crédito sefialaron una disminucién
de 0,18 Bs./Tm. en la gestion 2019 en relacion al afio anterior. Los medianos productores
que accedieron a crédito confirman un incremento del ingreso de 5,79 Bs./Tm. en relacion
a la gestion 2018 mientras que los productores sin crédito sefialan una disminucion del
ingreso de 0,74 Bs./Tm. en relacion al afio anterior, y los productores grandes que
obtuvieron financiamiento sefialan un ingreso mayor de 53,74 Bs./Tm. en relacion al afio

anterior 48,22 Bs./Tm. con un incremento de 5,52 Bs./Tm.



4.2.2.9

Productores que optan por cambiar el cultivo de cafia por otro producto.

Cuadro N°23 Productores que optan cambiar el cultivo de cafia

Detalle Frecuencia Porcentaje Porcentaje acumulado
Si 32 14,1 14,1
No 195 85,9 100,0

Total 227 100,0 -

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

El cuadro N°23, nos muestra que el 86% equivalente a 195 productores cafieros optan en
un futuro por no sustituir el cultivo de cafia por otro producto y el 14% lo que significa

32 productores indican tener planes de cambiar la produccion de cafia por otro producto.

Entre los factores que impiden el cambio del cultivo de cafia por otro producto segln los
encuestados es el de contar con un mercado, el de percibir un ingreso seguro y por la

rapida comercializacion de la materia prima al ingenio.

Una menor proporcion de encuestados sefialan en un futuro estar dispuestos a sustituir el
cultivo de cafia de azUcar por la plantacion de citricos con la esperanza de que en futuro

la planta procesadora tenga la capacidad para entrar en funcionamiento.
4.2.2.10 Programas solidario comunal (PROSOL).

Cuadro N°24 Productores que reciben beneficio del PROSOL

Detalle Frecuencia Porcentaje Porcentaje acumulado
Si 164 72,25 72,25
No 63 217,75 100,0

Total 227 100,0 -

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

El cuadro N°24, sefiala que por lo general los productores de cafia de azUcar del municipio
de Bermejo cumplen con los requisitos que establece el reglamento del PROSOL y por
lo tanto son beneficiarios del Programa Solidario Comunal (PROSOL), con el fin de
mejorar las condiciones de su actividad productiva e incorporar de manera sostenible la
actividad econdémica, mientras que una menor proporcion de encuestados no cumplen con

los requisitos impuestos.



Cuadro N°25 Beneficios del programa solidario comunal que recibe el productor

Detalle Frecuencia Porcentaje Porcentaje
acumulado
No reciben beneficio 63 27.8 278
Abono quimico 25 11,0 38,8
Semilla de cana 10 4.4 43,2
Fertilizantes 38 16,7 59,9
Herramientas menores 75 33,0 93,0
Otros 16 7,0 100,0
Total 227 100,0

Fuente: elaboracién propia en base a encuesta

Grafico N°14 Beneficios del programa solidario comunal que recibe el productor

Fuente: elaboracién propia en base a encuesta
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Segun el grafico N°14 el beneficio de mayor demanda por los productores cafieros del

municipio de Bermejo son las herramientas menores segun el 33%, en segundo lugar, los

fertilizantes segun el 16,7% Yy tercer lugar el abono quimico, equivalente al 11%, entre

otros como semilla de cafia de azlcar y otros.

4.2.2.11 Apoyo de las instituciones cafieras.

Cuadro N°26 Productores que reciben apoyo de las instituciones cafieras

Detalle Frecuencia Porcentaje Porcentaje acumulado
Si 215 94,7 94,7
No 12 53 100,0

Total 227 100,0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta



El cuadro N°26 nos indica que gran parte de los productores de cafia de azucar del
municipio de Bermejo reciben algun beneficio de la institucion en la cual se encuentran
registrados y una menor proporcion de encuestados sefialan no recibir ningun beneficio

ya que no se encuentran afiliados a ninguna institucion cafiera.

Entre los beneficios que reciben los productores de cafia esta el cumplimiento del contrato
de zafra que garantiza la cancelacion a los socios por entrega de la materia prima al

ingenio 1.LA.B.S.A. de manera oportuna y la comercializacién rapida del azicar
4.2.2.12 Actividad del productor al margen del cultivo de cafia de azlcar.

Gréfico N°15 Actividad que realiza el productor al margen del cultivo de cafia
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Fuente: elaboracion propia en base a encuesta.

Segun el gréafico N°15 de una muestra de 227 familias el 31% de los encuestados sefialan
dedicarse a la crianza de animales, como ser, aves de corral, peces, porcino, el 24%
indican dedicarse a la agricultura, como por ejemplo la produccion de citricos, papa, maiz,
hortalizas, el 21% al comercio y el 12% al sector servicios como ser transporte,

carpinteria.

Existe una menor proporcion de encuestados que informan tener como Unica actividad

econdmica y generadora de ingresos el cultivo de cafia de azucar.
4.2.3 El crédito.

El crédito productivo es un crédito dirigido a apoyar toda actividad de produccion agricola

en general, siempre y cuando sean realizadas por el mismo productor.



Segun las encuestas realizadas gran parte de los productores de cafia de azucar en el
municipio de Bermejo recurrieron a solicitar crédito, ya que representa para ellos la forma
de crecer y mejorar el rendimiento de su produccion a pesar de que el 72% de los

encuestados afirman contar con ayuda como el PROSOL.
4.2.3.1 Acceso al crédito.

Cuadro N°27 Productores que accedieron a crédito

Detalle Frecuencia Porcentaje Porcentaje acumulado
Si 147 64,8 64,8
No 80 35,2 100,0

Total 227 100,0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

Segun el cuadro N°27, un total de 147 productores cafieros equivalente al 64,8%

accedieron a un financiamiento crediticio y el 35,2 % no obtuvieron credito.

Gréfico N°16 Productores que accedieron a crédito
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El grafico N°16 nos muestra que por lo general los productores de cafia de azlcar
recurrieron a un financiamiento crediticio, sin embargo, una menor proporcion sefialan

no haber accedido a un crédito.
4.2.3.2 Tipo de moneda.

Cuadro N°28 Tipo de moneda solicitada para el crédito

Detalle Frecuencia Porcentaje Porcentaje acumulado
Ninguno 80 35,2 35,2
Bolivianos 129 56,8 92,1
Doélares 18 79 100,0
Total 227 100,0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta



Grafico N°17 Tipo de moneda solicitada para el crédito

56,8%
60
35,2%
q_) L
-§ 40
c
[<5]
e 2 7,9%
=
0
Ninguno Bolivianos Délares

Tipo de moneda

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

El tipo de moneda con mayor solicitud para el crédito por los productores cafieros fueron
en bolivianos segun el 56,8% de los encuestados, esto debido a la facilidad de la moneda

para la transaccion, a pesar de que un 7,9% solicita el crédito en dolares.
4.2.3.3 Instituciones ofertantes del crédito.

Cuadro N°29 Institucion financiera que brinda servicio de crédito

Detalle Frecuencia Porcentaje Porcentaje acumulado
Ninguno 80 35,2 35,2
Banco 90 39,6 74,9
Cooperativa 38 16,7 91,6
Otros 19 8,4 100,0
Total 227 100,0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

Gréfico N°18 Institucion financiera que brinda servicio de crédito
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El grafico N°18 muestra que el 39,6% de los productores cafieros accedieron al crédito

mediante una entidad bancaria, esto se debe a que unos tantos de ellos ahorran en la misma

entidad bancaria, y también por la confianza que depositan en dicha entidad, asi también,

el 16,7% mediante una cooperativa y el 8,4% sefiala otras formas de tenencia de

financiamiento.

4.2.3.4 Ano en el que logran recibir el créedito.

Cuadro N°30 Afio que acceden al crédito financiero

ARo Frecuencia Porcentaje Porcentaje acumulado
2007 2 0,9 0,9
2012 2 0,9 18
2013 15 6,6 8,4
2014 31 13,7 22,1
2015 38 16,7 38,8
2016 37 16,3 55,1
2017 16 7,1 62,2
2018 6 2,6 64,8
NRC 80 35,2 100
Total 227 100,0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta
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Gréfico N°19 Afo que acceden al crédito financiero
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Del grafico N°19, se puede apreciar los afios en el que los productores de cafia de azlcar

solicitan crédito a las entidades financieras, donde un mayor porcentaje solicitaron



créditos en la gestion 2015, representado por el 17% de los encuestados, mientras el 16%

de los encuestados recibieron financiamiento el afio 2016 y un grupo menor solicitaron

crédito en la gestion 2007 y 2012 representado por el 3% de los encuestados.

4.2.3.5 Montos del crédito.

Gréfico N°20 Monto de crédito obtenido (en bolivianos)
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Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

Monto obtenido

Segun el gréafico N°20, se aprecian los montos del crédito que solicitaron los productores

de cafa de azucar de la entidad financiera en bolivianos (Bs.). Donde por lo general el

20,30% de los productores solicitaron montos de dinero que van desde Bs. 50.001 0 mas,

mientras que el 17,2% de los productores solicitaron dinero, que van desde Bs. 40.001 a

Bs.50.000. y un grupo menor de productores carieros se prestaron montos de dinero, que

van hasta Bs 10.000.

4.2.3.6 Tasa de interés.

Cuadro N°31 Tasa de interés del crédito

Detalle Frecuencia Porcentaje Porcentaje acumulado
11,5 147 64,8 64,8
Ninguno 80 35,2 100,0
Total 227 100,0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta
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Grafico N°21 Tasa de interés del crédito
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El grafico N°21 sefiala que la tasa mas frecuente es representada por el 11,5% mediante
el crédito productivo; aunque representa la tasa de interés mas baja, gran parte de los
productores que solicitaron crédito indican que representa una tasa alta ya que es un sector

con buenos margenes de utilidades, pero con carencia de apoyo financiero por parte de

las entidades financieras.

4.2.3.7 Plazo del crédito.

35,2%

Ninguno

Cuadro N°32 Plazo del crédito

Detalle Frecuencia Porcentaje Porcentaje acumulado
Ninguno 80 35,2 35,2
10 afos 19 8,4 43,6
3 afos 1 A4 441
5 afos 25 11,0 55,1
6 afnos 13 5,7 60,8
7 afnos 13 5,7 66,5
8 anos 76 33,5 100,0
Total 227 100,0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta
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Grafico N°22 Plazo del crédito
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Plazo del credito

En el grafico N°22, se observa que el 33,5% de los productores cafieros cancelaron su

crédito en un plazo de 8 afios, el 11% de los encuestados optan por un plazo de 5 afios, el

8,4% indican un plazo de 10 afios, el 5,7% en un plazo de 6 y 7 afios y finalmente el 0,4%

de los encuestados sefialan un plazo de 3 afos.

El plazo mas frecuente es de 8 afios que representa el 33,5% del total de los encuestados.

A varios de los encuestados les parecié un plazo adecuado para la cancelacion del crédito.

4.2.3.8 Forma de pago.

Cuadro N°33 Formas de pago del crédito

Detalle Frecuencia Porcentaje Porcentaje acumulado
Ninguno 80 35,2 35,2
Semestral 73 32,2 67,4

Anual 74 32,6 100,0

Total 227 100,0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta
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Del gréfico N°23, se deduce que del total de los encuestados el 32,2% de los productores

de cafa de azucar, cancelaron su crédito de forma semestral (cada seis meses), y el 32,6%

de los productores de forma anual (cada afio).

4.2.3.9 Tipo de garantia del crédito.

Cuadro N°34 Tipos de garantia del crédito

Detalle Frecuencia Porcentaje Porcentaje acumulado
Ninguno 80 35,2 35,2
Garantia Hipotecaria 101 445 79,7
Garantia Personal 19 8,4 88,1
Garantia Grupal 27 11,9 100,0
Total 227 100,0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

Gréfico N°24 Tipos de garantia del crédito
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En el grafico N°24, se aprecian las garantias a las cuales recurrieron los productores de

cafia de azucar para obtener el financiamiento crediticio, el mismo muestra que el 44,5%

11,9%

Garantia
Grupal




de los productores, dejaron como garantia por el crédito, documentos del inmueble

hipotecado.

El 8,4% de los productores sefiald haber presentado un garante personal, donde la persona
natural o juridica, en el momento de alguna dificultad de pago, se responsabilizaba del

crédito.

Por otro lado; el 11,9% de los productores obtuvieron el crédito con la garantia en grupo,
denominada garantia solidaria, mancomunada e indivisible. Este tipo de garantia asegura
mayor disciplina en cuanto a derechos y obligaciones, aumentando la probabilidad de

devolucion del crédito.
4.2.3.10 Destino del crédito.

Grafico N°25 Destino del crédito
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De acuerdo al grafico N°25, el 65,99% de los productores de cafia de azucar,
manifestaron, haber destinado el crédito en su totalidad a la actividad cafiera,
principalmente en el mantenimiento del terreno, compra de fertilizantes, compra de abono
quimico, compra de herramientas, el 34,01% de los productores, manifestaron también
haber destinado parte del crédito en la actividad cafiera y la otra parte en otras actividades
como son: compra de terreno y/o vivienda urbana, gastos familiares, deudas y educacion

de los hijos.

Por otro lado, existen otras necesidades a ser cubiertas, como son la adquisicion de abono,
maquinaria agricola y campamentos, esto se puede apreciar mas en aquellos productores

de cafia que estan en la actividad cafiera por mas de 10 afios.



4.2.3.11 Tiempo que tarda en obtener el crédito.

Cuadro N°35 Tiempo que tarda en obtener credito

Detalle

Frecuencia Porcentaje Porcentaje acumulado
1 a 3 dias 6 2,6 2,6
1 semana 53 23,3 25,9
1 mes 80 35,2 61,1
Mas de 1 mes 8 3,5 64,7
Ninguno 80 35,2 100
Total 227 100,0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

Porcentaje

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta
Segun el grafico N°26, por lo general, un crédito desde el momento de la solicitud hasta

la otorgacion del crédito varia dentro de un mes, se atribuye este factor en especial, a la

distancia de las comunidades del centro de la ciudad de Bermejo, y las pocas garantias

Gréfico N°26 Tiempo que tarda en obtener crédito
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4.2.3.12 Factores limitantes del crédito.

Cuadro N°36 Factores limitantes del crédito

Detalle

Frecuencia | Porcentaje Porcentaje acumulado
Recibieron Crédito 146 64,3 64,3
No le interesa 2,6 67,0
Garantia exigida 9 4,0 70,9
Falta de requisitos 4 18 72,7
Capital propio 14 6,2 78,9
Tasa de interés muy alta 27 11,9 90,7
Todas las anteriores 21 9,3 100,0

Total 227 100,0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

Factores limitantes del credito

Grafico N°27 Factores limitantes del crédito
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Del grafico N°27, se describe que los productores que no accedieron al crédito el 11,9%

sostuvieron que la razon fundamental fue por las elevadas tasas de interés, razén por la
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que prefieren esperar algin cambio futuro en la banca o esperar que los programas de

ayuda productiva les beneficien y que poco a poco consoliden aquello que necesitan.

4.3 EFECTOS DEL CREDITO SOBRE LA PRODUCCION DE LA CANA DE
AZUCAR

4.3.1 Efectos del crédito.

A continuacion, se analiza los efectos del crédito sobre la actividad cafiera que indican
los productores de cafia de azucar sentir después de haber accedido a un financiamiento

crediticio. Los detalles se muestran en los siguientes cuadros.
4.3.1.1 Efectos del crédito sobre el rendimiento de la cafia de azlcar.

Cuadro N°37 Efecto del crédito sobre el rendimiento de la cafia de azlcar

Detalle Frecuencia Porcentaje Porcentaje acumulado
NRC 80 35,2 35,2

Si 147 64,8 100,0
Total 227 100,0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta

El rendimiento de la cafia de azlcar es de suma importancia para el sector cafiero ya que
el 65% de los encuestados indican que el crédito tuvo un efecto positivo en el rendimiento,
puesto que gran parte del crédito se destind a la actividad cafiera, de manera que, al

incrementar el volumen de produccion repercute en mejores niveles de utilidades.

El efecto positivo en la produccion de cafia segun el cuadro N°40 se respalda por un
aumento en la produccion; es decir que los fines con los que se solicitaron los créditos

provoco un aumento segun 65% de los encuestados.



Grafico N°28 Grado de mejoramiento del rendimiento de la produccion de cafia
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Fuente: elaboracion propia en base a encuesta.

El grado de efecto del crédito sobre el rendimiento de la cafia de azucar se halla entre el
6% y 25% segun el 65% de los encuestados, esto debido a que una parte de los
encuestados indican como destino del crédito la produccion de cafia, ademéas de otros
gastos familiares.

Segun el grafico N°28 el grado de efecto en el rendimiento con mayor frecuencia es de
12% sefialado por al menos 46 equivalente al 20,3% productores cafieros, de la misma
manera el grado de efecto con menor frecuencia es de 7%, 14% Yy 17%. Cada uno sefialado
por 1 productor cafiero.

Ademas, se puede apreciar como mayor grado de efecto en el rendimiento de la cafia un
25% de mejoramiento de la produccion por encuestados que indican destinar el 100% del

crédito en la actividad cafiera.
4.3.1.2 Efectos del crédito sobre el nimero de hectareas.

Cuadro N°38 Efecto del crédito sobre el nUmero de hectareas con cafia

Detalle Frecuencia Porcentaje Porcentaje acumulado
NRC 80 35,2 35,2
Si 63 27,8 63,0
No 84 37,0 100,0
Total 227 100,0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta



Del cuadro N°41, al menos 28% de los encuestados sefialan haber tenido un efecto
positivo incrementando el nimero de hectareas con plantacion de cafia de azucar a raiz
del financiamiento crediticio, por otro lado, indican no haber ampliado sus parcelas con
cafia segun el 37% de los encuestados, estos Ultimos explican, que se debe a la demanda

de un crédito minimo, con el Unico fin de mejorar la produccion.

Grafico N°29 Incremento del nimero de hectareas con cafna de azlicar
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Fuente: elaboracidn propia en base a encuesta.
El grafico N°29, muestra el efecto del crédito sobre el niimero de hectéreas con plantacion
de cafia de azucar que abarca entre 1 a 10 hectareas segun el 28% de los encuestados, una
de las razones es la demanda de créditos minimos por cafieros pequefios y medianos para

mejorar el rendimiento de la produccion.

La cantidad de hectareas que se incrementa con mayor frecuencia es de 2 hectareas segln
el 11% de los encuestados, asi mismo, se observa una cantidad minima de productores

que incrementaron 6 y 8 hectareas.
4.3.1.3 Efectos del crédito sobre el ingreso.

Cuadro N°39 Efecto del crédito sobre el ingreso

Detalle Frecuencia Porcentaje Porcentaje acumulado
NRC 80 35.2 35,2

Si 147 64,8 100,0
Total 227 100,0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta



Del cuadro N°42, se puede deducir que 65% de los encuestados afirman haber percibido
mejores utilidades, es decir, en su totalidad los productores que accedieron a créditos

indican un efecto positivo del crédito sobre las utilidades.

Gréfico N°30 Grado de mejoramiento del ingreso
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Segun el grafico N°30, por lo general los encuestados indican percibir un efecto positivo

en el ingreso, este mismo aumenta entre el 7% y el 25%.

El grado de mejoramiento del crédito sobre el ingreso es de 15% segun el 18,5% de los
productores cafieros, por otro lado, se puede observar grados de mejoramiento con menor
frecuencia de 7%, 17% y 18%.

Cabe sefialar que el grado de efecto de mayor incidencia en el ingreso es de 25%, segun
el 0,9% de los encuestados.

4.3.1.4 Efectos del crédito sobre la mano de obra.

Cuadro N°40 Efecto del crédito sobre la mano de obra

Detalle Frecuencia Porcentaje Porcentaje acumulado
NRC 80 35,2 35,2
Si 143 63,0 98,2
No 4 18 100,0
Total 227 100,0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta.

La mano de obra segun afirma el sector es algo que aumente significativamente si se
incrementa la produccion; debido a que el mantenimiento del terreno, la aplicacién de

fertilizantes y abono quimico, la cosecha; es cubierta por mano de obra, razén por el cual



el cuadro nos muestra una mayor proporcion de encuestados que afirman un efecto

positivo del crédito sobre la mano de obra.

Gréfico N°31 Incremento del nimero de trabajadores

40 35,2%
. 29,5%
2 30
b 22,5%
o
© 20
(@]
* 10 5,7%
7%
1,8% % ﬁ 1,3%
, =P L=
0 1 2 3 4 5 NRC

Incremento del nimero de trabajadores
Fuente: elaboracion propia en base a encuesta.

El incremento de trabajadores como efecto del crédito se encuentra entre 1 a 5 trabajadores
segun el 63% de los encuestados, donde segun el grafico N°31 el incremento de trabajadores
generalmente es de 2 trabajadores segun el 29,5% de los productores cafieros, de la misma
manera el incremento de trabajadores con menor frecuencia es de 5 trabajadores sefialan el

1,3% de los encuestados
4.3.1.5 Efectos del crédito sobre la calidad de la produccion de cafia.

Cuadro N°41 Efecto del crédito sobre la calidad de la produccion de cafia

Detalle Frecuencia Porcentaje Porcentaje acumulado
NRC 80 35,2 35,2

Si 147 64,8 100,0
Total 227 100,0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta.

El 65% de los encuestados sefialan que el crédito tuvo un efecto positivo sobre la calidad
de la cafia de azucar, esto puede deberse al destino del crédito, a la utilizacion de
maquinaria, a la seleccion de semilla certificada, y a la utilizacion de fertilizantes, abono

quimico (urea).



Gréfico N°32 Grado de mejoramiento de la produccion de cafa de azlcar
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Del grafico N°32, se visualiza que el grado de mejoramiento de la calidad de la
produccion de cafia como efecto del crédito se halla entre el 8% y 30% segun el 64,6%
de los productores cafieros.

Ademas, se aprecia que el grado de efecto con mayor representacion es de 15% segun el
21,1% de los encuestados, y el grado de mejoramiento de la produccion de cafia de azucar

menos frecuente es de 9%, 11%, 17% y el 30% segun el 0,4% de los encuestados.
4.3.1.6 Efectos del crédito sobre la calidad de vida del productor.

Cuadro N°42 Efecto sobre la calidad de vida del productor

Detalle Frecuencia Porcentaje Porcentaje acumulado
NRC 80 35,2 35,2
Si 147 64,8 100,0
Total 227 100,0

Fuente: elaboracion propia en base a encuesta.

Segun el 65% de los productores indican haber mejorado su calidad de vida, puesto que
la demanda del crédito se produjo con el fin de mejorar la produccion, de manera que, se
obtengan mejores utilidades. Por lo tanto, el crédito es proporcional al incremento de la

calidad de vida de las familias cafieras en el municipio de Bermejo.



Grafico N°33 Grado de mejoramiento de la calidad de vida del productor
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Segun el grafico N°33, el grado de mejoramiento de la calidad de vida del productor
mejora entre el 5% y 20% segun el 64,8% de los productores cafieros. Asi mismo el grado
de mejoramiento con mayor frecuencia por los productores es de 10% segun el 25,6% de
los encuestados, y el mejoramiento menos frecuente es de 13%, 14% y 18% segun el

0,4% de los productores carieros.
44 OPINIONES DEL PRODUCTOR CANERO

El presente trabajo de grado, plantea dentro de la informacion recopilada un espacio
propicio para conocer de cerca las diversas opiniones con respecto al comportamiento de
la oferta de créditos, la relacion comercial del ingenio con los productores, las politicas

para incentivar la produccion y el apoyo que brindan las instituciones cafieras.

A continuacion, se muestra a detalle las diversas opiniones respecto a las variables

anteriormente mencionadas mediante la presentacion de gréaficos.
4.4.1 La oferta de créditos productivos.

El sector productivo manifiesta que la ley 393 de Servicios Financieros, establece que
uno de los sectores economicos priorizados por la banca a nivel de pais es el sector
productivo, sector que dinamiza la economia del pais, generando mayores fuentes de
trabajo y que permite al productor mejorar el rendimiento de la produccion e impulsar el

desarrollo de su actividad econdémica a corto y mediano plazo.



Grafico N°34 Opiniones de oferta de créditos de las entidades financieras
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Fuente: elaboracion propia en base a encuesta.

Segun el grafico N°34, el 45,4% de los encuestados sefialan que la oferta de créditos
productivos que brindan las entidades financieras deben ser mas flexibles en cuanto a, la
tasa de interés, las garantias exigidas, el tramite respectivo, puesto que estos, presentan
dificultad para cumplir con los requisitos establecidos, mientras que el 20,3% de los
encuestados afirman que existe flexibilidad en la oferta de créditos, como la tasa de interés
accesible, garantias flexibles, la facilidad de los tramites, esto debido a, que cuentan con

la capacidad de pago y disponen de tiempo oportuno para acceder a créditos productivos.

El 18% indica que se debe programar capacitaciones en manejo de créditos productivos,
puesto que desconocen el método de acceder a créditos y el manejo de inversién, por otro
lado, el 17% de los encuestados manifiestan la reprogramacion de créditos accesibles y

exclusivos para este sector.
4.4.2 Larelacion comercial.

La relacion comercial entre el ingenio azucarero y los productores de cafia de azucar del
municipio de Bermejo es de gran importancia, puesto que, las decisiones de los
productores de cafia, para cultivar y mejorar sus plantaciones, dependen
fundamentalmente de los términos que se establecen en los contratos de suministro de
cafia con el ingenio. En general, se puede decir que estos contratos buscan garantizar el

abastecimiento de cafia de manera oportuna y con calidad.



Es asi, que los factores que afectan a los productores agricolas para tomar la decision de
cultivar o no cafia de azucar son muy diversos y la relacion comercial no es el mas

importante, sino que es uno entre varios aspectos a tomar en consideracion.

Es por ello, que a continuacion presentamos los diferentes criterios respecto a la relacion

comercial existente entre el ingenio con los productores cafieros.

Grafico N°35 Opinion respecto a la relacion comercial del ingenio
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Del gréfico N°35, se puede deducir que la relacién comercial del ingenio azucarero con
los productores de cafia de azucar es directa segun el 71% de los encuestados, en cuanto
a la entrega de la materia prima al ingenio, asi también sefialan una relacion dependiente,
puesto que la cancelacion por entregas de la materia prima se realiza mediante
instituciones cafieras y segun el 7% de los encuestados afirman que tanto el ingenio como

los productores se retinen para firmar un acuerdo.
4.4.3 Las politicas para incentivar la produccion.

Las politicas de incentivo a la produccién de cafia por el ingenio azucarero es de gran
relevancia puesto que garantiza una entrega segura de la materia prima al ingenio, y una
dedicacion plena de los productores en su cultivo, asi también deben ser adecuadas de

acuerdo a la realidad de cada sector, tanto de la industria azucarera como el sector cafiero.



Grafico N°36 Politicas a adoptar por el ingenio azucarero para incentivar la
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El grafico N°36, nos muestra las diversas politicas que debe adoptar el ingenio azucarero
para incentivar la produccion de cafia de azlcar segun los productores cafieros, entre ellos:
la dotacion de di abono a precio cero segun el 38,8% de los productores, esto debido a
que la etapa de transformacién de la materia prima en producto implica una serie de
procesos dejando residuos de la cafia (di abono); el 19,8% de los productores sefialan el
inicio oportuno de zafra, el 11,5% indica que se debe garantizar el normal funcionamiento
de la molienda, de manera que, los productores tengan las posibilidades de entregar la
cafia en su totalidad; por otro lado, brindar asistencia técnica a los cafieros segun el 12,3%,
es decir, brindar ayuda y orientacién para tomar buenas decisiones, adoptar politicas
sociales en beneficio del sector cafiero, garantizar una zafra exitosa y por altimo el

mejoramiento del cupo de molienda.
4.4.4 El apoyo que brindan las instituciones cafieras al sector cafiero.

El apoyo que brindan las instituciones cafieras al productor cafiero es de gran importancia,
puesto que permite al productor cafiero la entrega de su materia prima al ingenio
azucarero, donde los productores cafieros y el ingenio IABSSA, suscriben un acuerdo lo

que garantiza la realizacion de la zafra. Por otro lado, incentiva al productor cafiero al



cultivo de la cafia de azlcar, al mismo tiempo genera un efecto multiplicador que moviliza

la economia de otros sectores que inciden con esta actividad.
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Fuente: elaboracion propia en base a encuesta.

Segun el grafico N°37, el 63% de los encuestados indican que el apoyo que brindan las
instituciones cafieras al productor es minimo, ya que perciben ayuda con la
comercializacion del azucar y la cancelacién por la entrega de cafia, por otro lado, el 22%
afirman que debe existir mayor apoyo a este sector en cuanto a asistencia técnica, el 7,9%
sefiala que el apoyo por parte de las instituciones cafieras es oportuno y una menor
proporcion de encuestados indican que no existe apoyo econdémico por parte de las

instituciones caferas.
45 COSTOS DE PRODUCCION E INDICADORES FINANCIEROS

Para fines académicos se complementa el siguiente estudio con la informacién otorgada
por la Institucién Cafera Federacién de Productores de Cafia de Azucar de Bermejo
(FEPROCAB), con relacion a los costos de produccién de la cafia de azucar, por lo tanto,
como trabajo académico se procede a calcular los indicadores financieros como referencia
para contemplar las utilidades que percibe el productor cafiero por hectarea de la

produccién de cafia de azlcar en la gestion 2019.



Resumen de los Costos de Produccion de la cafa de azUcar.

Para determinar el costo total de la produccion de cafia de azlcar, se agruparon todos los
gastos en costos fijos y costos variables. Dentro de los costos fijos, se incluyen la
infraestructura y herramientas menores. Entre los costos variables se toman en cuenta los
gastos para el control de malezas, gastos para mejoramiento del suelo, labores culturales,

gastos en cosecha.
Estructura de costos de la produccion de cafia de azlcar gestion 2019

v’ Costos fijos de la produccion de cafia de azlcar.

Cuadro N°43 Costos fijos de la produccién de cafia de azucar (Bs./Ha.)

. COSTO COSTO
DESCRIPCION UNIDAD | CANTIDAD UNITARIO TOTAL
A. Infraestructura 200,00
Campamento Glb 1 200,00 200,00
B. Herramientas Menores 1.000,00
Pala pza. 1 40,00 40,00
Azada pza. 1 40,00 40,00
Machetes pza. 1 35,00 35,00
Pico pza. 1 50,00 50,00
Mochila Jacto de 20Lts Mochila 1 600,00 600,00
Tacho de pléstico Barril 1 180,00 180,00
Bidon de pléastico pza. 1 20,00 20,00
Balde de plastico pza. 1 15,00 15,00
Manguera Glb 1 20,00 20,00
TOTAL (Bs/Ha) 1.200,00

Fuente: Federacion de Productores de Cafia de Aztcar de Bermejo (FEPROCAB)

El costo fijo total por hectéarea es de Bs. 1.200, los costos fijos se hallan representados por
los gastos en infraestructura (costo de limpieza del campamento), y gastos en
herramientas menores entre ellos pala, azada, machetes, pico, mochila jacto de 20 litros,

tacho de plastico, biddn de pléastico, balde de plastico, manguera



v Costos variables de la produccion de cafia de azUcar.

Cuadro N°44 Costos variables de la produccion de cafia de azucar (Bs./Ha.)

. COSTO COSTO
DESCRIPCION UNIDAD | CANTIDAD UNITARIO TOTAL
C. Control de Malezas
(Herbicidas) 440,00
Herbicida (2,4-D) Sal Lts 2 80,00 160,00
Amida
Herbicida Ametrex-80 Kg 3 70,00 210,00
Herbicida Arsonex Lts 1 70,00 70,00
D. Mejoramiento de
suelo (Fertilizantes) 340,00
Urea (46-0-0) de 50 Kg. Saco 1 170,00 170,00
Fosfato Di aménico (18- Saco 1 170,00 170,00
46-0)
E. Labores culturales 160,00
Aplicacion de Tacho/Ha 1 80,00 80,00
herbicidas
Aplicacion de Jornal 1 80,00 80,00
fertilizantes
F. Cosecha 4.650,00
Corte de cafa (Zafrero) | Toneladas 50 60,00 3.000,00
Transporte de cafiaala | . .o 5 250,00 1.250,00
fabrica
Jefe de grupo Viaje 5 80,00 400,00
TOTAL 5.590,00

Fuente: Federacion de Productores de Cafia de Aziicar de Bermejo (FEPROCAB).

Los costos variables total por hectarea es de Bs. 5.590, estos se componen de gastos para
el control de malezas, entre ello, gastos en herbicida de 2 litros por hectarea, gastos en
mejoramiento de suelo, urea, fosfato diamonico por saco, gastos en labores culturales
como laaplicacién de herbicida en tacho por hectérea, gastos en aplicacion de fertilizantes

por jornal, gastos en cosecha como ser, corte de cafia por tonelada métrica, transporte de

cafia por viaje, jefe de grupo por viaje.




v Costo total de la produccion de cafia de azUcar.

Cuadro N°45 Costo total de la produccion de cafia de azucar

Costo total (Bs/Ha) Cantidad
Costo fijo total 1.200,00
Costo variable total 5.590,00
Total 6.790,00

Fuente: Federacion de Productores de Cafia de Azlcar de Bermejo (FEPROCAB).

El costo total es la suma del costo fijo y el costo variable, por lo tanto, el costo total es de
Bs. 6.790 por hectéarea.

v" Determinacion de la utilidad neta.

Cuadro N°46 Determinacion de la utilidad neta

. COSTO COSTO
DESCRIPCION UNIDAD | CANTIDAD UNITARIO TOTAL
INGRESOS 9.750,00
S/contrato 1,3 QQ/TM,
precio azucar 150. Tm/Ha 50 195,00 9.750,00
Bs/QQ =195 Bs/TM
EGRESOS 600,00
Descuentos s/contrato
12 Bs/Tm Tm/Ha 50 12,00 600,00
INGRESOS NETOS (Bs/Ha) 9.150,00

Fuente: Federacion de Productores de Cafia de Azucar de Bermejo (FEPROCAB).

Considerando que 1 Tm de cafia de azUcar produce 1.3 qq de azucar y el precio por quintal
de azucar es Bs 150 se tiene que el precio por Tm es Bs 195, teniendo en cuenta que 1 Ha
de cafia rinde 50 Tm teniendo como resultado un ingreso parcial de Bs 9.750 por Ha. Asi
mismo, conociendo que las instituciones cafieras efectian un descuento de Bs 12 por Tm,
se tiene un gasto de Bs 600 por Ha. dando como resultado un ingreso neto total de Bs

9.150 por hectéarea.



Cuadro N°47 Utilidad neta de la produccién de cafia de azucar

UTILIDADES Cantidad
Utilidad neta por hectérea de cafia
de azlcar en (Bs./Ha.) 2.360,00
Utilidad neta por tonelada de cafia 4720

de azucar en (Bs./Tm.)

Fuente: Federacién de Productores de Cafia de Azlcar de Bermejo (FEPROCAB).

La utilidad neta por hectarea de cafia de azucar es igual a la diferencia del ingreso neto y
el costo total, que estd compuesto por el costo fijo mas el costo variable, teniendo como
resultado Bs 2.369 por Ha, y la utilidad neta por tonelada métrica de cafia de azlcar es

igual a Bs 47,20 por tonelada métrica.
v Indicadores financieros.

Cuadro N°48 Indicadores financieros

INDICADOR FINANCIERO En (Bs)
Costo unitario por quintal de azucar 150,00
Ingreso neto (Bs./Ha) 9.150,00
Costo Total (Bs./Ha) 6.790,00
Relacion Beneficio /Costo 1,3475700
Utilidad neta por hectarea 2.360,00
Utilidad neta por tonelada 47,20

Fuente: Federacion de Productores de Cafia de Azucar de Bermejo (FEPROCAB),
La relacion beneficio costo nos indica que por cada bs. invertido en el costo de produccion

de la cafia de azlcar se obtiene una ganancia de Bs. 1,35 es decir, que el productor de

cafia de azucar esta produciendo eficientemente.



CAPITULO V
CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

5.1 CONCLUSIONES

Luego de haber realizado el andlisis de resultados y en base a los objetivos planteados en

el trabajo de investigacion, se llega a las siguientes conclusiones:

v Segln las caracteristicas generales del municipio, se concluye que la industria
azucarera ha sido uno de los factores que ha estimulado la producciéon de la cafa
de azlcar.

v La poblacion que se dedica al cultivo de la cafia de azlcar es de 556 productores
cafieros segun el control técnico cafiero gestion 2019.

v De acuerdo a las caracteristicas generales del productor de cafia de azUcar, la
comunidad con mayor participacion de productores es Colonia Linares,
frecuentemente se trata de propietarios agricultores de tendencia masculina, que
cursaron el nivel primario, de una edad frecuente de 53 a 59 afios, por lo general
se encuentran casados, en su mayoria poseen 3 a 5 hijos dependientes, con una
experienciaen el rubro de 11 a 15 a afios de antiguedad, generalmente se encuentra
asociado a una institucion cafiera denominada FE.PRO.CAB.

v" Dentro de los aspectos econémicos se concluye que por lo general los productores
cafieros poseen de 6 a 15 has. aproximadamente donde el 92,41% son productores
pequefios y el 7,59% productores medianos, por otro lado, el rango de menor
frecuencia es de 46 a 55 has. del cual el 100% equivale a 2 productores grandes,
generalmente poseen terreno plano.

v" Entre los factores que incidieron en el inicio de la actividad cafiera es el de
continuar con la actividad familiar que les permite la sobrevivencia familiar,
donde un 41% de los productores pequefios enfrentan un sistema de cosecha de
tipo manual (zafreros), y el 56% de los productores medianos, también utilizan un
sistema de cosecha manual y mecanizada particularmente en terrenos planos. Los
productores grandes en su generalidad cuentan con terrenos totalmente planos y
su sistema de cosecha es mecanizada haciendo uso de los equipos de la

subgobernacion a un costo social.



Se concluye que los productores que solicitaron credito financiero obtuvieron un
mayor rendimiento de la produccion con relacién a los productores que no
accedieron a un financiamiento, esto indica, que el crédito es un factor
determinante para mejorar la produccion de la cafia de azUcar

El método de cosecha practicado en todo el tridngulo de Bermejo depende de las
caracteristicas de terreno, plantaciones de cafia con terrenos pendientes se practica
el sistema de cosecha semimecanizada, y los terrenos planos en su generalidad
utilizan un sistema de cosecha mecanizada.

Los productores que accedieron a un financiamiento obtuvieron un incremento en
sus ingresos en la gestion 2019 con relacion a la gestion 2018, mientras que los
productores que no accedieron a un crédito indican una disminucion minima de
sus ingresos en la gestion 2019 con relacidn al afio anterior.

Generalmente los productores de cafia de aztcar optan en el futuro por no sustituir
el cultivo de cafa por otro producto, la investigacion técnica da como resultado
que esta materia prima cuenta con un mercado seguro, donde el productor confia
disponer después de su cosecha con ingresos seguros para el mantenimiento de
sus familias.

Al margen del cultivo de cafia particularmente los cafieros chicos, manifiestan que
se dedican a otras actividades para generar nuevos ingresos como a la crianza de
animales, agricultura, comercio informal etc.

El 65% de las familias productoras de cafia, manifiestan que, si accedieron a un
crédito, el restante de las familias cafieras no dispuso de créditos por que ha
preferido trabajar con sus ingresos propios y se evita de cubrir costos fifianeros

con tasas de interés muy altas que le provoca la disminucion de sus ingresos.

El 48% de los encuestados accedieron a un crédito, mayormente solicitado en
bolivianos, por una entidad bancaria localizada en nuestra region.

Segun nuestra investigacion de campo, el crédito financiero de mayor incidencia
fue de 50.000 Bs. 0 mas, con una tasa del 11,5% con pago anual a un plazo de 8
afios y con garantia hipotecaria.

Los destinos de los créditos fueron principalmente en la produccién de la cafia,

por otro lado, en el cultivo y otros gastos operativos.



v Por lo general, un crédito productivo desde el momento de la solicitud hasta la
otorgacion del crédito mantiene un periodo de un mes.

v El restante 35,2% de los encuestados no solicitaron ningun crédito debido a que
las tasas de interés son muy altas.

v" El 65% de los productores de cafia asumen de que el crédito financiero tuvo un
efecto positivo en su economia, donde su produccion mejora en un 12% (grado de
positividad que indican haber obtenido en la produccién de cafia).

v El 28% afirma haber tenido un incremento de hectareas con plantacién de cafa
como resultado efectivo del crédito financiero.

v" El 65 % de los productores de cafia asumen un efecto positivo del crédito sobre
su ingreso, con un incremento del 15%.

v Asi mismo el 65% de los encuestados afirman haber mejorado la calidad de vida
de sus familias en un 10% como efecto del credito.

v" Segun el 45% de los encuestados la oferta de créditos de las instituciones
financieras deben ser més flexibles, en cuanto a la tasa de interés, las garantias
exigidas y el trdmite respectivo.

v' El 70% de los encuestados afirman que la relacion comercial del ingenio
azucarero con los productores de cafia es de forma directa.

v' El 39% de los encuestados mencionan que una de las politicas que debe adoptar
el ingenio azucarero para incentivar la produccion de cafia de azucar es la dotacion
de di abono a precio cero.

v" El 63% de los encuestados indican que el apoyo que brindan las instituciones
cafieras al productor es minimo, no existe apoyo econémico ni asesoramiento

técnico.
5.2 RECOMENDACIONES.

v" El municipio de Bermejo es un sector productivo, donde la poblacion es
emprendedora, a pesar de mostrar experiencia en el rubro, requieren de
capacitacion y actualizacion para incrementar su produccion de manera eficiente.

v' Se recomienda la implementacion de mayores lineas de créditos para el

aprovechamiento de este sector



El sector cafiero tendria un mejor crecimiento si la banca privada otorgaria
créditos con tasas bajas de interés, dado que, el sector productivo cafiero
aumentaria la demanda de créditos y mejoraria su nivel de vida.

Se recomienda que el sector cafiero continle mejorando el rendimiento de la
produccion de cafia de aztcar (Tm./Ha.) para que perciba mejores ingresos.

Se recomienda al productor cafiero llevar a cabo un registro diario de las
actividades del rubro para asi realizar un mejor control sobre las debilidades y
amenazas presentes.

Para una buena utilizacion de la superficie cultivada se recomienda capacitar a los
productores en el manejo de cultivos; para que este, determine el periodo 6ptimo
de cosecha, buscando ademas optimizar la produccién y la calidad.

Se recomienda a instituciones publicas y/o privadas brindar el apoyo oportuno y
apoyo en asistencia técnica.

Se recomienda a la entidad financiera bancaria realizar un seguimiento en campo
mas frecuente para brindar solucion anticipada ante posibles malos manejos y para

concientizar a los productores sobre el aprovechamiento del financiamiento.



