ANEXOS

ENTREVISTA CON EL PROPIETARIO DEL NEGOCIO

La entrevista esta dirigida al Sr: LUIS ADAM PINTO FLORES, con el C.l.:
10361155, CI: 67966396 propietario del negocio “SUJEANS PINTITO”, ubicado

en B/ Defensores del chaco Av. Froilan Tejerina esquina México.

1. ¢Cuénto tiempo desempefia las actividades en este rubro?
Cuatro afios, desde el 2014. Como ambulante.

2. ¢usted cuenta con su mision, vision, objetivos, estrategias de forma escrita?
No, porque nunca lo he visto como algo esencial de tenerlo documentado, pero

tengo un objetivo el cual quiero lograr o alcanzar.

3. ¢Cuéles son los productos que ofrece y cudles son sus precios?
® Los productos que ofrecemos son toda clase de jeans de todos los modelos
tanto: clasicos, chupines y semichuines y en las tallas 36 a 52.
® |os precios son de acuerdo a los modelos, pero estan en un rango de 70 a 100
Bs.

4. ¢Usted cree que sus precios son los adecuados?

Si, porque son accesible para toda clase de personas tanta clasebaja, media o alta

5. ¢Realiza algun tipo de promocion por el cual da a conocer sus servicios?
Si, utilizo radio y también volantes. También utilizo algunas veces el whattsapp,

Facebook

6. ¢Actualmente el negocio atraviesa algun problema?
Actualmente vi una disminucion de las ventas con relacion a los anteriores afios,

YO creo que esto es porque existe mucho comercio informal.



7. ¢COmo cree que se encuentra su negocio con relacién a otras de la
competencia?
Segln nuestra demanda yo creo que se encuentra en un buen lugar y es una de las

de mayor preferencia en el mercado.

ANEXO 2
Se determind una investigacion exploratoria entrevistas a los que toman decisiones.




A traves del enfoque cualitativo pudimos obtener informacion a través de entrevistas a
los expertos PROPIETARIO del negocio unipersonal SUIEANS-PINTITO, entrevista
a profundidad realizando una serie de interrogantes para obtener mayor informacion e

identificar con claridad el problema con el que cuenta la misma.




Se determind que el negocio es unipersonal empez6 ambulando por las calles y después
decidio prestarse 1000 como estudiantes para comprar 4 docenas de pantalon le

cedieron a crédito y empez0 a juntar capital y asi inicio su negocio

y que actualmente cuenta con una gran cantidad de mercaderia arriba de los 60 docenas
y se encarga de comercializar o venderlos en la ciudad y entregar por mayor y menor
y cuenta con el apoyo de sus hermanos en total son 3 hermanos y que su objetivo es

tener sucursales a nivel nacional.



