I EL PROYECTO

.1 PRESENTACION DEL PROYECTO
.L1.1 Titulo
“Mejora de la Administracion de Ventas de XLComputacion”
1.L1.2 Carrera/Unidad
Ingenieria Informatica
1.1.3 Facultad
Ciencias y Tecnologia
1.1.4 Institucién/Centro Cooperante
“XL Computacion”
1.1.5 Provincia/Municipio
Cercado
1.1.6 Duracion del Proyecto
12 meses
1.1.7  Area/linea de investigacion priorizada

Tecnologia de Informacién y Comunicacion.



1.2 PERSONAL VINCULADO AL PROYECTO

1.2.1 Director de Proyecto

Sejas Rivero Henrry 5815205
Apellido Paterno | Apellido Materno Nombre C.L
Estudiante Ing. Informaética Ciencias y Tecnologia
Profesion Carrera 6 Unidad Facultad:
66-38998 74500195 link.infhs69@gmail.com
Telef. Oficina Celular Correo electronico Firma

Tabla 1.1 Director del Proyecto

1.2.2 Participantes equipo de trabajo

Categoria Nombres y Apellidos Profesion C.l. Firma

Director Henrry Sejas Rivero Estudiante 5815205

Tabla 1.2 Participantes Equipo de Trabajo



1.2.3  Equipo de trabajo de: Empresas/Instituciones/Organizaciones
participantes/cooperantes

Nombre: “XL Computacion”

Direccién: Calle Sucre Nro. 143 entre Av. | Telef. Oficina: 66-30052
Américay Avaroa

Nombre y Apellidos Cargo C.l. Firma

Lic. Juan Carlos Casal Casap Gerente Propietario 5820367

Sr. Persi Rodriguez Contador

Tabla 1.3 Equipo de Trabajo de: Empresa/Institucion



1.2.4  Actividades previstas para los integrantes del equipo de investigacion

Responsable * Actividades

Director Es el encargado y responsable de llevar a cabo todo el desarrollo
del proyecto, de conseguir la informacion necesaria, realizar el
analisis de requerimientos, disefiar la base de datos, programar,

disefar la interfaz de usuario.

Investigador Se encarga de realizar de realizar la investigacion de las
diferentes areas del negocio, buscar ideas que puedan ayudar en

el desarrollo de sistema.

Asesor Se encarga de guiar al director en este caso el estudiante que
mediante el asesoramiento del docente puede poner en practica
todo lo aprendido para poder desarrollar un buen proyecto.

Tabla 1.4 Actividades previstas para los integrantes



1.3 DESCRIPCION DEL PROYECTO

1.3.1 Resumen Ejecutivo del Proyecto

En este tiempo la tienda de venta “XLComputacion” brinda servicios a muchos
clientes, y experimenta mucha demanda de parte de sus clientes, a la vez existe
mucha competencia. “XLComputacion” cuenta con cierta cantidad de empleados

que estan muy comprometidos con su trabajo.

Al ver que estos dos ultimos afios las ventas bajaron, se requiere de una mejor

administracion de las ventas y brindar mejor trato a los clientes.

“XLComputacion” adquiere sus productos a través de distribuidoras asociadas que
se encuentran en el interior del pais. Esto permite que se puedan realizar ventas al

por mayor y menor de acuerdo a los diferentes tipos de demandas.

El ingreso de nuevas tiendas en la ciudad o crecimiento de otras, provoca que las
personas busquen otras alternativas. Las personas buscan servicios comodos,
equipos de ultima generacion, y si existe alguna propaganda con este tipo de

anuncio, las personas se interesan.

La mala administracion de los registros de ventas no ayuda en nada al desarrollo y
crecimiento de la tienda, la mala administracion provoca en los empleados estrés o
mala actitud por mas que no lo parezca, y esto afecta a los clientes los cuales
quedan desconformes y descontentos.

El buen desarrollo esta en tener una buena organizacion, estrategias de venta, buen
trato al empleado de parte del gerente para que este lo tenga con los clientes,

brindar servicios de calidad.



1.3.2 Descripcion y Fundamentacion del Proyecto

1.3.2.1 Descripcién

El sistema que se aplica no es confiable, porque existe una mala manipulacion

de los datos, almacenamiento inseguro y datos nada consistentes.

El sistema que se quiere implementar podrd cubrir la mayoria de estos
problemas, brindando:

¢ Al empleado un sistema informatico que le facilite la administracion de las
ventas, en el registro, el almacenamiento y obtencidn o extraccion de los datos
de las ventas. También le permitira realizar consultas sobre los clientes,
productos y otros.

¢ Al administrador o gerente le permitira a ser un seguimiento a sus empleados,
podra también obtener datos de las ventas que le ayudara a tomar decisiones.

¢ Al cliente le facilitara el realizar pedidos de los productos que se encuentran

en lista para ser vendidos.

1.3.2.2 Fundamentacién del Proyecto

Existe disminucion de las ventas que es provocado por distintas causas como
ser el retardo de entregas por distribuidoras, la poca publicidad que se genera 'y
la mala administracion de los registros de venta, que es el caso donde se centra

el proyecto.

La mala administracion se debe a que el sistema utilizado actualmente por la
tienda hace una mala manipulacién y almacenamiento de los datos, también
estd el estrés de los empleados encargados de realizar los registros, que

complican a un mas la administracion y la atencion al cliente.

Los empleados tienen dificultad de recolectar o adquirir los datos, por el

desorden de los registros cuando los clientes vienen a averiguar o cotizar



accesorios 0 equipos, y los empleados a veces solo pueden dar informacién que
tienen a mano y nada méas. La mala capacitacion de los empleados y el desorden

influyen en este aspecto.

El sistema actual implementado por la tienda es poco eficiente, permite los
registros de los productos y ventas en distintos sistemas de registro de datos

tales como Excel u otro software vigentes en los PCs.

Los datos que se pudieron obtener para la aprobacién del proyecto y el
cumplimiento del propdsito del mismo se obtuvieron por medio de una encuesta
(Ver medios de Verificacion) realizada al personal de la tienda y a los clientes

del mismo.

Mediante este estudio se pudo recolectar los siguientes datos que permiten
verificar el cumplimiento del proposito del proyecto, una vez implementado el
sistema, los datos obtenidos son el tiempo de demora en atencién al cliente

cuando este realiza una compra:
Tiempo promedio de demora en atencion al cliente con el sistema actual.

Tda = Tiempo de demora actual = 20 min

Para la obtencion del tiempo de demora con el sistema informatico nuevo se
realizo pruebas reales de atencidn al cliente, donde se pudo obtener los datos

siguientes:

Tiempo promedio de demora en atencion al cliente con el sistema

informatico nuevo.

Tdd = Tiempo de demora después = 10 min

El resultado que se obtuvo para la verificacion del proposito se realizo por



medio de la regla de tres simple:

20 min = 100% de tiempo de atencidn al cliente actualmente.
10 min = X

Donde:

X: Es el porcentaje actual del tiempo de atencion al cliente.

_ Tiempo de demora despues

Tiempo de demora actual

X = 24100 = 509
T R

El resultado final es el siguiente:

(Porcentaje actual de atencién al cliente — Porcentaje obtenido después de la

implementacion del sistema web informético) = 100% - 50% = 50%.
El cumplimiento del propdsito serd expresado de la siguiente manera:

Al final de la ejecucion del proyecto el retardo en la atencion al cliente

disminuird un 50%.



1.3.2.3 Andlisis de

los Problemas

Arbol de Problemas

Disminucidn de ventas en la gestién.

Retardo de entregas por

distribuidoras.

Administracién en el registro

de ventas deficiente.

[ Poca publicidad. ]

Miembros del personal
desactualizados en la

Sistema de manipulacion

y almacenamiento de

datos poco confiable.

incorporacion de sistemas

de informacion.

Almacenamie

nto de datos

Manipulacién

Clientes Dificultad en Desorden nada seguros.

Perdida de

registros.

de datos

descontentos y de los

la adquisicion

inadecuado.

insatisfechos. de datos. registros.

Datos de clientes

no consistentes.

Fig. 1.1 Arbol de Problemas




1.3.2.4

Analisis de objetivos
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Arbol de Objetivos

Contribuir en la mejora de la administracion de

las ventas en la tienda XLComputacion.

|
Entregas confiables por

distribuidoras.

Administracién de los registros

de ventas eficiente y mejorada.

Publicidad

adecuada.

-

Capacitacion al
personal involucrado
con el sistema web de
gestion de la tienda
\XLComoutacic’)n.

administracion

ventas realizad

Sistema web para la

y registro de las
as.

Recuperacion y

)

Reqgistros

Clientes

satisfechos.

reutilizacion de
ordenados.

datos.

Adgquisicion de

Manejo de

Almacenami

Registro de
ventas mejorado

y agilizado.

mejorado. y mejorado. datos seguro
T y eficiente.
I
I
I
e e

Datos de clientes exactos

y consistentes.

Fig. 1.2 Arbol de Objetivos




11

1.3.25 Situacion planteada Con y Sin Proyecto

Situacion sin proyecto

Situacion con proyecto

1. Administracién en el registro de ventas

deficiente.

1.1.

desactualizados en la incorporacion de

Miembros del personal

sistemas de informacion.
1.1.1. Clientes descontentos.

1.1.2. Dificultad en la adquisicién de

datos.
1.1.3. Desorden de los registros.
1.1.4. Perdida de datos.

1.2.

almacenamiento de datos poco confiable.

Sistema de manipulacion y

1.2.1. Manipulacién de datos inadecuado.
1.2.2. Datos de clientes no consistentes.

1.2.3. Almacenamiento de datos nada

seguro.

1. Administracion de los registros de

venta eficiente y mejorada.

1.1.

involucrado con el

Capacitacion al personal

sistema web de

gestion de la tienda XIComputacion.
1.1.1. Clientes contentos y satisfechos.

1.1.2. Adquisicion de datos eficiente y

mejorado.
1.1.3. Registros ordenados.

1.2. Sistema web para la administracion

y registro de las ventas realizadas.

1.2.1. Recuperacion y reutilizacion de

datos.

1.2.2. Manejo de datos adecuado y

mejorado.

1.2.3. Almacenamiento de datos seguro y

eficiente.

1.2.4. Datos de clientes exactos Yy

consistentes.

1.2.5. Registro de ventas mejorado y
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agilizado.

Tabla 1.5 Situacion Planteada Con y sin Proyecto

1.3.3 Objetivos

1.3.3.1 Obijetivo General

Mejorar la administracion del registro de ventas de accesorios y equipos de

computacion en la tienda “XLComputacion”.

1.3.3.2 Objetivos Especificos

e Realizar la capacitacion al personal involucrado con el sistema web de

gestion para la tienda XIComputacién.

e Desarrollar el sistema web para la administracion y registro de ventas

para la tienda XLComputacion.

1.3.4 Alcances
El presente proyecto esta dividido en dos componentes los cuales son:

- Sistema web de gestion, titulado “Sistema de Gestion para la Administracion y
Registro de Ventas de XLComputacion”. Este componente fue desarrollado por
medio de la metodologia RUP que se base en iteraciones de las diferentes fases
que la componen, las fases que se llevaron a cabo en el transcurso del proyecto
fueron la fase de inicio, la fase de elaboracion y la fase de construccion, dejando
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de lado la fase de implementacion, es por eso que se presento un fundamento para
poder cumplir el propdsito del proyecto sin la necesidad de realizar la fase de

implementacion del sistema.

El sistema podra ser ampliado con otros médulos, como ser administrar servicios y
los técnicos, por el momento el sistema solo se enfoco en la administraciéon de
clientes, productos, personal, instituciones, compras, ventas y reportes para tomar

decisiones.

- La capacitacion al usuario fue realizada solo a los miembros del personal y a
clientes externos al negocio, se logro capacitar en su totalidad los médulos del

sistema.



1.3.5

Marco Ldgico del Proyecto
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Indicadores Medios de Verificacion Supuestos
Fin
Contribuir en la mejora de la|Después de finalizado el proyecto las|Reporte de registro de ventas|-XLComputacion cuenta con
administracion de las ventas de lajventas aumentaran por lo menos un|realizado en el periodo|el capital para el
tienda “XLComputaciOn”. 15% en comparacion con el afio base | indicado. financiamiento de los costos
2009, generando alto grado de necesarios.
satisfaccion en  administradores y “Estabilidad politica de Ia
clientela de la tienda. tienda.
Objetivo General (Proposito)
Administracion de los registros de Al final de la ejecucion del proyecto el |a. Encuesta  realizada  al|-Las ventas son realizadas de

ventas eficiente y mejorada.

retardo en la atencién al cliente

disminuird un 50%.

_ Tiempo de demora despues

"~ Tiempo de demora actual

Porcentaje de tiempo actual=100% - X%

personal encargado de la
administracion y registro

de las ventas del cliente.

b. Encuesta realizada a
de

XLComputacion.

clientes la tienda

forma normal regular.

-Voluntad y disponibilidad
por parte del personal para el
mejoramiento del proceso de
la administracion de las

ventas.
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Objetivos Especificos

(Componentes)

1.-Sistema web de gestion para la
administracion y registro de ventas

implementado.

2.-Capacitacion al personal

involucrado con el sistema web.

1.1 Al finalizar el proyecto se pone en
funcionamiento el sitio web de gestion

de ventas de la tienda XLComputacion.

2.1 Al menos un 60% del personal que
interactia con el sistema de la tienda
son capacitados en el uso del nuevo
hasta la

sistema  automatizado

finalizacién del proyecto.

1.1 Documento del Plan de
desarrollo de software del
sistema web para la tienda

XLComputacion.

2.1 Informe firmado por el
gerente  de la  tienda
“XLComputacion”.

2.2 Fotos de verificacién de la

capacitacion.

1.1

equipo

necesarios

Disponibilidad  del
y accesorios

para la

implementacion del sistema.

1.2 El personal no se resiste

a

la

implementacion  del

sistema.

2.1 Interés y buena voluntad

por parte de los usuarios.
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Actividades

1.1.- Elaboracion de cronograma de

actividades.

1.2.- Recopilacion de informacion
necesaria para el desarrollo del

proyecto.

1.3.-Anaélisis de requerimientos de

acuerdo a norma.

1.4.-Adquirir equipos de trabajo.

1.5.-Interfaz de usuario disefiado.

1.1 Presupuesto por partida.

1.1 Informe del presupuesto
de gastos en la adquisicion de
equipos de computacion,
mantenimiento, servicios y el

desarrollo del sistema.

1.3 Documento de
especificacion de
requerimientos de software de

acuerdo a norma IEEE 830.

1.1 La adquisicion de
equipos no sufre demoras

impredecibles.
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1.6.-Programacion del sistema

desarrollado.

1.7.-Disefio de la base de datos.

1.8.-Codificacion de la base de datos.

2.1.-Disefiar una metodologia de

capacitacion para el usuario.

2.2.-Desarrollar temas para la

capacitacion.

2.3.-Capacitar a los usuarios.

2.1 Presupuesto por partida. 2.1 Informe de gastos del
disefio y desarrollo de la

capacitacion.

Tabla 1.6 Matriz de Marco Ldgico
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1.3.6 Metodologia de Trabajo

La metodologia de trabajo para el desarrollo del sistema sera RUP (Rational
Unified Process) en la que unicamente se procedera a cumplir con las tres primeras
fases que marca la metodologia, las cuales son la de Inicio, Elaboracion y

Construccion y dejando por el momento la fase de Transicion o Implementacion.
En cada fase de la Metodologia se realizan diferentes tareas como ser:
¢ Inicio — Define el alcance del proyecto.

e Elaboracion — Plan del proyecto, especificacion de caracteristicas, arquitectura

base.
e Construccion — Construir el producto.

e Transicion — Transicion del producto a la comunidad del usuario.

UML Lenguaje Unificado de Modelado

Lenguaje Unificado de Modelado (UML), es un estdndar que define reglas y
notaciones para especificar sistemas y negocios. La notacion proporciona un
conjunto completo de elementos graficos para modelar sistemas orientados a
objetos, y establece las reglas de como estos elementos deben ser conectados y
usados. UML no es una herramienta para crear sistemas software. Es un lenguaje

visual para comunicar, modelar, especificar y definir sistemas.

Para la programacion se utilizo el lenguaje java, el cual es flexible y permite la
facil integracion de librerias que facilitan el desarrollo del sistema.

Para el desarrollo del sistema se utilizo herramientas Case Eclipse que es una
interfaz que permite programar en java, también se utilizo la herramienta de disefio
Dreamwever que permite realizar el disefio de paginas web de una forma grafica y

sencilla.
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Para la capacitacion a los miembros del personal encargados de la administracion

de los registros de ventas, se lo llevara a cabo mediante guias didacticas y

manuales, para esto se realiza un cronograma que permita realizar la capacitacion

de forma adecuada la metodologia que se utilizara sera la metodologia de

ensefianza socializada. Con esta metodologia se pretende realizar una ensefianza

dirigida al gerente y personal de la tienda, con lo que se busca una integracion

social sin descuidar la individualizacion. Para llevarlas a cabo se desarrollo el

curso usando las siguientes técnicas:
e Técnica Expositiva

e Técnica de la Experiencia

1.3.6.1 Descripcion y Relacion de las Estrategias con los Objetivos

Estrategias

Andlisis de requerimientos para poder
desarrollar con exactitud el sistema

deseado por el usuario.

Desarrollo de metodologias y creacion
de manuales de usuario para la

capacitacion.

Objetivos Especificos

1.- Realizar la capacitacion al personal
involucrado con el sistema web de

gestion para la tienda XIComputacion.

2.- Desarrollar el sistema web para la
administracion y registro de ventas para

la tienda XLComputacién.

Tabla 1.7 Descripcion y Relacion de las Estrategias con los Objetivos



1.3.6.2 Cronograma de Actividades
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N° | Actividad Nedias | M1 | M2 | M3 | M4 | M5 | M6 | M7 | M8 | M9 | M10 | M11 | M12
1 Sistema Web para la tienda | 180 X X
XLComputacion.
1.1 | Determinacién de Requerimientos. 15 X
1.2 | Desarrollo del Analisis. 30 X
1.3 | Desarrollo del Disefio. 30 X X
1.4 | Desarrollo de la Programacion. 60 X X
1.5 | Disefio y documentacion del manual de | 30 X X
usuario.
Realizacion de Pruebas al Sistema. 15
2 Programa de Capacitacion a los |35 X X X
Usuarios del Sistema.
2.1 | Determinar el lugar para la capacitacion. | 10 X X X
2.2 | Elaboracion del Material de | 10 X X
Capacitacion.
2.3 | Realizar cronograma de capacitacion. 5 X
2.4 | Realizar capacitacion al Usuario. 10 X

Tabla 1.8 Cronograma de Actividades
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1.3.7 Resultados esperados

Con la implementacion del sistema desarrollado se espera automatizar el registro
de ventas de “XLComputacion”, que permitira eficiencia en el manejo de los datos
de los clientes, brindar comodidad al empleado y asi poder ofrecer un buen
servicio a los clientes. El sistema sera utilizado para el registro y administracion
de las ventas, para el registro de productos, clientes, y el personal de la tienda,
también le permitira al gerente realizar un seguimiento y control de sus empleados,

le permitird también realizar consultas que le permitira tomar decisiones.

El sistema podra ser ampliado para otras areas de la tienda.

La capacitacién a los encargados de la administracion y de los registros de ventas

sera realizada para que puedan utilizar de buena manera el sistema.

1.3.8 Transferencia de resultados

1.3.8.1 Mediosy estrategias para la transferencia de resultados.

Los medios para la transferencia de los resultados serd atreves de un
computador en el cual se podra introducir la informacién necesaria para el
correcto funcionamiento del sistema, se debera capacitar a los usuarios
mediante manuales ya previstos, para que puedan realizar de forma adecuado y
correcta el registro de las ventas, las cuales tienen relacion con los productos y

los clientes.



1.3.8.2  Grupo de beneficiarios de los resultados
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GRUPO INTERESES PROBLEMAS
PERCIBIDOS

RECURSOS Y
MANDATOS

e La atencion al

Clientes e Recibir una R. Disponibilidad
atencion eficientey | CHentenoes para pagar por
adecuada. comoda. Servicios

adecuados.

Empleados o Mejores * Ambiente de R. Disponibilidad
condiciones para trabajo de administrar si el
administrar las estresante. sistema utilizado
ventas.  Mala es eficiente.

administracion de
registros.

e Perdida de
registros.

Gerente e Tener un sistema o Disminucionde | g Tigne apoyo de
para la ventas. sus subordinados.

- y e Clientes
administracion M. Servir a los
descontentos.

eficiente de las

ventas. e El seguimiento y

e Generar més ventas. | control de sus

e Tener mas control empleados es

sobre sus deficiente.
empleados.

e Tener un sistema

clientes de la mejor

manera.
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que le permita

tomar decisiones.

Tabla 1.9 Grupo de Beneficiarios de los Resultados
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1.1 COMPONENTE 1: SISTEMA DE GESTION PARA LA
ADMINISTRACION Y REGISTRO DE VENTAS DE XLCOMPUTACION

11.1.1 PLAN DE DESARROLLO DEL SOFTWARE
11.1.1.1 Introduccion

Este Plan de Desarrollo del Software es una version preliminar preparada para ser
incluida en la propuesta elaborada como respuesta al proyecto de précticas de la
asignatura de Taller 11l de la Facultad de Ciencias y Tecnologia de la Universidad
“Autonoma Juan Misael Saracho” de la ciudad de Tarija-Bolivia. Este documento

provee una vision global del enfoque de desarrollo propuesto.

El proyecto ha sido ofertado por Henrry Sejas Rivero basado en una metodologia
de Rational Unified Process en la que Unicamente se procederd a cumplir con las
tres primeras fases que marca la metodologia, constando Unicamente en la tercera
fase de dos iteraciones. Es importante destacar esto puesto que utilizaremos la
terminologia RUP en este documento. Se incluird el detalle para las fases de Inicio
y Elaboracion y adicionalmente se esbozaran las fases posteriores de Construccion

y Transicion para dar una vision global de todo proceso.

El enfoque desarrollo propuesto constituye una configuracion del proceso RUP de
acuerdo a las caracteristicas del proyecto, seleccionando los roles de los
participantes, las actividades a realizar y los artefactos (entregables) que seran

generados. Este documento es a su vez uno de los artefactos de RUP.

11.1.1.1.2  Propésito

El propdsito del Plan de Desarrollo de Software es proporcionar la informacion
necesaria para controlar el proyecto. En él se describe el enfoque de desarrollo

del software.

Los usuarios del Plan de Desarrollo del Software son:
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El jefe del proyecto lo utiliza para organizar la agenda y necesidades de

recursos, y para realizar su seguimiento.

Los miembros del equipo de desarrollo lo usan para entender lo qué deben

hacer, cuando deben hacerlo y qué otras actividades dependen de ello.

11.1.1.1.2 Alcance

Este documento proporcionara una idea del software a desarrollar exponiendo a

la vez su estructura hasta una vision terminada.

El Plan de Desarrollo del Software describe el plan global usado para el
desarrollo del. El detalle de las iteraciones individuales se describe en los
planes de cada iteracion, documentos que se aportan en forma separada.
Durante el proceso de desarrollo en el artefacto “Vision” se definen las
caracteristicas del producto a desarrollar, lo cual constituye la base para la
planificacion de las iteraciones. Para realizar el Plan de Desarrollo del
Software, nos hemos basado en la captura de requisitos, realizados a la tienda
“XLComputacioén”, una vez comenzado el proyecto y durante la fase de Inicio
se generara la primera version del artefacto “Vision”, el cual se utilizara para
refinar este documento.  Posteriormente, el avance del proyecto y el
seguimiento en cada una de las iteraciones ocasionara el ajuste de este

documento produciendo nuevas versiones actualizadas.

11.1.1.1.3 Resumen

Despueés de esta introduccion, el resto del documento esta organizado en las

siguientes secciones:

Vista General del Proyecto — proporciona una descripcion del propdsito,
alcance y objetivos del proyecto, estableciendo los artefactos que seran

producidos y utilizados durante el proyecto.
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Organizacion del Proyecto — describe la estructura organizacional del equipo
de desarrollo.

Gestion del Proceso — explica los costos y planificacion estimada, define las

fases e hitos del proyecto y describe como se realizara su seguimiento.

Planes y Guias de aplicacién — proporciona una vista global del proceso de
desarrollo de software, incluyendo métodos, herramientas y técnicas que seran

utilizadas.

11.1.1.2  Vista General del Proyecto

11.1.1.2.1 Propésito, Alcance y Objetivos
Propdsito

El problema radica en que en la actualidad la Tienda XLComputacién no
cuenta con un medio en el cual se pueda acceder a la informacion actualizada

de manera rapida.

Por tal motivo se presenta este proyecto que tiene como propdsito mejorar la

administracion de las ventas en la tienda XLComputacon.

Objetivos
Objetivo General

Disefiar e Implementar un sistema web de gestion el cual contara con
Informacion especifica y actualizada de la tienda XLComputacién como ser:
gestion de usuarios y clientes, lista de productos, ventas y reportes que ayuden a
tomar decisiones, sistema que sera un medio de ayuda para la Empresa. Los

requerimientos del sistema se encuentran en un anexo separado.
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Objetivos Especificos

e Agilizar y mejorar los registros de ventas.

e Manejo correcto de los registros de ventas.

¢ Almacenamiento correcto y mejorado de los datos de clientes y productos de
las ventas.

e Obtencion de datos que le permitan al gerente tomar decisiones.

e Mejoraen la gestion de los empleados.

e Manuales adecuados para el usuario.

Alcances

El alcance general del presente trabajo es implementar un Sistema web de
Gestion para la Comercial “XLComputacion”que proporcione al usuario una
interfaz amigable para que este pueda tener Informacién clasificada, actualizada

y acorde a sus necesidades y requerimiento.

Mediante el sistema se podra realizar pedidos por via web, servicio para el

cliente.

La parte de Gestion de Usuarios: Se toma en cuenta las altas, bajas y
modificaciones de los usuarios y sus respectivos roles, donde solo el
Administrador tiene permiso de realizar dichas acciones, esto incluye el nombre
del usuario, su apellido paterno, apellido materno, Fecha de nacimiento,

Direccion, teléfono, celular, login, clave y el nombre de rol.
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La parte de Gestion de Clientes: Se toma en cuenta las altas, bajas y
modificaciones de los clientes, donde los encargados tienen permiso de realizar
dichas acciones, esto incluye el nombre del cliente, su apellido paterno, apellido

materno, Direccion, teléfono.

En la parte de venta: Nos limitaremos al control vy registro del cliente, la
persona que realiza la venta, importe, fecha de emision, y demas datos que se

requieren para emitir un comprobante.

Se realizaran reportes: De usuarios, productos, compra, clientes y ventas.

El sistema pretende llegar a cubrir las necesidades béasicas de la Empresa
Comercial “XLComputacion”. En este punto se mencionaron los mdédulos méas
importantes, para mas detalle ver el anexo especificaciones de requerimientos

del software.

11.L1.1.2.2  Suposiciones y Restricciones

Suposiciones

Informacion actualizada debido a que ésta sera obtenida de manera agil y
rapida.

Control del proceso de ventas confiable.

Comunicacion eficiente entre los desarrolladores del sistema y los usuarios.

Los empleados encargados en las ventas cuentan con conocimientos basicos de

computacion.
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Restricciones

El sistema funcionara Gnicamente para los usuarios autorizados.
El sistema requiere capacitacion y mantenimiento.

El sistema serd implementado en las plataformas Windows.

El llenado de datos sera realizado manualmente.

11.1.1.2.3 Entregables del proyecto

A continuacién se indican y describen cada uno de los artefactos que seran
generados y utilizados por el proyecto y que constituyen los entregables. Esta
lista constituye la configuracion de RUP desde la perspectiva de artefactos, y

que proponemos para este proyecto.

Es preciso destacar que de acuerdo a la filosofia de RUP (y de todo proceso
iterativo e incremental), todos los artefactos son objeto de modificaciones a lo
largo del proceso de desarrollo, con lo cual, sélo al término del proceso
podriamos tener una version definitiva y completa de cada uno de ellos. Sin
embargo, el resultado de cada iteracion y los hitos del proyecto estan enfocados
a conseguir un cierto grado de completitud y estabilidad de los artefactos. Esto
sera indicado mas adelante cuando se presenten los objetivos de cada iteracion.

Los entregables presentados son:
e Modelo de Casos de Uso del Negocio.
e Modelo de Objeto del Negocio.
e Glosario.
e Diagrama de Casos de Uso.

e Vision.



Especificacion de los Casos de Uso.
Modelo de Diagramas de Actividad.
Modelo de Diagramas de Secuencia.
Prototipo de la Interfaz de Usuario.

Modelo de Datos.

Modelo de Diagramas de Componentes.

Modelo de Diagrama de Despliegue.
Arquitectura del Sistema.

Casos de Prueba.
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11.11.1.23.1

11.1.1.23.1.1

MODELO DE CASOS DE USO DEL NEGOCIO

Introduccioén

31

El modelado de Casos de Uso del Negocio se basa en dos diagramas principales, el

modelo de casos de uso del negocio y los modelos de objetos del negocio.

11.11.1.23.1.2

Propdsito

Representar la funcionalidad provista de la organizacion como un todo.

Comprender mejor el funcionamiento de la organizacion

11.1.1.2.3.1.3 Alcance

Identificar los objetos de Negocio

Describe los procesos del Negocio

11.L1.1.2.3.1.4 Diagrama de casos de uso del negocio

Modelo de Casos de Uso del Negocio del Encargado de ventas

_
_
_

Cliente

(from Actores)

_
_

_—

o

Realizar pedido

Realizar venta

Encargado
de Ventas
(from Actores)

Fig. 11.3 Modelo de Casos de Uso del Encargado de ventas
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Modelo de Casos de Uso del Negocio del Administrador

* o

Realizar Pedido de Compra

¢ %

Distribuidor Realizar Compra Administrado

r
(from Actores)

(from Actores)

Fig. 11.4 Modelos de Casos de Uso del Negocio del Administrador

11.1.1.2.3.1.5 Descripcion de los actores del negocio

» Encargado de Ventas:

Es el que el que registra o realiza las ventas al cliente, las salidas de los

productos.
» Administrador:

Es el encargado de administrar a la persona que trabaja en la tienda, recibe el

reporte mensual sobre las ventas.

11.L1.1.2.3.1.6  Descripcion de los casos de uso del negocio

11.1.1.2.3.1.6.1 Realizar Pedido

Este se efectla cuando el cliente solicita un producto en especifico.
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11.1.1.2.3.1.6.2 Realizar Venta
Esto sucede cuando la el encargado de ventas realiza el registra de un venta.
11.1.1.2.3.1.6.3  Registro Pedido de compra

Esto sucede cuando el administrador pide a sus proveedores el producto

requerido.
11.1.1.2.3.1.6.4 Realizar Compra

El administrador registra las compras realizadas, los productos que entran en
la lista, estos pueden ser adicionados o actualizados en la cantidad de

unidades.

11.1.1.2.3.2 MODELO DE OBJETO DEL NEGOCIO

11.1.1.2.3.2.1  Introduccién

El modelado del negocio se basa en los diagramas de modelos de objetos del

negocio.
11.1.1.2.3.2.2  Propoésito
Comprender la Estructura dinamica de los Casos de Uso de Negocio
11.L1.1.2.3.2.3 Alcance
e Describe los procesos del negocio

o Identificar y definir los objetos de negocio.



11.1.1.2.3.2.4 Modelo de Objeto del Negocio

11.1.1.2.3.2.4.1 Realizar Pedido

(" solicita /<\ extraer

Cliente Encargado de Ventas Pedidos de Cliente
contiene
realiza
Registro de Cliente Productos

Fig. 11.5 Realizar Pedido
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11.1.1.2.3.2.4.2 Realizar Venta
/ Q
Productos
(from Caso/de Uso de Objetos de| Negocio)
selecciona .
contiene
O paga ﬁ\ realiza : ;
Cliente Encargado de Ventas Registro de Ventas
(from Caso de Uso de Objetos del Negocio) (from Caso de Uso de Objetos del Negocio)

realiza

%
(J

Registro de Cliente

(from Caso de Uso de Objetos del Negocio)

Fig. 11.6 Realizar Venta
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11.1.1.2.3.2.4.3 Realizar Pedido de Compra

i ; contiene i ;

Productos Registro de Pedido de Compra

(from Caso de Uso de Objetos del Negocio)

registra
selecciona
Q solicita )
Gerente Proveedor
(from Caso de Uso de Objetos del Negocio) (from Caso de Uso de Objetos del Negocio)

Fig. 11.7 Realizar Pedido de Compra

11.1.1.2.3.2.4.4 Realizar Compra

| @,

Registro de Proveedor

am]Leda
e registra

X &0

Registro de Compra

Prowveedor Gerente

(from Caso de Uso de Objetos del Negocio) (from Caso de Uso de Objetos del Ne

()

Productos

lecciona

(from Caso de Uso de Objetos del Negocio)

Fig. 11.8 Realizar Pedido de Compra
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11.L1.1.2.3.3 GLOSARIO

11.1.1.2.3.3.1 Introduccién

Este documento recoge todos y cada uno de los términos manejados a lo largo de
todo el proyecto de desarrollo de Sistema de Certificacion de Establecimientos de
Salud. Se trata de un diccionario informal de datos y definiciones de la
nomenclatura que se maneja, de tal modo que se crea un estandar para todo el

proyecto.

11.L1.1.2.3.3.2 Prop06sito

El propdsito de este glosario es definir con exactitud y sin ambigiedad la
terminologia manejada en el proyecto en desarrollo. También sirve como guia de
consulta para la clarificacion de los puntos conflictivos o poco esclarecedores del

proyecto.

11.1.1.2.3.3.3 Alcance

El alcance del presente documento se extiende a todos los subsistemas definidos

11.1.1.2.3.3.4 Organizacion del Glosario

El presente documento esta organizado por definiciones de términos ordenados de

forma ascendente segun el alfabeto.
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11.L1.1.2.3.3.5 Definiciones

ADM.- Administrador del Sistema.

Amortizacion.- Reducir el capital de por excedente de pago.

Ci.- Carnet de identidad que tiene el cliente.

Categoria.- Referente al producto.

Cierre Anual.- Cierre de ingresos y egresos.

Cierre mensual.-Cierre de ingresos y egresos de la tienda.

Descuento.- Descuento de pago de cuota por adelanto a la fecha de pago.
DA.- Diagrama de Actividad.

Dias+.- Dias a favor o dias cantidad de dias que est& pagando por adelantado
Dias -.-Cantidad de dias de retraso en el pago de sus cuotas.

Fecha ing.- fecha en que ingresa una venta.

ITF.- impuesto a las transacciones.

Mantenimiento.- Mantenimiento de valor.

Monto Cuenta.- Monto o dinero que existe en la cuenta

NIT.- cédigo de NIT.

Reprogramacion.- Cambio de fecha de pago de crédito.

Reprogramar.- Proceso que se realiza para reprogramar a un cliente su fecha de

pago de cuotas.



11.1.1.2.3.3.6  Estereotipos UML

Caso de uso del negocio

Objeto de negocio

Caso de uso

Comunicacion

Relacion de Extension

Relacion e Inclusion

Actor del negocio

Trabajador de negocio

Actor

Representa una Clase

O
(2

C D

A
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<<extend>>

<<include>>

N

(O] | &) s

C10
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Representa un Controlador

Representa una Interfaz }—Q

Tabla 11.10 Estereotipos UML
11.1.1.2.3.4 DIAGRAMAS DE CASOS DE USO

11.1.1.2.3.4.1 Introduccién

El caso de uso es un documento narrativo que describe la secuencia de eventos de
un actor (agente externo) que utiliza un sistema para completar en proceso. Los
casos de uso son historias o casos de utilizacion de un sistema; no son exactamente
los requerimientos ni las especificaciones funcionales, sino que ejemplifican e

incluyen tacitamente los requerimientos en las historias que narran.

11.L1.1.2.3.4.2 Propo6sito
e Modelar el contexto del Sistema
e Modelar los requerimientos del Sistema
e Identificar los procesos del Sistema.

e Es una excelente herramienta para estimular a que los usuarios

potenciales hablen del Sistema desde sus propios puntos de vista.

e Involucrar a los usuarios en las etapas iniciales del andlisis y el disefio
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del Sistema.

e Nos ayuda a obtener los requerimientos desde el punto de vista del

usuario.

11.L1.1.2.3.4.3 Alcance
e Describir lo que el sistema de Software realizara dentro del negocio.
e Describe los alcances del sistema.

e Describe los procesos de sistema y los clientes.

11.1.1.2.3.4.4 Identificacién de Actores
» Actor — Administrador

El actor Administrador tiene la responsabilidad de Administrar todos los

maodulos, y en particular al personal. Los médulos en especifico son:

Administrar Productos.
Administrar Cliente.
Administrar Personal.
Administrar Venta.
Administrar Compra.
Reporte.
Mantenimiento.

> Actor — Administrador Auxiliar

El Administrador Auxiliar tiene la responsabilidad de Administrar todos los

maodulos excepto el de personal y ver reportes.
» Actor — Encargado de Ventas

El actor Encargado de Ventas tiene la responsabilidad de poder Administrar
las ventas y a los clientes.



11.L1.1.2.3.4.5 Diagrama de Casos de Uso

CASO DE USO: General del Sistema

Gestionar Mensajes de Usuario N -
A Gestionar Producto R
/ (L

| Gestionar Cliente

e
‘ e

—

-7 Gestionar Personal

-

Gestionar Venta

—
~—

Gestionar Compra

Gestionar Reporte

I \‘\/ﬂ/

Administrador - A yministardor Gestionar Perfil
Encargado de
Ventas

(from Actores del si....)

(from Actoresdel si...)  Auxiliar

(from Actores del si...) N o

Gestionar Mantenimiento

/Gestionar Cuenta
N

; \ \\\{//””"j
Cliente S

(from Actores del si...) Realizar Pedido

Fig. 11.9 Caso de Uso: General del Sistema



CASO DE USO: Ingresar al Sistema

/— \\\\ e /ﬁw
{ |

\

AN e

Ingresar Clave Ingresar Login

‘ ’<<extend>>
<<extend>> " )

<<include>> PN

Cliente Ingresar al Sistema Validar Datos

(from Actores del sit..)

Fig. 11.10 Caso de Uso: Ingresar al Sistema
MODULO GESTIONAR MENSAJE DE USUARIO

CASO DE USO: Gestionar Mensaje de Usuario

~ C )

f Listar Mensaje de Usuario
Administrador <<extend>> NS
(from Actores del si...) Buscar Mensaje de Usuario
<<extend>>
N
- - N\ V£ S
””””*f‘——‘,,,%/ ‘\< <<extend>> {/ .

Administardor
Auxiliar Gestionar Mensaje de Usuario  Crear Nuevo Mensaje de Usuario

(from Actoresdel si...) A S
) <<extend>>

X <<extend>>

Encargado de Dar de Baja Mensaje

Ventas {
(from Actores del si...) \ S

S

Responder Mensaje de Usuario

Fig. 11.11 Caso de Uso: Gestionar Mensaje de Usuario



MODULO GESTIONAR CUENTA DE CLIENTE

CASO DE USO: Gestionar Cuenta

<<extend>>-
- Crear Cuenta

o £ .
/i\%/ D

AN y
R < .<<extend>>

Cliente Gestionar Cuenta P

from Caso de Uso General {
(from Actores del si....) ( ) \\%7 - /,/

Modifica Cuenta

Fig. 11.12 Caso de Uso: Gestionar Cuenta

CASO DE USO: Gestionar Pedido de Producto

- Ve
Adicionar Producto a Carrito S~
Listar Productos en Venta

<<extend>> <<extend>’$ Ve "”'\j

o <<extend>> - iiar Productos en Venta de

/ Ofertas
O VA

K%‘\k/a/ <<extend>> —

Cliente Gestionar Pedido de Producto

N < Listar Productos en Venta de

(from Actores del si...) Nowvedades

<<extend>> .

<<extend>>

<<extend>> . o :
. Listar Pedidos del Cliente

TN e \B
k\\ ~ /s A . s

Buscar Producto en Venta Listar Productos po Categoria

Fig. 11.13 Caso de Uso: Gestionar Pedido de Producto



CASO DE USQO: Listar Pedidos del Cliente
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Quitar Producto de Pedido

<<extend>>
) // <<extend>> . N
.y \ ( ‘
Cliente Listar Pedidos del Cliente<—  Actualizar Pedido de Productos

(from Caso de Uso Realizar Pedido)

<<extend>> T
AN

(from Actores del sit...)

Realizar Pedido de Producto

Fig. 11.14 Caso de Uso: Listar Pedidos del Cliente



MODULO GESTIONAR PRODUCTO

CASO DE USO: Gestionar Producto

45

Adicionar Producto Modificar Producto

Gestionar Categoria Producto

Dar de Baja Producto

<<extend>> <<extend>>
: y NS
<<extend>>
/ Buscar Producto
7<\ . <<extend>> SR
\\\\ J/ N
\\\ / / ' u\‘\
Administrador T~ N Vi Ls tend -
) o S << >> .
= = exten Listar Producto
(from Actores del si...) , <
7 Gestionar Producto ™ <<extend>> ST
S / (from Caso de Uso General) . o
I " o <<extend>> Generar Reporte Producto
Administardor ™~ S
Auxiliar ; ' N
(from Actores del si...) <<extend>> <<extend>> N -

Gestionar Ofertas Productos

7 j Gestionar Novedades Producto

Fig. 11.15 Caso de Uso: Gestionar Producto



CASO DE USO: Gestionar Categoria Producto

46

Adicionar Categoria

/ /j\\\
<<extend>> \ ‘

v, :

—~ " _ Modificar Categoria

I - <<extend>> ~ .
/ ~\
( ‘

\

Administrador / <<extends> S
v £ . .
(from Actores del sit...) e L Dar de Baja Categoria
<
<<extend>>
) ~_—~Gestionar Categoria Producto T
N \
S — (from Caso de Uso Gestionar Producto) (\\_/
; ; Listar Categoria
Administardor <<extend>>
Aucxiliar N
(from Actores del sit..) ‘,/ N
N

Buscar Categoria

Fig. 11.16 Caso de Uso: Gestionar Categoria Producto



CASO DE USO: Gestionar Producto en Oferta

.

Listar Producto en Oferta

O e 3
K <<extend>> SN
' Buscar Producto en Oferta
Administrador <<extend>>
(from Actores del sit...) _ ///, i N
ok - "

<<extend>>
Ver Mas Producto en Oferta

) //Gestionar Producto en Oferta -

+ ™ <<extend>>
N

Administardor <<extend>> Quitar Producto en Oferta
Auxiliar \
(from Actores del si...) s >

Actualizar Producto en Oferta

Fig. 11.17 Caso de Uso: Gestionar Producto en Oferta

CASO DE USO: Gestionar Producto en Novedad

Listar Producto en Novedad

<<extend>>

. \ Buscar Producto en Novedad

. <<extend>>
Administrador

(from Actores del sit...) - o <<extend>> y T ™~

—Gestionar Producto en Novedad ~ Ver Mas Producto en Novedad
. N A
() ) <<extend>>
AN D

<<extend>>
Administardor
Auxiliar Quritar Producto en Novedad
(from Actores del sit...)

~_ 7

Actualizar Producto en Novedad

Fig. 11.18 Caso de Uso: Gestionar Producto en Novedad



MODULO GESTIONAR CLIENTE

CASO DE USO: Gestionar Cliente

48

N

Administardor _
Auxiliar
(from Actores del si....)

—

2

Encargado de
Ventas
(from Actores del si...)

C

N

Gestionar Cuenta Cliente

Gestionar Cliente_

{from Caso de Uso General) -

<<extend>>

Listar Cliente

( )
Buscar Cliente
. <<extend>> ’
- <<extend>> / RN
;z <<extend>> NS
Administrador Adicionar Cliente
(from Actores del si....) \‘\,‘
~ <<extend>> / y
yay Modificar Cliente
2
<<extend>>

- N

Dar de Baja Cliente

<<extend>>

<<extend>>
. Generar Reporte Cliente

<<extend>>

Gestionar Institucion

(from Caso de Uso General)

N

Gestionar Direccion

Gestionar Zona de Direccion

Fig. 11.19 Caso de Uso: Gestionar Cliente



CASO DE USO: Gestionar Cuenta de Cliente

S //,» 7 77\‘
Administrador Asignar Cuenta de Cliente
(from Actores del sistema) <<extend>>
. L <<extend>> >
Y , ~ (
X (> —
Gesti o cii Modificar Cuenta de Cliente
Administardor estionar Cuenta Cliente
Auxiliar (from Caso de Uso Gestionar Cliente)
(from Actores del sistema) N
<<extend>>
N /’ N
4 N Restringir Cuenta de Cliente
Encargado de
Ventas
(from Actores del sistema)

Fig. 11.20 Caso de Uso: Gestionar Cuenta de Cliente
CASO DE USO: Gestionar Institucion de Cliente

S o
e Adicionar Institucion

o RN
. <<extend>> .
Administrador )
" s Modificar Institucion
(from Actoresdel si...) <<extend>>
- Vo
( \ <<extend>>
7( —=> - N
» " Gestionar Institucion de Cliente Dar de Baja Institucion
Administardor Auxiliar <
(from Gestionar Ingtitucion de Cliente) <<extend>>
(from Actores del sistema) N
VR
() . .
- <<extend>>
Listar Institucion
Encargado de Ventas { j
N
(from Actores del sistema) .

Buscar Instituciong

Fig. 11.21 Caso de Uso: Gestionar Institucion de Cliente
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CASO DE USO: Gestionar Zona de Direccion
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Listar Zona de Direccion

<<extend>> (

N

Administrador ) L
d strado Buscar Zona de Direccién

(from Actores del sistema) <<extend>>
, S
f g ! <<extend>>
__Gestionar Zona de Direccion Adicionar Zona de Direccion

Administardor Auxiliar

from ionar Clien
(from Actores del sstema) (from Caso de Uso Gestionar Cliente)

N

¢

Encargado de Ventas

<<extend>>

<<extend>> . . .
Dar de Baja Zona de Direccién

(from Actores del sistema)

Modificar Zona de Direccién

Fig. 11.22 Caso de Uso: Gestionar Zona de Direccion



MODULO GESTIONAR PERSONAL

CASO DE USO: Gestionar Personal

\—/ N

Listar Personal ~. 7

Buscar Personal

<<extend>> /\;v

<<extend>>

Y, Adicionar Personal
<<extend>>

SN

/
o /& ‘kv/ <<extend>>

s

Administrador Gestionar Personal - Dar de Baja Personal
(from Actores del si...) (from Caso d7Um General) <<extend>>
\ |

<<8Xtend>> Modificar Personal
<<extend>>
TN
(\ /
Gestionar Cargo de Personal

Gestionar Usuario del Sistema

Fig. 11.23 Caso de Uso: Gestionar Personal



CASO DE USO: Gestionar Cargo de Personal

Listar Cargo de Personal

Buscar Cargo de Personal

<<extend>>
<<extend>>
V£ o
- ' ~ <<extend>> / ™
f N //’< N L
Gestionar Cargo de Personal Adicionar Cargo de Personal

Administrador

(from Actores del sit..) (from Caso de Uso Gestionar Personal)

<<extend>>

<<extend>> e

Modificar Cargo de Personal
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Fig. 11.24 Caso de Uso: Gestionar Cargo de Personal
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MODULO GESTIONAR VENTA
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CASO DE USO: Gestionar Pedido de Cliente
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Fig. 11.27 Caso de Uso: Gestionar Pedido de Cliente
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MODULO GESTIONAR COMPRA

CASO DE USO: Gestionar Compra
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CASO DE USO: Gestionar Proveedor
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Fig. 11.29 Caso de Uso: Gestionar Proveedor
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MODULO REPORTE

CASO DE USO: Gestionar Reporte
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MODULO GESTIONAR PERFIL

CASO DE USO: Gestionar Perfil
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MODULO GESTIONAR MANTENIMIENTO

CASO DE USO: Gestionar Mantenimiento
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Fig. 11.32 Caso de Uso: Gestionar Mantenimiento

59



60

11.1.1.2.35 VISION

11.1.1.2.3.5.1 Introduccién
Propdsito

El proposito de este documento es recoger, analizar y definir las necesidades de
alto nivel y las caracteristicas del Sistema. ElI documento se centra en la

funcionalidad requerida por los participantes en el proyecto y los usuarios finales.

Esta funcionalidad se basa principalmente en administrar clientes, gestiéon de
ventas, acciones que comUnmente se realizan en la empresa comercial

“XLComputacion”

Alcance

Este documento del proyecto nos brinda las expectativas que tiene el usuario
acerca del proyecto “Sistema de Gestion para la venta y administracion de
XLComputacion”. Siendo de gran ayuda ya que nos muestra claramente de las
limitaciones y los alcances que va a tener nuestro proyecto, permitiéndonos de

esta manera satisfacer las necesidades de los usuarios del sistema a crear.

Definiciones, Acronimos, y Abreviaciones

Ver (Glosario)

Referencias
Glosario.
Plan de desarrollo de software.

Diagrama de casos de uso.
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11.L1.1.2.3.5.2 Posicionamiento
Oportunidad de Negocio

Al implementar un sistema informatico, controlara y registrara de mejor manera
al manejo de los datos que maneja, logrando de este manera que su trabajo sea

mas répido y eficiente,

Sentencia que define el problema

El problema de Mal manejo de la informacion

afectaa A los encargaos de venta actores externos
El impacto asociado es Perdida de la informacion

una adecuada solucion Implementar un sistema informatico que
seria automatice toda esta informacion

Tabla 11.11 Sentencia que define el problema

Sentencia que define la posicion del Producto

Para Tienda Comercial “XLComputacion”

Quienes Universitario Sejas Rivero Henrry
(JP)(IS)(PRO)(AS)

El  nombre del Sistema de Gestion para la Administracion y
producto Registro de VEntas de XLComputacion.
Que Controlara el manejo de informacion sobre

las ventas y administracion de personal.
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No como El sistema manual que se utiliza actualmente

Nuestro producto Sistema de Gestion para la tienda

XLComputacion

Tabla 11.12 Sentencia que define la posicion del producto

11.1.1.2.3.5.3 Descripcidn de Stakeholders (Participantes en el Proyecto) y

Usuarios

Para proveer de una forma efectiva productos y servicios que se ajusten a las
necesidades de los usuarios, es necesario identificar e involucrar a todos los
participantes en el proyecto como parte del proceso de modelado de
requerimientos. También es necesario identificar a los usuarios del sistema y
asegurarse de que el conjunto de participantes en el proyecto los representa
adecuadamente. Esta seccion muestra un perfil de los participantes y de los
usuarios involucrados en el proyecto, asi como los problemas mas importantes que
éstos perciben para enfocar la solucién propuesta hacia ellos. No describe sus
requisitos especificos ya que éstos se capturan mediante otro artefacto. En lugar de

esto proporciona la justificacion de por qué estos requisitos son necesarios.

Resumen de Stakeholders

Nombre Descripcion Responsabilidades
Henrry Sejas | Jefe de Proyecto El Stakeholders realiza:
Rivero Analista de sistemas La supervisién el

Programador establecimiento de la arquitectura

del sistema. Gestion de riesgos.



Ingeniero de software

Docente de la materia

Empleado de la
Comercial

XLComputacion.

Lic. Efrain | Docentes de Taller 111
Torrejon
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Planificacion 'y control del
proyecto. La interaccion con el
cliente y los usuarios mediante
entrevistas.  Construccion  de
prototipos. Elaborar la base de

datos y gestionar cambios

El Stakeholders realiza:

Representa a todos los usuarios

posibles del sistema.

Seguimiento del desarrollo del

proyecto.

Aprueba requisitos y

funcionalidades.

Seguimiento 'y control  del
desarrollo del proyecto.

Tabla 11.13 Resumen de Stakeholders

Resumen de Usuarios

Nombre Descripcion

Ing. Juan Gerente

Carlos

Stakeholders

Administrador



Marlene

Dias
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Empleado Usuario

Tabla 11.14 Resumen de usuarios

Entorno de usuario

Actualmente los usuarios trabajan con tres maquinas Pentium D y Core, de la

cuales sola una tiene acceso a internet, pero si estan en red, cuentan con una

impresora la cual también esta en red.

Perfil de los Stakeholders

Representante del area técnica y sistemas de informacion

Representante

Descripcion

Tipo

Responsabilid

ades

Henrry Sejas Rivero

Universitario de decimo semestre de la carrera

Ingenieria Informatica

Jefe del Proyecto, Ingeniero de Software, Analista

de sistemas del proyecto y Programador del sistema

Encargado de mostrar las necesidades de cada
usuario del sistema. Ademas, lleva a cabo un
seguimiento del desarrollo del proyecto vy
aprobacion de los requisitos y funcionalidades del

sistema.



Criterio de
Exito

Grado de

participacion

Comentarios
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Elaboracion del modelo de datos, preparacion de las
pruebas  funcionales, elaboracion de Ila
documentacion. Elaborar modelos de
implementacién 'y despliegue. Encargado de
Elaborar del Modelo de Analisis y Disefio.
Colaborar en la elaboracién de las pruebas
funcionales y el modelo de datos. Elaboracion del
modelo de datos, preparacién de las pruebas
funcionales, elaboracion de la documentacion.
Elaborar modelos de implementacion y despliegue.
Construccion de prototipos. Colaboracion en la
elaboracion de las pruebas funcionales, modelo de

datos y en las validaciones con el usuario.

El proyecto tendra éxito

Revision del proyecto, estructura del sistema
Revision de requerimientos, disefio del sistema
Disefio de la base de datos del sistema

Construccion del programa logica y fisica del

sistemas

Ninguno

Tabla 11.15 Perfil de los Stakeholders
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11.1.1.2.3.5.4 Descripcion Global del Producto

Perspectiva del producto

El sistema solo serd aplicable para gestionar la informacion que maneje la

comercial XLcomputacon y el mismo permitird que el trabajo del usuario se mas

liviano, répido y seguro, dando de esta manera la seguridad necesaria al usuario al

momento de manejar los datos

Resumen de caracteristicas

A continuacidn se mostrara un listado con los beneficios que obtendra el cliente a

partir del producto:

Beneficio del cliente

Seguridad de la informacién

Encontrara la informacion mas rapido

Ordenamiento de la informacion

Caracteristicas que lo apoyan

Se ingresara el sistema con un login y
password que solo el usuario conocera
y ademas se contard con una base de

datos encriptada.

El sistema contara con un buscador
para lo cual solo hara falta meter una
caracteristica de la informacion a

buscar

El sistema contard con una base de
datos donde Ila informacion sera
ordenada de acuerdo al fecha que se la

registro
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Control de las ventas El usuario podra controlar el registro
de las venta que pueden ser al contado

o0 crédito.

Tabla 11.16 Perspectiva del Producto

Suposiciones y dependencias

El funcionamiento del sistema dependera del estado de la maquinas en las que se

instale.

11.L1.1.2.3.5.,5 Descripcion Global del Producto

Seguridad de la informacién

El ingreso al sistema ser4 mediante un nombre de usuario y una contrasefia que los
usuarios de negocio podrén tener, estos datos seran encriptados en la base de

datos.
Ordenamiento de la informacion

El sistema contara con una base de datos donde la informacion sera ordenada de

acuerdo a la fecha que se la registrd, estos pueden ser de ventas o compra.

11.1.1.2.35.6 Restricciones
Estas son:

El ingreso al sistema es solo mediante un login y una clave, solo personal

autorizado podra ingresar al sistema.
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11.1.1.2.3.5.7 Otros Requisitos del Producto

Requisitos de Sistema

Que se ingrese mediante un login 'y password.

Requisitos de Desempefio

Que el sistema sea rapido y seguro al momento de trabajar con él.

Requisitos de Entorno

La tienda debera contar con los equipos adecuados para el funcionamiento del

sistema.

11.1.1.2.3.5.8 Requisitos de Documentacion
Manual de Usuario

El usuario contara con un manual de instalacion y un manual de usuario para

poder utilizar adecuadamente el sistema.
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11.1.1.2.3.6 ESPECIFICACION DE LOS CASOS DE USO

11.1.1.2.3.6.1 Introduccién

Cuando hablamos de las especificaciones de los casos de uso nos referimos a la
descripcion de los casos de uso. En realidad un caso de uso no es un caso de uso si
no tiene una descripcion detallada de la misma. Un caso de Uso es Texto no

simplemente simbologia.

11.L1.1.2.3.6.2 Prop06sito
» Entender con claridad el propoésito de cada caso de uso

» Entender la relacion que tendra el sistema con el caso de uso.

11.L1.1.2.3.6.3 Alcance
» Describir el proceso que cumple el caso de uso

» Detallar los flujos de cada caso de uso segun lo establecido por la institucion
involucrado.

11.1.1.2.3.6.4  Especificacion de los Casos de Uso Generales

Los casos de uso mas importantes involucrados en el sistema son:

CASO DE USO: Ingresar al Sistema.

Caso de uso: Ingresar al Sistema
Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas y
Cliente.
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Explicacién: Este caso de uso nos muestra el ingreso de usuarios al sistema mediante
un usuario y clave, cuando el usuario entra al sistema puede gestionar distintos
maodulos de acuerdo al rol que cumple en la organizacion.

Curso Normal Alternativas

1. El usuario ingresa su nombre de usuario.

2. El usuario ingresa su clave de acceso.

3. El sistema valida los datos introducidos. 3.1. Si los datos no son validos el
sistema muestra un mensaje de
“usuarios o contrasefia no
validos” y se retorna a la pantalla

de ingreso.

Tabla 11.17 Caso de Uso: Ingresar al Sistema

MODULO GESTIONAR MENSAJE DE USUARIO

CASO DE USO: Listar Mensaje de Usuario.

Caso de uso: Listar Mensaje de Usuario.

Actor: Administrador, Administrado Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite listar todos los mensajes relacionados con el
usuario.

Curso Normal Alternativas




71

1. El sistema muestra la pantalla Ver todos los

Mensajes.

2. El Usuario lista los mensajes por tipo y fecha.

3. El sistema actualiza la lista de los mensajes de

acuerdo a la eleccion del usuario.

Tabla 11.18 Caso de Uso: Listar Mensaje de Usuario.

CASO DE USO: Buscar Mensaje de Usuario.

Caso de uso: Buscar Mensaje de Usuario.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite buscar un mensaje de usuario ya sea enviado

o recibido.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla VVer Todos los

Mensajes.

2. El Usuario busca los mensajes por el nombre de

usuario que envié el mensaje.

3. El sistema muestra el resultado de la busqueda.

3.1. Si no se encuentra
ningun resultado el sistema

muestra un mensaje de
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informacidén que indica que
no se encontrd ningun

elemento.

Tabla 11.19 Caso de Uso: Buscar Mensaje de Usuario.

CASO DE USO: Crear Mensaje de Usuario.

Caso de uso: Crear Mensaje de Usuario.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacién: Este caso de uso nos permite crear un mensaje para ser enviado a un
usuario del sistema.

Curso Normal Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Administrar y el

usuario ingresa a crear nuevo mensaje.

2. El sistema muestra la pantalla Crear Nuevo Mensaje.

3. El usuario edita el mensaje en el campo de edicién,

selecciona el usuario y presiona el boton enviar.

4. El sistema guarda el mensaje en la base de datos y lo

muestra al usuario al que fue enviado.

5. El sistema muestra un mensaje de confirmacion de

envio.

Tabla 11.20 Caso de Uso: Crear Mensaje de Usuario.




CASO DE USO: Borrar Mensaje.
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Caso de uso: Borrar Mensaje.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite borrar un mensaje no deseado,

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Administrar y el
usuario selecciona un mensaje y presiona el enlace

borrar Mensaje.

2. El sistema muestra un mensaje de confirmacion de

borrado, donde el usuario presiona el boton aceptar.

3.- Si el mensaje es borrado de la tabla Mensajeus.

Tabla 11.21 Caso de Uso: Borrar Mensaje.

MODULO GESTIONAR CUENTA DE CLIENTE

CASO DE USO: Listar Productos en Venta.

Caso de uso: Listar Productos en Venta.

Actor: Cliente

Explicacion: Este caso de uso nos permite listar a todos los productos que estan en
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venta y que se encuentran en lista.

Curso Normal Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Productos en Venta.

2. El sistema muestra el detalle de los productos en

venta.

Tabla 11.22 Caso de Uso: Listar Productos en Venta.

CASO DE USO: Listar Productos por Categoria.

Caso de uso: Listar Productos por Categoria.

Actor: Cliente.

Explicacion: Este caso de uso nos permite listar a todos los productos que pertenecen a
una categoria.

Curso Normal Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Productos en Venta.

2. El Cliente ingresa a una categoria de productos.

3. El sistema muestra la Pantalla Categorias de los

productos en venta.
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4.- El sistema muestra los detalles de cada producto en

venta.

Tabla 11.23 Caso de Uso: Listar Productos por Categoria.

CASO DE USO: Listar Productos por Oferta.

Caso de uso: Listar Productos por Oferta.

Actor: Cliente.

Explicacion: Este caso de uso nos permite listar a todos los productos que estan en

oferta.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Productos en Venta.

2. El Cliente ingresa a ver Ofertas de productos en

venta.

3. El sistema muestra la pantalla de productos en

oferta.

4. El sistema muestra los detalles de cada producto en

venta.

Tabla 11.24 Caso de Uso: Listar Productos por Oferta.




CASO DE USO: Listar Productos por Novedad.
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Caso de uso: Listar Productos por Novedad.

Actor: Cliente

Explicacion: Este caso de uso nos permite listar a todos los productos que estan en

novedad.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Productos en Venta.

2. El Cliente ingresa a ver Novedades de productos en

venta.

3. El sistema muestra la pantalla de productos en
oferta.

4. El sistema muestra los detalles de cada producto en

venta.

Tabla 11.25 Caso de Uso: Listar Productos por Novedad

CASO DE USOQ: Buscar Producto en Venta.

Caso de uso: Buscar Producto en Venta.

Actor: Cliente.
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Explicacion: Este caso de uso nos permite buscar un producto en venta de cualquier

tipo.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Productos en Venta.

2. El Cliente ingresa el nombre del producto en el

campo buscar.

3. El sistema muestra el resultado de la busqueda.

3.1. Si no se encuentra
ningun resultado el sistema
muestra un mensaje de
informacién que indica que
no se encontrd ningun

elemento.

Tabla 11.26 Caso de Uso: Buscar Producto en Venta.

CASO DE USO: Crear Cuenta.

Caso de uso: Crear Cuenta.

Actor: Cliente.

Explicacion: Este caso de uso nos permite crea una cuenta de cliente, el cual permite

ingresar al sistema.

Curso Normal

Alternativas
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1. El sistema muestra la pantalla Productos en Venta, e

ingresa a registrarse.

2. El sistema muestra la Pantalla Registrarse.

3. El cliente llena el formulario de creacion de cuenta y

presiona el boton continuar.

4. El sistema guarda los datos del formulario si son
validos en la tabla Persona, Cliente, Direccion,

Teléfono.

4.1. Si los datos no estan
Ilenados correctamente se
muestra el error en los
campos mal llenados del

formulario.

Tabla 11.27 Caso de Uso: Crear Cuenta.

CASO DE USO: Modificar Cuenta.

Caso de uso: Modificar Cuenta.

Actor: Cliente.

Explicacion: Este caso de uso nos permite modificar los datos de la cuenta ya creada.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Productos en Venta y

el cliente ingresa al enlace Mi Cuenta.
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2. El sistema muestra el formulario Modificar Cuenta.

3.- El usuario Modifica el formulario de cuenta del

cliente.

4. Si todos los campos son validos el sistema actualiza
los datos del formulario en la tabla Persona, Cliente,

Direccion, Teléfono.

4.1. Si los datos no estan
Ilenados correctamente se
muestra el error en los
campos mal llenados del

formulario.

Tabla 11.28 Caso de Uso: Modificar Cuenta.

MODULO GESTIONAR PRODUCTO

CASO DE USQO: Listar Producto.

Caso de uso: Listar Producto.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar.

Explicacion: Este caso de uso nos permite listar a todos los productos que se

encuentran en lista.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Producto.

2. El Usuario lista los productos por tipo y estado y

presiona el boton listar.




80

3. El sistema actualiza la lista de productos de acuerdo

a la eleccion del usuario.

Tabla 11.29 Caso de Uso: Listar Producto.

CASO DE USO: Buscar Producto.

Caso de uso: Buscar Producto.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar.

Explicacion: Este caso de uso nos permite buscar un producto de cualquier tipo o

estado.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Producto.

2. El Usuario busca el producto por el nombre o codigo

de producto.

3. El sistema muestra el resultado de la busqueda del

producto.

3.1. Si no se encuentra
ningun resultado el sistema
muestra un mensaje de
informacion que indica que
no se encontrd ningun

elemento.

Tabla 11.30 Caso de Uso: Buscar Producto.




CASO DE USO: Adicionar Producto.
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Caso de uso: Adicionar Producto.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar.

Explicacion: Este caso de uso nos permite registrar a los productos que van a ser

vendidos en el sistema.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Producto y

el usuario selecciona la opcién Adicionar Producto.

2. El sistema muestra el formulario Adicionar

Producto.

3.- El usuario llena el formulario de adicion de

producto.

4. Si todos los campos son validos el sistema almacena

los datos del formulario en la tabla Producto.

4.1. Si los datos no estan
Ilenados correctamente se
muestra el error en los
campos mal llenados del

formulario.

Tabla 11.31 Caso de Uso: Adicionar Producto.




CASO DE USO: Modificar Producto.
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Caso de uso: Modificar Producto.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar.

Explicacion: Este caso de uso nos permite modificar los productos que estan

registrados en el sistema.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Producto y
el usuario selecciona un producto y presiona el enlace

modificar Producto.

2. El sistema muestra el formulario Modificar

Producto.

3.- El usuario llena el formulario de modificacién de

producto.

4. Si todos los campos son validos el sistema actualiza

los datos del formulario en la tabla Producto.

4.1. Si los datos no estan
Ilenados correctamente se
muestra el error en los
campos mal llenados del

formulario.

Tabla 11.32 Caso de Uso: Modificar Producto.
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Caso de uso: Dar de Baja Producto.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar.

Explicacion: Este caso de uso nos permite borrar un producto registrado en el sistema.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Producto y
el usuario selecciona un producto y presiona el enlace

borrar Producto.

2. El sistema muestra un mensaje de confirmacion de

borrado, donde el usuario presiona el boton aceptar.

3.- Si el producto no pertenece a una venta es borrado
de la tabla Producto.

3.1. Si el producto pertenece
a una venta no puede ser

borrado.

Tabla 11.33 Caso de Uso: Dar de Baja Producto.

GESTIONAR CATEGORIA DE PRODUCTO

CASO DE USO: Listar Categoria.

Caso de uso: Listar Categoria.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar.
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Explicacién: Este caso de uso nos permite listar todas las categorias de los productos

registrados en el sistema.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Categoria.

2. El Usuario lista las categorias por estado.

3. El sistema actualiza la lista de las categorias en

Pantalla.

Tabla 11.34 Caso de Uso: Listar Categoria.

CASO DE USO: Buscar Categoria.

Caso de uso: Buscar Categoria.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar.

Explicacion: Este caso de uso nos permite buscar una categoria registrada en el

sistema.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Categoria.

2. El Usuario busca a una categoria por el nombre o

por el codigo de la categoria.

3. El sistema muestra el resultado de la busqueda de la

3.1. Si no se encuentra
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categoria en pantalla.

ningun resultado el sistema
muestra un mensaje de
informacion que indica que
no se encontrd ningdn

elemento.

Tabla 11.35 Caso de Uso: Buscar Categoria.

CASO DE USO: Adicionar Categoria.

Caso de uso: Adicionar Categoria.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar.

Explicacion: Este caso de uso nos permite registrar o adicionar una categoria de

producto.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Categoria y

el usuario selecciona la opcion Adicionar Categoria.

2. El sistema muestra el formulario Adicionar

Categoria.

3. El usuario llena el formulario adicionar Categoria.

4. Si todos los campos son validos el sistema almacena

los datos del formulario en la tabla Categoria.

4.1. Si los datos no estan
llenados correctamente se

muestra el error en los
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campos mal llenados del

formulario.

Tabla 11.36 Caso de Uso: Adicionar Categoria.

CASO DE USO: Modificar Categoria.

Caso de uso:

Modificar Categoria.

Actor:

Administrador, Administrador Auxiliar.

Explicacion: Este caso de uso nos permite modificar los datos de una categoria.

Curso Normal Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Categoria y

el usuario ingresa al enlace Modificar Categoria.

2. El sistema muestra el formulario Modificar

Categoria.

3.- El usuario Modifica el formulario de Categoria.

4. Si todos los campos son validos el sistema actualiza || 4.1. Si los datos no estan

los datos del formulario en la tabla Categoria. Ilenados correctamente se

muestra el error en los
campos mal llenados del

formulario.

Tabla 11.37 Caso de Uso: Modificar Categoria.




87

CASO DE USO: Dar de Baja Categoria.

Caso de uso: Dar de Baja Categoria.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar.

Explicacion: Este caso de uso nos permite borrar una categoria registrada en el sistema.

Curso Normal Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Categoria y
el usuario selecciona una categoria y presiona el enlace

Borrar categoria.

2. El sistema muestra un mensaje de confirmacion de

borrado, donde el usuario presiona el boton aceptar.

3.- Si la categoria no tiene relacion con un producto es || 3.1. Si la categoria tiene
borrado de la tabla Categoria. relacion con un producto no

puede ser borrado.

Tabla 11.38 Caso de Uso: Dar de Baja Categoria.

MODULO GESTIONAR CLIENTE

CASO DE USOQO: Listar Cliente.

Caso de uso: Listar Cliente.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.
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Explicacién: Este caso de uso nos permite listar a todos los clientes que se encuentran

registrados en el sistema.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Cliente.

2. El Usuario lista los clientes por tipo y estado.

3. El sistema actualiza la lista de los clientes
registrados.

Tabla 11.39 Caso de Uso: Listar Cliente.

CASO DE USO: Buscar Cliente.

Caso de uso: Buscar Cliente.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite buscar un cliente que se encuentra registrado

en el sistema.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Cliente.

2. El Usuario busca los clientes por el nombre, ci o
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cddigo del cliente, el cual es asignado por el sistema.

3. El sistema muestra el resultado de la busqueda del

cliente.

3.1. Si no se encuentra
ningun resultado el sistema
muestra un mensaje de
informacion que indica que
no se encontrd ningdn

elemento.

Tabla 11.40 Caso de Uso: Buscar Cliente.

CASO DE USO: Adicionar Cliente.

Caso de uso: Adicionar Cliente.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar y Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite registrar los datos de un cliente.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Cliente y el

usuario selecciona la opcion Adicionar Cliente.

2. El sistema muestra el formulario Adicionar Cliente.

3. El usuario llena el formulario adicionar cliente.

4. Si todos los campos son validos el sistema almacena

4.1. Si los datos no estan
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los datos del formulario en la tabla Persona, Cliente, llenados correctamente se
Direccion, Teléfono. muestra el error en los

campos mal llenados.

Tabla 11.41 Caso de Uso: Adicionar Cliente.

CASO DE USO: Modificar Cliente.

Caso de uso: Modificar Cliente.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar y Encargado de Ventas.

Explicacién: Este caso de uso nos permite modificar los datos del cliente ya registrado.

Curso Normal Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Cliente y el

usuario ingresa al enlace Modificar Cliente.

2. El sistema muestra el formulario Modificar Cliente.

3.- El usuario Modifica el formulario de Cliente.

4. Si todos los campos son validos el sistema actualiza || 4.1. Si los datos no estan
los datos del formulario en la tabla Persona, Cliente, Ilenados correctamente se
Direccion, Teléfono. muestra el error en los
campos mal llenados del

formulario.

Tabla 11.42 Caso de Uso: Modificar Cliente.
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Caso de uso: Dar de Baja Cliente.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite borrar un cliente registrado en el sistema.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Cliente y el

usuario selecciona un cliente de la lista presentada.

2. El sistema muestra un mensaje de confirmacion de

borrado, donde el usuario presiona el boton aceptar.

3.- Si el cliente no tiene relaciéon con una venta es

borrado de la tabla Cliente, Dato, Institucion.

3.1. Si el cliente tiene
relacion con una venta no

puede ser borrado.

Tabla 11.43 Caso de Uso: Dar de Baja Cliente.

GESTIONAR DIRECCION

CASO DE USO: Listar Direccion.

Caso de uso: Listar Direccion.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.
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Explicacion: Este caso de uso nos permite listar las direcciones que corresponden a un

cliente o miembro del personal.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Cliente.

2. El Usuario lista las direcciones del cliente

presionando el enlace de direccién.

3. El sistema despliega una lista de direcciones del

cliente seleccionado.

Tabla 11.44 Caso de Uso: Listar Direccién.

CASO DE USO: Adicionar Direccién.

Caso de uso: Adicionar Direccién.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite registrar o adicionar una direccion del

cliente.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Cliente y el
usuario selecciona un cliente de la lista y despliega la

lista de direcciones.
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2. El usuario selecciona el enlace Adicionar Direccién.

3. El sistema muestra el formulario Adicionar

Direccion.

4. El usuario llena el formulario adicionar Direccion.

5. Si todos los campos son validos el sistema almacena
los datos del formulario en la tabla Direccién,

Teléfono.

5.1. Si los datos no estan
Ilenados correctamente se
muestra el error en los
campos mal llenados del

formulario.

Tabla 11.45 Caso de Uso: Adicionar Direccion.

CASO DE USO: Modificar Direccion.

Caso de uso: Modificar Direccién.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite modificar una direccion del cliente.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Cliente y el
usuario selecciona un cliente de la lista y despliega la

lista de direcciones.
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2. El usuario selecciona una direccion y presiona el

enlace Modificar Direccion.

3. El sistema muestra el formulario Modificar

Direccion.

4. El usuario llena el formulario modificar Direccion.

5. Si todos los campos son validos el sistema actualiza || 5.1. Si los datos no estan
los datos del formulario en la tabla Direccion, Ilenados correctamente se
Teléfono. muestra el error en los
campos mal llenados del

formulario.

Tabla 11.46 Caso de Uso: Modificar Direccion.

CASO DE USO: Dar de Baja Direccion.

Caso de uso: Dar de Baja Direccion.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite borrar una direccion del cliente, si este es de
envio.

Curso Normal Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Cliente y el
usuario despliega la lista de direcciones del cliente

seleccionado.
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2. El usuario presiona el enlace Borrar Direccion.

3.- El Sistema muestra un mensaje de Confirmacion de || 3.1. Si el personal tiene

Borrado de Direccion. relacion con una venta no

puede ser borrado.

Tabla 11.47 Caso de Uso: Dar de Baja Direccion.

GESTIONAR INSTITUCION

CASO DE USO: Listar Institucion.

Caso de uso: Listar Institucion.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite listar a las instituciones registradas en el

sistema y las cuales pertenecen a los clientes.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Institucion.

2. El Usuario lista a las instituciones por estado.

3. El sistema actualiza la lista de las instituciones

registradas en el sistema.

Tabla 11.48 Caso de Uso: Listar Institucion.
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CASO DE USO: Buscar Institucion.

Caso de uso: Buscar Institucion.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite buscar una institucion registrada en el
sistema.

Curso Normal Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Institucion.

2. El Usuario busca a una institucion por el nombre o

cddigo de institucion.

3. El sistema muestra el resultado de la busqueda de la || 3.1. Si no se encuentra
institucion. ningun resultado el sistema
muestra un mensaje de
informacion que indica que
no se encontrd ningun

elemento.

Tabla 11.49 Caso de Uso: Buscar Institucion.

CASO DE USO: Adicionar Institucion.

Caso de uso: Adicionar Institucion.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.
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Explicacion: Este caso de uso nos permite registrar o adicionar una institucion.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Institucion

y el usuario selecciona la opcion Adicionar Institucion.

2. El sistema muestra el formulario Adicionar

Institucion.

3. El usuario llena el formulario adicionar Institucion.

4. Si todos los campos son validos el sistema almacena
los datos del formulario en la tabla Institucion,
Telefonoins.

4.1. Si los datos no estan
Ilenados correctamente se
muestra el error en los
campos mal llenados del

formulario.

Tabla 11.50 Caso de Uso: Adicionar Institucion.

CASO DE USO: Modificar Institucion.

Caso de uso: Modificar Institucion.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite modificar una institucion registrada en el

sistema.
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Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Institucion
y el usuario selecciona una institucion y presiona el

enlace de Modificar Institucion.

2. El sistema muestra el formulario Modificar

Institucion.

3. El usuario llena el formulario Modificar Institucion.

4. Si todos los campos son validos el sistema Actualiza
los datos del formulario en la tabla Institucion,

Telefonoins.

4.1. Si los datos no estan
Ilenados correctamente se
muestra el error en los
campos mal llenados del

formulario.

Tabla 11.51 Caso de Uso: Modificar Institucion.

CASO DE USO: Dar de Baja Institucion.

Caso de uso: Dar de Baja Institucion.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite borrar una institucion registrada en el

sistema.

Curso Normal

Alternativas
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1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Institucion
y el usuario selecciona una institucion de la lista

presentada y presiona el enlace Borrar Institucion.

2. El sistema muestra un mensaje de confirmacion de

borrado, donde el usuario presiona el botdn aceptar.

3.- Si la institucion no tiene relacion con ningdn cliente

es borrado de la Tabla Institucion.

3.1. Si la institucion tiene
relacion con un cliente, este

no puede ser borrado.

Tabla 11.52 Caso de Uso: Dar de Baja Institucion.

GESTIONAR ZONA DE DIRECCION

CASO DE USOQO: Listar Zona.

Caso de uso: Listar Personal.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite listar las zonas registradas en el sistema.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Zona.

2. El Usuario lista las zonas por tipo y estado y

presiona el boton Listar.
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3. El sistema actualiza la lista de las zonas en la

pantalla.

Tabla 11.53 Caso de Uso: Listar Zona.

CASO DE USO: Buscar Zona.

Caso de uso: Buscar Personal.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite buscar una zona registrada en el sistema.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Zona.

2. El Usuario busca una zona por el nombre o el codigo

de la zona asignado por el sistema.

3. El sistema muestra el resultado de la busqueda de

Zona.

3.1. Si no se encuentra
ningun resultado el sistema
muestra un mensaje de
informacién que indica que
no se encontrd ningdn

elemento.

Tabla 11.54 Caso de Uso: Buscar Zona.
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Caso de uso: Adicionar Zona.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite registrar o adicionar una zona nueva en el

sistema.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Zona y el

usuario selecciona la opcion Adicionar Zona.

2. El sistema muestra el formulario Adicionar Zona.

3. El usuario llena el formulario adicionar zona.

4. Si todos los campos son validos el sistema almacena

los datos del formulario en la tabla Zona.

4.1. Si los datos no estan
Ilenados correctamente se
muestra el error en los
campos mal llenados del

formulario.

Tabla 11.55 Caso de Uso: Adicionar Zona.
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Caso de uso: Modificar Zona.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite modificar una zona registrada en el sistema.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Zona y el

usuario selecciona la opcion Modificar Zona.

2. El sistema muestra el formulario Modificar Zona.

3. El usuario modificar el formulario de zona.

4. Si todos los campos son validos el sistema actualiza

los datos del formulario en la tabla Zona.

4.1. Si los datos no estan
Ilenados correctamente se
muestra el error en los
campos mal llenados del

formulario.

Tabla 11.56 Caso de Uso: Modificar Zona.

CASO DE USO: Dar de Baja Zona.

Caso de uso: Dar de Baja Zona.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.
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Explicacién: Este caso de uso nos permite borrar una zona registrada en el sistema.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Zona y el
usuario selecciona una zona y presiona el enlace Borrar

Zona.

2. El sistema muestra un mensaje de confirmacion de

borrado, donde el usuario presiona el boton aceptar.

3.- Si la zona no tiene relacién con una direccion es

borrado de la tabla Zona.

3.1. Si la zona tiene relacién
con una direccion no puede

ser borrada.

Tabla 11.57 Caso de Uso: Dar de Baja Zona.

MODULO GESTIONAR PERSONAL

CASO DE USO: Listar Personal.

Caso de uso: Listar Personal.

Actor: Administrador.

Explicacion: Este caso de uso nos permite listar a todo el personal de la tienda.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Personal.
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2. El Usuario lista al personal por cargo, estado y

presiona el boton Listar.

3. El sistema actualiza la lista del personal registrados

en el sistema.

Tabla 11.58 Caso de Uso: Listar Personal.

CASO DE USO: Buscar Personal.

Caso de uso: Buscar Personal.

Actor: Administrador.

Explicacion: Este caso de uso nos permite buscar al personal registrado en el sistema.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Personal.

2. El Usuario busca a un miembro del personal por el

nombre, codigo de personal asignado por el sistema.

3. El sistema muestra el resultado de la busqueda de

personal.

3.1. Si no se encuentra
ningun resultado el sistema
muestra un mensaje de
informacién que indica que
no se encontrd ningdn

elemento.

Tabla 11.59 Caso de Uso: Buscar Personal.
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Caso de uso: Adicionar Personal.

Actor: Administrador.

Explicacion: Este caso de uso nos permite registrar o adicionar un miembro del

personal.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Personal y

el usuario selecciona la opcién Adicionar Personal.

2. El sistema muestra el formulario Adicionar

Personal.

3. El usuario llena el formulario adicionar personal.

4. Si todos los campos son validos el sistema almacena
los datos del formulario en la tabla Persona, Personal,

Cargo, Direccion, Teléfono.

4.1. Si los datos no estan
Ilenados correctamente se
muestra el error en los
campos mal llenados del

formulario.

Tabla 11.60 Caso de Uso: Adicionar Personal.

CASO DE USO: Modificar Personal.

Caso de uso: Modificar Personal.
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Actor: Administrador.

Explicacion: Este caso de uso nos permite modificar los datos de un miembro del
personal registrado en el sistema.

Curso Normal Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Personal y

el usuario ingresa al enlace Modificar Personal.

2. El sistema muestra el formulario Modificar
Personal.

3.- El usuario Modifica el formulario de Personal.

4. Si todos los campos son validos el sistema actualiza || 4.1. Si los datos no estan
los datos del formulario en la tabla Persona, Cliente, Ilenados correctamente se
Direccion, Teléfono, Personal, Cargo. muestra el error en los
campos mal llenados del

formulario.

Tabla 11.61 Caso de Uso: Modificar Personal.

CASO DE USO: Dar de Baja Personal.

Caso de uso: Dar de Baja Personal.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.
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Explicacién: Este caso de uso nos permite borrar un miembro registrado en el sistema.

Curso Normal Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Personal y
el usuario selecciona un miembro del personal de la

lista presentada y presiona el enlace Borrar personal.

2. El sistema muestra un mensaje de confirmacion de

borrado, donde el usuario presiona el boton aceptar.

3.- Si el personal no tiene relacion con una venta es 3.1. Si el personal tiene
borrado de la tabla Personal. relacion con una venta no

puede ser borrado.

Tabla 11.62 Caso de Uso: Dar de Baja Personal.

GESTIONAR CARGO

CASO DE USO: Listar Cargo.

Caso de uso: Listar Personal.

Actor: Administrador.

Explicacion: Este caso de uso nos permite listar los cargos del personal de la tienda.

Curso Normal Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Cargo.
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2. El Usuario lista los cargos por tipo, estado y

presiona el boton Listar.

3. El sistema actualiza la lista de cargos registrados en

el sistema.

Tabla 11.63 Caso de Uso: Listar Cargo.

CASO DE USO: Buscar Cargo.

Caso de uso: Buscar Cargo.

Actor: Administrador.

Explicacion: Este caso de uso nos permite buscar un cargo registrado en el sistema.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Cargo.

2. El Usuario busca un cargo del personal por el

nombre, codigo de cargo asignado por el sistema.

3. El sistema muestra el resultado de la busqueda de

cargo.

3.1. Si no se encuentra
ningun resultado el sistema
muestra un mensaje de
informacién que indica que
no se encontrd ningdn

elemento.

Tabla 11.64 Caso de Uso: Buscar Cargo.
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Caso de uso: Adicionar Cargo.

Actor: Administrador.

Explicacion: Este caso de uso nos permite registrar o adicionar un cargo de personal.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Cargo y el

usuario selecciona la opcion Adicionar Cargo.

2. El sistema muestra el formulario Adicionar Cargo.

3. El usuario llena el formulario adicionar cargo.

4. Si todos los campos son validos el sistema almacena

los datos del formulario en la tabla Cargo.

4.1. Si los datos no estan
Ilenados correctamente se
muestra el error en los
campos mal llenados del

formulario.

Tabla 11.65 Caso de Uso: Adicionar Cargo.

CASO DE USO: Modificar Cargo.

Caso de uso: Modificar Cargo.

Actor: Administrador.
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Explicacién: Este caso de uso nos permite modificar los datos de un cargo registrado

en el sistema.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Cargo.

2. El usuario selecciona un cargo y ingresa al enlace

Modificar Cargo.

3. El sistema muestra el formulario Modificar Cargo.

4.- El usuario modifica el formulario de cargo.

5. Si todos los campos son validos el sistema actualiza

los datos del formulario en la tabla Cargo.

5.1. Si los datos no estan
Ilenados correctamente se
muestra el error en los
campos mal llenados del

formulario.

Tabla 11.66 Caso de Uso: Modificar Cargo.

CASO DE USO: Dar de Baja Cargo.

Caso de uso: Dar de Baja Cargo.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.
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Explicacién: Este caso de uso nos permite borrar un cargo registrado en el sistema.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Cargo.

2. El usuario selecciona un cargo de la lista presentada

y presiona el enlace Borrar Cargo.

3. El sistema muestra un mensaje de confirmacion de

borrado, donde el usuario presiona el boton aceptar.

4.- Si el cargo no tiene relacién con una direccion es

borrado de la tabla Cargo.

4.1. Si el cargo tiene relacién
con una direccion no puede

ser borrado.

Tabla 11.67 Caso de Uso: Dar de Baja Cargo.

MODULO GESTIONAR VENTA

CASO DE USOQO: Listar Venta.

Caso de uso: Listar Venta.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite listar las ventas registradas en el sistema.

Curso Normal

Alternativas
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1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Venta.

2. El Usuario lista las ventas por tipo, estado y fecha de

venta.

3. El sistema actualiza la lista de ventas registradas en

el sistema.

Tabla 11.68 Caso de Uso: Listar Venta.

CASO DE USO: Buscar Venta.

Caso de uso: Buscar Venta.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite buscar una venta registrada en el sistema.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Venta.

2. El Usuario busca una venta por el nombre del cajero
o del cliente, por ci del cajero o del cliente, por el

cddigo del cajero o del cliente.

3. El sistema muestra el resultado de la busqueda de la

venta.

3.1. Si no se encuentra
ningun resultado el sistema
muestra un mensaje de

informacién que indica que
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no se encontrd ningun

elemento.

Tabla 11.69 Caso de Uso: Buscar Producto.

CASO DE USO: Registra Venta.

Caso de uso: Registra Venta

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar y Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite registrar una venta,

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Venta y el

usuario selecciona la opcion Registrar Venta.

2. El sistema muestra el primer formulario para el

registro de la venta.

3. El usuario llena el formulario y presiona el boton

continuar.

3.1. Si los datos no estan
llenados correctamente se
muestra el error en los

campos mal llenados.

4. El sistema muestra una segunda pantalla para el

registro o busqueda del cliente ya registrado.
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5. El usuario seleccionar el cliente registrado y

presiona el boton continuar.

6. El sistema muestra una lista para la seleccion de los
productos que van a ser vendidos, los cuales son

seleccionados por el usuario.

7. El sistema adiciona los datos en la tablas Venta,
Detalleventa, y muestra un mensaje que dice:”La venta

se realizo correctamente”.

Tabla 11.70 Caso de Uso: Registra Venta.

MODULO GESTIONAR COMPRA

CASO DE USO: Listar Compra.

Caso de uso: Listar Compra.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar.

Explicacion: Este caso de uso nos permite listar todas las compras registradas en el

sistema.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Compra.

2. El Usuario lista las compras por estado.
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3. El sistema actualiza la lista de compras registradas

en el sistema.

Tabla 11.71 Caso de Uso: Listar Compra.

CASO DE USO: Buscar Compra.

Caso de uso: Buscar Compra.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar.

Explicacion: Este caso de uso nos permite buscar una compra registrada en el sistema.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Compra.

2. El Usuario busca una compra por el nombre del
cajero o del cliente, por ci del cajero o del cliente, por

el codigo del cajero o del cliente.

3. El sistema muestra el resultado de la busqueda de la

compra.

3.1. Si no se encuentra
ningun resultado el sistema
muestra un mensaje de
informacion que indica que
no se encontrd ningdn

elemento.

Tabla 11.72 Caso de Uso: Buscar Compra.
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Caso de uso: Registra Compra.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar y Encargado de Ventas.

Explicacién: Este caso de uso nos permite registrar una Compra.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Gestionar Compra y el

usuario selecciona la opcion Registrar Compra.

2. El sistema muestra el primer formulario para el

registro de la compra.

3. El usuario llena el formulario y presiona el boton

continuar.

3.1. Si los datos no estan
llenados correctamente se
muestra el error en los

campos mal llenados.

4. El sistema muestra una segunda pantalla para el

registro o busqueda del proveedor ya registrado.

5. El usuario seleccionar el proveedor registrado y

presiona el botdn continuar.

6. El sistema muestra una lista para la seleccion de los
productos que van a ser comprados, los cuales son

seleccionados por el usuario.

6.1. Si el producto a comprar
es nuevo, el sistema permite

la adicién del mismo.
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7. El sistema adiciona los datos en la tablas Compra,
Detallecompra, y muestra un mensaje que dice:”La

compra se registro correctamente”.

Tabla 11.73 Caso de Uso: Registra Compra.

MODULO REPORTE

CASO DE USO: Generar Reporte de Cantidad de Ventas.

Caso de uso:

Generar Reporte de Cantidad de Ventas.

Actor:

Administrador.

Explicacion: Este caso de uso nos permite generar el reporte de cantidad de ventas

anuales.

Curso Normal Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Reporte y el usuario

selecciona la opcion Reporte de Cantidad de Ventas.

2. El sistema muestra la pantalla Generar Reporte.

3. El usuario selecciona el afio y presiona el botén

generar.

4. El sistema muestra una el reporte grafico generado.

5. El usuario seleccionar el boton Imprimir.
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6. El sistema muestra la pantalla de Impresion.

7. El usuario configura la impresion y presiona

Aceptar.

8. El Sistema realiza la impresion del reporte.

Tabla 11.74 Caso de Uso: Generar Reporte de Cantidad de Ventas.

CASO DE USO: Generar Reporte de Recaudado en Ventas.

Caso de uso: Generar Reporte de Recaudado en Ventas.

Actor: Administrador.

Explicacion: Este caso de uso nos permite generar el reporte de recaudado en ventas

anuales.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Reporte y el usuario

selecciona la opcion Reporte de Recaudado en Ventas.

2. El sistema muestra la pantalla Generar Reporte.

3. El usuario selecciona el afio y presiona el botén

generar.

4. El sistema muestra una el reporte grafico generado.
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5. El usuario seleccionar el boton Imprimir.

6. El sistema muestra la pantalla de Impresion.

7. El usuario configura la impresion y presiona

Aceptar.

8. El Sistema realiza la impresion del reporte.

Tabla 11.75 Caso de Uso: Generar Reporte de Recaudado en Ventas.

CASO DE USO: Generar Reporte de Producto méas Vendido.

Caso de uso: Generar Reporte de Producto més Vendido.

Actor: Administrador.

Explicacion: Este caso de uso nos permite generar el reporte del producto mas vendido

en el afo.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Reporte y el usuario
selecciona la opcién Reporte de Producto méas
Vendido.

2. El sistema muestra la pantalla Generar Reporte.

3. El usuario selecciona el afio y presiona el botén

generar.
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4. El sistema muestra una el reporte grafico generado.

5. El usuario seleccionar el boton Imprimir.

6. El sistema muestra la pantalla de Impresion.

7. El usuario configura la impresion y presiona

Aceptar.

8. El Sistema realiza la impresion del reporte.

Tabla 11.76 Caso de Uso: Generar Reporte de Producto mas Vendido.

MODULO GESTIONAR PERFIL

CASO DE USO: Adicionar Foto de Kardex.

Caso de uso: Adicionar Foto de Kardex.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite asignar o adicionar una foto al kardex.

Curso Normal Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Mi Perfil, y el usuario

ingresa a Foto Kardex.

2. El sistema verifica que el usuario no tenga asignada 2.1 Si el usuario tiene

una foto. asignada una foto el sistema
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permite realizar la

modificacion de la foto.

3. El usuario presiona el boton examinar.

4. El sistema muestra una pantalla donde el usuario

puede seleccionar una foto.

5. El usuario presiona el boton Asignar.

6. El sistema comprueba la extension de la imagen y si
es correcta asigna o almacena la direccion de la imagen
en la tabla Personal, y muestra un mensaje de

confirmacion de adicion.

6.1 Si la extension de la
imagen es incorrecta se
muestra un mensaje en la

pantalla.

Tabla 11.77 Caso de Uso: Adicionar Foto de Kardex.

CASO DE USO: Modificar Foto de Kardex.

Caso de uso: Modificar Foto de Kardex.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite modificar una foto de kardex ya asignada.

Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Mi Perfil, y el usuario
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ingresa a Foto Kardex.

2. El sistema verifica que el usuario tenga asignada una

foto.

2.1 Si el usuario no tiene
asignada una foto el sistema
permite realizar la adicion de

la foto.

3. El usuario presiona el boton examinar.

4. El sistema muestra una pantalla donde el usuario

puede seleccionar una foto.

5. El usuario presiona el boton Asignar.

6. El sistema comprueba la extension de la imagen y si
es correcta asigna o almacena la direccion de la imagen
en la tabla Personal, y muestra un mensaje de

confirmacion de modificacion.

6.1 Si la extension de la
imagen es incorrecta se
muestra un mensaje en la

pantalla.

Tabla 11.78 Caso de Uso: Modificar Foto de Kardex.

CASO DE USO: Adicionar Hoja de Vida.

Caso de uso: Adicionar Hoja de Vida.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite registrar o adicionar una hoja de vida.
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Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Mi Perfil y el usuario

ingresa a Hoja de Vida.

2. El sistema verifica que el usuario no tenga hoja de

vida.

2.1 Si el usuario tiene hoja de
vida el sistema le permite

modificarla.

3. El sistema muestra el editor para adicionar la hoja de

vida de usuario.

4. El usuario edita la hoja de vida y presiona el boton

Adicionar.

5. El Sistema almacena los datos en la tabla Personal y

muestra un mensaje de confirmacion de adicion.

Tabla 11.79 Caso de Uso: Adicionar Hoja de Vida.

CASO DE USO: Maodificar Hoja de Vida.

Caso de uso: Modificar Hoja de Vida.

Actor: Administrador, Administrador Auxiliar, Encargado de Ventas.

Explicacion: Este caso de uso nos permite modificar o actualizar la hoja de vida.
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Curso Normal Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Mi Perfil y el usuario

ingresa a Hoja de Vida.

2. El sistema verifica que el usuario tenga hoja de vida. || 2.1 Si el usuario no tiene

hoja de vida el sistema le

permite adicionarla.

3. El sistema muestra el editor para modificar la hoja

de vida de usuario.

4. El usuario modificar la hoja de vida y presiona el

boton Modificar.

5. El Sistema actualiza los datos en la tabla Personal y

muestra un mensaje de confirmacion de modificacion.

Tabla 11.80 Caso de Uso: Modificar Hoja de Vida.

MODULO GESTIONAR MANTENIMIENTO

CASO DE USO: Resguardar Base de Datos.

Caso de uso:

Resguardar Base de Datos.

Actor:

Administrador.

Explicacion: Este caso de uso nos permite resguardar la base de datos.
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Curso Normal

Alternativas

1. El sistema muestra la pantalla Mantenimiento y el

usuario ingresa a Resguardar Base de Datos.

2. El sistema muestra la pantalla Resguardar Base de

Datos y el usuario presiona el boton Examinar.

3. El sistema muestra una pantalla para que el usuario
pueda buscar o seleccionar un destino para el

resguardo.

4. El usuario presion el botén Resguardar.

5. El sistema resguarda la base de datos en el lugar
escogido por el usuario y muestra un mensaje de

confirmacion de resguardo.

Tabla 11.81 Caso de Uso: Resguardar Base de Datos.

CASO DE USO: Restaurar Base de Datos.

Caso de uso: Restaurar Base de Datos.

Actor: Administrador.

Explicacion: Este caso de uso nos permite restaurar la base de datos.

Curso Normal

Alternativas
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1. El sistema muestra la pantalla Mantenimiento y el

usuario ingresa a Restaurar Base de Datos.

2. El sistema muestra la pantalla Restaurar Base de

Datos y el usuario presiona el boton Examinar.

3. El sistema muestra una pantalla para que el usuario
pueda buscar o seleccionar una base de datos

resguardada anterior mente.

4. El usuario presion el botdn Restaurar.

5. El sistema verifica si la extension del archivo

(.backup) es valida.

5.1 Si la extensién no es
valida muestra un mensaje de

error en pantalla.

6. El sistema restaura la base de datos y muestra un

mensaje de confirmacion de restauro.

Tabla 11.82 Caso de Uso: Restaurar Base de Datos.
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11.1.1.2.3.7 MODELO DE DIAGRAMA DE ACTIVIDADES

11.1.1.2.3.7.1  Introduccién

Un diagrama de actividades muestra el flujo de actividades. Una actividad es una
ejecucion no atdmica en curso. Dentro de una maquina de estados. Las actividades
producen finalmente alguna accion, que estd compuesta de computaciones
atémicas ejecutables que producen un cambio en el estado del sistema o la

devolucion de un valor.
11.1.1.2.3.7.2 Proposito
e Modelar aspectos dindmicos del sistema.
e Mostrar operaciones que se pasan entre objetos.
e Mostrar flujos de actividades.
11.1.1.2.3.7.3  Alcance
e Definir un diagrama de actividad para cada caso de uso del sistema

e Describir los procesos del sistema.



11.1.1.2.3.7.4 DIAGRAMAS DE ACTIVIDAD

DIAGRAMAS DE ACTIVIDAD

DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Ingresar al Sistema
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Fig. 11.33 Diagrama de Actividad: Ingresar al Sistema



MODULO GESTIONAR MENSAJE DE USUARIO
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Listar Mensaje de Usuario
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Fig. 11.34 Diagrama de Actividad: Listar Mensaje de Usuario



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Buscar Mensaje de Usuario
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Fig. 11.35 Diagrama de Actividad: Buscar Mensaje de Usuario
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Crear Mensaje de Usuario

Usuario Sistema

<Ingresar a la Pantalla \\ J Muostrar Pantalla >
Administrar / ‘;\ Adrministrar

< Precionar Botén Crear { anstrar Pantalla Crear
Muevo Mensaje /r '_/1\ Muevo Mensaje

Editar Mensaje
de Lsuario

Buscar Usuatio ™, Extraer Dato de las
Tablas Usuario
Erwiar Mensaje \/Almacenar hMensaje en
’\ Tabla Mensajeus

Se Envid
Correctamente
el Mensaje

" Mostrar mensaje de
Confirmacion de Envio

®

Fig. 11.36 Diagrama de Actividad: Crear Mensaje de Usuario



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Dar de Baja Mensaje de Usuario
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Fig. 11.37 Diagrama de Actividad: Dar de Baja Mensaje de Usuario



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Responder Mensaje de Usuario
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Fig. 11.38 Diagrama de Actividad: Responder Mensaje de Usuario
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MODULO GESTIONAR CUENTA DE CLIENTE

DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Crear Cuenta
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Fig. 11.39 Diagrama de Actividad: Crear Cuenta



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Modificar Cuenta
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Fig. 11.40 Diagrama de Actividad: Modificar Cuenta
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Listar Productos en Venta
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Fig. 11.41 Diagrama de Actividad: Listar Productos en Venta



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Listar Productos por Categoria
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Fig. 11.42 Diagrama de Actividad: Listar Productos por Categoria



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Listar Productos por Oferta
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Fig. 11.43 Diagrama de Actividad: Listar Productos por Oferta



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Listar Productos por Novedad
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Fig. 11.44 Diagrama de Actividad: Adicionar Producto



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Adicionar Producto a Carrito
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Fig. 11.45 Diagrama de Actividad: Adicionar Producto a Carrito



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Listar Pedidos Historicos
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Fig. 11.46 Diagrama de Actividad: Listar Pedidos Historicos
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Quitar Producto de Pedido o Carrito
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Fig. 11.47 Diagrama de Actividad: Quitar Producto de Pedido o Carrito
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Actualizar Productos de Pedido o Carrito
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®

Fig. 11.48 Diagrama de Actividad: Actualizar Productos de Pedido o Carrito



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Realizar Pedido de Producto
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Fig. 11.49 Diagrama de Actividad: Realizar Pedido de Producto
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MODULO GESTIONAR PRODUCTO

DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Listar Producto
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®

Fig. 11.50 Diagrama de Actividad: Listar Producto



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Buscar Producto
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Fig. 11.51 Diagrama de Actividad: Buscar Producto



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Adicionar producto
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Fig. 11.52 Diagrama de Actividad: Adicionar Producto
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Madificar Producto
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Fig. 11.53 Diagrama de Actividad: Modificar Producto




DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Dar de Baja Producto
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Fig. 11.54 Diagrama de Actividad: Dar de Baja Producto



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Generar Reporte de Producto
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Fig. 11.55 Diagrama de Actividad: Generar Reporte de Producto
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GESTIONAR CATEGORIA DE PRODUCTO

DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Listar Categoria
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Fig. 11.56 Diagrama de Actividad: Listar Categoria



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Buscar Categoria
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Fig. 11.57 Diagrama de Actividad: Buscar Categoria



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Adicionar Categoria
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Fig. 11.58 Diagrama de Actividad: Adicionar Producto
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Modificar Categoria
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Fig. 11.59 Diagrama de Actividad: Modificar Categoria
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Dar de Baja Categoria
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Fig. 11.60 Diagrama de Actividad: Dar de Baja Categoria
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MODULO GESTIONAR CLIENTE

DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Listar Cliente
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Fig. 11.61 Diagrama de Actividad: Listar Cliente
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Buscar Cliente
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Fig. 11.62 Diagrama de Actividad: Buscar Cliente




DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Adicionar Cliente
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Fig. 11.63 Diagrama de Actividad: Adicionar Cliente
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Modificar Cliente
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Fig. 11.64 Diagrama de Actividad: Modificar Cliente
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Dar de Baja Cliente
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Fig. 11.65 Diagrama de Actividad: Dar de Baja Cliente



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Generar Reporte Cliente
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Fig. 11.66 Diagrama de Actividad: Generar Reporte Cliente
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GESTIONAR DIRECCION

DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Listar Direcciéon
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Fig. 11.67 Diagrama de Actividad: Listar Direccion



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Adicionar Direccién
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Fig. 11.68 Diagrama de Actividad: Adicionar Direccion
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Modificar Direccion
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Fig. 11.69 Diagrama de Actividad: Modificar Direccion
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Borrar Direccion
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Fig. 11.70 Diagrama de Actividad: Borrar Direccion



GESTIONAR INSTITUCION

DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Listar Institucion
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Fig. 11.71 Diagrama de Actividad: Listar Institucién
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Buscar Institucion
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Fig. 11.72 Diagrama de Actividad: Buscar Institucién



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Adicionar Institucién
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Fig. 11.73 Diagrama de Actividad: Adicionar Institucion
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Modificar Institucion
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o Cllerts, Ciracclon, Talstng )
< /

+  Agministrar Cllants )
T TR e E TS N\
( matituzien. Talstorcing

. 54

.,f

I N
( Instituzion J
| Taslonar erface

\'.’ MoStcar Irettucicn )
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Fig. 11.74 Diagrama de Actividad: Modificar Institucion
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Borrar Institucion
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Fig. 11.75 Diagrama de Actividad: Borrar Institucion



GESTIONAR ZONA DE DIRECCION

DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Listar Zona

Usuario

Ingresar al Menu
Administrar
(from Gestionar Zonal

\

Sistema

Extraer Datos de Tahla Persona,
Cliente, Direccion, Telefono
from Gestion arZond)

)

|

Ingresar a Administrar \
Cliente
(from Gestionar Zonal /

Ingresar a Gestionar
Zona de Direccidn

ifrom Gestionar Zona)

Listar Zonas por

/ Mostrar Pantalla
Administrar Cliente
\ ifrom GestionarZona)
Extraer Datos de Tabla
Zona
(from GestonarZon d)

y
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Presionar el ™

/Mustrar Pantalla Zona
\ de Direccidn
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®

Fig. 11.76 Diagrama de Actividad: Listar Zona
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Buscar Zona

Uzuario

Ingresar al Mend
Administrar

From Gestionar Zona)
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(from Gestionar Zona)

J

Wastrar Pantalla Zona
de Direccidn
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Mo se Encontrd
Mingun
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[con resultada)

Fig. 11.77 Diagrama de Actividad: Buscar Zona
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Adicionar Zona

Usuaric

Ingresar al Mend
Administrar
(from GestionarZona)

|

Ingresar a Adrministrar

Sistema

Extraer Datos de Tabla Persona,

Cliente
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Ingresar a Gestionar
Zona de Direccion

Cliente, Direccion, Telefono
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Presionar el enlace
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fastrar la Pantalla
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Mostrar errores
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ﬁg(
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Fig. 11.78 Diagrama de Actividad: Adicionar Zona
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Modificar Zona
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Fig. 11.79 Diagrama de Actividad: Modificar Zona




DIAGRAMA DE ACTIVIDAD

> Borrar Zona
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Fig. 11.80 Diagrama de Actividad: Borrar Zona
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MODULO GESTIONAR PERSONAL

DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Listar Personal

Adrinistrador Sistema

Ingresar a Administrar \ _‘/ Extraer Datos de Tabla
Perzonal Persona, Personal, Cargo
(from Gestionar Personal) / )\ rfrom Gestionar Personal)

Mostrar la Pantalla
I Gestionar Pesonal

[from Gestionar Personal)

Listar Personal
por Estado

Listar Personal
por Cargo

F'BresiDnLa_lr el N Actualizar lista
{ otdn Listar I L de Personal

®

Fig. 11.81 Diagrama de Actividad: Listar Personal



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD

: Buscar Personal

177
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—
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|

)
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N
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[sin resultadb]
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[con rmesutado)

R S
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( con Resultado

Fig. 11.82 Diagrama de Actividad: Buscar Personal
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Adicionar Personal

Adrini strador Sisternz

Ingresar a Administrar Extraer Datos de Tabla
< Personal \' ‘/ >

Persona, Personal, Cargo
(from Gestionar Personal) / \
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— [datos correctas]
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Correctamente
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el Personal Persona, Personal, Cargo

Mostrar Mensaje de
Adicidn de Personal

Fig. 11.83 Diagrama de Actividad: Adicionar Personal
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Modificar Personal

Administrar Sistermna

Ingresar a Administrar
Personal
@from Gestionar Personal)

f Extraer Datos de Tabla
Persona, Personal, Cargo
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Mostrar Pantalla
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—_— ]
Wlostrar errores
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Mostrar Mensaje de
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®

Fig. 11.84 Diagrama de Actividad: Modificar Personal



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Dar de Baja Personal

180

Adrninistrador
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(from Gestionar Personal)
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Confirmacion
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Tahla Personal

Mostrar Mensaje de Confirmacian
de Borrado de Personal

)

Fig. 11.85 Diagrama de Actividad: Dar de Baja Personal



GESTIONAR CARGO

DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Listar Cargo.

A mini strador

Ingresar a Administrar
Fersonal

(from Festionar Persanal)

Sistema

Y

Ingresar a

e
£

Extraer Datos de Tabla
Fersona, Personal, Cargo

(from Festionar Personal)

Gestionar Cargo
(from Gestionar Carga)

Mostrar la Pantalla
Gestionar Pesonal
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Muostrar la Pantalla
Gestionar Cargo

(from Gestionar Cargoa)

Botdn Listar

J/ActualizarLista de
fl\ Cargos en Pantalla

®

Fig. 11.86 Diagrama de Actividad: Listar Cargo.
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Buscar Cargo.

182

Administrador

Ingresar a Administrar \

Sistema

e
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Ingresar a

\

Extraer Datos de Tabla
Persona, Personal, Cargo
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(fram Gestion arPerzonal)

Wuostrar la Pantalla
Gestionar Cargo
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o Codigo de Cargo ;g:\_

Presionar el ™,

Mo se
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Mingun
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)

Realizar |a Busqueda
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[con resultado]
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@

Fig. 11.87 Diagrama de Actividad: Buscar Cargo.



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Adicionar Cargo.

183
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Ingresar a Administrar \
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Extraer Datos de Tabla

.
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e
{

< Mostrar la Pantalla

(from Gestionar Cargo)

Gestionar Pesonal
(from Gestionar Person al)
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Presionar enlace
Adicionar Cargo

"
A

Gestionar Cargo
(from Gestionar Cargo)

Llenar formulario de
Cargo E
Presionar el
Botan Adicionar
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Correctamente
el Cargo

\\_?’ Mostrar la Pantalla >

\ Adicionar Cargo

Mostrar los errores
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[datos incarrectos)
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Fig. 11.88 Diagrama de Actividad: Adicionar Cargo.



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Modificar Cargo.
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Fig. 11.89 Diagrama de Actividad: Modificar Cargo.
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Dar de Baja Cargo.

Ingresar a Adrministrar \’
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)
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Confirmacion de Borrado

)
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®

Fig. 11.90 Diagrama de Actividad: Dar de Baja Cargo.
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MODULO GESTIONAR VENTA

186

DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Listar Venta

Usuzrio

Sistema

Extraer Datos de “enta,
Cliente, Usuatio

Ingresar a Administrar \
“enta
(from Stateffctivity Modelﬁ2)/

Listar “enta por

)
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(

-
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)
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®

Fig. 11.91 Diagrama de Actividad: Listar Venta



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Buscar Venta

187

Usuzrio

Ingresar a Administrar

Sisterna
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Administrar Yenta
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Cajero o de Cliente )
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[con resultado]

Fig. 11.92 Diagrama de Actividad: Buscar Venta



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Registrar Venta

Adrinistrador y Usuario

Ingresar a Administrar \
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Sistema
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Administrar Venta
\(flom Stateffctivity WModel&2)
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Presionar el ™,
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Mostrar errores en
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[datos correctos)
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de Yenta
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\ Detalla de Productos
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7 Mostar Mensaje de
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Fig. 11.93 Diagrama de Actividad: Registrar Venta
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MODULO GESTIONAR COMPRA

DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Listar Compra

Administrador v Adrministrador Aosiliar Sistema

Ingresar a Administrar \ Extraer Datos de Tabla
Carnpra Lsusrio, Proveedar
(fram Gestionar Compra) / /‘\ (from Gestionar Compra)
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(from Gestionar Compra)
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®

Fig. 11.94 Diagrama de Actividad: Listar Compra



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Buscar Compra

190
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Cajero o Cliente

i i
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Botdn Buscar
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[con resultado]
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®

Fig. 11.95 Diagrama de Actividad: Buscar Compra



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Registrar Compra

Ad minlztrader y Adminl stracder Auxlllar
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Campra

Acmirlstrar Compra
ifrem Gastlonar Comprai
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Feglstrar Campra
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gEnarar racllio
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Feglstrn de Campra

Fig. 11.96 Diagrama de Actividad: Registrar Compra
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MODULO REPORTE

192

DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Generar Reporte de Cantidad de Ventas

Administrador

Ingresar a
Reportes

Sistema

Mostrar Pantalla

p

from bl odulo Reporte)

Generar Reportes
(fram Modulo Reporte)

Mostrar Pantalla de

Ingresar a Generar Reporte
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Presionar el ™,

)
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Extraer Datos de Tabla
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)

Mastrar Heporte Grafico de

Presionar el
Botdn Imprimir
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)
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\\,?/Mc:strar Pantalla para
\\\ Impresian
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Presionar el "
Botan Aceptar

)& de Yentas Anuales

)

®

Fig. 11.97 Diagrama de Actividad: Generar Reporte de Cantidad de Ventas



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Generar Reporte de Recaudado en Ventas

193

Administradaor

Ingresar a
Repotes

Sistemna

Mostrar Pantalla

ffrom Modulo Reporte)

Generar Reportes
(from Modulo Reporte)

<Ingresa a Generar Reporte
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f Mostrar Pantalla de
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Presionar el ™,
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Extraer Datos de Tabla )

{ Yenta, Detalleventa

Presionar el
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\ Recaudado en“entas por Afio
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Presionar el ",
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WMUstrar Pantalla para >
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Imprmir Reporte de Recaudado >
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Fig. 11.98 Diagrama de Actividad: Generar Reporte de Recaudado en Ventas



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Generar Reporte de Producto més Vendido

194

Adrministrador

Ingresar a
Reportes
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®

Fig. 11.99 Diagrama de Actividad: Generar Reporte de Producto méas Vendido



MODULO GESTIONAR PERFIL

195

DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Adicionar Foto de Kardex

Usimrio

Ingresar a Mi
Perfil

Sistema

Muostrar la Pantalla
hdi Perfil

(from Gestionar Perfil)

(from Gestionar Perfil)

I

Ingresar a Foto
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I
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Extraer Datos de Tabla Persona,
Personal, Cargo, Usuario

Waostrar errar en el campa
de Direccidn del Archivo

)

“alidar extencion de
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Archivo
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Correctamente

la Fato Foto en Tabla Persanal

(Almacenar la direccidn de la

“Tastrar Mensaje de
Confirmacion de Asignacian

® ‘

Fig. 11.100 Diagrama de Actividad: Adicionar Foto de Kardex



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Modificar Foto de Kardex
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Usuario

Ingresar a Mi

Sistema

Mostrar la Pantalla

Perfil
ffrom &estion arPerfil)

I

Wi Perfil
from Gestion ar Peril)

“erficar si Lsuario tiene

Ingresar a Foto
Kardex

[sitiene foto o

Asignada una Foto

)

£

signadal

[no tiene ’Eto asighada)

Extraer Datos de Tabla Persona,
Personal, Cargo, Usuario

( )

¢ Mastrar Pantalla

Prasionar el
Eotdn Examinar

Foto Kardex

Mostrar la Pantalla de

Seleccionar
Fata dew__

Presionar el ™

Busqueda de Foto

Mostrar errar en el campo

Yalidar extencion de de Direccidn del Archivo

Botan Asignar

Se Asignd
Carrectamente

la Foto

Archiva

)

larchivo incorrecto]

[archiva carrecta]

)
)

Almacenar la direccion de la
Foto enla Tabla Personal

Mostrar Mensaje de
Confirmacian de Asignacion

@

Fig. 11.101 Diagrama de Actividad: Modificar Foto de Kardex



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Adicionar Hoja de Vida.
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Usuaria

Ingresar a Mi

Peril

Sisterna

tostrar la Pantalla
hli Pedil

(from Gestionar Parfil)

Ingresar a Hoja

i

from Zestion ar P e fil)

Yerificar si Usuario

de %Ida

[si tiene hoja de vida]

tiene Hoja de Wida

[no tiene hoja de vida]

)

Extraer Datos de Tabla
Persona, Personal

Mostrar la Pantalla

Realizar Edicidn de Hoja de Vida >
de Usuario /\1

Presionaral ™,

Hoja de vida

Botdn Adicionar

Se Adiciond
Correctamente
la Hoja de Vida

fAImacenar Hoja de ida en
f(\ la Tabla Personal

Adicidn de Hoja de Vida

""<—Mustrar Mensaje de Confirmacion de

)

~@

Fig. 11.102 Diagrama de Actividad: Adicionar Hoja de Vida



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Modificar Hoja de Vida.
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Us=uario

Ingresar a Mi
Perfil
(from Gestionar Perfil)

Sistema

Muostrar la Pantalla
hi Paril

-

(from Gestionar Perfil)

Yerificar si Usuario

Ingresar a Hoja
de ¥ida

[notiene hoja de vida]

)

4\\ tiene Hoja de Yida

S

Modificar o Actualizar
Hoja de Vida

hY

[=i tiene hoja de vida]

Extraer Datos de Tabla
Persona, Personal

/ Mostrar Pantalla

S

Presionarel ™,

Hoja de Vida

Botan Modificar

Se Modificd
Correctamente
la Hoja de “ida

Actualizar Hoja de Wida en
-r\ la Tabla Personal

Modificacian de Hoja de Yida

‘_-_CMUstrar Mensaje de Confimacion de

)

-®

Fig. 11.103 Diagrama de Actividad: Modificar Hoja de Vida



MODULO GESTIONAR MANTENIMIENTO
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DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Resguardar Base de Datos.

Adrinistrador v Administrador Auxiliar

Ingresar a

Siste ma

Mostrar la Pantalla

Mantenimiento

from hd antenimienta)

tantenimiento

/l\ [from hantenimiento)

Mostrar la Pantalla

Ingresar a Resguardar
Basze de Datos

J

/iﬂesguardar Baze de Datos >

Mostrar Pantalla de Busqueda de

Presionar el
Botdn Examinar
Seleccion del Lugar
de Destino

Presionar el Botdn

Destino para el resguardo

)

5

Resguardar la Base de

Resguardar

(

N
J

Se Resguardd
Correctamente la
Base de Datos

)
)

rf\ Datos en lugar de Destino

T Mostrar Mensaje de
Confirmacion de Resguardo

®

Fig. 11.104 Diagrama de Actividad: Resguardar Base de Datos.



DIAGRAMA DE ACTIVIDAD: Restaurar Base de Datos.

Adrninistrador w Adrmini strador Auxiliar

Ingresar a

Sistema

hostrar la Pantalla
Mantenimiento

Iantenirienta
(from Mantenimiento)

Ingresar a Restaurar

(from hMantenimiento)

Mostrar la Pantalla

Base de Datos

)

,\ Restaurar Base de Datos

Mostrar Pantalla de Busgueda de

Presionar el
Batdn Examinar

Seleccion del

archivo de Base de Datos

)

<

hostrar errar en el Campo

Archiva de Origen

Presionar el

L\ de Direccidn del Archiva

)

Yalidar extencion de Archiva
[archivo invalido]

Botdn Restaurar

Se Restaurd
Correctamente |a
Base de Datos

)

'\‘ de Base de Datos ((backup)

[archiva valido]

Restaurar Base
de Datos

Mostrar Mensaje de Confirmacion
de Restauracidn

)

®
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Fig. 11.105 Diagrama de Actividad: Restaurar Base de Datos.
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11.1.1.2.3.8 MODELO DE DIAGRAMAS DE SECUENCIA
11.1.1.2.3.8.1 Introduccién

Tanto los diagramas de secuencia como los diagramas de colaboracion son un tipo
de diagramas de interaccion. Constan de un conjunto de objetos y sus relaciones,
incluyendo los mensajes que se pueden enviar unos objetos a otros. Cubren la vista
dindmica del sistema. Los diagramas de secuencia enfatizan el ordenamiento
temporal de los mensajes mientras que los diagramas de colaboracion muestran la
organizacion estructural de los objetos que envian y reciben mensajes. Los
diagramas de secuencia se pueden convertir en diagramas de colaboracion sin

pérdida de informacion, lo mismo ocurren en sentido opuesto.

11.1.1.2.3.8.2 Proposito

e Conocer la interaccion del sistema
e Conocer la vista dinamica del sistema

e Mostrar los mensaje entre objetos

11.1.1.2.3.8.3 Alcance

e Definir un diagrama de secuencia para los casos de uso mas importantes del

sistema
e Representar las interacciones entre actores y operaciones que inician.

e Describir la forma en que se comunican los objetos

11.1.1.2.3.84 DIAGRAMAS DE SECUENCIA
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Ingresar al Sistema.

P 100 OO0 O O O 0000

Usuario Index Administrar Uno UsuarioManager PersonaManager PersonalManager CargoManager Usuario PersonaPersonal —Cargo
! | | | | | | | | | | |
| | | | | | | | | | | |
[Ingresar Login y Clave]: | | | | | | | | | |

| | | | | | | | | |
| | | | | | | | | |
i 5 . | | | | | | | | | |
[Presionar el boton Aggpiarl I I I I I I I I I I
| | | | | | | | | |
i | | | | | | | | |
validar) - | | | | | | | |
I | I I I I I I I I
| ! | | | | | | |
| getCons | | | | | | |
I I I I I I I I
| | | | | | | |
! | getConsulta() | | ! ! !
| | | | | | |
| | I | | | |
| [Optiene objeto de Usuario]: | | | |
| [ T T T | | |
| | | | | | |
| | getPersonal(ci) ! | | | | |
| T T | | | | |
| | | | | | | |
: : : getPersanaI()! ! ! :
I I I I I I I
| | ! | | | |
| - 1 [Optene objeto de Personall: 1 1 1 |
| T | | i | | | |
| | | ] | | | ] |
| | | | | | | | |
| [Verifica Cargo]: | | | | | | |
| L I | | | | | | |
| | getCargo() | | | | | |
| T T T | | | |
| | | | | | | |
I I I I | getCargo) ! |
| | | | T T T
I I I I I I I
! - ! ! [Optiene datos de Cargo]: ! ! !
| o< t t t t + +
| | | | L | | | L
'
: getPersona(ci) : : : : : : :
| | | | | | | |
| | | | | | | |
| | | getPersona() | 1 1 | 1
| | | | | | |
| | | | | | |
] | [Optiene datos de Persona]: | | ] ]
| I_I_l‘ ] 'IJ ] ] ] | |
I I I I I I I
isualiza pantalla]: | | | | | | | |
EQ—P—LJ‘ 1 1 1 1 1 1 1 1
— T | | | | | | | | |
! [ [ [ [ [ [ [ [ [ [ [

Fig. 11.106 Diagrama de Secuencia: Ingresar al Sistema.



DIAGRAMA DE SECUENCIA: Listar Mensaje de Usuario.
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P10 10 O O O

MensajeusManager Mensajeus

Usuario Administrar
|
|

|
|
[ingresa a vertodos!os mensajes): > |

listarmenus()

Mensajes Uno

L
[listar port|p0 de mensaje]:

|
|
I
e
I
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|

| [muestra]:

J]

e

[presiona eI botén listar]:

§

L
|
|
|
|
|
|
|

Iistarmenu§ﬂ

getMensajeuslistest(xtipo)

actualiza lista]:

e

qetMensaJeusllst

[consulta]:

xtrae los datogde mensajes|:

H

[consulta]:

[extrae daots de mensajes]:

[T

Fig. 11.107 Diagrama de Secuencia: Listar Mensaje de Usuario
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Buscar Mensaje de Usuario

X O o O O Q

Usuario Administrar Mensajes Uno MensajeusManager Mensajeus
| I
|

[ingjresar]:

| |

| | |

| | |
> I I
| |

listarmenus() _!_

getMensaleuslist

[consulta]:

[extraer mensajes):

!51

[muestra]:

L
[busca mensaje por usuariol:
T

|
[presiona el boton Buscar]:
|

L
|
|
|
|
|
|
|

busr:armenus()I

1
getMensajeusbuscar(xcodmen)

[extrae datos de mensaje]:

T

1

[muestra]:

(I

L 1
[verifica mensaje]: |
| [:] |
T I I I

|
|
|
|
|
|
|
| [consulta]:
|
|
|
|
|
|
|
|

Fig. 11.108 Diagrama de Secuencia: Buscar Mensaje de Usuario
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Responder Mensaje de Usuario.

P 010 O O O O 0 O

Usuano Administrar Responder Uno MensajeusManager  UsuarioManager Mensajeus Usuano Persona
| Mensaje |
|

|_L|[selec0|ona mensaje]: |

[presiona el enlace ver mensaje]:

|
respondermenus()
| I
getUsuano(xcodus)

|
|
[consulta]:
|
[hereda];

[extrae objeto]

i |

j

Q

tMen&ajeus(xcodus) :
>
|
'
[consulta]:

|
1
[extrae dato de mensaje]:

l[muestra]:

-
[responde a mensaje de usuario]:
I
[presiona el botc’)n enviar]:
t

S |

———————

|
|
|
|
“H
|

Fig. 11.109 Diagrama de Secuencia: Responder Mensaje de Usuario.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Crear Cuenta.

P00 I0O0O0O O O 000

Cliente Ventade Registrarse Crear Cuenta Adicionar Uno ClienteManager DireccionManager InstitucionManager Cliente Direccion Institucion
Productos | | Institucion | | | | | | |
! | 1 1 | 1 1 1 1 1 1 1
[presiona el | | | | | | | | | | |
botén I I | I I I I I I I
: I | | | | | | | | | |
. | i | | | | | | | |
} regigrarse) - . | | | | | |
| | | | | | | | |
| | o | | | | | |
| | [muestra]: M | | | | | |
=] | | | | | | | | |
[presiona el botén crealjl -~ : : : : : : : : : :
cuental]: | ] | | | | | | | | |
| 1 | 1 1 1 1 1 1 1
| | __crearcu() | | | | | | |
| | ) | | | | | |
| | | | | | | | |
| | [muestra]: | | | | | |
| Oo%t— 71 1 1 1 1 1 1
| T | L | | | | | |
[llena formulario]: o ! 1 | | | | | | |
T t > | | | | | | | |
| | o | | | | | | | |
[presiona el botén continuar]: ! | ! ! ! ! ! ! !
- : | | | | | | | |
| | | | | | | | | |
| | | | | | | | | |
| | | | | | | | | |
| | [valida datos]: | | | | | | |
| 1 L ) ) 1 1 1 1 1 1 1
| | registradocli() | | | | | | |
| | ) | | | | | |
| | | | | | | | |
| 1 | 1 1 1 1 1 1
: : : . [vleriﬁcar registro de ilnstitucion]: : : : :
1 | | saveCliente, | | | | |
| | | | | | | |
| | | | | | | |
: : : ! [almacena]: ! ! : :
| | | | | | |
'
: : : . [datos de cliente guardados]: : : :
| | | [T ] | | | |
| | | T | | T | |
| | | saveDireccion() - | | | | |
| | | | > | | | |
| | | | l | | |
| | | | [almacena]: | | |
| | | | T T |
| | | | | | |
| | | . | [datos de direccion guardados]: | |
| | | o« T T T |
| | | | | | - |
| | | ) | | | | | |
| | q{‘m | | | | | |
| | L L | | | | | |
: v o | | 1 | | | | |
[llenar formulario de institucion]: - | | | | | | |
>
| | | [} | | | | | | |
' I I | I I I I I I I
[precionar el botén continuar]: I | | | | | | |
| | | | | | | | | |
| | | | | | | | | |
| | | | | | | | | |
| ! ! [validar formulario de ins[itucion]:I ! ! ! !
| | | i 1 | | | | |
I | | | | | | | | |
| | | ici inst() | | | | | |
| | | dICIOnarani() | | | | | |
| I I I I I I I I
! ! ! ! savelnstitucion() ! ! ! !
I | | 4 ! | | |
| | | | | | | |
| | | | | ! | |
| | | | | | [aimacena]:;

| | | | | | |

| | | | | | |

| ] ] - | [datos de institucion almacenados]: | |

| | | « | ] | |

- | 1 1 T 1 1 1 1
! i 1 1 i 1 1 1 1 1 1 1

Fig. 11.110 Diagrama de Secuencia: Crear Cuenta.



DIAGRAMA DE SECUENCIA: Listar Cliente.
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X IO O O O O Q
Usuario Administrar Cliente Uno ClienteManager Persona Cliente Direccion Telefono
! | | | | | | |
: | | | | | | |
N [Ingresa]: | | | | | | |

| | | | | |
| | | | | |
listarcli ! ! ! ! ! !
0 | | | | |
| | | | |
. . | | | | |
getClientelist() | | | | |
| | | |
! | | |
getClientelist() | 1 1
| | |
1 B 1 1
| _JSe realiciona]: | |
o | |
| |
[tiene]: g |
bt |
|
[tiene]: |
- [extrae datos de cliente]: ! : :
<

J | L | |
. . | | | | |
[Muestra lista de clientes]: | | | | |
| | | | |
[Listar clientes por estado o tipo]: : : : : : : :
| | | | | |
| | | | | |
listarcli() | | | | | |
| | | | |
I I I I I
getClientelist(xestado, xtipo) : : : :
| | | |
getClientelist() ! : :

t
| | |
: _glse relaciona]: : :

<€
| |
) | |
[tiene]: »l |
>

|
|
[tiene]: ) |
|
- [extrae datos de cliente]: | | |
il _J T | |
P | T | |
actualiza lista en pantalla]: | | | | |
| | | | |
L | | | | |
! 1 1 1 1 1 1 1

Fig. 11.111 Diagrama de Secuencia: Listar Cliente



DIAGRAMA DE SECUENCIA: Buscar Cliente.

X

o O O O O O O

getClientelisthom()
t

_[se relaciona]:

<«

[tie

Yy

Usuario Administrar Cliente Uno CllemeManager Persona Cllente Direccion Telefono
! | | | |
: | | | | | | |
N [ingresar]: | | | | | | |
| | | | | |
| | | | | |
listarcli ! ! ! ! ! !
0 | | | | |
| | | | |
getClientelist : : : : :
| | | |
! | | |
getClientelist() L | |
| | |
| | |
| g [relacional: | |
o I I
| |
[tiene]: - ! |
L I
|
[tiene]: ) |
e [extrae datos de clienté]: : :
<
I L I I
. | | | | |
[muestra lista de clientes]: | | | | |
| | | | |
. ! | | | | | |
buscar cliente por nombrg: I I I I I I
| | | | | |
I I I I I I
listarcli() | | | | | |
| | | | |
| | | | |
getClientelistnom(xnombre) : : : :
| | | |
I I I
| |
| |
| |
| |
| |
| |
1 I
|
|

[extrae daos de cliente]:

<
<%

[muestra el resuldado de busqueda]:

Fig. 11.112 Diagrama de Secuencia: Buscar Cliente.

[

tiene]: ) |

208
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Adicionar Cliente.

P10 10 OO0 O O O 0000

Usulario Administrar Cliente  Adicionar Cliente Uno PersonaManager ClienteManager DireccionManager TelefonoManagerPersona Cliente DireccionTelefono

| | | | | | |
! 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1
[Presionar el boton Adiconar]: ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
| | | | | | | | | |
| | | | | | | | | |

'
adcioparcli() .y : : : : : : : : :
1 o 1 1 1 1 1 1 1 1
| | | | | | | | |
| | | | | | | | |
| | | | | | | | |

'
Visualiza formulario] : : : : : : : :
| | | | | | | |
| | | | | | | | |
| | | | | | | | | | |
| | | | | | | | | | |
| | | | | | | | | | |
| | | | | | | | | | |
| | | | | | | | | | |
| | | | | | | | | | |
[Ingresar datos]: - : : : : : : : : : :

>
I Gt I I I I I I I I I
| | | | | | | | | | |
| | | | | | | | | | |
'

[Presiona el botén Adicionar]: : : : : : : : : : :
| | | | | | | | | |
| | | | | | | | | |
| | | | | | | | | |
| [Valida datos]: ! ! ! ! ! ! ! !
| L I | | | | | | | |
| adicionadocliQ | | | | | | | | |
| | | | | | | | |
| | | | | | | | |
| | | | | | | | |
| | | | | | | | |
| | | | | | | | |
| savePersona(persona) | | | | | | |
| | | | | | | |
| | | | | | | |
| | savePersona() | | | | |
| T T T | | |
| | | | | | |
| | | | | | |
| . ! ! | | | |
| . [Adicona los datos en la Tabla Persona]: | | | |
| [ LI' | | | | | |
| | | | | | |
| saveCliente(cliente) . | | | | | | |
| T el | | | | | |
| | | | | | | |
: : : saveCIiente(): : : : :
| | | | | | |
| | 1 1 _ | | | |
| | [Adiciona los datos en la Tabla Cliente]: | | | |
| [ 1 1 1 1 | |
| | | | | | |
I IsaveDireccion(direccion) - ! I I I I I
| T T kel | | | | |
| | | | | | | |
| | | saveDireccion() | | |
| | | T T T |
| | | | | | |
! ! ! [Adiciona a la Tabla Direr:cion]:I ! ! !
| o< t t t t t |
| | | | | | |
: : saveTelefono() : - : : : : :

>
| | | | | | | |
| | | | | ! | |
| | | | |saveTelefono() | |
| | | | | | |
| | | | | | |
| - | | [Adiciona a la Tabla Telefono]: | | |
| N | | | | |
- | T | | | | | |
! [ [ [ [ [ [ [ [ [ [ [

Fig. 11.113 Diagrama de Secuencia: Adicionar Cliente
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Modificar Cliente.

P00 0 0 O O O 0000

Usuario Administrar Cliente Modlflcarcllente Uno Clier DireccionM Persona Cliente Direccion ~ Telefono

I I

! 1 | 1

[Seleccionar Cliente]: I I I

I I

I I

[Presionar el enlace Modificar]: | I |
>

L | |

I I

modificarcli( !

I[Vimalizar formulario]:
I

Vl

I I I I
I I I I
I I I I
I I I I
I I I I
| | | |
| | | |
I I I I
I I I I
I I I I
I I I I
| | | |
| | | |
I I I I
I I I I
[Modificar datos de formulario]: | I I I I I
I I I I I I
| . | | | | |
| Validar datos(y | | | |
I I I I I I
I L I I I I I
[Presionar el botén Modificar]; : : : : :
T
I I I I I I
| ifi | | | | |
| modificadocli | | | |
I I I I I
: updatePersona(persona; : : : :
I I I I I
| | | | |
| updatePersona() | | | |
I I I I I I
I I I I I
I . [Actuallza losdatos de la xahla Persona]: | I I I
1 o“ T T 1 1 1
| I | | | | |
| updateCliente(Cliente) | | | | | | |
I T Ll I I I I I I
I I I I I I I I
! ! ! updateCliente() ! ! ! !
| | t upcaletls t | |
| | | | | | |
: . : [Actualiza los datos de la tabla Cliente]: : : :
| - | | | | | |
I ! " . Lot | | I I I I
| updateDireccion(direccion) -l | | | | |
| 1 1 g | | | | |
| | | | 1 | | |
| | | | updateDireccion() I | |
I I I I I I I
I I I I I I I
1 . | | [Actualiza los datos de |a tabla Direccion]: | | 1
| [« T T T T T |
| H | | I'!'I | | | |
! | updateTelefono(telefono) | - | ! ! ! !
I U T U L I I I I
I I I I I I I I
: : : : ! updateTelefono() ! 3 !
| | | | | | |
| | | L | | |
| - ! ! Actualizar los datos de la tabla Telefono() ! !
| L] [ | | | | | |
H 1 T T 1 1 1 T 1 1 1 T

Fig. 11.114 Diagrama de Secuencia: Modificar Cliente.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Dar de Baja Cliente.

P 0 O O O O

Usuario Administrar Cliente Uno ClienteManager Cliente Instcli
[

[seleccionar clie|ﬂ_t|e de lista para borrar: |
[presiona|e| enlace borrar cliente]:

[mostrar mensaje de confirmacién]:

|
[presionar aceptarl: |

borrarcli()

|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
eleteCliente(xcodcli) [
|
|
|

deleteCIienten

[datos borrados]:

e

1 1
deletelnstcli(xcodcli)
| |

1 1
[datos de la tabla Instcli borrados]:
|

[|:| |
[ [
[mostrar mensaje de confirmacion de borrado]: | |
‘ [ [
[ [
[aceptar confirmacion]:! : : :
| | |
| | |

Fig. 11.115 Diagrama de Secuencia: Dar de Baja Cliente.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Listar Direccioén.

P10 10 OO O O 000

Usuano Administrar  Adminstrar Cliente Uno CllemeManager DlreccmnManager TelefonoManager Cllente Direccion Telefono
| | | | |
' l I I | | | | I I
[ingrem[ a adminigtrar cliente]: | | | | | | | |
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Fig. 11.116 Diagrama de Secuencia: Listar Direccion.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Adicionar Direccion.
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Fig. 11.117 Diagrama de Secuencia: Adicionar Direccion.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Dar de Baja Direccion.
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Fig. 11.118 Diagrama de Secuencia: Dar de Baja Direccion.



DIAGRAMA DE SECUENCIA: Modificar Direccion.
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Fig. 11.119 Diagrama de Secuencia: Modificar Direccion.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Listar Zona.
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Fig. 11.120 Diagrama de Secuencia: Listar Zona.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Buscar Zona.
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Fig. 11.121 Diagrama de Secuencia: Buscar Zona.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Adicionar Zona.
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Fig. 11.122 Diagrama de Secuencia: Adicionar Zona.



DIAGRAMA DE SECUENCIA: Dar de Baja Zona.
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Fig. 11.123 Diagrama de Secuencia: Dar de Baja Zona.



220

DIAGRAMA DE SECUENCIA: Modificar Zona.
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Fig. 11.124 Diagrama de Secuencia: Modificar Zona.



DIAGRAMA DE SECUENCIA: Listar Institucion.
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Fig. 11.125 Diagrama de Secuencia: Listar Institucion.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Buscar Institucion.
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Fig. 11.126 Diagrama de Secuencia: Buscar Institucion.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Adicionar Institucion.
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Fig. 11.127 Diagrama de Secuencia: Adicionar Institucion.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Dar de Baja Institucion.
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Fig. 11.128 Diagrama de Secuencia: Dar de Baja Institucion.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Modificar Institucion.
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Fig. 11.129 Diagrama de Secuencia: Modificar Institucion.



DIAGRAMA DE SECUENCIA: Listar Producto.

226

X o O O O O

Producto Catproducto

Administrador y Administrar

AdministratljorAuiniar Producto
[Seleccionar el tipo de lista]: >|::|
1 .
[presiona el boton listar]: >_!_

Uno

n
|
|
|
|
|
|
|
|
|

Iistarproq

ProductoManager

getProductolist(xestado, xtipo)

[consulta a la
tabla]:

[extraer lista de productos]:

T

[muestra lista actualizada de productos]:

|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
tiene]: |

[ >

Fig. 11.130 Diagrama de Secuencia: Listar Producto.



DIAGRAMA DE SECUENCIA: Buscar Producto.
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Fig. 11.131 Diagrama de Secuencia: Buscar Producto.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Adicionar Producto.
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Fig. 11.132 Diagrama de Secuencia: Adicionar Producto.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Dar de Baja Producto.
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Fig. 11.133 Diagrama de Secuencia: Dar de Baja Producto.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Modificar Producto.
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Fig. 11.134 Diagrama de Secuencia: Modificar Producto.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Listar Categoria.
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Fig. 11.135 Diagrama de Secuencia: Listar Categoria.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Buscar Categoria.
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Fig. 11.136 Diagrama de Secuencia: Buscar Categoria.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Adicionar Categoria.
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Fig. 11.137 Diagrama de Secuencia: Adicionar Categoria.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Dar de Baja Categoria.
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Fig. 11.138 Diagrama de Secuencia: Dar de Baja Categoria.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Modificar Categoria.
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Fig. 11.139 Diagrama de Secuencia: Modificar Categoria.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Listar Personal.
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Fig. 11.140 Diagrama de Secuencia: Listar Personal.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Buscar Personal.
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Fig. 11.141 Diagrama de Secuencia: Buscar Personal.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Adicionar Personal.

P10 0 OO0 O O O 0000

Administrador Administrar  Adicionar Personal Uno PersonaManager PersonalManager DireccionManager TelefonoManager Persona Peronal Direccion Telefono
! Personal | | | | | | | | |
! | I I I I I I I I I I

[Presionar el botén Adiconar]: ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
L | | | | | | | | | |
| | | | | | | | | |
. | | | | | | | | |
adcionarper() >l | | | | | | | |
| | | | | | | | |
| | | | | | | | |
| | | | | | | | |
| | | | | | | | |
|
[Visualiza formulario]() : : : : : : : :
| | | | | | | |
| | | | | | | | | |
| | | | | | | | | | |
| | | | | | | | | | |
| | | | | | | | | | |
| | | | | | | | | | |
| | | | | | | | | | |
| | | | | | | | | | |
. | | | | | | | | | |
M’Lﬁ | | | | | | | | |
| | | | | | | | | |
| | | | | | | | | | |
| | | | | | | | | | |
: L. . | | | | | | | | | |
[Presiona el b'oton Adicionar]: | | | | | | | | | |
| | | | | | | | | |
| | | | | | | | | |
| | | | | | | | | |
[ validarper ! ! ! ! ! ! ! !
I [ Ip 0 | | | | | | | |
| adicionadoper(l | | | | | | | |
| — ®T] 1 1 1 1 1 1 1 1
| | | | | | | | |
| | | | | | | | |
| | | | | | | | |
| | | | | | | | |
| savePersona(persona) | | | | | | |
| | | | | | | |
| | | | | | | |
| | [adicionar | | | : : :
| T T T
| | personal: | | | |
| | | | | | |
| o ! | | | |
| . [Adicona los datos en la Tabla Persona]: | I I I
l [ Lr [ | | | | |
| | | | | | |
I saveCliente(cliente) | | | | | | |
| T kel | | | | | |
| | | | | | | |
! ! ! [adicionar__| ! ! ! !
| I | cliente]: | | | |
| | 1 | | | |
| | [Adiciona los datos en |a Tabla Cliente]: | | | |
1 = | 1 1 1 1 1
| | | | | | |
I IsaveDireccion(direccion) - ! | | | | |
| T T g | | | | |
| | | | | | | |
1 : : [adcionar ! ! ! :
| ireccion: T T
X ) ) «Idlrecmon]. | | |
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| o« t t t t t |
| | | | | | |
! : saveTelefono() : - : ! ! ! !
| > | | | |
| | | | | | | |
I | | | o | | |
| | | | [adicionar 1 1 1
| | | | telefono]: | |
| | | | saveTelefono() | |
| - | | [Adiciona a la Tabla Telefonol: | | |
| <« | | | | | |
| | | | | | |
[mostrar mensaje de confirmacion de adicion]: : : : : : : : :
— | | | | | | | | |
! I I I I I I I I I I I

Fig. 11.142 Diagrama de Secuencia: Adicionar Personal.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Dar de Baja Personal.
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Fig. 11.143 Diagrama de Secuencia: Dar de Baja Personal.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Modificar Personal.
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| X | | | | | | | | |
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| | | | | | | | | |
| | | | | | | | | |
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T | | | | | | | | |
| | | | | | | | | | |
| i p | | | | | | | |
1 nodificadoper | | | | | | | |
| | | | | | | | |
| ! | | | | | | |
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| 1 1 1 1 1
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| o< T T T | | |
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| T > 1 1 1 1 1 1
| | | | | | | |
: : ! [actualizar ! ! ! : :
+ R + +
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| ! L | | | | |
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T | | | | | | | | |

Fig. 11.144 Diagrama de Secuencia: Modificar Personal.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Listar Cargo.
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Fig. 11.145 Diagrama de Secuencia: Listar Cargo.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Buscar Cargo.
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Fig. 11.146 Diagrama de Secuencia: Buscar Cargo.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Adicionar Cargo.
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Fig. 11.147 Diagrama de Secuencia: Adicionar Cargo.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Dar de Baja Cargo.
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Fig. 11.148 Diagrama de Secuencia: Dar de Baja Cargo.



DIAGRAMA DE SECUENCIA: Modificar Cargo.
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Fig. 11.149 Diagrama de Secuencia: Modificar Cargo.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Listar Venta.
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Fig. 11.150 Diagrama de Secuencia: Listar Venta.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Buscar Venta.
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Fig. 11.151 Diagrama de Secuencia: Buscar Venta.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Registrar Venta.

P10 10 0 K00 OO0 O OO0

Usuario Administrar Venta  Registrar Venta Seleccion de Detalle de Venta Documento de Uno VentaManger DetallaventaManager Venta Detalleventa
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! I I | I | I I I I I
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l | l | l l l l l
l | l | l l l l l
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t 1 t 1 . l l l l
l | l | l l l l
| - | | | |
L ! [mostrar]: ! | | | |
<% t t
t 1 | 1 | | | |
v | | | | | | | | |
[llenar formulario de venta]. | | | | | | | |
| = | | | | | | | |
| | | | | | | | |
[presionar el boton contlnualL | | | | | | | | |
| | | | | | | | |
| | | | | | | | |
l | l | l l l l l
| . | | | | | | |
| []4__| valldarvlen() | | | | | | |
| | regvencli() | ! | | | |
| T t T | | | |
l | l | l l l l
: ! < : [mostrar]: : : : : :
I . | | I I I I
T
: [selecciona cliente |: ey ! : : : : : : :
>
| | [} | | | | | | |
. ! 1 | | [ [ | | |
[presona el boton continuar]: L | | | | | | |
| | | | | | | | |
| | | | | | | | |
| | | detalleven() | - ! | | | |
| | T | el | | | |
| | | | | | | |
! ! ! | veVenta(venta) ! ! !
| | | | | | |
| | | | | | |
: : : | [almacenar venta]: ! :
| t

| | | | | |
| | | 1 | adal: |
| | | | < [venta almacenadal: |
| | | | ] [ | |
| | | | | | | |
| | | ' | | | |
l l Ij<—[mm.af117 l l l l
| | | | | | | |
| 1 ] | | T | | l l
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1 1 | g} | 1 1 1 1 1
l | | ] | l l l l l
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T T ] | | | | | |
l l | | l l l l l
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| | | T | | | |
| | | | ! | | |
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I I | | | | I I
! ! 1 1 | | )
| | | | | almacenar detalle de venta]:

| | | | | |
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| | | T | | |
| [precionar el boton generar recibo]: | o | | |
T T T T Ll | | |
- | | I | | | |
! | | | | | | |

Fig. 11.152 Diagrama de Secuencia: Registrar Venta.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Generar Reporte de Recaudado en Ventas.

P10 10 O O O O

Administrador Reporte Reporte de Uno VentaManager Venta Detalleventa
: | Recaudado en
: I Ventas
[ingresar a recaudado en ventas]: |
> |
|
reportevenrec()
I

| |

| |

| |

| |

| |

| |

L |
i |
reporterecVenta()

|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
1
consulta a la tablal:

[consulta extraidal:

[T

DJ%

L
|
|

|

|

|

' |
[presionar el boton imprimir]: |
|

|

|

|

|

|

|

|

L |
| |
| |
| |
| |
| |
| |
| |
| |
| |
| |
| |

Fig. 11.153 Diagrama de Secuencia: Generar Reporte de Recaudado en Ventas.
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DIAGRAMA DE SECUENCIA: Adicionar Foto de Kardex.
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Fig. 11.154 Diagrama de Secuencia: Adicionar Foto de Kardex.



DIAGRAMA DE SECUENCIA: Resguardar Base de Datos.

X o 10 Q

Administradory Mantenimiento Resguardar Base Busqueda de

Administrador Auxiliar | de Datos carpeta
| |

[ingresar a resguardar base de datos]:

resguardar()

251

1
. . |
[presionar el boton examinar]:

[selecionar la carpeta de destino];
I

|
I I I
poner nombre al archivo backup |
; ] gn
| |
| |
1
|
|

|
[presionar el boton aceptar]:

|
|
I [vuelve]:
|
I
r

. |
[presionar el boton resguardar]: I
|

I
resguardado()

[mostrar un mensaje de confirmacion de resguardo]:

=p i i

Fig. 11.155 Diagrama de Secuencia: Resguardar Base de Datos.
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11.1.1.2.3.9 PROTOTIPOS DE LA INTERFAZ DE USUARIOS

11.1.1.2.3.9.1 Introduccién

A continuacion se presentan los prototipos de Interfaz grafica que usara el sistema.
Las Interfaces graficas del Sistema Propuesto seran facilmente adaptables sin
sufrir ningln cambio en el performance de nuestra aplicacion en diferentes

plataformas incluyendo Windows, GNU/Linux, Mac OS X.

Las Interfaces grafica fueron disefiadas con la herramienta Macromedia
Dreamweaver 8 corriendo o ejecutandose bajo el Sistema Operativo Windows XP.
Ademas fueron probados en los Sistemas Operativos Microsoft Windows Vista,
Debian GNU/Linux, Ubuntu.

11.L1.1.2.3.9.2 Prop06sito

Los Prototipos de Interfaz grafica tienen el proposito de mostrar y describir las
interfaces que implementara el sistema para que el usuario pueda comprender
mejor y tener una idea de la apariencia y la productividad que podra tener al usar

las interfaces.

11.1.1.2.3.9.3 Alcance

Los prototipos de Interfaz grafica no representan a las interfaces graficas

definitivas que tendra el sistema. Pueden sufrir algunas modificaciones leves.
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11.1.1.2.3.9.4 DISENO DE LAS PANTALLAS DE ENTRADA Y SALIDA

Cada una de las siguientes pantallas son de salida y a su vez, pueden contener
enlaces que se convierten en pantallas de entrada. A continuacion se presentan los

prototipos:

PANTALLA 1: Inicio del sistema.

AL COTIPARAUD)

Venta de Accesorios y
Equipos de Computacion

= Porque las computadoras son importantes:
El mundo de |a alta tecnologia nunca hubiera existido de no ser

por el desarrollo del ordenador o computadora. Toda la sociedad
utiliza estas maquinas, en distintos tipos y tamafios, para el
almacenamiento y manipulacién de datos. Los equipos
informaticos han abierto una nueva era en la fabricacidn gracias

I Ofertas

INovedades

a las técnicas de automatizacién, y han permitido mejorar los
IS"”ViCi'?'s sisternas  modernos  de comunicacidn. Son  herramientas
esenciales practicamente en todos los campos de investigacién y

IContactos 5 ; PR
en tecnologia aplicada. Bajar video

I Registrarse

ITips para tu Equipo

XLComputacion te ofrece:

la venta de computadoras, accesorios de computo, servicio
técnico para las computadoras, suministros y repuestos para los
ordenadores y otros. En fin toda la serie de computadoras en un

solo sitio ¥ sobre todo de marcas reconocidas.

Log:m Io.o K \‘;
Clave: I.o e ok
|

Puedes registrarte para tener mas privilegios.

Fig. 11.156 Pantalla: Inicio del Sistema.
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PANTALLA 2: Mensaje de Validacion.

ERROR DE DATOS

Retornar

Fig. 11.157 Pantalla: Mensaje de Validacion

PANTALLA 3: Administracién del Sistema

Administrador: Henrry Sejas Rivero g

—
Domingo 13 de Noviembre de 2011 19:36:44

Administrar

Principal

Salir  Producto  Cliente

Personal Venta  Compra

Reporte  Mi Perfil  Mantenimiento

Comunicado de Administracion:
Se comunica a todos los empleados.

IPloducto

ICIieme

IPersonaI
lVenta

ICompra
IRepone
IMi Perfil

I Mantenimiento

MENSAJES RECIENTES
Juan Lopes ‘

Marcos Torres
Flores

Mario Peres
Sanches

Lucia Geres Villa

ElEEE

Maria Felix Pinto
Ver Todos los Mensajes |
Crear Nuevo Mensaje

Fig. 11.158 Pantalla: Administracion del Sistema
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PANTALLA 4: Ver Mensaje de Usuario

R S~ S e

| Hemery Sejas Rivero Donvmgo 13 de Nowvsermbes de 2011 19:39

Addrarusts a

Salir  Producto  Clieate  Pemsonal Venta Compra Reporte  MiPerfil Mantenimiento

FECHA: 231220011

{MERSA BE S Lopes Suses

I Producto
Mensaje: e

l Cllents Como &5ta No se S1 ene SquIpos a GEpocioon

I Personal

fvenu

|“°P°"° Il | wEEANR
= = b 2 J e

jii @

l Mi Perfil
I Mantenimiento

rak AJES | EHNTE

| oo Meonaie |
Jusn Lwlm Eu_!
Marcos Tomres [E—I

Froas =
Murio Peres "
Sarches =B

Lm Gores Vi | [T ]
Maria Fobic Preo | [ 0 |
Ver Todos Jos Mensajes Path

Fig. 11.159 Pantalla: Ver Mensaje de Usuario



PANTALLA 6: Crear Nuevo Mensaje

Henrry Sejas Rivero

Administrar

Salir  Producto

| Producto
| cliente

Jrersonal
Jverta

ICompra
[reporte
J i peri

I Mantenimiento

MENSA.JES RECIENTES

Usuario Mensaje

Cliente

Personal Venta Compra Reporte

Mi Perfil
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Domingo 13 de Noviembre de 2011 19:41:41

Mantenimiento

CREAR HUEVOQ MENSAJE

Path:

Cancelar Creacion

L % S @

HTML

Poner como Comunicado

Ver Todos los Mensajes
Crear Muevo Mensaje

Juan Lopes [Ed] |BUSCAR UH USUARIO EN ESPECIFICO: ||
Marcos Tarres
Flares USUARIOS DEL S|STEMA
Matio Peres — T — :
Sanches tombre: ||| Ap. Paterno I:H Ap. Materno: ||:|| [ Buscar ]
Lucia Geres Yilla = Buscar por: F'Dr Ci.
Maria Felix Pinto | [ B

5515205 Juzn Lopes Flares linkjtiE@amil.com Activo
us2 5768996 Mariz Reyes Torres linkmrt@E@amail.com Activo Ig_-’
G AccoTer Plmdien Plmvmn limlstnin SR mil i, Arbian [ ¥

Fig. 11.160 Pantalla: Crear Nuevo Mensaje

PANTALLA 7: Mensaje Confinar Colocado a Comunicado

SE COLOCO CORRECTAMENTE EL MENSAJE COMO COMUNICADO

Fig. 1. Mensaje Confinar Colocado a Comunicado
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PANTALLA 8: Lista Mensajes de Usuarios

Hetw iy Sejan loves o t

peringts 10 de Neavimenbew de 2011 19:40:4) b

Adderiirewts ot

Sablr Producte Cliome Personal Venta Compra Reponte Mi Perfil Mantenimients
LISTA DE MENSAJES
Mensaes | Racibidos » | m |

I Producte

e - — y————y .
Ahat| 012 % | Mest| Toou o I Deat| Toom W m
ll lonte o Mg g
Moot e Ap. ¥ Ap. W
Il'mu-n.nl

ch-nu &) Hlemeras enconts ades

l : """"“ m

l“"l'"'"‘

t o menty W e et 1212200 [&T] "
l W Partil 3 oM Coromta Admeisian 1212200 T "
3 can Tachaan Lot wnr i by 1212201 &= "
I Mamenbinientn
LR Coten oo gum de Vortar 1212201 =] "
‘ i CR T Cotvrn Bt o 12432011 =B v
Ml | [B] P 1 de 4 2 i Sigorte
Marcos Tiaves "
| (]

Mo Pores . .
Swcwe | LB )
Lutw Geres Vil [ 750
TR o )

Fig. 11.161 Pantalla: Lista Mensajes de Usuarios

PANTALLA 9: Mensaje Eliminado Mensaje

SE ELIMINO CORRECTAMENTE EL MENSAJE

Fig. 11.162 Pantalla: Mensaje Eliminado Mensaje
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GESTIONAR PRODUCTO

PANTALLA 10: Administrar Producto

Administrador: Henrry Sejas Rivero Domingo 13 de Noviembre de 2011 19:45:40

Principal Administrar  Producto

Salir  Producto  Cliente Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil Mantenimiento

PRODUCTOS
Estado: Tipo: Categoria:
I Listar Productos [ Activos  » [‘Norma'l v \ Portatiles v l
IAdicionar Producto Buscar por: } -I-\]bm-li-re--lg;ut-:l_uc-t_d v \!\' : \[ ml
I Categoria Producto Productos que estan en Ventas Productos que no estan en Ventas

IAdicionar Categoria

Laptop Acer

AS5736Z-4085,156,

CAT2 PRO289 PT4500, 2GB, 320GB, Yer

DWDSM, Win 7 ST, ABG, |
CRDR, wehcam |

I Gestionar Ofertas ‘

9000

| |

‘ 0800 [V st Activo | M| B
|

: i
|

‘

I Gestionar Novedades
| | | |

‘ ‘
8000 960.0 [y, | s Activo | M B‘

| Compa@ Laptop [
CAT2 PR0280‘ CQ40-700LA

|ideaPad Y530 T3200 4GB
CAT2 PRO284, 320GB DVDRW, Home | ¥Yer
Premium, WehCam

Laptop Acer
AS4553-4899 14 turion Il |

|
|
\
|
|
i |
i 5 | 9500 1140.01 [2L. | st Ao |M| B
| =
CAT2 PRO28S| P520, 3GB, 32068, Veri g auu.ogwsu.u: [ 7 e, Activo |M B
|
|
|
\
|
|
|
!
|
|
\
\
|
|

DWDSHM, Win 7 HP, BGN, |
CRDR, Cam

Laptop Acer
AS5551-2175,158,
CAT2 PRO286| Athlon DCP32, 2GB, Yer
320GH, DVDSM, W7HB,

BGN, Cam, Plata

Laptop Acer
AS57347-429315.6
CAT2 PRO287  PT4500 2GB 320G Yer
| DVDSMW7STR BGN
CAM

5 | 9000 1080.0 Nu | s1 Activo |M| B

aso- | an | ae | 2 | s Acivo M| B

Lanton Acer Ashire

Fig. 11.163 Pantalla: Administrar Producto
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PANTALLA 11: Modificar Descripcién de Producto

r: Henrry Sejas Rivero Domingo 13 de Novi‘embr‘e de 2011 19:58:28

Producto

Salir  Producto  Cliente  Personal VWenta Compra Reporte MiPerfil Mantenimiento

PRODUGC T MODIFICAR DESCRIPCIOHN DEL PRODUCTO : Pantalla Plasma 20 pulgadas
Inzerte o Cargue las imagenes al servidor antes de insertar texto (Boton Ver Enlaces de imagenes )
B 7 U |

I Listar Productos

== | | b B e

I-'Adi'::i‘:'“ar Producto La All-in-one 24116 de 21.5" es ideal para PYMES que requieren una PC con rendimiento potente ~
para administrar el negocio de forma inteligente, mantener la informacidn sequra, tener

ICateguria Producto conedtividad total y controlar toda la informacién desde la pantalla multi-touch Full HD, Su disefio
cormmpacto hace que sea ficl para adaptarse a cualquier lugar e incluso se puede montar en la pared

para ahorrar mucho espacio en el escritario,

IAdicionar Categoria
IGestionar Ofertas

I Gestionar Novedades

img7 e Disefiada especialmente para tu negocio
Su disefio All-in-one conserva el escritorio o el mostrador con muche espacio y si se coloca en la
pared el espacio ez mayor, La pantalla multi-touch ofrece un mejor contral en el escritorio y ez ideal
para exhibicidn de promocdones, dermostraciones en las tiendas, transporte pdblico, agencias

imgs3 qubernarmentales, hospitales, v mas,

Control total
Su procesador Intel® proporciona un potente control en las mudltiples tareas generandao gran
productividad para las empresas,

Seguridad confiable

Proporciona caracterizticas fiables de sequridad como Acer Security Suite que utiliza TPM para

proteger tus archivos, contrasefias v otros datos witales, Adernds, una gran cantidad de funciones
garantiza a tu negocio la facilidad de uso tanto para entornos privados come pablicas, e

Path:

Ver Enlaces de Imagenes Cancelar Modificacion Modificar Descripeion

Fig. 11.164 Pantalla: Modificar Descripcion de Producto
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PANTALLA 12: Adicionar Iméagenes Relacionadas con Producto

Domingo 13 de Noviembre de 2011 19:59:46 \ 9

Administrador: Henrry Sejas Rivero
Principal Administrar  Producto

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil  Mantenimiento

| ADICIONAR IMAGENES

Producto: Pantalla Plasma 20 pulgadas

I Listar Productos

IAdicionar Producto
ICategoria Producto

IAdicionar Categoria

I Gestionar Ofertas

I Gestionar Novedades

IMAGENES DEL PRODUCTO T
Codimg Imagen img96 ;imgsmroductolprm 66/80x80_hp-compag-6000-pro-all-in-one-pc_400x400 jog | E Eliminar
E -
img76 g - i
o imy76 | imgsfroductoioro166/85x80_lomega_eGo_Desktop_charcoal jpg @ Eliminar
imgs3 E E
img53 imgsiproductoiro1 66/90x80_Z430_04w joy g Eliminar
—Adicionar |

Examinar...

Fig. 11.165 Pantalla: Adicionar Imagenes Relacionadas con Producto

PANTALLA 13: Mensaje de Modificado de descripcion

EL PROCESO SE REALIZO CORRECTAMENTE

Fig. 11.166 Pantalla: Mensaje de Modificado de descripcion
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PANTALLA 14: Asignar Imagen de Producto

e Carga de archivos

mientas

Buscaren: | |) imagenes

:t:8080/proyectofadmpro. html?xven|

,i | ﬁ
— Documentos
recientes =
= —
£
Escitori 72x80_Compag-Presa... 75x80_LN26C450 80x80_eGo_Rubi_DD
scritorio
Dimensiones: 80 x 80
Administrador: Henrry Sejas | a\ Tipo: Imagen JPEG
J _ Tamafio: 2,78 KB
Pr iministra Pr &
Mis documentos ’
Salir  Producto  Serv i
r?%g 80x80_hp-compag-60... 80x80_hp-probook-47... 80x80_JM31_CP_X_W...
1
¥
- T | r
I Listar Productos ’ Nombre: || v [ b |
Mis sitios de red = Tipo: | Todos los archivos v/ Cancelar
IAdicionar Producto L i
ICategona Producto Producto: 123

IAdicionar Categoria

I Gestionar Ofertas

I Gestionar Novedades Aci 3

Fig. 11.167 Pantalla: Asignar Imagen de Producto
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PANTALLA 15: Cambiar Imagen de Producto

Administrador: Henrry Sejas Rivero Martes 08 de Noviembre de 2011 22:33:02

Principal Administrar Producto

Salir Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil

Producto: Pantalla Plasma 20 pulgadas Imagen: prolé6

I Listar Productos

IAdicionar Producto
ICategon’a Producto
IAdicionar Categoria
IGesﬁonar Ofertas

IGesiionar Novedades

Examinar...

Fig. 11.168 Pantalla: Cambiar Imagen de Producto
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PANTALLA 16: Modificar Producto

Administrador: Henrry Sejas Rivero Martes 08 de Noviembre de 2011 22:33:45 : 9
Principal Administrar  Producto

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  Mi Perfil

MODIFICAR PRODUCTO

I Listar Productos e ——
Categoria: | 55ESTOY PROBANDO S| FUNCIONA v |

IA(Iicionar Producto 3
Codigo Producto: PRO237

I Categoria Producto T I 1m| pruéba

IAdicionar Categoria | mses ‘

I Gestionar Ofertas Detalle: |

I Gestionar Novedades ‘
Cantidad: |12 7 \
Costo del producto: ‘ ‘1237\ Costo en Dolares
Precio del producto : ‘ ?Tﬂ% mﬁTS del C&i :J h 5.6 ‘
Imagen: imgsiproducto/pro237/pro237.jpg
Existencia de Producto : | :
Tipo:
Estado:

Fig. 11.169 Pantalla: Modificar Producto
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PANTALLA 17: Modificar Producto de una Venta

Administrador: Henrry Sejas Rivero Lunes 14 de Noviembre de 2011 23:00:05

Principal Administrar Producto

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil Mantenimiento

MODIFICAR PRODUCTO

El Producto Se encuentra en una venta, no es posible modificar todos los datos (si se desea modificar
modificar los datos primarios se debera crear un nuevo registro: trasladando todos los datos del producto y
enviando el anterior a estado pasivo para que no se muestre en pantalla).

I Listar Productos

Categoria:

IAdicionar Producto Cotios Produste: ] o153

l Categoria Producto Horabees |

lAdicionar Categoria | [sgs

l Gestionar Ofertas Detalle: i

I Gestionar Novedades - o
Cantidad: I B |
Costo del producto: i
Precio del producto :
Imagen: :
Existencia de Producto : }
Estado: ‘

Fig. 11.170 Pantalla: Modificar Producto de una Venta
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PANTALLA 18: Modificar Producto en Oferta

Bernury Sejen Rivetro Lumes 14 de Noviersdurw de 2011 23:15:2)

Procucto

Salike Producte Cliants Pemsenal Venta Compra Reports Mi Perfit  Mantaoumiento

lL'- Productos
IAdiuuu.n Producto
I Categotia Praducto
EL PRODUCTO ESTA DE OFERTA DESEA MODIFICAR EL PRECIO

Il\nll‘wn.u Categoria

I(.e:lmn.u Ofertas
._9__—.-9“"0 «f coshe denas matenes -Ell{o de oferts

'l':eﬂnonul Novedades Couts del Prod '_T‘
Precio de Lsta 554

Mayor W Casto 55

Tipe de Oferte Praducto Salo de Ofendal \ 4

Fig. 11.171 Pantalla: Modificar Producto en Oferta

PANTALLA 19: Modificar Producto en Novedad

M odocto

Producin Cliante Pomenal Vonta Compra Heports Mi Parfil Mantenimiante

llMar Producton
l"hhclonu Products
ll atngoria Producto
lA EL PROODUCTO ESTA DE NOVEDAD DESEA MODIFICAR LA FECHA DE ALTA
diclonsr Categoria
'l.nllun.n Ofertas
ll.-ul\m.n Novedades = F
Canto dol Froductor 48
Pracio e Linta &4
Fotha de Alta | 281120 i |

Cunfirmar Forba de Al

Fig. 11.172 Modificar Producto en Novedad
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PANTALLA 20: Mensaje Modificado Producto

SE MODIFICO CORRECTAMENTE EL PRODUCTO

DESEA ASIGNAR UNA NUEVA IMAGEN AL PRODUCTO

Fig. 11.173 Pantalla: Mensaje Modificado Producto

PANTALLA 21: Reporte producto

- — >
Administrador: Henrry Sejas Rivero Martes 08 de Noviembre de 2011 22:40:43 D

Principal  Administrar  Producto

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil

lListar Productos Martes 08 de Noviembre de 2011 22:40:43

|Adicionar Producto REPORTE PRODUCTOS
l Categoria Producto Nombre de Producto: Nombre no especificado
lAdicionar Calagora Categoria: PANTALLA PLASMA
Tipo: Normal
I Gestionar Ofertas Estado: R etivo
I Gestionar Novedades Cantida de productos: 8

1 | catizs | PROB4 [pantalaSamsung| 20 Pulgadas plana 10 50 500 | Activo
conectores de corrierte
2 | cam3s | PRO7A |pantallaSamsung| 20 Pulgadss plana 10 50 500 | Active
conectores de corriente
20 pulgadas plana ¢
3 | caTI38 | PRO72 fpartallaSamstng| o FUBRCEESEE 10 50 500 | Activo
4 | camizs | PRO4D |pantala samsung| 20 Pulgadas plana 10 50 500 | activo
conectores de corriente
20 pulgadas plana Z
§ | CATIZ6 | PROBS [pantallaSamstng| o BUBSEEFSEE 10 50 500 | Activo
& | camas | PROTO [pantalasamsung| 20 Pulgadas plana 10 50 500 | Activo
conectores de corriente
7 | cami3s | PrOBS |pantallasamsung| 20 Pulgadas plana 10 50 500 | Active
conectores de corriente
s | camizs | PROB7 |pantalasamsung| 20 Pulgadss plana 10 50 500 | Activo
conectores de corriente

Fig. 11.174 Pantalla: Reporte Producto
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PANTALLA 22: Adicionar Producto

Adm trador: Henrry Sejas Rivero Martes 08 de Noviembre de 2011 23

Principal Administrar  Produco Adicionar Producto

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil

ADICIONAR PRODUCTO

Categoria: “ Seleccionar Categoria
Codigo Producto: Codigo asignado
I Categoria Producto TR [ ‘
IAdicionar Categoria I i
I Gestionar Ofertas Detalle:
I Gestionar Novedades J
Cantidad: | -
Costo del producto: } ‘ i} Costo en Dolares
Precio del producto : 1 Mas ;:20% V?}del Costo
Existencia de Producto : | En Exi : F
Tipo: :
Estado:

Fig. 11.175 Pantalla: Adicionar Producto
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PANTALLA 23: Adicionar Oferta

Administra Henrry Sejas Rivero Martes 18 de Octubre de 2011 11:03:37

Principal Administrar Produco Adicionar Producto

Salir  Producto  Servicio Cliente  Personal Proveedor Venta Pedido Reporte

IListar Productos

IAdicionar Producto

ICategoria Producto

EL PRODUCTO ESTA DE OFERTA DESEA MODIFICAR EL PRECIO

IAdicional Categoria

I Gestionar Ofertas

I Gestionar Novedades
Costo del Producto: |43AU
Precio de Lista 516
Precio de oferta: | Msevaralsosto 473

| Menor al Precio L

TpodeOferts: | Producto Solode Oferta__ |

Confirmar Precio de Oferta |

Fig. 11.176 Pantalla: Adicionar Oferta



269

PANTALLA 24: Adicionar Novedad

Administrador: Henrry Sejas Rivero Martes 18 de Octubre de 2011 11:05:06

Principal  Administrar  Produco Adicionar Producto

Salir  Producto  Servicio Cliente  Personal Proveedor Venta Pedido Reporte

I Listar Productos

IAdicionar Producto

ICategoria Producto

EL PRODUCTO ESTA DE NOVEDAD DESEA MODIFICAR LA FECHA DE ALTA

IAdicionar Categoria

IGestionar Ofertas

I Gestionar Novedades
Costo del Producto:  32.0

Precio de Lista 1384

FechadeAlta: | /18-10-2011 ‘

Confirmar Fecha de Alta |

Fig. 11.177 Pantalla: Adicionar Novedad
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PANTALLA 25: Adicionar Descripcién de Producto

Administrador: Henrry Sejas Rivero

Martes 08 de Noviembre de 2011 23:22:48

Principal Administrar  Produco Adicionar Producto

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil

J [ADICIOIIAR DESCRIPCION DEL PRODUCTO: jhg
Inserte o Cargue las imagenes al servidor antes de insertar texto (Boton Ver Enlaces de imagenes )
L B 7 U
Listar Productos %
= = iE | 4 & J @

IAdicionar Producto

I Categoria Producto

IAdicionar Categoria

I Gestionar Ofertas

| Gestionar Novedades

Path:
Ver Enlaces de Imagenes | Adicionar Despues Adicionar Descripcion

Fig. 11.178 Pantalla: Adicionar Descripcion de Producto

PANTALLA 26: Mensaje Adicionado Producto

SE ADICIONO CORRECTAMENTE EL PRODUCTO

DESEA ASIGNAR UNA IMAGEN AL PRODUCTO

Fig. 11.179 Pantalla: Mensaje Adicionado Producto
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PANTALLA 27: Gestionar Categoria de Producto

Administrador: Henrry Sejas Rivero Martes 08 de Noviembre de 2011 22:44:33 \ 9
Principal Administrar  Produco Categoria Producto

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  Mi Perfil

Activo: (& ]Pasivo: O l ]
Buscar por Ilombre:“ “J m]

16 Elementos encon os

IListar Productos

IAdicionar Producto

ICalegoria Producto

I Adicionar Categoria caT9 | S5ESTOY PROBANDO SI FUNCIONA Activel A& | M B i
I Gestionar Ofertas cAT149 | s Activo A M | 8 |
) cat?2 | o cti a M | B |
IGestlonar Novedades R fitive ‘
CAT138 ‘ Acordion Activo A M B ‘
CATBS i adsds Activo A M B ‘
catis | aere lactivo| A | M B |
CATT? 1 aerrer ‘ Activo A [ M B !
caT12 | agelgd |Active, & | M B ‘
CATT ‘ Carcasa \ Active : A ‘ ™M B i
catsd | adfgef |Activo| A | M B |

Pagina 1 de 2 2 Siguiente

Imprime esta pagina

IpUACIonES plienda

Fig. 11.180 Pantalla: Gestionar Categoria de Producto
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PANTALLA 28: Modificar Categoria de Producto

or: Henrry Sejas Rivero Martes 08 de Noviembre de 2011 23:16:10 s
Iministrar Produ Categoria Producto

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  Mi Perfil

. MODIFICAR CATEGORIA PRODUCTO

I Listar Productos T
| Codigo Cat

. CATI49
IAdicionm Producto Producto;
: Hombre: |aan
I Categoria Producto :
Estado: | ACtiVO.....o.. (W

I Adicionar Categoria

Cancelar
I Gestionar Ofertas - m

I Gestionar Novedades

Fig. 11.181 Pantalla: Modificar Categoria de Producto

PANTALLA 29: Mensaje Modificado Categoria de Producto

SE MODIFICO CORRECTAMENTE EL ESTADO

Fig. 11.182 Pantalla: Mensaje Modificado Categoria de Producto
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PANTALLA 30: Adicionar Categoria de Producto

Heniry Sejas Rivero Martes 08 de Noviembre de 2011 23:15:40 %

Adiclonar Categoria
Salir  Producto  Cliente  Personal Vemta  Compra  Reporte  Mi Perfil
Listar Productos
jcloner Productc ADICIONAR CATEGORIA PRODUCTO
shionar Categoris Producto

Adicionar Categoria

Codigo Cat
| Producto:

==

Codigo asignado

I Categoria Producto

‘ Estado: Activo v
IMldonnt Categoria {

Cancelar Adicionar
IGoslIou.ll Ofertas ‘

l Gestionar Novedades

Fig. 11.183 Pantalla: Adicionar Categoria de Producto

PANTALLA 31: Mensaje Adicionado Categoria de Producto

SE ADICIONO CORRECTAMENTE

Fig. 11.184 Pantalla: Mensaje Adicionado Categoria de Producto
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PANTALLA 32: Mensaje Dado de Baja Categoria de Producto

SE ELIMINO CORRECTAMENTE

Fig. 11.185 Pantalla: Mensaje Dado de Baja Categoria de Producto

PANTALLA 33: Gestionar Oferta de Producto

Administrador: Henrry Sejas Rivero Miercoles 09 de Noviembre de 2011 06:54:41 ' 9

Principal Administrar  Produco Gestionar Oferta

Salir  Producto  Cliente Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil

ADMINISTRAR OFERTAS

Pasivo: () l ]
Buscar por: ‘ Naombre Producto v ] ‘l M]
'Jctos que estan en Ventas 63 Elementos encontrados Productos que no estan en Ventas

| Nombre: 121 \

Adicionar Producto

Tipo Oferta: H Oferta Normal v ?]Acﬁvo: ®

ICategoria Producto

IAdicionar Categoria ) R .
Codigo: 180 \ Existencias ‘

2 - 3 = Limitadas
Disponible: 14 |

1— Ver Mas ‘
Costo: |120 | En Dolares 5
Precio: [ +20% del costo ?‘ fas | jetiatean ks iol)
Precio de oferta: | Mayor al costo | 132 ] Menor al precio ‘

I Gestionar Ofertas

IGestionar Novedades

|

Codigo: 238 ‘f En Existencia
=] T
(340 |EnDolares :
Precio: "1 +20% del costo v 442 j
Precio de oferfa: | Mayor alcosto | 37.4 | Menor al precio ‘ I

| Nombre: 1Pantalla SAMSUNG ‘
Codigo: 256 B, Sobre Pedido \

Disponible: & 1]
m“- m '-'- 0 .H‘.

Costo: 5.0 | En Dolares

Fig. 11.186 Pantalla: Gestionar Oferta de Producto
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PANTALLA 34: Mensaje Actualizado Producto en Oferta

SE ACTUALIZO CORRECTAMENTE EL PRODUCTO EN OFERTA

Fig. 11.187 Pantalla: Mensaje Actualizado Producto en Oferta

PANTALLA 35: Mensaje Cambiar de Estado Producto en Oferta

SE CAMBIO CORRECTAMENTE DE ESTADO EL PRODUCTO EN OFERTA

Fig. 11.188 Pantalla: Mensaje Cambiar de Estado Producto en Oferta



PANTALLA 36: Gestionar Novedad de Producto

strador: Henrry Sejas Rivero

Principal Administrar

Salir  Producto

I Listar Productos
IAdicionar Producto
I Categoria Producto
IAdicional Categoria
I Gestionar Ofertas

I Gestionar Novedades

Cliente

Gestionar Novedad

Personal  Venta

Compra

Miercoles 09 de Noviembre de 2011 06:54:29

Reporte  Mi Perfil

ADMINISTRAR NOVEDADES

Aiio: I‘ 2012 v | I Mes: l | Todos

v I Dia:l‘LTodos v ‘1‘1

P ecar o I‘rNombre Producto v | H

=

Productos que estan en Ventas

Nombre: 1novedad

63 Elementos encontrados Productos que no estan en Ventas

; Dolares.

+20% del costo v | 25 2%us.

: |[2011-09-22

& EnExistencia
Ver Mas |
Actualizar Producio |

Quitar Producto

276

% e | [Codigo: 243 ] En Existencia
¥ Disponible: 21
e C”P T— Ver Mas ‘
"I‘Q}ﬁlﬁbﬂﬁﬁ' osto: 1 20 | Dolares. ‘
» Precio: | +20% del costo v | 14.48us. ghializark autucii]
Fecha de alta: |[2011-09-20 | Quitar Producto |
| Nombre: 44
Codigo: |187
Disponible: |74
= —
Costo: | Dolares. T
g =1 PP Actualizar Producto | v

x SfEomputaciontyliendal

Fig. 11.189 Pantalla: Gestionar Novedad de Producto

PANTALLA 37: Mensaje Actualizado Producto en Novedad

SE ACTUALLZO CORRECTAMENTE EL PRODUCTO EN NOVEDAD

Fig. 11.190 Pantalla: Mensaje Actualizado Producto en Novedad
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PANTALLA 38: Mensaje Cambiar de Estado Producto en Novedad

SE CAMBIO CORRECTAMENTE DE ESTADO EL PRODUCTO EN NOVEDAD

Fig. 11.191 Pantalla: Mensaje Cambiar de Estado Producto en Novedad
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GESTIONAR CLIENTE

PANTALLA 39: Gestionar Cliente

2L COTTPNRACUD)

-

Adminis : Henrry Sejas Rivero Miercoles 09 de Noviembre de 2011 06:57:59 Q

Principal Administrar Cliente
Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil

Listar Clientes

ADMINISTRAR CLIENTE

I{'Cliente deTienda v [‘Acﬁ‘,o: ® 1pasi‘,°: @) l -I
'rnbre: Ap. Paterno: Ap. Materno:
IIL I | =3
IGestionar Institucion i I [Porci. = ‘U ;I ml
IAdicionar Institucion

Listar Cliente

IAdicionar Cliente

IVer Zona - Direccion

- | link jpy@gmail.com

mmnmu
Bolivar Victor Paz ‘ ‘alm B
| |
4 ’ Henrry | Sejas ‘ Rivero Na ’hnk infhs69@hotmail com‘ | No ‘ Activo | M B‘
wmero | Ttctono_[aJu o
| Los Chapacos | Ay, Circunvalacion 1 SN } xA ‘M B
1 Petrolero ‘ Wallivian y Suares ‘ SN } \ A\ M} B\
3 [ 2 } Marcos 1 Torres } Pefia Nn"' ‘ link mtp@gmail.com ‘ Siv | No !Pasivoi M;B
| | | T T e ]
5 24 } Luis ‘ Suares } Molina link Ism@gmail. com ‘ Siv | Si ‘ Activo M B
7 7 T 7 7 =]
6 22 i Luis | Suares ‘ Molina lirk Ismi@gmeail.com Siv | Si | Activo M |B
7 1 Luis Suares Molina link lsmi@gmail.com Siv Si |Pasivo M ‘ B;
a | st it vty ih ram. siv_| No|pasival mlBl

Fig. 11.192 Pantalla: Gestionar Cliente
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PANTALLA 40: Datos de Acceso de Cliente

2 Cozgpraciogy V2

Henury Sejas Rivero Miercoles 09 de Noviembre de 2011 06:58:48 s

Cliente

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  Mi Perfil

DATOS DE CLIENTE: Juan Peres

Il.lunr Cliente [=
| Login:
IAdicionm Cliente |
icuve:
I Gestionar Institucion j!dndn: Activo =
IAdicional Institucion
[ Moditicr |

'Ver Zona - Direccion =

Fig. 11.193 Pantalla: Datos de Acceso de Cliente

PANTALLA 41: Mensaje Modificado Datos de Acceso

SE MODIFICAO CORRECTAMENTE LOS DATOS DE CLIENTE

Fig. 11.194 Pantalla: Mensaje Modificado Datos de Acceso
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PANTALLA 42: Adicionar Institucién de Cliente

Henrry Sejas Rivero Miercoles 09 de Noviembre de 2011 06:59:32 q

Cliente

Salir  Producto Cliente  Personal Venta Compra  Reporte  Mi Perfil

ADICIONAR INSTITUCION

lLIﬁat Cliente

Codigo asignado
I Adicionar Cliente

I Gestionar Institucion

IAdicionm Institucion

IVel Zona - Direccion

Estado: Activo v

Telefono:

Numerot:

Numero2:

Numero3:

Fig. 11.195 Pantalla: Adicionar Institucion de Cliente

PANTALLA 43: Mensaje Adicionado Institucién de Cliente

SE ADICIONO CORRECTAMENTE LA INSTITUCION

Fig. 11.196 Pantalla: Mensaje Adicionado Institucion de Cliente
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PANTALLA 44: Modificar Cliente

1:
‘ b |

Henrry Sejas Rivero Miercoles 09 de Noviembre de 2011 07:00:32

Cliente

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta  Compra  Reporte  Mi Perfil

MODIFICAR CLIENTE

Datos Obligatorios .

J Listar Cliente

Cédigo Cliente: Codigo asignado
lAdlclon.u Cliente ck 1234567 *
l(jesllonm Institucion

Nombro: rgfhth N
lAdlcionm Institucion

Apellido Paterno: hathigh o

lVol Zona - Direccion
Apellido Materno: fghfghat

Fecha Nacimiento:  12-12-2011 »
Emait: fdi@fghig com
Estado: Actvo v
EMPRESA
Portenece a alguna Emprosa ya Registrada
s O Selecclone una Empresa v
Ho (2 Si dewea puede Registrar su
Empresa en la Si Pantalla
DIRECCION PRINCIPAL
Sise aenlas zonas puede

benificlarse con la entrega del producto

s O Selecclone una Zona de envio, » v

Fig. 11.197 Pantalla: Modificar Cliente

PANTALLA 45: Mensaje Modificado Cliente

$E MODWICO CORRECTAMENTE EL CLUENTE

Fig. 11.198 Pantalla: Mensaje Modificado Cliente
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PANTALLA 46: Mensaje Dar de Baja Cliente

SE BORRO CORRECTAMENTE EL CLIENTE

Fig. 11.199 Pantalla: Mensaje Dar de Baja Cliente

PANTALLA 47: Adicionar Cliente

Henrry Sejas Rivero Miercoles 09 de Noviembre de 2011 07:00:50 9

Adicionar Cliente

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil

ADICIONAR CLIENTE

DATOS PERSONALES Datos Obligatorios -

I Listar Cliente
Cédigo Cliente: Codigo asignado

I Adicionar Cliente .
Ci:

I Gestionar Institucion

Nombre:

IAdicionar Institucion

N ” Apellido Paterno:
lVer Zona - Direccion

Apellido Materno:

Fecha Nacimiento: 55

Estado: Activo v

DIRECCION PRINCIPAL (direccion donde vive)

Sise aenlas zonas puede
benificiarse con la entrega del producto

si O Selecclone una Zona de envio,
No es obligatorio que la direccion donde vive sea
para el envio, puede espesificar una direcion de
envio mas adelante si lo desea (ver zonas

Ho & Seleccione una Zona.. ¥
Sino se encuentra en la seleccion, especifique
su Zona:

Fig. 11.200 Pantalla: Adicionar Cliente
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PANTALLA 48: Registrar Empresa de Cliente

Administrador: Henrry Sejas Rivero Martes 15 de Noviembre de 2011 00:10:00 ; 9

Principal Administrar Cliente Adicionar Cliente

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra  Reporte  MiPerfii Mantenimiento

| ADICIONAR CLIENTE

JNO PERTENECE A NINGUNA EMPRESA REGISTRADA: DESEA REGISTRAR SU EMPRESA |

IListar Cliente

IAdicionar Cliente Registrar Institucion

IGestlonar Institucion 53

I Adicionar Institucion Codigo

Institucion: Codigo asignado

IVer Zona - Direccion Nombre:

Barrio:

Calle:

|
|
Zona: ‘ ] I \
\
|
\

HNumero:

Estado: | [ Activo v |

Numero1: ‘ ‘ ‘

Numero2: ‘ \ \

HNumero3: ‘ | |
| Bogheirar |
Registrar Despues

XLC NCumuaden-Tenh

Fig. 11.201 Pantalla: Registrar Empresa de Cliente
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PANTALLA 49: Registrar Direccion de Envio6 de Cliente

: Henrry Sejas Rivero Martes 15 de Noviembre de 2011 00:10:43 "9

trar Cliente Adicionar Cliente

Salir  Producto  Cliente Personal Venta Compra  Reporte  MiPerfil  Mantenimiento

ADICIONAR CLIENTE

1DESEA REGISTRAR UN DIRECCION DE ENVIO (solo para las zonas indicadas) ‘|

IListar Cliente

IAdicionar Cliente Registrar Direccion

I Gestionar Institucion 53

I Adicionar Institucion Sise a en las sigui zonas puede
benificiarse con la entrega del producto

IVer Zona - Direccion ‘Seleccione una Zona de envio. v |

Barrio: | [~

Calle: \

Numero: ‘ ‘
TELEFONO
Humero1:
Humero2: ‘
Humero3: \
| Regisirar

Registrar Despues

XLC NuCempmrsEen-

Fig. 11.202 Pantalla: Registrar Direccion de Envio de Cliente

PANTALLA 50: Mensaje Adicionado Cliente

SE ADICIONO CORRECTAMENTE TODOS LOS DATOS DEL CLIENTE

Fig. 11.203 Pantalla: Mensaje Adicionado Cliente
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PANTALLA 51: Gestionar Institucion

AL CoTTPRACH D)

Administrador: Henrry Sejas Rivero Miercoles 09 de Noviembre de 2011 07:02:52 ' S

7

Principal Administ Cliente Gestionar Institucion

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil

ADMINISTRAR INSTITUCION

Activo: (&) IPasivo: (@) l ]
Listar Cliente
I Buscar por Hombre: ]‘ l m l
I Adicionar Cliente 23 Elementos encontrados

I Gestionar Institucion ! “

M| B

lAdicional Institucion 1 Inst13 ‘ aaaazal | aa aa | aag ‘ i} \ Activo

lVer Zona - Direccion 2 Inst23 ! dfgelf | gd galfof dfdgdf | 0 j Activo M ‘ B
3 Inst12 i ee ‘ ese | ee ee o Activo M : B
4 Inst26 } erwrwe ‘ rwe [ rwer frlcly : 234 ; Activo ‘ M ‘ B ‘
5 Insts ‘ Teffftffef i fifffffffif ‘ Tiffffff fiffffff 0 ; Activo M ‘ B
B Inst25 } gdfodf gfly | folgf \ dafg o ‘ Active M i B
7 | inst24 | gfgd foydf gdfgft \ gfg 0 | Activo \ M| B
8 Inst19 ‘ gy og | g \ og ‘ 1] Active M ; B '
9 | mnstta | hfgh sy | hoh | gtk 0 | Activo|M|B|
10 | nst2t | digdfy | dfg | ety 0 | Activo|M B |
Pagina1de3 2 3 Siguiente

Imprimir

Fig. 11.204 Pantalla: Gestionar Institucion

PANTALLA 52: Mensaje Cambiar Estado de Institucién

SE CAMBIO DE ESTADO CORRECTAMENTE

Fig. 11.205 Pantalla: Mensaje Cambiar Estado de Institucion
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PANTALLA 53: Modificar Institucién de Cliente

Henrry Sejas Rivero Miercoles 09 de Noviembre de 2011 07:06:33 :‘

Gestionar Institucion

Salir  Producto Cliente Personal Venta  Compra  Reporte  Mi Perfil

MODIFICAR INSTITUCION

IUsmr Cliente

Codigo [ <
] msT1
IAdlcional Cliente oo
Nombre: Los Ceibos
| Gestionar institucion
Zona: Tanja
IAdicional Institucion
Barrio: Lurdes
IVm Zona - Direccion |
Calle: iSuipacha
Numero: [ 23
Estado: ‘ . PasIVO v
Telefono:
Humerot: 999939
Humero2: 55555555
Numero3: | |6666666
[ Mditar |

Fig. 11.206 Pantalla: Modificar Institucion de Cliente

PANTALLA 54: Mensaje Modificado Institucion de Cliente

SE MODIFICO CORRECTAMENTE LA INSTITUCION

Fig. 11.207 Pantalla: Mensaje Modificado Institucion de Cliente
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PANTALLA 55: Mensaje Dado de Baja Institucion de Cliente

LA INSTITUCION S8 BORRO CORRECTAMENTE

Fig. 11.208 Pantalla: Mensaje Dado de Baja Institucion de Cliente

PANTALLA 56: Adicionar Institucién

Al lonar Inatimias o

Salir Praducto Cliemie Persvaal Veonta Compra Hapore Mi Pertid Mamtenimisnto

ADICIONAR INSTITUCION

ll Istar Cllente
Codige NG amigrahe
Adicionar Cliante — - =
Mowribe
llnulumu Institucion 2 B =
Toow
l“kknﬂ nstitucson = 5
lVor Zona  Direcclon - =3
Colte:
hrneco:
It Acth v
Telafone
hanacot
aneral
hanero)

Fig. 11.209 Pantalla: Adicionar Institucion
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PANTALLA 57: Mensaje Adicionado Institucion

SE ADICIONO CORRECTAMENTE LA INSTITUCION

Fig. 11.210 Pantalla: Mensaje Adicionado Institucion

PANTALLA 58: Gestionar Zona

Gestionw [ona

Salie Producte Cllonte Pemanal Venta Compia Repoite Mi Perti

'l star Cllonte

lAdhlnnu Cliente

l Rt "M"ul‘.n" m

l Adiclanar Institucion catt erecy 1 ' . ~ ™
[v« Zona  Dhwecioo 2 Carcasn " ' A » "
................... o) Tochaers L] ] A " [
Calda Contwrs — ] ; 2 7‘ : " M ]
catda Coarara ] ' 7 A M [}

Paging | de A ‘. Shpseita

Fig. 11.211 Pantalla: Gestionar Zona
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PANTALLA 59: Mensaje Cambio de Estado Zona

SE CAMBIO DE ESTADO CORRECTAMENTE LA ZONA

Fig. 11.212 Pantalla: Mensaje Cambio de Estado Zona

PANTALLA 60: Adicionar Zona de Direccion

Henry Sejas Rivero Miercoles 09 de Noviembre de 2011 07:10:00

’

Gestionar Zona

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  Mi Perfil

ADICIONAR ZONA DE DIRECCION

I Listar Cliente [ -
| Codigo Zona: Codigo asignado
IAdIclonm Cliente | onare
I Gestionar Institucion | Tipo: Normal R™
I Adicionar Institucion Estado: Activo v
L [ Coceir
Adicionar

Fig. 11.213 Pantalla: Adicionar Zona de Direccion
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PANTALLA 61: Mensaje Adicionado Zona de Direccion

SE ADICIONO CORRECTAMENTE LA ZONA

Fig. 11.214 Pantalla: Mensaje Adicionado Zona de Direccion

PANTALLA 62: Modificar Zona de Direccién

‘,

2 Comgprmiacirggg ¥V 2

Henery Sejas Rivero Miercoles 09 de Noviembre de 2011 07:14:49 “

Gestionar Zona

Salir  Producto  Cliente Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil

MODIFICAR ZONA DE DIRECCION

I Listar Cliente

Codigo Zona: Codigo asignado
IAdicional Cliente Nombre: Yacuiba
I Gestionar Institucion Tipo: Normal v
I Adicionar Institucion Estado: Activo v
IVu Zona - Direccion | Modificar |

Fig. 11.215 Pantalla: Modificar Zona de Direccion



PANTALLA 63: Mensaje Modificado Zona de Direccion

SE MODIFICO CORRECTAMENTE LA ZONA

Fig. 11.216 Pantalla: Mensaje Modificado Zona de Direccion

PANTALLA 64: Mensaje de Confirmacion de Dado de Baja de Zona

La pagina en http:/flocalhost: 3080 dice: E'

U Sequro que desea Borrar esta fona 7

324

| Acepkar | [ Cancelar ]

Fig. 11.117 Pantalla: Mensaje de Confirmacion de Dado de Baja de Zona

PANTALLA 64: Mensaje Dado de Baja Zona de Direccion

SE BORRO CORRECTAMENTE LA ZONA

Retormar

Fig. 11.118 Pantalla: Mensaje Dado de Baja Zona de Direccion
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GESTIONAR PERSONAL

PANTALLA 65: Gestionar Personal

q

AL COTG PR OCUD)

Administrador: Henrry Sejas Rivero

P

Miercoles 09 de Noviembre de 2011 07:22:48 ' g

Principal Administrar Personal

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta  Compra  Reporte  MiPerfil

ADMINISTRAR PERSONAL

Listar por Cargo: ”Todos v“ IAmvo: ® }pasi“: OI ]

I Listar Personal

Nombre: Ap. Paterno: Ap. Materno:
I Adicionar Personal [ ‘

| 3 [ |
Buscar por:| | Por Ci. v [ I I m‘
I Adicionar Cargo 63 Elementos encontrados

cli1 5315205 Juan ‘ Lopes Flores linkjt@gmail.com ||E Siy: M_J

IGestionar Cargo

123456 ‘
I
dfff fgdaf fofy } 3123 | 1234585 ‘ ‘
dfdf gfgf | fofg | 3232 | 31313 | |
‘ . 1 7 7
ci2 | 5768995 | Maria | Reyes | Tomes | linkmi@gmail.com = || si | si 1 }M B |
- [ [ [ ] [ 1 [ 1
cli3 4566765 Pedro ‘ Peres | linkpp@gmail.com & | No ‘ No 1 M BJ
Pagina1de 5 2 3 4 5 Siguiente
Imprimir

Fig. 11.219 Pantalla: Gestionar Personal
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PANTALLA 66: Datos de Kardex

Hemrry Sejas Rivero Miercoles 09 de Noviembre de 2011 07:21:50 "

Personal

Salir  Producto  Cliente Personal Venta Compra Reporte Mi Perfil

-~
DATOS DE USUARIO
ILlﬂnt Personal
Codigo: 23
IAdIcionar Personal Hombx e: Jua
A.Patetno: | Pere
lGeslional Cargo A.Materno: | Molina
lAdicionm Cargo - - =
Macioek | 24-12-1985
IGastionar Usuario :""‘ jSan Lorenzo
M0 oan Jorge
Domicilio: Calle: 2 de Abr
| Mumero: I [7
HOJA DE VIDA
B7Z7U xFEFSS
=E B b E S
v

Fig. 11.220 Pantalla: Datos de Kardex
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PANTALLA 67: Asignar Foto de Kardex

Administrador: Henrry Sejas Rivero Miercoles 09 de Noviembre de 2011 07:43:54 9

Principal Administrar Personal

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra  Reporte  MiPerfil

I Listar Personal

IAdicionar Personal

B estonar argo =

I Adicionar Cargo Codigo: 123
I Gesti U ; Nombre: Juan
estionar Usuario S [ e
A. Materno: | Maolina
Hacio el: 24-12-1985
Zona: an Lorenzo
Domiicilio: Barrio: San Jorge
| calle: 12 de Abril
Humero: 123 V 4

Asignar Foto Kardex

Examinar...

Fig. 11.221 Pantalla: Asignar Foto de Kardex
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PANTALLA 68: Mensaje Asignado Foto de Kardex

SE ASIGNO CORRECTAMENTE LA FOTO DE MARDEX

Fig. 11.222 Pantalla: Mensaje Asignado Foto de Kardex

PANTALLA 69: Cambiar Foto de Kardex

— —

Mercalus 5% de Suvisinbew e 2011 0704
Prr naned

Salk Prodocin Climmtn Pamsonal Venta Lompra Hapotte Mi Parfil

Foto de Kardex : Juan Peres Molina

[ e

l Adicionar Pervonal

'l.nﬂonu Carge
C oy

'Adlflonn Cargo Mo
A Pawme
"w\n'nu Usmarie P —
Pacin ot
| Dane
o L
Calbe
Mgrvmt = /»’
Carmbior y [ Neninax Toto de M dex
Exarmnear

Fig. 11.223 Pantalla: Cambiar Foto de Kardex



PANTALLA 70: Mensaje Cambiado Foto de Kardex

86 CAMBIO CORRECTAMENTE LA FOTO DE KARDEX

Fig. 11.224 Pantalla: Mensaje Cambiado Foto de Kardex

PANTALLA 71: Mensaje Eliminado Foto de Kardex

SE ELIMINO CORRECTAMENTE LA FOTO DE KARDEX
[ Retorna: |

Fig. 11.225 Pantalla: Mensaje Eliminado Foto de Kardex

PANTALLA72: Mensaje Cambiado Estado de Personal

SE CAMBIO CORRECTAMENTE EL ESTADO DEL PERSONAL

Fig. 11.226 Pantalla: Mensaje Cambiado Estado de Personal
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PANTALLA 73: Modificar Personal

%

Henury Sejan Fivero Minrcoloe 00 da Noviernbrw de 2001 08100125
Potwonal

Salir  Producto  Clhente  Pesonal  Vemta  Compra  Heporte  MI Pertil

MODIFICAR PERSONAL A

Uutos Obdgsurios *

I Listar Personal Cénfigo e Parvonst Coriligm swigrnado

lmliv.imuv Pamonal e 1234567 e
ll’.ouuon.u Cargo Im., sdlgct e
'Adicionm Catgo Apellido Patetne: sdileat .
lheslmum Usuario Apailide Matersne: seitsd! ‘
Fosha Nockmiente: 3 12112011 e
Froait: Idgtdg@qgidg com
ttnier v
Cargo: Setectione un Cargo v
- DILCCION PRINCIPAL
Tone Seleccione una fona v

51 e se encoentsa on la selecoon, espectigue
suZone qfdgdig

Bario: digdt

digidg

Fig. 11.227 Pantalla: Modificar Personal

PANTALLA 74: Mensaje Modificado Personal

SE MODWFICO CORRECTAMENTE EL PERSONAL

Fig. 11.228 Pantalla: Mensaje Modificado Personal
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PANTALLA 75: Mensaje Dado de Baja Personal

SE BORRO CORRECTAMENTE EL PERSONAL

Fig. 11.229 Pantalla: Mensaje Dado de Baja Personal

PANTALLA 76: Adicionar Personal

Hemiry Sejas Fivero Minrroles 00 de Noviermnbrs de 2011 08:5 1,51 3

Adicionar Pet wonal

Salir  Producto  Cliente  Pemsonal  Vemta  Compra  Reporte M Periil

ADICIONAR PERSONAL

Dimton Dldgmue e o

stat Parson
ll Istar Parsonal Cotign ssignado

I Adicionar Pesanal il

I(’.onllonat Cago ;;uu | ——— ~
lAdicionm Cargo imlﬂ.l'ﬂum: "
't,eunoum Usuario ;u:m;m i —

Fechs Hacmienta: e o
Emalt
'nuau ALivo v
,(;ll; 7 Seleccione un Cargd T
DEECCION PRINCIPAL
Loom Setercione una Zona.,. . W
i o e encuents a on la seleccion, sepecique
wu Zone |
Batio; N

Fig. 11.230 Pantalla: Adicionar Personal



299

PANTALLA 77: Mensaje Adicionado Personal

SE ADICIONO CORRECTAMENTE EL PERSONAL

Fig. 11.231 Pantalla: Mensaje Adicionado Personal

PANTALLA 78: Gestionar Cargo de Personal

Administrador: Henrry Sejas Rivero Miercoles 09 de Noviembre de 2011 09:04:51 g

Principal Administrar Personal Gestionar Cargo

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta  Compra Reporte  MiPerfil
CARGO DE PERSONAL

7"‘ IAttivo: O} ]Pasivo: O I I
=

ILis1ar Personal

I Adicionar Personal 63 Elementos encontrados

I Gestionar Cargo

Il\diciom‘jr Cargo catil | Administracor activo| A M B |
I Gestionar Usuario cat22 Administracor Auxiliar Activo ’ A M B
cat3s | Encargado de Vertas Activo A T | B
Paginatde5 2  Siguiente

Imprime esta pigina |

Fig. 11.232 Pantalla: Gestionar Cargo de Personal
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PANTALLA 79: Mensaje Cambiado de Estado de Cargo de Personal

SE CAMBIO CORRECTAMENTE EL ESTADO DEL CARGO

Fig. 11.233 Pantalla: Mensaje Cambiado de Estado de Cargo de Personal

PANTALLA 80: Modificar Cargo de Personal

Administrador: Henrry Sejas Rivero Miercoles 09 de Noviembre de 2011 09:05:42 ' g

Principal Administrar Personal Gestionar Cargo

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  Mi Perfil

MODIFICAR CARGO

I Listar Personal
Codigo Gargo: Codigo asignado
IA(Iicionar Personal -
Hombre: Encarago de Inventario|
I Gestionar Cargo Tipo de Cargo: | ....Normal.... ¥
| adicionar cargo Estado T Aclv0,.r,
I Gestionar Usuario Cancelar | w

Fig. 11.234 Pantalla: Modificar Cargo de Personal
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PANTALLA 81: Mensaje Modificado Cargo de Personal

SE MODIFICO CORRECTAMENTE EL CARGO

Fig. 11.235 Pantalla: Mensaje Modificado Cargo de Personal

PANTALLA 82: Mensaje Borrado Cargo de Personal

SE BORRO CORRECTAMENTE EL CARGO

Fig. 11.236 Pantalla: Mensaje Borrado Cargo de Personal
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PANTALLA 83: Adicionar Cargo de Personal

Miercoles 09 de Noviembre de 2011 09:06:26 ' 9

Administrador: Henrry Sejas Rivero
Principal Administrar Personal Adicionar Cargo

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra  Reporte  MiPerfil

ADICIONAR CARGO

Adicionar Cargo
var Lsuario 'Iigo Gargo: Codigo asignado

ILis1ar Personal

IAdicionar Personal

Nombre:
I Gestionar Cargo Tipo de Cargo: ; ...... Normal.....
lAdicionar Cargo Estado: BE= Activo........ v|

IGestlonar Usuario ‘

Fig. 11.237 Pantalla: Adicionar Cargo de Personal

PANTALLA 84: Mensaje Adicionado Cargo de Personal

SE ADICIONO CORRECTAMENTE EL CARGO

Fig. 11.238 Pantalla: Mensaje Adicionado Cargo de Personal
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PANTALLA 85: Gestionar Usuario

Admini : Henrry Sejas Rivero Miercoles 09 de Noviembre de 2011 09:13:20

Principal Administrar Per al Gestionar Usuario

Salir  Producto  Cliente Personal Venta Compra  Reporte  MiPerfil

ADMINISTRAR USUARIO

Pasivo: O l |

I\ Todos v 'Acﬁvo: ®

I Listar Personal Ap. i"aterno: Ap.'Materno:

[ [ |
Buscar por:l l Par Ci. v l! l m’
5 Elementos encontrados

IAdicionar Personal

IGesﬁonar Cargo

IAdicionar Cargo

I Gestionar Usuario

ust | 5815205 | Jusn | Lopes Flores | lnkit@gmailcom | | o | | Activo | | e
us2 | s7enage Maria | Reyes Tores | linkmrt@gmeilcom - | | Activo| | §=
i : i — f
us3 ; 4566765 Pedro l Peres linkpp@gmail.com & | Activo "
Paginatlde5 2  Siguiente

Fig. 11.239 Pantalla: Gestionar Usuario

PANTALLA 86: Mensaje Cambiado de Estado de Usuario

SE CAMBIO CORRECTAMENTE EL ESTADO DE USUARIO
[ Retonar |

Fig. 11.240 Pantalla: Mensaje Cambiado de Estado de Usuario
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PANTALLA 87: Datos de Acceso de Usuario

(oe slaitms Unisw st

Sali Preducte Cliente Personal Vents Lompia Heponte M Pesfil Mantenimients

DATOS DE USUARIO: Juan Peres

l Listat Personal

Logm [oascensad
Adicionar Pamsonal e
l = Chown [descsssdsde
Il'.nnnnu Cargo Etade: A &
I Adicienar Cargo ] -5
[ |

fcestonan vaarie

Fig. 11.241 Pantalla: Datos de Acceso de Usuario

PANTALLA 88: Mensaje Modificado Datos de Acceso de Usuario

S8 MODIFICO CORRECTAMENTE LOS DATOS DE ACCESO DEL USUARIO

Fig. 11.242 Pantalla: Mensaje Modificado Datos de Acceso de Usuario
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GESTIONAR VENTA

PANTALLA 89: Gestionar Venta

——
Administrador: Henrry Sejas Rivero Martes 15 de Noviembre de 2011 12:50:28

Principal ministrar  Venta

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil Mantenimiento

VENTAS

Listar Venta: I; Todos ,l‘ I ]
ILismr Ventas Aﬁo:li 2012 | I Mes:li Todos v I Dia:Ji Todos % {l ]
IRegistrar Venta . ‘ﬂ VE — T‘ Nombre: ‘Ap. Paterno: Ap. Materno : ‘
uscar por: ombre de Cajero (i =T
I Revisar Pedidos ‘ [ m
Buscar por:J Cide Cajero v ICi: || J MI
63 Elementos encontrados
! -
Marcos Juan Lopes Juan Carlo Saracha
1 1234567 ‘ o) | 123467 e 2|
ot | 1234567 | Marcosduenbopes | s, UtaR Carlo Sekacho o011 1001
Torres | Pizarro
] Marcos Juan Lopes | Juan Carlo Saracho | ‘ Izl
clit ‘ 1234567 ) 1234567 Sl | 201101 | Contas ‘
‘ ‘ |
ol | 1234567 | Marcosduenlopes | 4oy | duenCarloSaracha | ni 40.05 | Contado \III
Torres | Pizarro | | |
i \ [ ‘
it ‘ 1234567 ‘ arcos sush Fopes | 5gasen)| e carossaeacte o e i ‘ Contado ‘@
Torres | Pizarro | |
| ‘ |
ot | 1234567 | MEreosduanlopes | goquqey | duan CarloSaracha | on44 0601 | contado Hzl
Torres Pizarro | |
it ‘ 1234567 ‘ Ma""’STJ”a" Lopes | yoaqgey | JuanCarloSaracho | 5000 0901 | Contado
orres | | Pizarro | | |
: : i i
clit ‘ 1234567 ‘ Hiareos e Cope sl M oadaery| | oo SR eeO fornoinaTne ‘ Contado
Torres | | Pizarro | |
| |
it ‘ 1234567 ‘ Mattse o opes | 3zuespr | 4R R e o oo ‘ Cortato
| | Torres | | Pizarro | | |
! ! ‘ i i ‘ i
ot | 123ase7 | MArCOSMNLORES | y550ey | JuenCorloSaracho | p010.06.05 | Cortado
| Torres Pizarro |

Fig. 11.243 Pantalla: Gestionar Venta
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PANTALLA 90: Ver Datos de Cliente en Venta

Administrador: Henrry Sejas Rivero Martes 15 de Noviembre de 2011 12:40:02 \ 9
Principal Administrar Venta
Salir ~ Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil Mantenimiento
| DATOS PERSONALES Datos Obligatorios X
Cadigo Cliente: ‘ Codigo asignado
I Listar Ventas Ci: 1234567 ‘*
I Registrar Venta Nomtis ' rghth s
IRevisar Pedidos o =
Apellido Paterno: | hgfhfgh \
Apellido Materno: ‘ ‘Efghfghgf
Fecha Nacimiento: ~ 12-12-2011 ‘ X
Email: [ ﬁdf@fghfgcom
Estado: : ............ Activo........ \;
EMPRESA |
Pertenece a alguna Empresa ya Registrada
si O Seleccione una Empresa v ‘
No ® Si desea puede Registrar su
Empresa en la Siguiente Pantalla
DIRECCIOHN PRINCIPAL J
Sise a en las sigui zonas puede
benificiarse con la entrega del producto
si O | Seleccione una Zona de envio. v
ne © | ..Seleccione una Zona... v |
Sino se encuentra en la seleccion, especifique | A

Fig. 11.244 Pantalla: Ver Datos de Cliente en Venta
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PANTALLA 91: Ver Recibo de Venta

Administra Henrry Sejas Rivero Martes 15 de Noviembre de 2011 12:39:01 3

Principal Administrar Venta

Salir  Producto  Cliente Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil Mantenimiento

RECIBO DE VENTA

. Telf. 6638998 Bs. 1313

I Listar Ventas CALLE DOMINGO PAZ ENTRE COLON Y SUIPACHA us. |313
TARITA-BOLIVIA
; \TiIC 7,06
I Registrar Venta
Seiior(a): |Matio Juares Documento: 111
I Revisar Pedidos Cajero:  |Juan Totres Fecha Proceso: | IMattes 15 de Noviembre de 2011
DESCRIPCION

|Venta de producos sin novedad

DETALLE DE VENTA

prol11 Monitor LCD 5 50 232

pro22 Pantalla Plasma 2 60 323

pro33 Monitor LCD 1 70 323

pro33 Monitor LCD 1 70 32

Total $us. 250
RECIBI CONFORME ENTREGUE CONFORME
Cajero (Ci):1234567 Cliente (Ci):1234567

Imprimir

Fig. 11.245 Pantalla: Ver Recibo de Venta



308

PANTALLA 92: Registrar Venta

Administrador: Henrry Sejas Rivero Martes 15 de Noviembre de 2011 12:38:11
Principal Administrar Venta Registrar Venta

Reporte  Mi Perfil  Mantenimiento

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra

S Ventas

Registrar Vonta {VENTA AL CONTADO

' Codigo asignado
I Listar Ventas [Frirs 9dg
I Registrar Venta ‘
Descripcion: | |
I Revisar Pedidos ‘
)

CLIENTE

da |

Si el Cliente ya esta Registrado, puede selecci el tipo de busq;
|

) Buscar por Ci: | i |

|Nombre  APaterno  AMaterno |
‘ \

'} | |

O Buscar por Nombre :

Si el Cliente es Nuevo y no esta registrado

Fig. 11.246 Pantalla: Registrar Venta
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PANTALLA 93: Buscar Cliente en Venta

3

Administrador: Henrry Sejas Rivero Martes 15 de Noviembre de 2011 12:55:48
Principal Adm rar Venta Registrar Venta

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra  Reporte  MiPerfil Mantenimiento

LISTA DE CLIENTE

Nombre: Ap. Paterno: Ap. Materno:

I Listar Ventas [Juan |Reyes { \ I
I Registrar Venta Buscar por: | { Por Ci. v W ” M]

I Revisar Pedidos 63 Elementos encontrados

off | 5815205 | Wen | Lopes Foes | siv | si| 1 [&] [&] |

oi2 | 5768398 Maria Reyes Torres Si Si 1 - M|
z | [ { | =

cid | 4566765 Pedro Peres No | No 1 [ [&] [

Pagina1de5 2 3 4 5 Siguiente

Sino se encontro ningun Cliente se tiene \
que continuar |

Fig. 11.247 Pantalla: Buscar Cliente en Venta
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PANTALLA 94: Adicionar Cliente Nuevo en Venta

Administrador: Henrry Sejas Rivero Miercoles 09 de Noviembré de 2011 09:33:10 ‘g
Principal Administrar Venta Registrar Venta
Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil
| |2
| DATOS PERSONALES Datos Obligatorios
| ]
— Cadigo Cliente: ‘ Codigo asignado
. : *
I Listar Ventas Ci: ‘ |
I Registrar Venta Nombre: ! ‘ i
I Revisar Pedidos Apellido Paterno: | %
Apellido Materno:
Fecha Nacimiento: o
Email: |
Estado: ‘ ............ Activo............ ¥
DIRECCION PRINCIPAL (direccion donde vive)
Sise a en las sigui zonas puede
benificiarse con la entrega del producto
si O Seleccione una Zona de envio. v
No es obligatorio que la direccion donde vive sea
para el envio, puede espesificar una direcion de
envio mas adelante si lo desea (ver zonas
beneficiadas)
Ho & | ..Selectione una Zona... |
Si no se encuentra en la seleccion, especifique
su Zona:
Barrio: ‘ ®
Calle: ‘ [* v

Fig. 11.248 Pantalla: Adicionar Cliente Nuevo en Venta
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PANTALLA 95: Detalle de Venta

enrry Sejas Rivero Martes 15 de Noviembre de 2011 1

Principal A strar Venta Registrar Venta

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil Mantenimiento

REGISTRAR VENTA

DETALLE DE VENTA

Listar Categoria : II Todas v ] ]
" Buscar por: “ Nombre Producto v |‘ H m|

I Listar Ventas

I Registrar Venta

IRevisar Pedidos

63 Elementos encontrados

prof Manitor LCD 1 16 pulgadss?&t; gﬁ:\ig:im marca .
pro22 | Pantalla Plasma ! (s an;;mgcion Marta 2 80 \ 5
pro33 | Monitor LCD ! 2 p“'gadassmgjggdm UEE] 1 : 70 1 5
pro33 ‘ Monitor LCD ‘ & p”"-“e“'ass’i'ﬁs‘mgci"" rercs 1 70 i 5
Paginatide5 2 3 4 Siguiente

Fig. 11.249 Pantalla: Detalle de Venta
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PANTALLA 96: Documento de Venta

enrry Sejas Rivero Jueves 10 de Noviembre de 2011 19:25:29 \ §
istrar Venta Registrar Venta

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil

DOCUMENTO DE VENTA

E S8 L Telf 6638998 i P
I Listar Ventas JCUIFEYEN)  cALLE DOMINGO PAZ ENTRE COLON ¥ SUIPACHA aI——c—-’”
L TARIJA-BOLIVIA TiC:|7,09

I Registrar Venta -
I Revisar Pedidos Seiior(a): |Juan Torrez Flores |Documento: Asignado

Cajero: IMarcos [Fecha Proceso: |2011-12-09

DESCRIPCION
DETALLE DE VENTA

Monitor LCD.

|
Pantalla Plasma |

Monitor LCD

Seleccionar el tipo de Venta despues de la
actualizacion

Eomputaciont¥liendal

Fig. 11.250 Pantalla: Documento de Venta
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PANTALLA 97: Recibo de Venta al Contado

: Henrry Sejas Rivero Martes 15 de Noviembre de 2011 12:58::

i Venta Registrar Venta

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra  Reporte  MiPerfil  Mantenimiento

RECIBO DE VENTA

L Telf. 6638998 Bs. 1313

I Listar Ventas CALLE DOMINGO PAZ ENTRE COLON ¥ SUIPACHA us. |313
TARITA-BOLIVIA
ic  |7,06
I Registrar Venta
Seiior(a): |Mario Juares Documento: 111
I Revisar Pedidos Cajero: |Juan Totres Fecha Proceso: | Martes 15 de Noviembre de 2011
DESCRIPCION

|Venta de producos sin novedad

DETALLE DE VENTA

proi1 Monitor LCD 5 50 232
pro22 Pantalla Plasma 2 60 323
pro33 Monitor LCD 1 70 323
pro33 Monitor LCD it 70 32
Total $us. 250
RECIBI CONFORME ENTREGUE CONFORME
Cajero (Ci):1234567 Cliente (Ci):1234567

Imprimir

Fig. 11.251 Pantalla: Recibo de Venta al Contado
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PANTALLA 98: Recibo de Venta al Crédito

Administrad enrry Sejas Rivero Martes 15 de Noviembre de 2011 12:59:21

Principal Administrar Venta Registrar Venta

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra  Reporte  MiPerfil Mantenimiento

RECIBO DE VENTA

Telf. 6638998 |Bs. 1313
l Listar Ventas CALLE DOMINGO PAZ ENTRE COLON ¥ SUIPACHA us. |313

TARIIA-BOLIVIA Tc |7.06
I Registrar Venta —

Seiior(a): |Mario Juares Documento: 111
I Revisar Pedidos Cajero:  |Juan Torres Fecha Proceso: | Marttes 15 de Noviembre de 2011
DESCRIPCION

rVema de producos sin novedad

DETALLE DE VENTA

prol11 Monitor LCD 5 50 232
pro22 Pantalla Plasma 2 60 323
pro33 Monitor LCD 1 70 323
pro33 Monitor LCD 1 70 32
Total $us. 250
RECIBI CONFORME ENTREGUE CONFORME
Cajero (Ci):1234567 Cliente {Ci):1234567

Fig. 11.252 Pantalla: Recibo de Venta al Crédito
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PANTALLA 99: Plan de Pagos de Venta al Crédito

b

jam Rivet o wo de 2001 20110107

Regentras Vents

Salis Producto Cliente Personal Vanta Compra  Reporte Mi Perfil  Mantenimiento

FLANDE PACOS

Telf 6636956
CALLE DOMINGO PAZ ENTEE COLONR ¥ SUIPACHA

l Listar Ventas

Registiar Vanta

TARUA-BOLIVIA

Safioria IM-nuJumo Documento: [lll
l Revisar Podidos | Calero: Ilm Toaes Eesha Prosese: I Sabado 19 de Homembee de 2011
DETALLE DE PACOS
2 10.03.2011 2000 1000 100 60 1500 ~]
] 10.03.2014 2000 1000 x0 Y 1000 ~
. 10.09.2011 2000 1000 00 L] 2000 -
5 10-03.2014 2000 1000 2000 Ll
B 10.03-2014 2000 1000 2000 ]
7 10-03-3011 2000 1000 2000 ]
L] 10.03-2014 2000 1000 2000 -
. 10.03.2011 2000 2000 Ll
10
"
12 1 70
Totat: o 00 7190

Fig. 11.253 Pantalla: Plan de Pagos de Venta al Crédito



PANTALLA 100: Gestionar Pedidos de Clientes

Moty Sojan Povero
Revaw Peodides

Sabir Producto Cliemte Pomonal Venta Compra Repornte Mi Perfil

PEDIDOS

[

o 126507 Marcon e Lipes Torres 1043.4m07 Active
o reaman 10424000 Activn
o AOTRY 10121907 Achivn
o AeTes 101249007 Aive
) o 10430007 Active
o) o 10424007 Active

Paghs ¥ v §

I““'" Ventas Whot|| 2012 | Neewr| Todon o || DNt Todos || m

luuqmmv Venta Mormbe e T Ap. Patornat Ap. Matwatio ¢

Ver
Ver
Ver
Var
Ver

Ver

vieadie

A

Fig. 11.254 Pantalla: Gestionar Pedidos de Clientes

PANTALLA 101: Mensaje Cambiado de Estado de Pedido de Cliente

SIRNL IR EIRE)

Trasladar

Trasiadar
Trasladar
Trasladar
Trantadar
Trastndar

SE CAMBIO CORRECTAMENTE DE ESTADO EL PEDIDO

Fig. 11.255 Pantalla: Mensaje Cambiado de Estado de Pedido de Cliente
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PANTALLA 102: Ver Datos de Cliente en Pedido

: Henrry Sejas Rivero Jueves 10 de Noviembre de 2011 20:03:20 \ §
Principal Administrar Venta Revisar Pedidos

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil

| DATOS PERSONALES | Datos Obligatorios *

Codigo Cliente: ‘ Codigo asignado ‘
I Listar Ventas ] p— =
cit | 1234567 * |
I Registrar Venta ‘, -
Hombre: | |rgfhth ; x
I Revisar Pedidos e
*

Apellido Paterno: lhgfhfgh 7 i

Apeiidomaterno’l l‘chichgt | 1

Fecha Nacimiento: | |12-12-2011 '

Email: ‘ ?ffdf@fg hfg.com - ‘ ‘
Estado: j 77 ..... Activo.......... v ‘ }
EMPRESA |
Pertenece a alguna Empresa ya Registrada ‘
si O [seleccione unaEmpresa v | |
No @ Si desea puede Registrar su ‘
Empresa en la Siguiente Pantalla
DIRECCION PRINCIPAL

Sise a en las sigui zonas puede
benificiarse con la entrega del producto

!
si O | Seleccione una Zona de envio. ¥ | ‘
|

Ho @ ...Beleccione una Zona....

D¢ W ORI Computaciontyliendal

Fig. 11.256 Pantalla: Ver Datos de Cliente en Pedido



PANTALLA 103: Ver Pedido de Cliente

Administrador: Henrry Sejas Rivero Jueves 10 de Noviembre de 2011 20:04:05

Principal Administrar Venta Revisar Pedidos

Salir ~ Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil

PEDIDO DE CLIENTE: Juan Mamani Quispe

Telf. 6638998
CALLE DOMINGO PAZ ENTRE COLON Y SUIPACHA
TARIJA-BEOLIVIA

I Listar Ventas

T

I Registrar Venta

I Revisar Pedidos |Documento: Asignado
IFecha Proceso: |2011-12-09

COMENTARIO
| )
DETALLE DE PEDIDO
pro11 Monitor LCD
pro22 Partalla Plasma fsicya| ,45 232 \ D
pro33 Monitor LCD ] %55- ’\ 323 \ lj

pro33 Monltor LCD 1 ‘ 45

Trasladar a \ ‘enta ‘

318

Fig. 11.257 Pantalla: Ver Pedido de Cliente

PANTALLA 104: Mensaje Trasladado Pedido a Venta

SE TRASLADO CORRECTAMENTE EL PEDIDO A VENTA

Fig. 11.258 Pantalla: Mensaje Trasladado Pedido a Venta
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GESTIONAR COMPRA

PANTALLA 105: Gestionar Compra

Jueves 18 de Noviembre de 2811 20:05:24

Hemrry Sejas Ravero
Comgpia

Salir  Producte Cliente Persenal Vemta Compra Reporte  MiPerfil

ADMINISTRAR COMPRA

Il- c - e T — . —
S Nomire d= Cgiero v 3 = m
I Registrar Compra = —— = _
Buscar por: Cice Csero v |

I Gestionar Proveedor
! g

I Adicionar Proveedor

Marcos Juan Lopes Jumn Tz Sarscho @
comt  S73esET = 1235567 : 10121995 Codeco | gay

cowe  ssizmn MTTIIEOLES 55 MavesToresfoms 1012195 Cowsco | gm | | £ |

Marcos Juan Lepes Juzn Carlo S=recho lz]
COMS  S315285 b 1234567 > 16-12-1333  Coméacio

2 I Siguienie

Paginatde s

Fig. 11.259 Pantalla: Gestionar Compra
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PANTALLA 106: Ver Datos de Proveedor en Compra

Administrador: Henrry Sejas Rivero Jueves 10 de Noviembre de 2011 20:05:53 A 9

Principal  Administrar Compra

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil

5«% ; DATOS PERSONALES Datos Obligatorios *
Cédigo de Personal: ‘ Codigo asignado
IListar Compra ‘ ——
Ci: | 5834567 i‘
I Registrar Compra —
Nombre: | [Marcos it
I Gestionar Proveedor ez = = =
. e
YRR Apellido Paterno: | Torres
IAdmonar Proveedor T L ‘
Apelido Materno: | Silva. ]
Fecha Nacimiento: 1 2-11-2011 |’ll
|y R . )
Email: ‘ \provelink@gmail.com |
Estado: s T...;\ciivu: ........... v
DIRECCION PRINCIPAL
Lugar: } ,.Lsﬂerlecciroinier un |TLrlgar...7.W’V_‘
Si no se encuentra en la seleccion, especifique
suZona: Buenos Aires
Barrio: 3La plata A
Calle: 12 de abril [*
Numero: 1344
[ TELEFONO ‘
Numerot: sasess || 3

Fig. 11.260 Pantalla: Ver Datos de Proveedor en Compra
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PANTALLA 107: Ver Comprobante de Compra

Adminisi Henrry Sejas Rivero Martes 15 de Noviembre de 2011 13

Principal Administrar Compra

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil Mantenimiento

COMPROBANTE DE COMPRA

- Telf. 6638998 Bs, 1313
I Listar Compra CALLE DOMINGO PAZ ENTRE COLON Y SUIPACHA us. |313
TARIJA-BOLIVIA T 706
I Registrar Compra —
Proveedorr(a): |Mario Juares Documento: 111
I Gestionar Proveedor Cajero: Juan Torres Fecha Proceso: | Martes 15 de Noviembre de 2011
I Adicionar Proveedor DESCRIPCION

Fompra de productos sin novedad

DETALLE DE COMPRA

pro11 Monitor LCD 5 50 232
pro22 Pantalla Plasma 2 B0 323
pro33 Monitor LCD 1 70 323
pro33 Monitor LCD 1 70 32
Total $us. 250

RECIBI CONFORME
Cajero (Ci):1234567

Impr

Fig. 11.261 Pantalla: Ver Comprobante de Compra



PANTALLA 108: Registrar Compra

Adr Henrry Sejas Rivero
Principal Administrar

Salir

Compra

Producto  Cliente

IListar Compra

I Registrar Compra

I Gestionar Proveedor

IAdicionar Proveedor

Registrar Compra

Personal  Venta

Compra

322

Martes 15 de Noviembre de 2011 13

Reporte  Mi Perfil  Mantenimiento

REGISTRAR COMPRA

Cod Compra:

[ Codigo asignado ‘

Fecha:

Desc

[
ripcion: | |

PROVEEDOR

Si el Proveedor ya esta Registrado, puede seleccionar el tipo de

busqueda

() Buscar por Codprov: “

O Buscar por Hombre :

| Hombre A.Paterno
( |

AMaterno

Si el Proveedor es Nuevo y no esta
registrado

Fig. 11.262 Pantalla: Registrar Compra
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PANTALLA 109: Buscar Proveedor en Compra

3

Administrador: Henrry Sejas Rivero Jueves 10 de Noviembre de 2011 20:08:12
Principal Admn rar  Compra Registrar Compra

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil

LISTA DE PROVEEDOR
Nombre: Ap. Paterno: Ap. Materno:
I [ Buscar

I Registrar Compra Buscar por: I \ Por Ci. o Hl H MI

I Gestionar Proveedor 63 Elementos encontrados

IAdicionar Proveedor

I Listar Compra ‘ Il

ot | se1s05 | wen | Lopes Floes | Si | Activo|[ o | |

ci2 | 5768936 Matia Reyes Torres | siv | Activo [ a2m g ‘
clid | 4566765 Pedro Peres No |Activo [ o | [ | \
Pagina1de5 2 3  Siguiente

Si no se encontro ningun Cliente se tiene ‘
que continuar |

Fig. 11.263 Pantalla: Buscar Proveedor en Compra
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PANTALLA 110: Adicionar Nuevo Proveedor en Compra

ninis : Henrry Sejas Rivero Jueves 10 de Noviembre de 2011 20:07:54

Principal Administrar Compra Registrar Compra

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  Mi Perfil

ADICIONAR PROVEEDOR

. DATOS PERSONALES Datos Obligatorios *
Listar Compra
1
. 0 H di i
I Registrar Compra Cadigo de Personal: | Codigo asignado
Ci: =
I Gestionar Proveedor 5 |
T |
IAdicional Proveedor Nombre: |
Apellido Paterno: |*
Apellido Materno:

Fecha Nacimiento: |

Email: ‘ 7‘
R s ACNO. .o }i}
DIRECCION PRINCIPAL
Lugar: | ..Seleccione un Lugar.... »

Sino se encuentra en la seleccion, Epeciﬁ:qye

su Zona: ‘ i
Barrio: | g
Calle: | ‘ 77 s
Humero: [ ‘

[ TELEFONO
taciontyliendal

Fig. 11.264 Pantalla: Adicionar Nuevo Proveedor en Compra
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PANTALLA 111: Datos de Proveedor Encontrados

ninistr Henrry Sejas Rivero Jueves 10 de Noviembre de 2011 20:08:33

Principal Administrar Compra Registrar Compra

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte MiPerfil

SN e

R
COMPRA J] DATOS PERSONALES Datos Obligatorios ™

Codigo de Personal: Codigo asignado
I Listar Compra - 1
Ci: |5834567 [*
I Registrar Compra —
. Hombre: |Marcos [*
I Gestionar Proveedor =
2 ¢ T
I Adicionar Proveedor SESiia atemo. [Torres _ill
Apellido Materno: Sllva
Fecha Nacimiento: 1 2-11-2011 [ ')
Email: {provelink@gmail.com
Estado: | ... Activo......... v
DIRECCIOHN PRINCIPAL
Lugar: ?...rsréieccirone un ngar,... 7",1 |
Si no se encuentra en la seleccion, especifique |
suZona: |Buenos Aires [
Barrio: :La piata e
Calle: 112 de abril i
Humero: 344 1
[ TELEFONO ;
| Humero1: 34234656 ‘ \ v

XLC NyCenmuesien-Tend

Fig. 11.265 Pantalla: Datos de Proveedor Encontrados
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PANTALLA 112: Detalle de Compra

Henrry Sejas Rivero Jueves 10 de Noviembre de 2011 20:09:03 \ §
Administrar  Compra Registrar Compra

Salir  Producto  Cliente Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil

REGISTRAR COMPRA

DETALLE DE COMPRA

I Listar Compra - —r
Listar Categoria : |\ Todas

I Registrar Compra

Buscar por: “NombreProducto v| |

I Gestionar Proveedor
63 Elementos encontrados

IAdicional Proveedor

16 pulgads altta definicion marca
SAMSUNG

19pulgadas altta definicion marca
SAMSLUNG

21pulgadas alta definicion marca
SAMSUNG

21pulgadas alta definicion marca
SAMSUNG

21pulgadas alta definicion marca
SAMSUNG

21pulgadas alta definicion marca
SAMSUNG

21pulgadas alta definicion marca
SAMSUNG

21pulgadas alta definicion marca
SAMSUNG

prol1 Monitor LCD

pro22 Pantalla Plasma |

pro33 Monitor LCD ;

pro33 Monitor LCD

pro33 Monitor LCD

pro33 Monitor LCD

pro33 Monitor LCD

pro33 Monitor LCD

Paginatde’ 4 ' Siguiente

’ Si no existe el producto en lista se puede H

adirianar 1ina Miaun

putacionts

Fig. 11.266 Pantalla: Detalle de Compra
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PANTALLA 113: Adicionar Nuevo Producto en Compra

Administrador: Henrry Sejas Rivero Martes 15 de Noviembre de 2011 13:19:57 \ §

Principal Administrar Compra Registrar Compra

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil Mantenimiento

ADICIONAR PRODUCTO

IListar Compra

Categoria: “SeleccionarCategoria V§ |
I Registrar Compra B
Codigo Producto: Codigo asignado
I Gestionar Proveedor
Hombre:
IAdicionar Proveedor q |
i ‘
Detalle: [
[
1
Cantidad: | i
Costo del producto: ! \[ |Costo en Dolares
Precio del producto : Mas 720% 7V7‘de| Costo
Existencia de Producto : | .....En Existencia....... v |
Tipo: ‘
Estado: ‘
Cancelar

Fig. 11.267 Pantalla: Adicionar Nuevo Producto en Compra
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PANTALLA 114: Documento de Compra

enrry Sejas Rivero Jueves 10 de Noviembre de 2011 20:09:44 ! 3
Principal Administrar Compra Registrar Compra

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil

DOCUMENTO DE COMPRA

) Telf. 6638998 Tasa de cambio
I Listar Compra CALLE DOMINGO PAZ ENTRE COLON ¥ SUIPACHA o
TARIJA-BOLIVIA TiC: |7.09

I Registrar Compra
I Gestionar Proveedor Proveedor(a): | Juan Torrez Flores Inocumemo: Asignado

S Cajero: Matcos |Fecha Proceso: |2011-12-09
I Adicionar Proveedor

DESCRIPCION
DETALLE DE COMPRA

Monitor LCD

pro33 | Monitor LCD

\
pro22 ‘i Pantalla Plasma i 2
|

Monitor LCD

Fig. 11.268 Pantalla: Documento de Compra



PANTALLA 115: Comprobante de Compra

Administrs : Henrry Sejas Rivero Martes 15 de Noviembre de 2011 1:

Principal Administrar Compra Registrar Compra

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil Mantenimiento

COMPROBANTE DE COMPRA

Telf. 6638998 1313

CALLE DOMINGO PAZ ENTRE COLON ¥ SUIPACHA us. |313

I Listar Compra

- TARIJA-BOLIVIA Tc |7.06
Registrar Compra
Proveedorr(a): |Mario Juares Documento: 111
I Gestionar Proveedor Cajero: Juan Torres Fecha Proceso: | Martes 15 de Noviembre de 2011
IAdicionar Proveedor DESCRIPCION

iCompta de productos sin novedad

DETALLE DE COMPRA

prol1 Monitor LCD 5 50 232
pro22 Pantalla Plasma 2 B0 323
pro33 Monitor LCD 1 70 323
pro33 Monitor LCD 1 70 32
Total $us. 250

RECIBI CONFORME
Cajero (Ci):1234567

Imprimir
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Fig. 11.269 Pantalla: Comprobante de Compra
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PANTALLA 116: Gestionar Proveedor de Compra

‘ s )

Honiry Segan Rivara Mumwen 10 de Novesrodion de 2811 2000800
Gastiona Proveedor

Salis Producto Chemte  Pemonal  Vemta  Compra  Reporte  Mi Porfil

ADMINISTRAR PROVEEDOR

y |

pomngoyesaonll ...
||lnlm Compia o ‘Ap."‘ . |M.“ B
'Hmlmrm Compra ; ‘ m
lG-dlum Proveedar [y T ————] i m'

Il\dnimul Proveedos m

ot Flores ik ®gmail com % Active M B
1236
LaPee — Y 'y nn M0 ”A 7 " 7H
Duenos Ares orgt Yale pras] nan A R M
k2 5760095 Martin Reyes Torres linkmrggmatl.com sl Activae M 0
o 4eerss Peao Petos Hankppargmall.com No Active M N
Paginag ¥ e A s Slgnilerne

Fig. 11.270 Pantalla: Gestionar Proveedor de Compra

PANTALLA 117: Mensaje Cambiado de Estado Proveedor

SE CAMBIO CORRECTAMENTE DE ESTADO EL PROVEEDOR

Fig. 11.271 Pantalla: Mensaje Cambiado de Estado Proveedor



331

PANTALLA 118: Modificar Proveedor de Compra

Administrs : Henrry Sejas Rivero Martes 15 de Noviembre de 2011 13:
Principal Administrar Compra Gestionar Proveedor
Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte MiPerfil Mantenimiento
T &
| DATOS PERSONALES Datos Obligatorios X
i
Cadigo Cliente: Codigo asignado |
L | — |
I Listar Compra cit 1234567 *
Registrar Compra
I 9 F Hombre: ‘*
x |
I Gestionar Proveedor =3
Apellido Paterno: X
IAdicionar Proveedor : —
Apellido Materno: fghfghgf
\: |
Fecha Nacimiento: 12-12-2011 |
PR |
Email: |ffcf@fghfy.com |
e 1 |
Estado: Activo . ([
EMPRESA |
Pertenece a alguna Empresa ya Registrada ‘
si O | Seleccione una Empresa \ \
No @ Si desea puede Registrar su
Empresa en la Siguiente Pantalla
DIRECCION PRINCIPAL j
Sise a en las sigui zonas puede
benificiarse con la entrega del producto |
si O ' Seleccione una Zona de envio. v'\ ‘
[ - |
o ® ...Seleccione una Zona
Z e T e R N v
Sinn ca nla

Fig. 11.272 Pantalla: Modificar Proveedor de Compra

PANTALLA 119: Mensaje Borrado de Proveedor

Sk BORRO CORRECTAMENTE £ PROVERDOR

Fig. 11.273 Pantalla: Mensaje Borrado de Proveedor
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PANTALLA 120: Adicionar Proveedor de Compra

Burwes 18 de Soviavnbeon de 1911 201004

At 3oers Py owe edon

Sals Praducte Chente Persenal Vena Compra Heporte M Perfil

ADICIONAR PROVEEDOR

l Listar Compra

lkvgnlun Cempla “,”,.,".-‘ ,':“',',.,",.'
ll'»o‘nunu Proveedot b !
| Adicianas Provesdas e o "
Apetida Fateine g
Apetito Mates e
Fecha Macwmerns =
L
Futaden A w
Lagar: Seteccione un Lugs v
T se e el s en W Sedec OB,
LR

Fig. 11.274 Pantalla: Adicionar Proveedor de Compra

PANTALLA 121: Mensaje Adicionado Proveedor

SE ADICIONO CORRECTAMENTE EL PROVEEDOR

Fig. 11275. Pantalla: Mensaje Adicionado Proveedor
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GESTIONAR REPORTE

PANTALLA 122: Generar Reporte de Cantidad de Ventas en la Gestion

or: Henrry Sejas Rivero Jueves 10 de Noviembre de 2011 20:37:54 ! §

Administrar  Reporte

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra  Reporte  MiPerfil

I Cantidad de Ventas

IRecaudado en Ventas

I Product mas Vendido Seleccionar el Ao para generar el Reporte

Gestion: | 201 v|

Genere |

Fig. 11.276 Pantalla: Generar Reporte de Cantidad de Ventas en la Gestion
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PANTALLA 123: Ver Reporte de Cantidad de Ventas en la Gestion

: Henrry Sejas Rivero Martes 15 de Noviembre de 2011 07:52:11 9

Reporte

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil Mantenimiento

REPORTE DE VENTA

Martes 15 de Nowiembre de 2011 07:52:10

I Cantidad de Ventas

I Recaudado en Ventas -
TOTAL DE VENTAS REALIZADAS EN LA GESTION 2011

I Product mas Vendido

Especificacion de Ventas

° de Ventas al
|: 800

ontado:

° de Ventas al
Credito:

200 20%

}1000
\
[
[
f
I

® Contado @ Credito

NUMERO DE VENTAS MENSUALES EN LA GESTION 2011

Numero de Ventas Anuales

20,0
17;5
15,0
12,5
10,0

7,5

Numero de Ventas

5,0
2,5

0,0

E... F.. ™. Abrl .. 3J.. o .. S.. .. N.. Di.
Meses

1234 1234 1234 1234 1234 1234 1234 1234 1234 1234 1234 1234

Imprimir

Fig. 11.277 Pantalla: Ver Reporte de Cantidad de Ventas en la Gestion
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PANTALLA 124: Generar Reporte de Recaudacion de Ventas en la Gestion

2 Comgprminciogg Vo

Admin or: Henrry Sejas Rivero Jueves 10 de Noviembre de 2011 20:39:00

Principal Administrar Reporte Recaudado en Ventas Anuales

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil

GENERAR REPORTE DE VENTA: RECAUDADO EN VENTAS

I Cantidad de Ventas

I Recaudado en Ventas

I Product mas Vendido Seleccionar el Aiio para generar el Reporte

Gestion: j 2011 v |

Fig. 11.278 Pantalla: Generar Reporte de Recaudacién de Ventas en la Gestion
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PANTALLA 125: Ver Reporte de Recaudacion de Ventas en la Gestion

R

11 Henrry Sejas Rivero Sabado 19 de Noviembre de 2011 16151123

ipw oot ar opor Recaudado en Ventas Anuales

Salir~ Producto  Cliente  Personal  Venta  Compra  Reporte  MiPerfil  Mantenimiento

l Cantidad de Ventas W
{ -

R {f
I ecaudado en Ventas (T FAUDADG A CFYTION 3011

Il’lodncl mas Vendido

Especificacion de Ventas

1

redito e ‘mu
|

cgntadol

{IOO 1[lli%

200 1200 :[20%

® Contado @ Credito

RECAUDADO

Numero de Ventas Anuales

“Jﬂﬁ! llﬂmml

PR ¥ || TR RSN 1« IS - P SN VR »- 4
Meses

Numero de Ventas
=

123 1234 12346 | 12012 [ 12542 | 123 1254 | 1234 | 12324 | 12324 | 12524 | 12324

Imptimir

Fig. 11.279 Pantalla: Ver Reporte de Recaudacion de Ventas en la Gestion
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PANTALLA 126: Generar Reporte del Producto Méas Vendido en la Gestion

—7

2 Cozgrrmiacingy ¥

Administrador: Henrry Sejas Rivero Jueves 10 de Noviembre de 2011 20:39:31

&

Principal Administrar Reporte Producto mas Vendido

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  Mi Perfil

GENERAR REPORTE DE PRODUCTO: PRODUCTO MAS VENDIDO

I Cantidad de Ventas

IRecaudado en Ventas

I Product mas Vendido Seleccionar el Afio para generar el Reporte

Gestion: 2011 )

Generar

Fig. 11.280 Pantalla: Generar Reporte del Producto Mas Vendido en la Gestion
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PANTALLA 127: Ver Reporte del Producto Mas Vendido en la Gestion

: Henrry Sejas Rivero Martes 15 de Noviembre de 2011 11:37:21 | *

Producto mas Vendido

Salir  Producto ~ Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil Mantenimiento

REPORTE DE PRODUCTO

Martes 15 de Noviembre de 2011 11:137:21

I Cantidad de Ventas

s

I Recaudado en Ventas =
LOS 10 PRODUCTOS MAS VENDIDOS EN LA GESTION 2011

I Product mas Vendido

Numero de Ventas Anuales

20,0
17,5
15,0
125
10,0 -

7:5

5,0

Numero de Ventas

2,5

0,0

E... F.. ™., Abi .. 3. o .. S.. .. MN.. Di.
Meses

1 pantalla plasma 50
2 Computadora combo delux 45
3 teclado delux 40
4 roton delux 35
5 protector de partalla 30
B memaria flas hp 25
7 cable ush 20
8 patlantes 15
8 raton acer 10
10 pantalla sansung 25 pulgadas 5
Imprimir

Fig. 11.281 Pantalla: Ver Reporte del Producto Mas Vendido en la Gestién
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GESTIONAR PERFIL

PANTALLA 128: Ver Datos de Perfil

e
: Henrry Sejas Rivero Martes 15 de Moviembre de 2011 07:27:32

I Ad Mi Perfil

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte MiPerfil Mantenimiento

MI PERFIL

Codigo: 123

Hombre: Juan
A.Paterno: | Feres
A. Materno: | holina

I\fer Datos de Perfil

I Hoja de Vida

I Foto Kardex

Hacio el: 24-12-1985
Zona: San Lorenzo
TR Barrio: San.Jorge
Calle: 12 de Abril
Humero: 123
HOJA DE VIDA

. Auxiliar forestal, en la elaboracién de censos forestales y ejecucidn de planes de aprovechamiento
forestal, en una de las concesiones forestales perteneciente a la *EMPRESA DE SERVICIOS ¥
COMSTRUCION RODA® (ESCR), Santa Cruz, Bolivia,

. Encargado de equipo, en el proyecto de construccidn de la PRESA HUACATA primera fase, a cardo de la
COMSTRUCTORA ERIKA S.R.L., Tarija, Bolivia,

Fig. 11.282 Pantalla: Ver Datos de Perfil
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PANTALLA 129: Actualizar Hoja de Vida de Usuario

Administrador: Henrry Sejas Rivero Martes 15 de Noviembre de 2011 07:28:15 ) 9

Principal Administrar  Mi Perfil  Hoja de Vida

Salir  Producto  Cliente  Personal

Venta  Compra Reporte  Mi Perfil

Mantenimiento
- ] [HOJA DE VIDA: Juan Carlos Flores
B I U | smEE=EE
Ver Datos de Perfil - - -

EE‘:EE‘ J.Jié]‘@,:'”'“"
I Hoja de Vida
' Foto Kardex

Path:
Cancelar Modificacion | Modificar Hoja de Vida ‘

XLC NyCemmmasion-Tedh

Fig. 11.283 Pantalla: Actualizar Hoja de Vida de Usuario

PANTALLA 130: Mensaje Actualizado de Hoja de Vida de Usuario

SE ACTUALIZO CORRECTAMENTE LA HOJA DE VIDA DEL USUARSIO

Fig. 11.284 Pantalla: Mensaje Actualizado de Hoja de Vida de Usuario
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PANTALLA 131: Actualizar Foto de Usuario

Administrador: Henrry Sejas Rivero Martes 15 de Noviembre de 2011 07:28:35 ) 9

Principal Administrar MiPerfil Foto Kardex

Salir  Producto  Cliente  Personal Venta Compra Reporte  MiPerfil Mantenimiento

Ive' Datos de Perfil Foto de Kardex : Juan Carlos Torres

IHoja de Vida <<Retornar |

Rrot Kordex | T

Codigo: 123

Nombre: Juan
A.Paterno: | Peres
A. Materno: | holina

HNacio el: 24-12-1985
Zona: San Lorenzo
e Barrio: San Jorge
lio:
Domicilio: | & ate: 12 de Ahril
Numero:  [123 L

—Asignar Foto Kardex

Examinar...

Fig. 11.285 Pantalla: Actualizar Foto de Usuario

PANTALLA 132: Mensaje Actualizado Foto de Usuario

SE ACTUALZAO CORRECTAMENTE LA FOTO DEL USUARIO

Fig. 11.286 Pantalla: Mensaje Actualizado Foto de Usuario
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GESTIONAR MANTENIMIENTO

PANTALLA 133: Resguardar Base de Datos

Necwry Lapes buwes Martes 19 de Saviasdon de 1011 0

Metrininrite brvgim duw

Salw Froducte Clhmate Veoirvanal Vema Campia Hepaite M P et Mamie mimients

luwmm "o Resguardar Dave de Datos

e Destem pan s ol Hesplan 3o

f v

Fig. 11.287 Pantalla: Resguardar Base de Datos

PANTALLA 134: Mensaje Resguardado de Base de Datos

M RESGUARDO CORRECTAMENTE LA BASE DR DATOS

Fig. 11.288 Pantalla: Mensaje Resguardado de Base de Datos



PANTALLA 135: Restaurar Base de Datos

e Uiger o

Marterireserto e wtag o

Producto Chents Pamvonal Venta Compra  Repente M Pastal Mantsnimianto

AT e Yk 2
ENIAMIEN

5]

'floquudu BD

I“"“"L Restaurar Base de Datos
o
Buscar Archive backup par o Festos o
Erames
==

Fig. 11.289 Pantalla: Restaurar Base de Datos

PANTALLA 136: Mensaje Restaurado de Base de Datos

SE RESTAURD CORRECTAMENTE LA BASE DE DATOS

Fig. 11.290 Pantalla: Mensaje Restaurado de Base de Datos
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USUARIO CLIENTE

PANTALLA 137: Productos en Venta

[ T T — ‘S 3.699 ‘Multifuncional XEROX

o . 3100MFP/X
G SR

(Mertas Novedades W Conma Heabizar Pedide Vi Cantite Cstaciunes Tign para i L guips

PRODUCTOS
oot | 4 thomstos e o |

Ai s mamrine e Fagom t dn ) . apneiey

TR f Panaba L 1P Dawan AP wraahe CAML - € b T e e

"N Procin ere "y Povein "es (1P Sere

LA
e o ] vea mas
eozzae B
Tl n4 00D

Tell G0 A%
‘ oL ATMNNY

Centage
Crevdies

AR LT TS R T e W Pedele L LD
-,
b
Prwide: s " Precin Ly "o Pevele: s ny
lomisar Poatin

b 0 e s
wree B

= &

chat en linea
ok
aqul

i LRl I A
|,

Fig. 11.291 Pantalla: Productos en Venta
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PANTALLA 138: Detalle de Producto en Venta

ESESESw 0

- .
Tt L R -, t . L
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. A
|
s P 2 (P LR SIS
e
. " opp i)
opEIL0D
N
-nl » o
- e sigen
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)
ey wp e
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Fig. 11.292 Pantalla: Detalle de Producto en Venta
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PANTALLA 139: Productos en Venta por Categoria

gleued £) 45006 30 QUIND 0D UN BUN( ouepodIel eprjued g 45006 90 MNP 2INPD un LY CueLOSSEY
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Fig. 11.293 Pantalla: Productos en Venta por Categoria
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PANTALLA 140: Productos de Oferta en Venta
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Fig. 11.294 Pantalla: Productos de Oferta en Venta
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PANTALLA 141: Productos de Novedad en Venta
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Fig. 11.295 Pantalla: Productos de Novedad en Venta
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PANTALLA 142: Registrarse Cliente en el Sistema

oppe g wIgvey

o¥pesd
opeIued

gy voy
Sl L
-~ e kard
e LT B RS
R —
copimyen
d s sprod & el
W03 SPULp SOUSINILG ) oroe Epng Sty susr) 1y =
- R L 4 A wangrge mat - -
D L R R T = NPT B
Y0 WY ) TX WE RS T e Y R ——
wurrh A poe) se sniwgbeyy SRy

G RECE

FSHVHLISIOIY

o ipmbey eprpesoy WL e sapanpory oy

Fig. 11.296 Pantalla: Registrarse Cliente en el Sistema
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PANTALLA 143: Crear Cuenta de Cliente
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Fig. 11.297 Pantalla: Crear Cuenta de Cliente
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PANTALLA 144: Registrar Direccion de Envid
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Fig. 11.298 Pantalla: Registrar Direccion de Envio
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PANTALLA 144: Registrar Empresa

Fig. 11.299 Pantalla: Registrar Empresa
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PANTALLA 145: Mensaje de Creacion de Cuenta de Cliente
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Fig. 11.300 Pantalla: Mensaje de Creacion de Cuenta de Cliente
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PANTALLA 146: Cuenta de Cliente
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Fig. 11.301 Pantalla: Cuenta de Cliente
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PANTALLA 147: Modificar Datos de Cuenta de Cliente

Fig. 11.302 Pantalla: Modificar Datos Cuenta de Cliente
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PANTALLA 148: Mensaje Modificado Datos de Cuenta de Cliente
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Fig. 11.303 Pantalla: Mensaje Modificado Datos de Cuenta de Cliente
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PANTALLA 149: Listar Direcciones de Cliente
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Fig. 11.304 Pantalla: Listar Direcciones de Cliente
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PANTALLA 150: Modificar Direccién de Cuenta de Cliente
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Fig. 11.305 Pantalla: Modificar Direccién de Cuenta de Cliente
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PANTALLA 151: Mensaje Modificado Direccion de Cuenta de Cliente
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Fig. 11.306 Pantalla: Mensaje Modificado Direccion de Cuenta de Cliente
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PANTALLA 152: Adicionar Nueva Direccion de Cuenta de Cliente
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Fig. 11.307 Pantalla: Adicionar Nueva Direccion de Cuenta de Cliente
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PANTALLA 153: Mensaje Adicionado Direccion de Cuenta de Cliente
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Fig. 11.308 Pantalla: Mensaje Adicionado Direccion de Cuenta de Cliente
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PANTALLA 154: Datos de Acceso de Cuenta de Cliente
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Fig. 11.309 Pantalla: Datos de Acceso de Cuenta de Cliente
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PANTALLA 155: Mensaje Modificado Datos de Acceso de Cuenta de Cliente
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Fig. 11.310 Pantalla: Mensaje Modificado Datos de Acceso de Cuenta de Cliente
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PANTALLA 156: Lista de Pedidos en Cuenta de Cliente
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Fig. 11.311 Pantalla: Lista de Pedidos en Cuenta de Cliente
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PANTALLA 157: Ver Pedido en Cuenta del Cliente
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Fig. 11.312 Pantalla: Ver Pedido en Cuenta del Cliente
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PANTALLA 158: Realizar Pedido en Cuenta de Cliente
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Fig. 11.314 Pantalla: Realizar Pedido en Cuenta de Cliente
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PANTALLA 159: Mensaje de Pedido Realizado
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Fig. 11.315 Pantalla: Mensaje de Pedido Realizado
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PANTALLA 160: Ver Carrito de Productos del Cliente
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Fig. 11.316 Pantalla: Ver Carrito de Productos del Cliente
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Ver Consejos para el PC

PANTALLA 162
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Ver Formas de Pago para el Cliente
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11.1.1.2.3.10 MODELO DE DATOS
11.1.1.2.3.10.1 Introduccién

Base de Datos es el conjunto de datos almacenados con una estructura ldgica. Es
decir, tan importante como los datos, es la estructura conceptual con la que se
relacionan entre ellos. En la préctica, podemos pensar esto como el conjunto de

datos mas los programas (o software) que hacen de ellos un conjunto consistente.

Si no tenemos los dos factores unidos, no podemos hablar de una base de datos, ya
gue ambos combinados dan la coherencia necesaria para poder trabajar con los

datos de una manera sistematica.

11.1.1.2.3.10.2 Propdsito

» Usar el lenguaje estandar: Lenguaje Estructurado de Consultas-SQL

para la crear la Base de datos.

11.1.1.2.3.10.3 Alcance
> Mostrar las relaciones de las tablas usando el modelo relacional.

» Definir de la Base de Datos con el Lenguaje Estructurado de
Consultas-SQL.

11.1.1.2.3.10.4 Modelo de Datos

La modelacion de los datos se realizara atreves del diagrama de clases.
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Diagrama de Clases

11.11.1.2.3.10.4.1
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11.1.1.2.3.10.4.2  Especificacion de Atributos

DETALLE DE LAS TABLAS.-

Nombre Documentacion

1. —IPersona La tabla persona contiene los datos relacionados con

una persona.

2.~ Cliente La tabla cliente contiene los datos de una persona y
otros propios del mismo.

3. _IPersonal Guarda los datos del personal de la tienda.

4. ! Proveedor Guarda los datos de los proveedores relacionados
con la tienda.

5. ) Usuario La tabla usuario nos guarda los datos relacionados a

los usuarios que ingresan al sistema.

6. —ICargo La tabla cargo contiene los posibles cargos que

podria tener un usuario que ingrese al Sistema

7. =l Dato Contiene los datos del cliente para poder ingresar al
sistema.

8. | Direccion Guarda la direccion de las personas en general.

9. I Teléfono Contiene los teléfonos relacionados con la direccion

de las personas.

10. —1Zona Contiene las zonas que pueden ser de las direcciones



11.

12.

13.

14.

15.

16.

17.

18.

19.

20.

| Institucion

| Telefonoins

! Instcli

| Producto

I Catproducto

—J Imagen

—J Mensajeus

—J Opinioncli

| Oferta

I Novedad
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de las personas.

Contiene las instituciones relacionadas con el

cliente.

Contiene los teléfonos relacionados con las

instituciones.

Contiene la relacion que existe entre el cliente y la
institucion.
Tabla que contiene todos los productos que la tienda

dispone para la venta.

Tabla que contiene los datos de las categorias que

tienen los productos.

Tabla que contiene las direcciones de las imagenes

que estan relacionados con cada producto.

Contiene los mensajes que los usuarios reciben o

envian a otro.

Contiene las opiniones de los clientes respecto a un

producto en especifico.

Tabla que contiene los productos en oferta con sus

datos respectivos.

Tabla que contiene los productos en novedad con

sus datos respectivos.



21.

2

N

23.

24.

25.

26.

27.

28.

— Pedido

. ) Detallepedido

| Venta

| Detalleventa

—IPlanpago

_IDetalleplanpago

—ICompra

~IDetalle Compra
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Tabla que contiene los pedidos de los clientes.

Contiene los detalles de los pedidos, de producto y

sus datos respectivos.

Tabla que contiene los datos de las ventas a clientes.

Guarda los detalles de las ventas con sus productos

respectivos.

Tabla que contiene datos sobre el plan de pagos para

los clientes cuando se realiza una venta al crédito.

Contiene los detalles del plan de pagos con sus datos

respectivos.

Tabla que contiene los datos de las compras que

realiza la tienda.

Contiene los detalles de las compras con sus datos

respectivos.

Tabla 11.83 Detalle de las Tablas



DESCRIPCION DE LAS TABLAS.-

_—I Persona
Nombre

ci

nombre

ap

am

fnac

email

estado

Tipo dato

integer(7)

varchar(50)

varchar(50)

varchar (50)

date

varchar(100)

Integer(1)

PK/FK

PK

Nulo

No

No

Si

Si

No

No,

por

defecto

377

Documentacion

Caodigo de persona.

Nombre de persona.

Apellido paterno de

persona.

Apellido materno de

persona.

Fecha de nacimiento

de la persona.

Correo electrénico de

la persona

Para poner como
activo o pasivo a la

persona.

Tabla 11.84 Descripcion de la Tabla Persona
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F Cliente

Nombre Date Tipo PK/FK Nulo Documentacién
codcli serial PK No Caodigo de cliente.
Persona integer No Ci de persona.
ci
estado integer No, por | Para poner activo o
defecto | pasivo al cliente.
1
tipo integer No Para verificar si el
usuario pertenece o0 no
a una institucion.
Tabla 11.85 Descripcion de la Tabla Cliente
) Personal
Nombre Date Tipo PK/FK  Nulo Documentacion
codper serial PK No Codigo de Personal
experiencia varcha(2000) Si Experiencia del

personal o hoja de

vida.



Persona integer(7)

ci

img Varchar(300)
estado Integer(1)
Cargo Integer(10)
codc

FK

FK

No

No,
por
defecto
1

No

Ci de la persona.
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Campo que guarda

la direccion de la

imagen o foto para

el Kardex del

personal

Para poner como
activo o pasivo al

personal.

Cargo que ocupa

cada miembro del

personal.

Tabla 11.86 Descripcion de la Tabla Personal

) Proveedor
Nombre Date Tipo
codprov serial
empresa varchar(100)

PK/FK

PK

Nulo

No

Si

Documentacién

Caodigo de proveedor.

Nombre de la empresa

al que pertenece el

proveedor.



Persona

ci

J Usuario
Nombre
codus
usuario
clave

Personal

codper

F Cargo
Nombre
codc

nombre

integer(7)

380

FK No Ci de persona

heredado.

Tabla 11.87 Descripcion de la Tabla Proveedor

Date Tipo

serial

varchar(30)

varchar(30)

integer

PK/FK Nulo Documentacion
PK No Caodigo de usuario
No Nombre de usuario
No Contrasefia del usuario
FK No Cddigo de persona
heredado.

Tabla 11.88 Descripcion de la Tabla Usuario

Date Tipo

serial

varchar(60)

PK/FK Nulo Documentacion
PK No Caodigo de cargo
No Nombre del cargo



estado

tipo

_—I Dato
Nombre
codd
login
clave

Cliente

codcli

integer

integer

No, por

defecto

No, por
defecto
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Estado del cargo para
especificar se esta

activo o pasivo.

Tipo para identificar si
el cargo es de usuarios

0 no.

Tabla 11.89 Descripcion de la Tabla Cargo

Date Tipo

serial

varchar(100)

varchar(100)

integer

PK/FK

PK

FK

Nulo

No

No

No

No

Documentacion

Cddigo de dato.

Login del cliente.

Clave del cliente.

Codigo del cliente

heredado.

Tabla 11.90 Descripcion de la Tabla Dato
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F Direccién

Nombre Date Tipo PK/FK  Nulo Documentacion
coddir serial PK No Cadigo de direccion.
barrio varchar(200) No Nombre del barrio.
calle varchar(200) No Nombre de las calles.
num integer No, por Numero de la
defecto 0 | direccion.
tipo integer No, por Tipo de direccion, si es
defecto 0 | principal, de envio o de
proveedor.
Persona integer FK No Ci de persona
i heredada.
Zona integer FK No Cadigo de la zona
codzon heredado.

Tabla 11.91 Descripcion de la Tabla Direccién



F Teléfono
Nombre

codteld

ndamero

Direccion

coddir

- Zona
Nombre
codzon

nombre

tipo

Date Tipo

serial

integer

integer

PK/FK

PK

FK

Nulo

No

No

No

383

Documentacion

Cadigo de teléfono de

direccion.

Numero da la direccién.

Cadigo de direccion

heredado.

Tabla 11.92 Descripcion de la Tabla Teléfono

Date Tipo

serial

Varchar(200)

integer

PK/FK

PK

Nulo

No

No

No, por
defecto 0

Documentacion

Caodigo de zona

Nombre de la zona o

lugar

Tipo de zona, para
identificar si es de

area local o externa.

Tabla 11.93 Descripcion de la Tabla Zona
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r Institucion

Nombre Date Tipo PK/FK  Nulo Documentacién
codinst serial PK No Caodigo de institucion.
nombre varchar(100) No Nombre de la
institucion.
zona varchar(100) No Zona donde se ubica
la institucion.
barrio varchar(150) No Barrio donde se ubica
la institucion.
calle varchar(100) Si Calle donde se ubica
la institucion.
num integer No, por Numero del domicilio
defecto donde se ubica la
0 institucion.
estado integer No, por Estado de la
defecto institucion, si esta
1 activo o pasivo.

Tabla 11.94 Descripcion de la Tabla Institucion



F Telefonoins
Nombre

codtel

numero

Institucion

codinst

F Instcli
Nombre

codic

Cliente

codcli

Institucion

Codinst

Date Tipo

serial

integer

integer

PK/FK

PK

FK

Nulo

No

No

No
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Documentacién

Caodigo de teléfono

de institucion.

NUmero de

teléfono.

Caodigo de
Institucion

heredado.

Tabla 11.95 Descripcion de la Tabla Telefonoins

Date Tipo

serial

integer

integer

PK/FK

PK

FK

FK

Nulo

No

No

No

Documentacion

Cddigo de instcli
(relacion entre cliente e

institucion).

Caodigo de Cliente

heredada.

Caodigo de Institucion

heredada.



| Producto
Nombre
codpro

nombre

detalle

costouni

cantidad

preciouni

img

descripcion
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Tabla 11.96 Descripcion de la Tabla Instcli

Date Tipo

serial

varchar(300)

varchar(500)

float

integer

float

varchar(300)

varchar(800)

PK/FK

PK

Nulo

No

No

Si

No

Si

No

Si

Si

Documentacién

Cddigo producto.

Nombre del

producto.

Detalle del producto.

Costo unitario del

producto.

Cantidad de unidades

del producto.

Precio unitario del

producto.

Direccion de la

imagen del producto.

Descripcion amplia

del producto.
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porcent integer No Porcentaje de
aumento al costo para
establecer el precio
del producto.

existepro varchar(100) No Existencia del
producto, en base a la

cantidad de unidades.

verven integer(10) No, por | Para ver si el

defecto producto pertenece 0

0. Nno a una venta.

tipo integer FK No, por | Tipo de producto, si
defecto este esta en oferta o
0. novedad.

estado integer No, por | Estado del producto,

defecto si esta activo o
1. pasivo, mostrar 0 no
en pantalla del

cliente.

Catproducto integer FK No Cadigo de categoria
codcat del producto
heredado.

Tabla 11.97 Descripcion de la Tabla Producto



F Catproducto

Nombre Date Tipo PK/FK Nulo

codcat serial PK No

nombre varchar(200) No

estado integer No, por
defecto
1

388

Documentacion

Cadigo de categoria de

producto.

Nombre de la

categoria.

Estado de la categoria,
si es activo o pasivo, si
se muestra o0 no en

pantalla.

Tabla 11.98 Descripcion de la Tabla Catproducto

r Imagen

Nombre Date Tipo PK/FK Nulo
codimg serial PK No
nombre varchar(100) No
direccién varchar(500) No

Documentacion

Cadigo de imagen
relacionada con

producto.

Nombre de la imagen.

Direccion de ubicacion

de la imagen.
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Producto integer FK No Cadigo de producto

codpro heredada.

Tabla 11.99 Descripcion de la Tabla Imagen

F Mensajeus

Nombre Date Tipo PK/FK Nulo Documentacion

codmus serial PK No Cadigo de mensaje de
usuario.

mensaje varchar(500) No Mensaje que se envia 0
recibe de usuario.

fecha date No Fecha de envio, o
recibido.

Producto integer FK No Cadigo de usuario

coduso heredado, que envia el
mensaje.

Producto integer FK No Cadigo de usuario

codusd heredado, que recibe

el mensaje.

Tabla 11.100 Descripcién de la Tabla Mensajeus
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4 Opinioncli

Nombre Date Tipo PK/FK Nulo Documentacion

codop serial PK No Cadigo de opinion de
cliente

mensaje varchar(500) No Mensaje de la opinion
del cliente.

fecha date No Fecha de envio del
cliente y recepcion del
usuario.

Cliente integer FK NO Cadigo de cliente

codeli heredado.

Producto integer FK No Cddigo de producto

codpro heredado.

Tabla 11.101 Descripcion de la Tabla Opinioncli
) Oferta
Nombre Date Tipo PK/FK Nulo Documentacion
codofer serial PK No Cadigo de Oferta del

Producto.
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oferprecio float No Precio de oferta del
producto

Producto integer FK No Caodigo de producto

codpro heredado.

tipo integer No, por | Tipo de Oferta, si es

defecto normal o novedad.
0

Tabla 11.102 Descripcion de la Tabla Oferta

F Novedad

Nombre Date Tipo PK/FK Nulo Documentacion
codnov serial PK No Cdodigo de novedad
altafecha date No Fecha en la cual el
producto fue puesto
como novedad.
Producto integer FK No Cdodigo de producto
codpro heredado.

Tabla 11.103 Descripcion de la Tabla Novedad



! pedido
Nombre
codped

fechaped

Cliente

codcli

comentario

Date Tipo PK/FK
serial PK
date

integer FK
Varchar(500)

Nulo

No

No

No

Si
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Documentacion

Cadigo de pedido.

Fecha de realizacién de

pedido.

Cadigo de cliente

heredado.

Comentario de
confirmacion de

pedido.

Tabla 11.104 Descripcién de la Tabla Pedido

F Detallepedido

Nombre

coddped

cantidad

Date Tipo PK/FK
serial PK
integer

Nulo

No

No

Documentacion

Caodigo de detalle de
pedido.

Cantidad de unidades
solicitadas de

producto.
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precio float No Precio de los
productos.

Producto integer FK No Cadigo de Producto

codpro heredado.

Pedido integer FK No Cadigo de pedido

codped heredado.

Tabla 11.105 Descripcion de la Tabla Detallepedido

F Venta

Nombre Date Tipo PK/FK Nulo Documentacion
codv serial PK No Cadigo de venta.
fecha date No Fecha de realizacion
de venta.
descrip varchar(200) No Descripcion de la
venta.
tipo integer No, Tipo de venta, si es al
por contado o credito.
defecto
0.

Usuario integer No Codigo de usuario
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codus heredado.
Cliente integer FK No Cadigo de cliente
codcli heredado.

Tabla 11.106 Descripcion de la Tabla Venta

F Detalleventa

Nombre Date Tipo PK/FK Nulo Documentacién

coddv serial PK No Caodigo de detalle de
venta.

cantidad integer No Cantidad de unidades

de productos.

preciosus float No Precio en ddlares de

los productos.

tasacam float No Tasa de cambio para
convertir el dolar en

bolivianos.

preciobs float No Precio en bolivianos
de los productos

Producto integer FK No Caodigo de producto

codpro heredado.
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Venta integer FK No Caodigo de venta

codv heredado.

Tabla 11.107 Descripcién de la Tabla Detalleventa

F Planpago

Nombre Date Tipo PK/FK Nulo Documentacion
codplp serial PK No Cadigo de plan de
pagos de venta al
crédito.
monto float Si Monto total de la
venta realizada.
plazo integer Si Plazo en el cual se va
a pagar la venta.
fechaini date No Fecha inicial para el
plan de pago.
estado integer No Estado del plan de
pago, si esta pagado
por completo o no.
Venta integer FK No Cadigo de venta
codv heredado.

Tabla 11.108 Descripcién de la Tabla Planpago
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F Detalleplanpago

Nombre Date Tipo PK/FK  Nulo Documentacion

coddplp serial PK No Cadigo de detalle de
pago.

amortizacion float No Amortizacion del los
pagos.

credito float No Credito de la venta.

totalpagsus float No Total a pagar en

dolares, en fecha

indicada.

totalpagbs float No Total a pagar en
bolivianos, en fecha

indicada.

interes float No Interes de la venta
realizada.

saldo float No Saldos que lanza en
venta.

fecha date No Fecha para poder
pagar.

estado integer No, por Estado del plan de

defecto pago, para saber si la
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0. fecha esta pagada.
Planpago integer FK No Caodigo de plan pago
codplp heredado.
Tabla 11.109 Descripcion de la Tabla Detalleplanpago
4 Compra
Nombre Date Tipo PK/FK Nulo Documentacién
codc serial PK No Caodigo de compra
fecha date No Fecha de realizacion
de compra.
observacion varchar(200) Si Observacion de la
compra.
Usuario integer FK No Cddigo de usuario
codus heredado.
Proveedor integer FK No Caodigo de Proveedor
codprov heredado.

Tabla 11.110 Descripcion de la Tabla Compra
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F Detallecompra

Nombre Date Tipo PK/FK Nulo Documentacion

coddc serial PK No Cadigo de detalle de
compra.

cantidad integer No Cantidad de unidades

de un producto.

costosus float No Costo del producto en
dolares.

costobs float No Costo del producto en
bolivianos.

tasacam float No Tasa de cambio para

realizar la conversion

correspondiente.

Producto integer No Caodigo de producto
codpro heredado.

Compra integer No Caodigo de compra
codc heredado.

Tabla 11.111 Descripcion de la Tabla Detallecompra



11.1.1.2.3.10.4.3  Creacidn de Tablas en Cédigo SQL

TABLA PERSONA
CREATE TABLE persona(
ci integer NOT NULL,
nombre character varying(50) NOT NULL,
ap character varying(50),
am character varying(50),
fnac date NOT NULL,
estado integer NOT NULL DEFAULT 0,
email character varying(60),

CONSTRAINT persona_pkey PRIMARY KEY (ci))

TABLA CLIENTE
REATE TABLE cliente(
codcli serial NOT NULL,
ci integer NOT NULL,
estado integer NOT NULL DEFAULT 1,
tipo integer NOT NULL DEFAULT 0,
CONSTRAINT cliente_pkey PRIMARY KEY (codcli),
CONSTRAINT cliente_ci_fkey FOREIGN KEY (ci)
REFERENCES persona (ci) MATCH SIMPLE

ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)
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TABLA PERSONAL
CREATE TABLE personal(
codper serial NOT NULL,
experiencia character varying,
estado integer NOT NULL DEFAULT 1,
ci integer NOT NULL,
codc integer NOT NULL,
img character varying(300) NOT NULL DEFAULT "::character varying,
CONSTRAINT personal_pkey PRIMARY KEY (codper),
CONSTRAINT personal_ci_fkey FOREIGN KEY (ci)
REFERENCES persona (ci) MATCH SIMPLE
ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION,
CONSTRAINT personal_codc_fkey FOREIGN KEY (codc)
REFERENCES cargo (codc) MATCH SIMPLE

ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)

TABLA PROVEEDOR
CREATE TABLE proveedor(
codprov serial NOT NULL,
empresa character varying(100) NOT NULL,
ci integer NOT NULL,
CONSTRAINT proveedor_pkey PRIMARY KEY (codprov),

CONSTRAINT proveedor_ci_fkey FOREIGN KEY (ci)
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REFERENCES persona (ci) MATCH SIMPLE

ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)

TABLA USUARIO
CREATE TABLE usuario(
codus serial NOT NULL,
usuario character varying(30) NOT NULL,
clave character varying(30) NOT NULL,
estado integer NOT NULL DEFAULT 1,
codper integer NOT NULL,
CONSTRAINT usuario_pkey PRIMARY KEY (codus),
CONSTRAINT usuario_codper_fkey FOREIGN KEY (codper)
REFERENCES personal (codper) MATCH SIMPLE

ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)

TABLA CARGO

CREATE TABLE cargo(
codc serial NOT NULL,
nombre character varying(60) NOT NULL,
estado integer NOT NULL DEFAULT 1,
tipo integer NOT NULL DEFAULT 0,

CONSTRAINT cargo_pkey PRIMARY KEY (codc))
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TABLA DATO
CREATE TABLE dato(
codd serial NOT NULL,
"login" character varying(100) NOT NULL,
clave character varying(100) NOT NULL,
codcli integer NOT NULL,
CONSTRAINT dato_pkey PRIMARY KEY (codd),
CONSTRAINT dato_codcli_fkey FOREIGN KEY (codcli)
REFERENCES cliente (codcli) MATCH SIMPLE

ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)

TABLA DIRECCION
REATE TABLE direccion(
coddir integer NOT NULL DEFAULT nextval(‘direccion_coddirec_seq'::regclass),
barrio character varying(200) NOT NULL,
calle character varying(200) NOT NULL,
num integer NOT NULL DEFAULT 0,
tipo integer NOT NULL DEFAULT 0,
ci integer NOT NULL,
codzon integer NOT NULL,
CONSTRAINT direccion_pkey PRIMARY KEY (coddir),
CONSTRAINT direccion_ci_fkey FOREIGN KEY (ci)

REFERENCES persona (ci) MATCH SIMPLE
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ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION,
CONSTRAINT direccion_codzon_fkey FOREIGN KEY (codzon)
REFERENCES zona (codzon) MATCH SIMPLE

ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)

TABLA TELEFONO
CREATE TABLE telefono(
codteld serial NOT NULL,
numero integer,
coddir integer NOT NULL,
CONSTRAINT telefono_pkey PRIMARY KEY (codteld),
CONSTRAINT telefono_coddir_fkey FOREIGN KEY (coddir)
REFERENCES direccion (coddir) MATCH SIMPLE

ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)

TABLA ZONA

CREATE TABLE zona(
codzon serial NOT NULL,
nombre character varying(200) NOT NULL,
tipo integer NOT NULL DEFAULT 0,

CONSTRAINT zona_pkey PRIMARY KEY (codzon))
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TABLA INSTITUCION

CREATE TABLE institucion(
codinst serial NOT NULL,
nombre character varying(100) NOT NULL,
zona character varying(100),
calle character varying(100),
num integer NOT NULL DEFAULT 0,
estado integer NOT NULL DEFAULT 1,
barrio character varying(150) NOT NULL,

CONSTRAINT institucion_pkey PRIMARY KEY (codinst))

TABLA TELEFONOINS
CREATE TABLE telefonoins(
codtel serial NOT NULL,
numero integer NOT NULL,
codinst integer,
CONSTRAINT telefonoins_pkey PRIMARY KEY (codtel),
CONSTRAINT telefonoins_codinst_fkey FOREIGN KEY (codinst)
REFERENCES institucion (codinst) MATCH SIMPLE

ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)
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TABLA INSTCLI
CREATE TABLE instcli(
codic serial NOT NULL,
codcli integer NOT NULL,
codinst integer NOT NULL,
CONSTRAINT instcli_pkey PRIMARY KEY (codic),
CONSTRAINT instcli_codcli_fkey FOREIGN KEY (codcli)
REFERENCES cliente (codcli) MATCH SIMPLE
ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION,
CONSTRAINT instcli_codinst_fkey FOREIGN KEY (codinst)
REFERENCES institucion (codinst) MATCH SIMPLE

ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)

TABLA PRODUCTO
CREATE TABLE producto(
codpro serial NOT NULL,
nombre character varying(300) NOT NULL,
detalle character varying(500),
costouni double precision,
cantidad integer,
preciouni double precision,
estado integer NOT NULL DEFAULT 0,

codcat integer NOT NULL,



406

img character varying(300) NOT NULL DEFAULT "::character varying,
descripcion character varying(8000) NOT NULL DEFAULT "::character varying,
porcent integer,
existepro character varying(100),
verven integer NOT NULL DEFAULT 0,
tipo integer NOT NULL DEFAULT 0,
CONSTRAINT producto_pkey PRIMARY KEY (codpro),
CONSTRAINT producto_codcat_fkey FOREIGN KEY (codcat)
REFERENCES catproducto (codcat) MATCH SIMPLE

ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)

TABLA CATPRODUCTO

CREATE TABLE catproducto(
codcat serial NOT NULL,
nombre character varying(200) NOT NULL,
estado integer NOT NULL DEFAULT 1,

CONSTRAINT catproducto_pkey PRIMARY KEY (codcat))

TABLA IMAGEN
CREATE TABLE imagen(
codimg serial NOT NULL,
nombre character varying(100) NOT NULL,

direccion character varying(500),



codpro integer NOT NULL,

CONSTRAINT imagen_pkey PRIMARY KEY (codimg),

CONSTRAINT imagen_codpro_fkey FOREIGN KEY (codpro)
REFERENCES producto (codpro) MATCH SIMPLE

ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)

TABLA MENSAJEUS
CREATE TABLE mensajeus(
codmus serial NOT NULL,
mensaje character varying(500) NOT NULL,
fecha date NOT NULL,
coduso integer NOT NULL,
codusd integer NOT NULL,
CONSTRAINT mensajeus_pkey PRIMARY KEY (codmus),
CONSTRAINT mensajeus_codus_fkey FOREIGN KEY (coduso)
REFERENCES usuario (codus) MATCH SIMPLE

ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)

TABLA OPINIONCLI
CREATE TABLE opinioncli(
codop serial NOT NULL,
mensaje character varying(500) NOT NULL,

fecha date NOT NULL,
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codcli integer NOT NULL,
codpro integer NOT NULL,
CONSTRAINT opinioncli_pkey PRIMARY KEY (codop),
CONSTRAINT opinioncli_codcli_fkey FOREIGN KEY (codcli)
REFERENCES cliente (codcli) MATCH SIMPLE
ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION,
CONSTRAINT opinioncli_codpro_fkey FOREIGN KEY (codpro)
REFERENCES producto (codpro) MATCH SIMPLE

ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)

TABLA OFERTA
CREATE TABLE oferta(
codofer serial NOT NULL,
oferprecio double precision NOT NULL,
codpro integer NOT NULL,
tipo integer NOT NULL DEFAULT 0,
CONSTRAINT oferta_pkey PRIMARY KEY (codofer),
CONSTRAINT oferta_codpro_fkey FOREIGN KEY (codpro)
REFERENCES producto (codpro) MATCH SIMPLE

ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)



TABLA NOVEDAD
CREATE TABLE novedad(
codnov serial NOT NULL,
altafecha date NOT NULL,
codpro integer NOT NULL,
CONSTRAINT novedad_pkey PRIMARY KEY (codnov),
CONSTRAINT novedad_codpro_fkey FOREIGN KEY (codpro)
REFERENCES producto (codpro) MATCH SIMPLE

ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)

TABLA PEDIDO
CREATE TABLE pedido(
codped serial NOT NULL,
fechaped date NOT NULL,
codcli integer NOT NULL,
comentario character varying(500) NOT NULL DEFAULT "::character varying,
CONSTRAINT pedido_pkey PRIMARY KEY (codped),
CONSTRAINT pedido_codcli_fkey FOREIGN KEY (codcli)
REFERENCES cliente (codcli) MATCH SIMPLE

ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)
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TABLA DETALLEPEDIDO
CREATE TABLE detallepedido(
coddped serial NOT NULL,
cantidad integer NOT NULL,
precio double precision NOT NULL,
codpro integer NOT NULL,
codped integer NOT NULL,
CONSTRAINT detallepedido_pkey PRIMARY KEY (coddped),
CONSTRAINT detallepedido_codped_fkey FOREIGN KEY (codped)
REFERENCES pedido (codped) MATCH SIMPLE
ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION,
CONSTRAINT detallepedido_codpro_fkey FOREIGN KEY (codpro)
REFERENCES producto (codpro) MATCH SIMPLE

ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)

TABLA VENTA

CREATE TABLE venta(
codv serial NOT NULL,
fecha date NOT NULL,
descrip character varying(200) NOT NULL,
tipo integer NOT NULL DEFAULT 0,
codus integer NOT NULL,

codcli integer NOT NULL,
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CONSTRAINT venta_pkey PRIMARY KEY (codv),
CONSTRAINT venta_codcli_fkey FOREIGN KEY (codcli)
REFERENCES cliente (codcli) MATCH SIMPLE
ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION,
CONSTRAINT venta_codus_fkey FOREIGN KEY (codus)
REFERENCES usuario (codus) MATCH SIMPLE

ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)

TABLA DETALLEVENTA
CREATE TABLE detalleventa(
coddv serial NOT NULL,
cantidad integer,
preciosus double precision,
codpro integer,
codv integer NOT NULL,
tasacam double precision,
preciobs double precision,
CONSTRAINT detalleventa_pkey PRIMARY KEY (coddv),
CONSTRAINT detalleventa_codpro_fkey FOREIGN KEY (codpro)
REFERENCES producto (codpro) MATCH SIMPLE
ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION,
CONSTRAINT detalleventa_codv_fkey FOREIGN KEY (codv)

REFERENCES venta (codv) MATCH SIMPLE
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ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)

TABLA PLANPAGO
CREATE TABLE planpago(
codplp serial NOT NULL,
monto double precision NOT NULL,
plazo integer,
fechaini date,
estado integer NOT NULL DEFAULT 0,
codv integer,
CONSTRAINT planpago_pkey PRIMARY KEY (codplp),
CONSTRAINT planpago_codv_fkey FOREIGN KEY (codv)
REFERENCES venta (codv) MATCH SIMPLE

ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)

TABLA DETALLEPLANPAGO
CREATE TABLE detalleplanpago(
coddplp serial NOT NULL,
amortizacion double precision NOT NULL,
credito double precision NOT NULL,
totalpagsus double precision NOT NULL,
interes double precision NOT NULL,

saldo double precision NOT NULL,
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totalpagbs double precision NOT NULL,

fecha date NOT NULL,

estado integer NOT NULL DEFAULT 0,

codplp integer,

CONSTRAINT detalleplanpago_pkey PRIMARY KEY (coddplp),

CONSTRAINT detalleplanpago_codplp_fkey FOREIGN KEY (codplp)
REFERENCES planpago (codplp) MATCH SIMPLE

ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)

TABLA COMPRA
CREATE TABLE compra(
codc serial NOT NULL,
fecha date NOT NULL,
obsevacion character varying(200) NOT NULL,
codus integer NOT NULL,
codprov integer NOT NULL,
CONSTRAINT compra_pkey PRIMARY KEY (codc),
CONSTRAINT compra_codprov_fkey FOREIGN KEY (codprov)
REFERENCES proveedor (codprov) MATCH SIMPLE
ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION,
CONSTRAINT compra_codus_fkey FOREIGN KEY (codus)
REFERENCES usuario (codus) MATCH SIMPLE

ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)
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TABLA DETALLECOMPRA
CREATE TABLE detallecompra(
coddc serial NOT NULL,
cantidad integer,
costosus double precision NOT NULL,
codpro integer,
codc integer NOT NULL,
tasacam double precision NOT NULL,
costobs double precision NOT NULL,
CONSTRAINT detallecompra_pkey PRIMARY KEY (coddc),
CONSTRAINT detallecompra_codc_fkey FOREIGN KEY (codc)
REFERENCES compra (codc) MATCH SIMPLE
ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION,
CONSTRAINT detallecompra_codpro_fkey FOREIGN KEY (codpro)
REFERENCES producto (codpro) MATCH SIMPLE

ON UPDATE NO ACTION ON DELETE NO ACTION)
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11.1.1.2.3.11 MODELO DE DIAGRAMAS DE COMPONENTES
11.1.1.2.3.11.1  Introduccién

Los Diagramas de Componentes ilustran las piezas del software, controladores
embebidos, etc. que conformaran un sistema. Un diagrama de Componentes tiene
un nivel més alto de abstraccion que un diagrama de clase — usualmente un
componente se implementa por una o mas clases (u objetos) en tiempo de
ejecucion. Estos son bloques de construccion, como eventualmente un componente

puede comprender una gran porcion de un sistema

Los componentes son similares en préctica a los diagramas de paquete como los
limites definidos y se usan para agrupar elementos en estructuras logicas. La
diferencia entre Diagramas de Paquete y Diagramas de Componente es que los
diagramas de componente ofrecen un mecanismo de agrupamiento mas rico
seméanticamente. Con los Diagramas de Componente todos los elementos del
modelo son privados mientras que los diagramas de Paquete solo muestran items

publicos.

11.L1.1.2.3.11.2 Propésito
e Representa un elemento fisico (bits).

e Representar un bloque de construccion fundamental sobre el cual se puede

disefiar y construir sistemas.
e Especificar un componente ejecutable en un nodo.

e Especificar una biblioteca de objetos.

11.1.1.2.3.11.3 Alcance

e Definir una abstraccién precisa con una interfaz bien definida.



Solo hacer parte de la vista fisica de un sistema.

Describir la forma en que se comunican los componentes.

11.11.1.2.3.11.4 DIAGRAMAS DE COMPONENTE

DIAGRAMA DE COMPONENTE: General del sistema.
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DIAGRAMA DE COMPONENTE: Paquete de Modelo del Dominio.
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DIAGRAMA DE COMPONENTE: Paquete de Modelo del Dominio en el Mapeo.
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Paquete de Modelo del Dominio en el Mapeo.
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DIAGRAMA DE COMPONENTE: Paquete del Modelo del Manejador.
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DIAGRAMA DE COMPONENTE: Paquete del Modelo del Manejador

Implementado.
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11.1.1.2.3.12 MODELO DE DIAGRAMA DE DESPLIEGUE
11.1.1.2.3.12.1 Introduccién

El Diagrama de Despliegue es un tipo de diagrama del Lenguaje Unificado de
Modelado que se utiliza para modelar el hardware utilizado en las

implementaciones de sistemas y las relaciones entre sus componentes.

Los elementos usados por este tipo de diagrama son nodos (representados como un
prisma), componentes (representados como una caja rectangular con dos

protuberancias del lado izquierdo) y asociaciones.

Nodo

Un nodo es un objeto fisico de ejecucidn que representa un recurso computacional
(computador). Los nodos pueden tener estereotipos como UCP, dispositivos, y

memorias.

Sistemas cliente-servidor

Los sistemas cliente-servidor son un extremo del espectro de los sistemas
distribuidos y requieren tomar decisiones sobre la conectividad de red de los
clientes a los servidores y sobre la distribucion fisica de los componentes software

del sistema a través de nodos.

11.1.1.2.3.12.2 Propdésito
» Modelar la arquitectura fisica de los recursos.

» Representar el despliegue con nodos.


http://es.wikipedia.org/wiki/Lenguaje_Unificado_de_Modelado
http://es.wikipedia.org/wiki/Lenguaje_Unificado_de_Modelado
http://es.wikipedia.org/wiki/Lenguaje_Unificado_de_Modelado

11.1.1.2.3.12.3 Alcance

» Solo se Modelara la vista de despliegue estatica.

» Representar lineas de comunicacion entre nodos.

11.11.1.23.12.4 DIAGRAMA DE DESPLIEGUE

Usuario 1 Switch Administrador
Servidor
Red Internet
:minal 1 gnal 2
Cliente 1 Cliente 2

Fig. 11.325 Diagrama de Despliegue
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11.1.1.2.3.13 ARQUITECTURA DEL DISENO DEL SISTEMA
11.1.1.2.3.13.1  Introduccién

Como se menciono anteriormente, la arquitectura que se seguira para la
implementacion del sistema sera Model-View-Controller, la cual permite clasificar
todos y cada uno de los componentes del sistema en tres grupos segun su funcion.
A continuacién se describe cada uno de los tres grupos asi como los componentes

que los conforman.
Modelo

El modelo es el grupo que estd compuesta por los datos del sistema, mas
propiamente el almacenamiento. En este caso este pertenece a la base de datos

creada y gestionada con Postgres.
Vista

La vista es el grupo que se encarga de desplegar el resultado de las operaciones al
usuario final, asi como de las interfaces graficas de usuario que seran las
encargadas de proporcionar de manera clara y adecuada las opciones posibles a
realizar. Este grupo esta conformado por las paginas Web creadas en HTML y por

un Servlet.
Control

El control es el grupo intermediario entre la vista y el modelo, ya que es por medio
de este grupo que se informa al modelo la accién solicitada por el usuario y a la
vista que el modelo ya tiene el resultado para ser desplegado. Este grupo son las

clases escritas en Java que generar documentos HTML dindmicamente.

Arquitectura de tres niveles orientadas a objetos
En el disefio orientado a objetos, el nivel de l6gica de la aplicacién o de control se

descompone en sub-niveles que son los siguientes:
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Objetos del Dominio: son clases que representan objetos del dominio. Por ejemplo
en un problema de ventas, una “Venta” seria un objeto del dominio.
Servicios: se hace referencia a funciones de interaccion con la base de datos,

informes, comunicaciones, seguridad, etc.

11.1.1.2.3.13.2 Paquetes

La forma que tiene UML de agrupar elementos en subsistemas es a través del uso
de Paquetes, pudiéndose anidar los paquetes formando jerarquias de paquetes. De
hecho un sistema que no tenga necesidad de ser descompuesto en subsistemas se
puede considerar como con un Unico paquete que lo abarca todo.

11.1.1.2.3.13.2.1  Propdsito
e Mostrar paquete de presentacion de ventanas, reportes, etc.
e Mostrar paquete de légica de aplicacion.

o Mostrar el mecanismo de almacenamiento.

11.1.1.2.3.7.3.2  Alcance

¢ Definir un diagrama de paquetes donde se aprecie la arquitectura del
sistema.

e Describir los nombres de cada paquete.
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11.11.1.2.3.7.3.3 ARQUITECTURA DEL SISTEMA

tpl (Plantillas) |
VISTA
controlador
CONTROL model.domain (Clases de objetos)
model.manager (manejadores de clases de objetos)
MODELO Postgres

Fig. 11.326 Arquitectura del Sistema utilizando Paquetes
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11.1.1.2.3.14 CASOS DE PRUEBA
11.1.1.2.3.14.1 Introduccién

Cada prueba es especificada mediante un documento que establece las condiciones
de ejecucidn, las entradas de la misma, y los resultados esperados. Estos casos de
prueba son aplicados como pruebas (comprobacion) de regresion en cada
iteracion. Cada caso de prueba llevara asociado un procedimiento de ensayo son

las instrucciones para realizar la prueba.

11.L1.1.2.3.14.2  Propésito

» La prueba es un proceso de ejecucion de un programa con la intencion de

descubrir un error

» Un buen caso de prueba es aquel que tiene alta probabilidad de mostrar un

error no descubierto hasta entonces.

» Una prueba tiene éxito si descubres un error no detectado hasta entonces.

11.1.1.2.3.14.3 Alcance
» Describir los casos de prueba de los formularios principales del sistema

» ldentificar y definir estos casos de prueba para evitar que existan errores y

para obtener una salida correcta.

» Para la prueba de los datos en los formularios mas importantes del sistema se

utilizara el Método de Particion Equivalente
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11.1.1.2.3.14.4 Control de la Calidad

Definimos la calidad del software como el conjunto de cualidades que lo
caracterizan y que determina su utilidad y existencia. La calidad se puede medir y
depende de los sistemas o0 programas; puede medirse al final del producto y se

puede controlar también durante todas sus etapas de vida.

El control de calidad es una serie de inspecciones, revisiones, y pruebas utilizadas
a lo largo del cielo de desarrollo para asegurar que cada producto cumple con los

requisitos y que le han sido asignados. El siguiente grafico permite identificar los
factores de la calidad del software y describen las actividades humanas requeridas

para alcanzarlos.

Factores de calidad el software del McCall

Revisién del Transicion

Producto del Producto

Operaciones del Producto

Fig. 11.327 Factores de Calidad del Software
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Revision del Producto

» Facilidad de Mantenimiento.

> Flexibilidad.

» Facilidad de Prueba.
Transicion del Producto

» Portabilidad.

» Reusabilidad.

» Interoperabilidad.
Operaciones del Producto

> Correccion.

> Fiabilidad.

» Eficiencia.

> Integridad.

> Facilidad de Uso.

11.1.1.2.3.145 Prueba de Caja Negra

Los métodos de prueba de Caja Negra se centran en los requisitos funcionales del
software, obtener conjuntos de condiciones de entrada que ejerciten

completamente todo los requisitos funcionales de un programa.

La prueba de Caja Negra trata de un enfoque complementario que intenta

descubrir diferentes tipos de errores. Los casos de prueba de la Caja Negra

pretenden demostrar que:
» Las funciones del Software son operativas.

» La entrada de datos se acepta de forma adecuada.
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» Se produce una salida correcta.
» La integridad de la informacion externa se mantiene.

Se derivan conjunto de condiciones de entrada que ejerciten completamente todos

los requerimientos funcionales de un programa.
La Prueba de Caja Negra intenta encontrar errores de las siguientes categorias:
» Funciones incorrectas o ausentes.
» Errores de Interface.
» Errores de estructuras de datos o en accesos a base de datos externas.
» Errores de Rendimiento.
» Errores de inicializacion y de terminacion.
Los casos de prueba deben satisfacer los siguientes criterios:

» Reducir en un coeficiente que es mayor que uno, el de casos de prueba

adicionales que se deben disefiar para alcanzar uno prueba razonable.

» Que digan algo sobre la presencia o ausencia de clases de errores en lugar
de un error asociado solamente con la prueba, en particular, que se encuentra

disponible.



11.1.1.2.3.146  MODELOS DE CASOS DE PRUEBA

FOFMULARIO: Acceso al Sistema Como Usuario

e Acepta;‘\l 0,3

Fig. 11.328 Acceso al Sistema Como Usuario

Condiciones de Entrada

*Valor de entrada de

Login

Tamaifio de Usuario

*Valor de entrada de

Clave

Tamafio de Clave

Tabla 11.112

Condiciones Validas Condiciones Invalidas

1. Alfanumérico 2. Otro Valor

3.6<=Valor<=30 4. Valor<6
5. Valor > 30

6. Alfanumérico 7. Otro Valor

8.6 <=Valor<=30 9. Valor<6
10. Valor > 30

Formulario Acceso al Sistema Como Usuario
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MODULO GESTIONAR PRODUCTO
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FORMULARIOQO: Adicionar Producto

ADICIONAR PRODUCTO

Categoria: l , Seleccionar Categoria V' ‘
Codigo Producto: ’ Codigo asignado ‘
Hombre: ’ [ J ‘
’ =
Detalle: |
Cantidad: | |
Costo del producto: ! | |costoennotares ‘
Precio del producto : [ Mas }@ del Costo ‘
Existencia de Producto : ) ....En Existencia..... v | ‘
Tipo: } [ ............ Normal........... v ‘ (
Estado: ’ | ACtivO.......... v | ‘

Fig. 11.329 Formulario Adicionar Producto

Condiciones de Entrada

*Valor de entrada de
Categoria

*Valor de entrada de

Condiciones Validas

1. Categoria de Lista

3. Alfanumérico

Condiciones Invalidas

2. Otro Valor

4. Otro Valor



Nombre

Tamario de Nombre

*Valor de entrada de
Detalle

Tamafo de Detalle

*Valor de entrada de
Cantidad

Tamarfio de Cantidad

*Valor de entrada de
Costo del Producto

Tamaifio de Costo del

Producto

*Valor de entrada de
Precio del Producto

*Valor de entrada de

Existencia de Producto

*Valor de entrada de Tipo

*Valor de entrada de
Estado

5.5 < =Valor < =200

8. Alfanumérico

10

13.

15.

18.

20.

. 10 <=Valor<=300

Numérico

1<=Valor<=5

Numérico

1<=Valor<=6

. Porcentaje de Lista

. Existencia de Lista

. Tipo de Lista

. Estado de Lista
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6. Valor<5
7. Valor > 200

9. Otro Valor

11.
12.

14.

16.
17.

19.

21.
22.

24,

26.

28.

29.

Valor <10
Valor >300

Otro Valor

Valor<1
Valor >200

Otro Valor

Valor<1
Valor >6

Otro Valor

Otro Valor

Otro Valor

Otro Valor

Tabla 11.113 Formulario Resguardar Base de Datos
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FORMULARIO: Adicionar Datos de Oferta

EL PRODUCTO ESTA DE OFERTA DESEA MODIFICAR EL PRECIO

Costo del Producto: l] 2.0
Precio de Lista I1 4.4

| Mayor al Costo 13.2
Menor al Precio :

Precio de oferta:

Tipo de Oferta: ‘ Producto Solo de Oferta ¥

Confirmar Precio de Oferta |

Fig. 11.330 Formulario Adicionar Datos de Oferta

Condiciones de Entrada Condiciones Validas Condiciones Invalidas

*Valor de entrada de 1. Numérico 2. Otro Valor
Precio de Oferta
Tamafio de Precio de 3.1<=Valor<=6 ;1 xa:or : (13
Oferta . Valor

7. Otro Valor

*Valor de entrada de Tipo 6. Tipo de Oferta de
Lista
de Oferta

Tabla 11.114 Formulario Resguardar Base de Datos



FORMULARIO: Adicionar Imagen de Producto
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Producto: audifonos

<<Retornar

—Asignar Imagen

Examinar...

Ruta de imagen invalida (solo imagenes de tipo gif jpg,pno)

Fig. 11.331 Formulario Adicionar Imagen de Producto

Condiciones Validas Condiciones Invalidas

2. Otro Valor

Condiciones de Entrada

*Valor de entrada de 1. Alfanumérico,
Archivo de tipo

“Jjpg..gif,.png”

3.6 <=Valor<=200 4. Valor< 6
5. Valor > 200

Asignar Imagen

Tamaiio de Usuario

Tabla 11.115 Formulario Resguardar Base de Datos
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FORMULARIO: Adicionar Categoria de Producto

ADICIONAR CATEGORIA PRODUCTO

Codigo Cat | ) i

Producto: Codigo asignado
Nombre: ‘ ’ ] |
o e Activo....... 3|

Fig. 11.332 Formulario Adicionar Categoria de Producto

Condiciones de Entrada Condiciones Validas Condiciones Invalidas

*Valor de entrada de 1. Alfanumérico 2. Otro Valor

Nombre

3.6 <=Valor<=100 4. Valor< 6
5. Valor > 100

7. Otro Valor

Tamafio de Nombre

*Valor de entrada de 6. Estado de Lista
Estado

Tabla 11.116 Formulario Resguardar Base de Datos



MODULO GESTIONAR CLIENTE
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FORMULARIO: Adicionar Cliente

ADICIONAR CLIENTE ]

DATOS PERSONALES

’ Datos Obligatorios £

|

Cadigo Cliente: Codigo asignado

 Nombre:

cit |

‘Apellido Paterno:

Apellido Materno:

Fecha Nacimiento:

Email: ’
Estado: \

DIRECCION PRINCIPAL (direcci

jon donde vive)

Sise a en las sigui zonas puede
benificiarse con la entrega del producto

si O [ .Seleccione una Zona de envio. v |

Hoes io que la di ion donde vive sea
para el envio, puede espesificar una direcion de
envio mas adelante si lo desea (ver zonas

o ©

Sino se

| ..Beleccione una Zona... ¥ ’
! a en la sel especifique
su Zona: | '

Barrio: i

Calle: |

Numero: '

TELEFONO

Humero1: ‘

Humero2: ‘

Numero3: ‘

EMPRESA

Pertenece a alguna Empresa ya Registrada

si O

| Seleccione una Empresa v ‘

|

Ho @ Si no se encuentra registrada su
empresa la puede puede Registrar en la Siguiente
Pantalla si lo desea :

Fig. 11.333 Formulario Adicionar Cliente



Condiciones de Entrada

*Valor de entrada de Ci

Tamanfo de Ci

*Valor de entrada de
Nombre

Tamaro de Nombre

*Valor de entrada de
Apellido Paterno

Tamarfio de Apellido
Paterno

*Valor de entrada de
Apellido Materno

Tamario de Apellido
Materno

*Valor de entrada de
Fecha de Nacimiento

*Valor de entrada de
Email

Tamafo de Email

*Valor de entrada de
Estado

*Valor de entrada de Zona
para Envid

Condiciones Validas
1. Alfanumérico

3.6<=Valor<=30

6. Alfanumeérico

8.6 <=Valor <=100

11. 6 <= Valor <= 100

13. 6 <= Valor <= 100

16. 6 <= Valor <= 100

19. 6 <= Valor <= 100

22. Fecha de
Calendario de la
forma(afio-mes-dia)

24. Alfanumérico

26. 8 <= Valor<=30

29. Estado de
Seleccion (Activo o
Pasivo)

31. Zona de Envio de
Lista
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Condiciones Invélidas

2. Otro Valor

4. Valor< 6
5. Valor > 30

7. Otro Valor

9. Valor<6
10. Valor > 100

12. Otro Valor

14. Valor< 6
15. Valor > 100

17. Otro Valor
20. Valor< 6

21. Valor > 100
23. Otro Valor

25. Otro Valor

27. Valor< 8
28. Valor >30

30. Otro Valor

32. Otro Valor



*Valor de entrada de Zona
Registrada

*Valor de entrada de Zona
Nueva

Tamafo de Zona Nueva

*Valor de entrada de
Barrio

Tamafo de Barrio

*Valor de entrada de Calle
Tamaiio de Calle

*Valor de entrada de
Numero

Tamaro de Numero

*Valor de entrada de
Numero telfl

Tamaio de Numero telfl

*Valor de entrada de
Numero telf2

Tamaio de Numero telf2

*Valor de entrada de
Numero telf3

Tamafio de Numero telf3

*Valor de entrada de
Empresa Registrada

33. Zona Registrada de
Lista

35. Alfanumérico

37. 3 <=Valor <=100

40. Alfanumérico

42. 3 <=Valor <=100

45. Alfanumérico
47.0 <= Valor <= 100

49. Numeral

51.1<=Valor<=10

54. Numeral

56. 0 <= Valor <= 10

58. Numeral

60. 0 <= Valor <= 10

62. Numeral

64. 0 <= Valor<=10

66. Empresa
Registrada en Lista

36.

38.
39.

41.

43.
44,

46.
48.
50.

52.
53.

55.

S7.
59.

61.
63.

65.
67.

. Otro Valor

Otro Valor

Valor <3
Valor > 100

Otro Valor

Valor <3
Valor > 100

Otro Valor
Valor >100
Otro Valor

Valor<1
Valor > 10

Otro Valor

Valor >10
Otro Valor

Valor >10
Otro Valor

Valor >10
Otro Valor

Tabla 11.117 Formulario Resguardar Base de Datos
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FORMULARIO: Adicionar Direccion

ADICIONAR DIRECCION DE CLIENTE DE: Juan Perer Lopes

Si se encuentra en las siguientes zonas puede
benificiarse con la entrega del producto

si O | .Seleccione una Zona de envio. v '1
| \

o ® | ..Seleccione una Zona... ¥ |
Sino se encuentra en la seleccion, especifique

su Zona: ‘

Barrio: ‘ ’ ‘ ¥

Calle: ‘ ! 1%

Numero: ‘ [ \

Humero1:

Humero2:

Numero3:

Fig. 11.334 Formulario Adicionar Direccién

Condiciones de Entrada

*Valor de entrada de Zona

de Envié

*Valor de entrada de Zona
Registrada

*Valor de entrada de Zona
Nueva

Condiciones Validas

1. Zona de Envi6 de
Lista

3. Zona Registrada de
Lista

5. Alfanumérico

Condiciones Invalidas

2. Otro Valor

4. Otro Valor

6. Otro Valor
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Tamafo de Zona Nueva

*Valor de entrada de
Barrio

Tamafo de Barrio

*Valor de entrada Calle

Tamarfio de Calle

*Valor de entrada de
Numero

Tamaro de Numero

*Valor de entrada Numero
telfl

Tamafio de Numero telfl

*Valor de entrada Numero
telf2

Tamaio de Numero telf2

*Valor de entrada Numero
telf3

Tamafio de Numero telf3

7.

10.

12.

15.
17.

20.

22.

20.

22.
20.

22.
20.

22

3 <=Valor <=100

Alfanumérico

3 <=Valor <=100

Alfanumérico

3 <=Valor <= 100

Numérico

1 <= Valor <= 10

Numérico

0 <=Valor<=10

Numérico

0 <=Valor<=10

Numérico

.0<=Valor<=10
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8. Valor < 3
9. Valor > 100

11.

13.
14.

16.

18.
19.

21.

18.
19.

21.

19.
21.

19.
21.

19.

Otro Valor

Valor <3
Valor > 100

Otro Valor

Valor< 3
Valor > 100

Otro Valor

Valor<1
Valor > 10

Otro Valor

Valor > 10
Otro Valor

Valor > 10
Otro Valor

Valor > 10

Tabla 11.118 Formulario Resguardar Base de Datos



FORMULARIO: Adicionar Ins

titucion
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ADICIONAR INSTITUCION

Codigo
Institucion:

Codigo asignado

Hombre:

Zona:

Barrio:

Calle:

Numero:

Estado:

T —

Telefono:

Humero1:

Numero2:

Numero3:

|
‘ | |
| |

Fig. 11.335 Formulario Adicionar Institucion

Condiciones de Entrada

*Valor de entrada de

Nombre

Tamafio de Nombre

*Valor de entrada de Zona

Tamafio de Zona

*Valor de entrada de
Barrio

Condiciones Validas

1. Alfanumérico

3.6 <=Valor<=30

6. Alfanumérico

8.3 <=Valor<=100

11. Alfanumérico

Condiciones Invalidas

2. Otro Valor

4. Valor<6
5. Valor > 30

7. Otro Valor

9. Valor<3
10. Valor > 100

12. Otro Valor



Tamafo de Barrio

*Valor de entrada de Calle

Tamario de Calle

*Valor de entrada de
Numero

Tamario de Numero

*Valor de entrada de
Estado

*Valor de entrada de
Numero telfl

Tamaio de Numero telfl

*Valor de entrada de
Numero telf2

Tamafio de Numero telf2

*Valor de entrada de
Numero telf3

Tamaio de Numero telf3

13.3<=Valor< =
100

6. Alfanumeérico

16.3<=Valor<=30

19. Numérico

21. 1<=Valor <= 10

24. Estado de Lista
(Activo o Pasivo)

25. Numérico

27.0<=Valor<=10

29. Numérico

31. 0<=Valor <=10

33. Numeérica

35. 0<= Valor <=10

14. Valor< 3
15. Valor > 100

2. Otro Valor

17. Valor< 3
18. Valor > 100

20. Otro Valor

22. Valor<1
23. Valor > 10

26. Otro Valor

28. Valor > 10
30. Otro Valor

32. Valor > 10
34. Otro Valor

36. Valor > 10

Tabla 11.119 Formulario Resguardar Base de Datos
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FORMULARIO: Adicionar Zona
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ADICIONAR ZONA DE DIRECCION

Codigo Zona:" Codigo asignado
bre: ‘
Nombire invélido
Tipo: - Mormal.......... i\
Estado: 7 ........... Activo............ v |
[ saicionar |

Fig. 11.336 Formulario Adicionar Zona

Condiciones de Entrada

*Valor de entrada de

Nombre

Tamafio de Nombre

*Valor de entrada de Tipo

*Valor de entrada de
Estado

Condiciones Validas

1. Alfanumérico

3.6<=Valor<=30

6. Tipo de Lista (Solo
Oferta 0o Nuevo y de
Oferta)

7. Estado de Lista
(Activo o Pasivo)

Condiciones Invalidas

2. Otro Valor

4. Valor< 6
5. Valor > 30

Tabla 11.120 Formulario Resguardar Base de Datos
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MODULO GESTIONAR VENTA

FORMULARIO: Registrar Venta

REGISTRAR VENTA AL CONTADO

Cod Venta: Codigo asignado
Fecha: 10-11-2011 |
Descripcion:

si el Cliente ya esta Registrado, puede seleccionar el tipo de busqueda

) Buscar por Ci: }

Nombre A.Paterno A.Materno
O Buscar por Hombre : il ‘ | i { |

Si el Cliente es NHuevo y no esta registrado

Fig. 11.337 Formulario Registrar Venta

Condiciones de Entrada Condiciones Validas Condiciones Invalidas

*Valor de entrada de 1. Fecha de Calendario
de la forma (dia-mes-
Fecha afio)
*Valor de entrada de 2. Alfanumérico 3. Otro Valor

Descripcion



Tamario de Descripcion

*Valor de entrada de Ci

Tamaiio de Ci

*Valor de entrada de
Nombre

Tamario de Nombre

*Valor de entrada de Ap.
Paterno

Tamario de Ap. Paterno

*Valor de entrada de Ap.
Materno

Tamario de Ap. Materno

4.6 <=Valor<=300

7. Numérico

9. Valor=7

12. Alfanumérico

14.3<=Valor<=30

17. Alfanumérico

19.3<=Valor<=30

22. Alfanumérico

24.3<=Valor<=30

5. Valor<6
6. Valor > 300

8. Otro Valor

10. Valor<7
11. Valor>7

13. Otro Valor

15. Valor< 3
16. Valor > 30

18. Otro Valor

20. Valor< 3
21. Valor > 30

23. Otro Valor

25. Valor< 3
26. Valor > 30

Tabla 11.121 Formulario Resguardar Base de Datos
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MODULO GESTIONAR MANTENIMIENTO
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FORMULARIO: Resguardar Base de Datos

Resguardar Base de Datos

e

/r__,
==

Buscar Destino para el Resguardor

Examinar...

Ruta del archivo invalida {solo archivo de tipo hackup)

Fig. 11.338 Formulario Resguardar Base de Datos

Condiciones de Entrada Condiciones Validas Condiciones Invalidas

*Valor de entrada de 1. Alfanumérico 2. Otro Valor

Direccion de Destino

3.6 <=Valor<=100 4. Valor<6

Tamafo de Direccion de 5 Valor > 100

Destino

Tabla 11.122 Formulario Resguardar Base de Datos
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FORMULARIO: Restaurar Base de Datos

Restaurar Base de Datos

Buscar Archivo backup para Restaurar

Fig. 11.339 Formulario Restaurar Base de Datos

Condiciones de Entrada Condiciones Validas Condiciones Invalidas

*Valor de entrada de 1. Alfanumérico, 2. Otro Valor
Direccion de Archivo f‘rChIVO (,j,e tipo

.bakcup
Tamafio de Direccién de 8.6 <= Valor <=100 g \\//Tor:foo
Archivo - valor

Tabla 11.123 Formulario Resguardar Base de Datos
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11.1.1.3 Organizacion del Proyecto

11.1.1.3.1 Participantes en el Proyecto
Jefe de Proyecto.

Univ. Henrry Sejas Rivero, alumno del penultimo curso de la carrera de
Ingenieria Informética en la Facultad de Ciencias y Tecnologia de la
“Universidad Auténoma Juan Misael Saracho”. Con una experiencia modesta
en metodologias de desarrollo, en particular la notacion UML y el proceso de
desarrollo RUP.

Analista de Sistemas.

Univ. Henrry Sejas Rivero es la persona calificada para cumplir con esta labor
ya que se caracteriza por facilidad para relacionarse con personas del nuestro
entorno social, rapidez para encontrar soluciones rapidas a problemas, que se
plantea y con experiencia en andlisis y disefio de sistemas utilizando diversas

técnicas de modelado y diagramacion como UML.
Analistas - Programadores.

Univ. Henrry Sejas Rivero cuenta con conocimiento en el manejo de lenguajes
de programacioén. Se caracteriza por la capacidad de resolver problemas con
rapidez y de manera practica.

Ingeniero de Software.

Univ. Henrry Sejas Rivero es la persona que cuenta con experiencia en analisis
y disefio de sistemas; por lo que estara a cargo del disefio de las interfaces del

Sistema.
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11.1.1.3.2 Interfaces Externas

El Gerente General de la Empresa Comercial “XLComputacion”, definira 1os
participantes del proyecto que proporcionaran los requisitos del sistema, y entre
ellos quiénes seran los encargados de evaluar los artefactos de acuerdo a cada

subsistema y segun el plan establecido.

El equipo de desarrollo interactuard activamente con los participantes de la

empresa para especificacion y validacion de los artefactos generados.
e El sistema ofrecerd un interfaz gréfica y amigable al usuario.

e Se ofrece al usuario un ambiente flexible para que aprenda rapidamente a

utilizar el sistema.

e El sistema serd de gran utilidad ya que el usuario podra acceder al mismo

en cualquier lugar que se encuentre gracias a la tecnologia del internet.

11.1.1.3.3 Rolesy Responsabilidades

A continuacion se describen las principales responsabilidades de cada uno de
los puestos en el equipo de desarrollo durante las fases de Inicio y Elaboracion,

de acuerdo con los roles que desempefian en RUP.

Puesto Responsabilidad

El jefe de proyecto asigna los recursos, gestiona las

prioridades, coordina las interacciones con los

lien ri mantiene al i | pr

Jefe de Proyecto clientes y usuarios, y mantiene al equipo del proyecto
enfocado en los objetivos. El jefe de proyecto
también establece un conjunto de practicas que

aseguran la integridad y calidad de los artefactos del



Analista de

Sistemas

Programador

Ingeniero de
Software

proyecto. Ademas, el jefe de proyecto se encargara de
supervisar el establecimiento de la arquitectura del
sistema. Gestion de riesgos. Planificacion y control

del proyecto.

Captura, especificacion y validacion de requisitos,
interactuando con el cliente y los usuarios mediante
entrevistas. Elaboracion del Modelo de Analisis y
Disefio. Colaboracion en la elaboracion de las pruebas
funcionales y el modelo de datos.

Construccion de prototipos. Colaboracion en la
elaboracion de las pruebas funcionales, modelo de

datos y en las validaciones con el usuario

Gestion de requisitos, gestion de configuracion y
cambios, elaboracion del modelo de datos,
preparacion de las pruebas funcionales, elaboracién
de la documentacién. Elaborar modelos de

implementacién y despliegue.

Tabla 11.124 Roles y Responsabilidades
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11.1.1.4 Gestién del Proceso

11.1.1.4.1 Estimaciones del Proyecto

Estimacion por Puntos de Funcion

Factor de Ponderacion

Pardmetro de Medicion  Cuenta Simple Medio Complejo
NUmero de Entradas de 264 X 3 4 6 = 792
Usuario.
NUmero de Salidas de 108 X 4 5 7 = 432
Usuario.
NUmero de Peticiones de 47 X 3 4 6 = 282
Usuario.
Numero de Archivos. 11 X 7 10 15 = 110
Numero de Interfaces 3 X 5 7 10 = 21
Externas.
Cuenta 1637
Tabla Il. Valoracion segun el nivel de Complejidad
0 1 2 3 4 5
Sin Influencia Incidental Moderado  Medio  Significativo  Esencial

Tabla 11.125 Grados de Influencia

1.- ;Requiere el sistema copias de seguridad y recuperacion fiables? 5

2.- ¢ Se requiere comunicacion de datos? 4
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3.- ¢Existen funciones de procedimiento distribuido? 3
4.- (Es critico el rendimiento? 4

5.- ¢Sera ejecutado el sistema en un entorno operativo existente y frecuentemente

utilizado? 5
6.- ¢Requiere el sistema entrada de datos iterativo? 4

7.- (Requiere la entrada de datos iterativos que las transiciones de entrada se lleven a

cabo sobre maultiples o varias operaciones? 2

8.- ¢ Se utilizan los archivos maestros en forma iterativa? 3

9.- ¢ Son complejas las entradas, las salidas, los archivos o peticiones? 2
10.- ¢Es complejo el procedimiento interno? 3

11.- ;Se ha disefiado el codigo para ser utilizado? 5

12.- ¢Estan incluidos en el disefio la conversion y la instalacion? 0

13.- ;Se ha disefiado el sistema para soportar multiples instalaciones en diferentes

organizaciones? 3

14.- ;Se ha disefiado la aplicacion para facilitar los cambios y para ser facilmente

utilizada por el usuario? 5

Sumatoria: 48

Puntos de Funcién (PF) = 1637*[1.65 + (0.01*48)] = 3486.8

N° Lineas de Codigo (LDC) = 10*3486.8 = 34868.1

Miles de Lineas de Cdédigo (KLDC) = 34.868 k

Esfuerzo Estimado (Ep) = 2.4*(34.868)% = 99.9 hombre — mes
Tiempo de Desarrollo (Tp) = 2.5%(99.9)*% = 14 meses

N° Medio de Personas (Pg) = 65.1/2 = 7 personas
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Tiempo para cada fase:
5 Meses Analisis y Disefio.
7 Meses Codificacion.

2 Meses de Pruebas.

Analista y disefiador 300 $ durante 5 meses = 1500 %
Programador 350 $ durante 7 meses = 24509%
Ingeniero de Software 900 $ durante 2 meses = 1800%
Total Costo de Desarrollo = 5750%

Tabla 11.126 Costo de Desarrollo

11.1.1.4.2 Plan del Proyecto

En esta seccidn se presenta la organizacion en fases e iteraciones y el calendario

del proyecto.

11.L1.1.4.2.1 Plan de las Fases

El desarrollo se llevara a cabo en base a fases con una 0 mas iteraciones en
cada una de ellas. La siguiente tabla muestra una la distribucién de tiempos y
el nimero de iteraciones de cada fase (para las fases de Construccion y

Transicidn es s6lo una aproximacién muy preliminar).



Fase

Fase de Inicio
Fase de
Elaboracién

Fase de

Construccioén

Fase de

Transicion

Nro.

Iteraciones

10
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Duracion

6 Semanas

12 Semanas

28 Semanas

Tabla 11.127 Plan de las Fases

Los hitos que marcan el final de cada fase se describen en la siguiente tabla.

Descripcion

Fase de Inicio

Hito

En esta fase desarrollaran los requisitos del producto desde

la perspectiva del usuario, los cuales seran establecidos en

el artefacto Vision. Los principales casos de uso seran

identificados y se hara un refinamiento del Plan de

Desarrollo del Proyecto. La aceptacion del cliente /usuario

del artefacto Vision y el Plan de Desarrollo marcan el final



Fase de
Elaboracién

Fase de
Construccion

de esta fase.

En esta fase se analizan los requisitos y se desarrolla un
prototipo de arquitectura (incluyendo las partes més
relevantes y / o criticas del sistema). Al final de esta fase,
todos los casos de uso correspondientes a requisitos que
seran implementados en la primera release de la fase de
Construccion deben estar analizados y disefiados (en el
Modelo de Analisis / Disefio). La revision y aceptacion del
prototipo de la arquitectura del sistema marca el final de
esta fase. En nuestro caso particular, por no incluirse las
fases siguientes, la revisiébn y entrega de todos los
artefactos hasta este punto de desarrollo también se
incluye como hito. La primera iteracién tendrd como
objetivo la identificacion y especificacion de los
principales casos de uso, asi como su realizacion
preliminar en el Modelo de Anélisis / Disefio, también
permitira hacer una revision general del estado de los
artefactos hasta este punto y ajustar si es necesario la
planificacion para asegurar el cumplimiento de los
objetivos. Ambas iteraciones tendran una duracion de una

Semana.

Durante la fase de construccion se terminan de analizar y
disefiar todos los casos de uso, refinando el Modelo de
Analisis / Disefio. El producto se construye en base a 2
iteraciones, cada una produciendo una release a la cual se

le aplican las pruebas y se valida con el cliente / usuario.
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Fase de
Transicion

11.L1.1.4.2.2

Se comienza la elaboracion de material de apoyo al
usuario. El hito que marca el fin de esta fase es la version
de la release 2.0, con la capacidad operacional parcial del
producto que se haya considerado como critica, lista para

ser entregada a los usuarios para pruebas beta.

En esta fase se prepararan dos releases para distribucion,
asegurando una implantacion y cambio del sistema previo
de manera adecuada, incluyendo el entrenamiento de los
usuarios. El hito que marca el fin de esta fase incluye, la
entrega de toda la documentacion del proyecto con los
manuales de instalacién y todo el material de apoyo al
usuario, la finalizacion del entrenamiento de los usuarios y

el empaquetamiento del producto.

Tabla 11.128 Hitos de las Fases

Calendario del Proyecto
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A continuacion se presenta un calendario de las principales tareas del

proyecto incluyendo sélo las fases de Inicio y Elaboracion. Como se ha

comentado, el proceso iterativo e incremental de RUP esta caracterizado por

la realizacion en paralelo de todas las disciplinas de desarrollo a lo largo del

proyecto, con lo cual la mayoria de los artefactos son generados muy

tempranamente en el proyecto pero van desarrollandose en mayor o menor

grado de acuerdo a la fase e iteracion del proyecto. La siguiente figura ilustra
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este enfoque, en ella lo ensombrecido marca el énfasis de cada disciplina

(workflow) en un momento determinado del desarrollo.

Phases
Workflows [Incepﬁon“ Elaboration " Construction ” Transitionl

Business Modeling

Requirements
Analysis & Design

Implementation
Test

Deployment ' : RN

Configuration
& Change Mgmt

Project Management
Environment

|

e o T

Iterations

Fig. 11.340 Calendario del Proyecto

Para este proyecto se ha establecido el siguiente calendario. La fecha de
aprobacion indica cuéndo el artefacto en cuestion tiene un estado de
completitud suficiente para someterse a revision y aprobacion, pero esto no

quita la posibilidad de su posterior refinamiento y cambios.

ACTIVIDADES DURACION || COMIENZO FIN
Recopilacién de la Informacion 18 dias
Encontrar Actores y Casos de Uso 4 dias 17/03/11 20/03/11
Detallar los casaos de uso 6 dias 21/03/11 28/03/11
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Definir prototipo e interfaces 8 dias 31/03/11 09/04/11
A_nal_|5|s y Disefio del Sistema para el 74 dias

Sindicato

Analizar los casos de uso 15 dias 10/04/11 30/04/11
Analizar cada clase de anélisis 15 dias 01/05/11 21/05/11
Disefiar la Arquitectura 17 dias 22/05/11 13/06/11
Disefiar casos de uso 10 dias 16/06/11 27/06/11
Disefiar clases de Disefio 17 dias 30/06/11 22/07/11
P_rogramauon e Implementacién del 50 dias

Sistema

Programacion del Sistema 25 dias 23/07/11 26/08/11
Implementar arquitectura 25 dias 27/08/11 30/09/11
Realizar Pruebas al Sistema 14 dias 30/04/11
|_3|anIfIC§I: y disefiar _Ias pruebas de 7 dias 01/10/11 09/10/11
integracion de los Sistemas

Reallzar las pruebas de integracion y de 7 dias 10/10/11 20/10/11
sistemas

Capacitacion del Personal 21 dias

Disefar una metodologia para los

talleres de capacitacion en el manejo del 9 dias 21/10/11 31/10/11
sistema

Reallz_ar Tallgres de Capacitacion en el 12 dias 03/11/11 18/11/11
Manejo del Sistema

Disefio e Implementacion de la Red 12 dias

Disefo de la Red Local 5 dias 19/11/11 15/11/11
Implementacion de la Red Local 7 dias 26/11/11 04/12/11

Tabla 11.129 Calendario del Desarrollo del Sistema
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11.1.1.4.3 Seguimiento y Control del Proyecto.

11.1.1.4.3.1 Gestion de Requisitos.

11.L1.1.4.3.1.1 Entrevistas.

En las diversas entrevistas que se realizo al personal de la tienda
XLComputacion pretenderemos recabar una informacién general sobre el
funcionamiento de dicha institucion y asi conocer los alcances y limites del
Sistema Actual para Analizar y Disefiar, reuniendo percepciones de reglas de
negocio segun los participantes, aumentar el entendimiento y el compromiso
de los participantes, proporcionar una base comun para el analisis y la forma

de como seleccionar a los entrevistados.

Para realizar el relevamiento de la informacion se entrevisto a los clientes
para que nos haga conocer las necesidades que tienen el usuario y ademas

cual es la expectativa que se tiene sobre el producto.

A la informacion recabada en las entrevistas para el proyecto se vera
recomendable analizar los siguientes requisitos para una mayor comprension

de las necesidades de la tienda XLComputacion.

11.L1.1.4.3.1.2 Requisitos Organizacionales.

Los miembros del desarrollo de este proyecto se basaran en la metodologia
RUP para el modelado de los diferentes diagramas utilizaran el lenguaje

modelador UML. Asi mismo los miembros deberan contar con un amplio
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conocimiento para el trabajo sobre la plataforma java y el manejo de base

datos Postgrest (Programacion de BD Entidad-Relacional)

11.1.1.4.3.1.3 Requisitos de Personal.

Deberéa contarse con Administrador Global (Presidente de la FUD o personal
Autorizado), también se debe contar con administrador de almacén todos

estos capacitados en el manejo del sistema.

11.1.1.4.3.1.4 Requisitos de Usuario.

Todo usuario para el acceso al sistema debe contar con Clave y Usuario,

para la aplicacion.

El Grupo de Desarrollo del Sistema evalla y separa al Usuario en niveles de
usuario los cuales son detallados con énfasis en el anexo de Estandarizacion

y Normas de Calidad

11.L1.1.4.3.1.5 Requisitos Fisicos y de funcionamiento.

Los recursos minimos de hardware necesarios para la implementacion del

sistema de gestion son:

o Equipo Pentium IV de 2.2 GHz Adelante (Intel/Celeron).
o Memoria RAM con 512 Mb como minimo.
o Capacidad de disco duro de 80 Gb adelante.

o Sistema Windows (2000, XP Home, XP Profesional, Vista, Windows
7'y Windows 8).
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o Impresora.

o Monitor SVGA, que cuente como minimo con una resolucion de 800x

600 pixeles.

11.L1.1.4.3.1.6  Requisitos de Construccion.
o El sistema se lo construird en plataforma Windows
o El sistema se lo debe construir bajo Java Virtual Machine v 6.

o El sistema debe tener la capacidad de interactuar con base de datos

Postgrest en plataforma Windows mediante un servidor de datos.

o El sistema trabajard con una variedad de Usuarios con diferentes

Privilegios

o El sistema contara y dispondra de diferentes manuales para

conocimiento del usuario

11.1.1.4.3.1.7 Requisitos de Software.

Los requisitos minimos en versiones de software son las siguientes:
o Java version 6 update 1.
o Base de Datos Postgrest 8.2

o PgAdmin 8.1.

o Interfaz de programacion Eclipse Europa u otro.
o Interfaz de disefio de ventanas Dreamweaber u otros.
o Librerias para realizar la conexion con la base de datos.

o Tener navegador web firefox u otro.
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11.1.1.4.3.2 Control de Calidad

Los defectos detectados en las revisiones y formalizados también en una
Solicitud de Cambio tendran un seguimiento para asegurar la conformidad
respecto de la soluciéon de dichas deficiencias Para la revision de cada
artefacto y su correspondiente garantia de calidad se utilizardn las guias de

revision y checklist (listas de verificacion) incluidas en RUP.

Se realizara los cambios correspondientes a los modelos de los casos de uso,
actividades, analisis y disefio de acuerdo con los defectos detectados en las

revisiones.

Asi también se realizara un control en la programacion de las lineas de
cddigo detectando errores de sintaxis y errores de logica para el desarrollo de

un excelente proyecto.

11.1.1.4.3.2.1 Plan de Aseguramiento de Calidad

11.1.1.4.3.2.1.1 Contenido

Las actividades de aseguramiento de calidad que se van a incluir en el

proyecto son:

e Seguimiento a los defectos

Seguimiento al codigo fuente

Revisiones Técnicas

Pruebas de Unidad

Pruebas de Integracion

Pruebas del Sistema
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e Pruebas de Aceptacion

11.1.1.4.3.2.1.2  Seguimiento a los Defectos

Se almacenaran y hara un seguimiento a los defectos desde el tiempo

en que fueron detectados hasta el tiempo en que fueron resueltos. Los

defectos seran rastreados tanto en el ambito individual — es decir,

defecto por defecto — y en el &mbito estadistico, en términos del

numero de defectos abiertos, porcentaje de defectos resueltos, tiempo

promedio requerido para corregir un defecto, entre otros.

La informacidn que sera controlada para cada defecto es la siguiente:

v

NUmero del Defecto (un nimero consecutivo u otro identificador
unico).
Descripcion del Defecto.

Pasos a seguir para producir el defecto.

Informacion de la Plataforma (Tipo de CPU, memoria, espacio en

disco, tarjeta de video, etc.).
Estado Actual del Defecto (Abierto o Cerrado).
Fecha en que fue detectado el defecto.

Severidad (basada en una escala numérica tal como 1-4 o0 una

escala verbal).

Fase en la cual fue introducido el defecto (requerimientos,

arquitectura, disefio, construccion, etc.).

Fase en la cual fue detectado el defecto (requerimientos,

arquitectura, disefio, construccion, etc.).

Fecha en la que fue corregido el defecto.
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v" Persona que corrigi6 el defecto.
v' Esfuerzo requerido (en horas hombre) para corregir el error.

v' Producto o productos corregidos  (especificacion  de
requerimientos, diagrama de disefio, médulo codificado, manual

de usuario, caso de prueba, etc.).

v" Resolucion (pendiente de arreglar, pendiente de revision,
pendiente de verificacion de aseguramiento de calidad, corregido,

se determind que no era defecto, no posible de reproducir, etc.).

v" Otras notas.

11.1.1.4.3.2.1.3 Seguimiento al Codigo Fuente

Proposito — Esta disefiado para verificar que el cddigo de una unidad
de programa sea correcto en relacion con lo que se pretende.

Participantes — El cddigo tiene que ser leido por el desarrollador que

lo escribio.

Actividades - Cada  desarrollador revisa su  codigo
independientemente, y con la ayuda de un depurador interactivo.
Adicionalmente a chequear la funcionalidad, el lector se debe asegurar
que el codigo es consistente con el disefio especificado y que se

adhiere a los estandares y convenciones.

Monitoreo — Para medir el avance, se usard el numero total de

unidades codificadas versus el nimero de las leidas exitosamente.

11.1.1.4.3.2.1.4 Revisiones Técnicas
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Las revisiones técnicas serdn hechas por el desarrollador sobre
aquellos madulos terminados. Estas revisiones seran utilizadas para la
asegurar la calidad del prototipo de interface de usuario, la
especificacion de requerimientos, arquitectura, disefios, y todos los
demas productos técnicos. Estas revisiones normalmente seran guiadas
por el equipo de desarrollo. El papel de los miembros del
aseguramiento de la calidad, durante las revisiones, sera el de asegurar
que las mismas se realicen y que se haga un seguimiento a los defectos

detectados durante las revisiones.
El procedimiento a seguir para las revisiones técnicas sera el siguiente:

1. Notificacion y Distribucion: El autor del producto de trabajo
notificara a los revisores que el producto (por ejemplo, el plan del
proyecto, la especificacion de requerimientos, el prototipo de
interfaz de usuario, el disefio, el cddigo, o caso de prueba) esta
listo para ser revisado. Luego el material es distribuido para su

revision.

2. Preparacion: Los revisores revisan el producto, ayudados por una
lista de chequeo de los errores que hayan sido mas comunes en el
pasado. La reunion de revision solo se llevara a cabo cuando los

revisores hayan revisado individualmente el producto de trabajo.

3. Reunion de Revision: El autor, moderador (si se designa alguno)

y los revisores se retnen para examinar el producto de trabajo.

4. Informe de la Revision: Después de la reunion, el autor o

moderador registrara las estadisticas para la reunion de revision —
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la cantidad de material revisado, el nimero y clase de defectos
detectados, la cantidad de tiempo consumido en la reunién de
revision, y si el producto pasé o reprobd la revision. (Cuando el
producto a revisar sea codigo se utilizara la hoja de inspecciones

gue aparece en los anexos).

5. Seguimiento: El autor o alguna otra persona hace los cambios
necesarios, los cambios son revisados, y el producto de trabajo se

declara formalmente de haber pasado la revision.

11.1.1.4.3.2.1.5 Pruebas de Unidad

Las pruebas de unidad solo se llevaran a cabo cuando se le haya hecho

un seguimiento al cédigo fuente.

Propodsito — Las pruebas de unidad verifican la ldgica, los

calculos/funcionalidad, y manejo de errores de la unidad.

Plan — Es usualmente escrito por el desarrollador de la unidad, y son
informales. Los procedimientos para probar algoritmos muy complejos
en el ambito de la unidad estaran contenidos en el plan de pruebas

general.

Participantes — El desarrollador de la unidad.

Actividades — El probador prepara los datos de prueba y cualquier
dato ficticio. Luego él/ella ejecuta el plan de prueba, verificando todos

los caminos l6gicos, las condiciones de error, y las condiciones limites.
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Los resultados de las pruebas serdn revisados para asegurar su
correccion por el lider del equipo o la autoridad técnica que se designe.
(Si la prueba es extensa se utilizard la hoja de plan de pruebas que

aparece en los anexos).

Monitoreo — Se utilizara el nmero de unidades planeadas versus el
numero de unidades probadas; también se hard seguimiento al nimero

de errores encontrados para medir la confiabilidad del software.

11.L1.1.4.3.2.1.6 Pruebas de Integracion

Proposito — Las pruebas de integracion verifican la integridad interna
de una coleccion de unidades (llamadas modulos) relacionadas
I6gicamente y chequean las interfaces externas con otros modulos,

archivos de datos, datos de entrada/salida externos, etc.

Plan — Aunque un plan formal de pruebas generalmente no es
requerido, las pruebas de integracion si se controlaran mas

cuidadosamente que las pruebas de unidad.

Participantes — Sera realizada por los miembros del equipo de

desarrollo responsable del modulo que esté siendo integrado.

Actividades — Durante las pruebas de integracion, el software se ira
agregando lentamente al adicionar unas pocas unidades al conjunto de
modulos que ya hayan sido integrados. La integracion seguira un

enfoque de arriba hacia abajo.
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Monitoreo -- Se utilizara el nimero de unidades planeadas versus el
numero de unidades integradas; también se hard seguimiento al
nimero de errores encontrados para medir la confiabilidad del

software.

11.1.1.4.3.2.1.7 Pruebas del Sistema

Proposito — Las pruebas del sistema verifican que el sistema completo
satisfaga sus requerimientos funcionales y operacionales. El sistema
tiene que demostrar ser tanto funcionalmente correcto como robusto

antes de que sea entregado para las pruebas de aceptacion.

Plan — El plan de pruebas del sistema serd con base en las pruebas de
aceptacion y retomara todos aquellos planes de pruebas previos (de
unidad o integracion) que hayan sido disefiados para mostrar como se

puede verificar la correccion computacional del sistema.

Participantes — El equipo de pruebas del sistema estd compuesto por
los desarrolladores y guiados por una persona especialista en la

aplicacion desarrollada.

Actividades — La ejecucion de las pruebas seguird el patrén que se
haya prescrito en el plan de pruebas del sistema. Las discrepancias
entre los requerimientos del sistema y los resultados de las pruebas
seran identificadas y asignadas a los miembros del equipo de

desarrollo para su correccion. Cada cambio en el sistema sera
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manipulado en concordancia con lo dispuesto en el procedimiento de
control de la configuracion. Se haran pruebas de regresion después que
las correcciones hayan sido hechas para asegurar que los cambios no
tienen efectos colaterales no intencionados. Las pruebas del sistema se

haran hasta que no se identifiquen mas errores.

Monitoreo — Se utilizard el niUmero de casos de pruebas identificados
versus el namero probados exitosamente; se hard un seguimiento
formal de los defectos hallados para medir la confiabilidad; se hara un
seguimiento al esfuerzo requerido para hacer las correcciones para

predecir la mantenibilidad del sistema.

11.1.1.4.3.2.1.8 Pruebas de Aceptacién

Proposito — Verifican que el sistema satisface sus requerimientos.

Plan — Todas las pruebas de aceptacion seran con base en el plan de
pruebas de aceptacion escrito por los analistas de manera previa al
inicio de la fase.

Participantes — Las pruebas son ejecutadas por el equipo de
aceptacion soportados por los miembros del equipo de desarrollo. El
equipo de aceptacion incluira representantes del equipo de

aseguramiento de la calidad y del usuario.

Actividades — Después de que las preparaciones para las pruebas se

hayan terminado, el equipo de aceptacion intentara ejecutar todas las
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pruebas en el plan, tratando de bordear cualquier error descubierto.
Esto asegura que los problemas mayores sean descubiertos de forma
temprana en el proceso. Solamente cuando la ejecucion de un médulo
obstruya totalmente el proceso de pruebas, se suspendera el proceso
hasta que se disponga de un nuevo modulo. Cada modulo corregido
sera sometido a pruebas de regresion para asegurar que las capacidades
previamente demostradas no hayan sido afectadas adversamente por
las correcciones de errores. (Se utilizard la hoja de pruebas de

aceptacion que aparece en los anexos).

Monitoreo — Se utilizard el nimero de casos de pruebas identificados
versus el namero probados exitosamente; se hard un seguimiento
formal de los defectos hallados para medir la confiabilidad; se hara un
seguimiento al esfuerzo requerido para hacer las correcciones para

predecir la mantenibilidad del sistema.

I1.1.1.5 Medios de Verificacion

e Carta de Presentacion a la institucion.

e Cuestionario preliminar para la entrevista.

e Documento que certifica la aprobacion de la fase de andlisis y disefio por parte
del gerente general.

e Documento que certifica la aprobacién de la fase de desarrollo del sistema por
parte del gerente general.

e Preguntas hechas a los clientes.

e Pruebas realizadas con el sistema.
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11.2 COMPONENTE 2: CAPACITACION AL USUARIO DEL SISTEMA

11.2.1 Introduccién.

Para la implementacion de un Sistema dentro de la empresa es imprescindible
capacitar a los involucrados con el manejo del sistema. Lo cual logrard que se
pueda sacar los maximos beneficios al sistema y se reducird enormemente los

riesgos, errores que puedan surgir al momento de interactuar con el sistema.

En el caso de la tienda “XLComputaciOn” se realiz0 la capacitacion del personal

que esta involucrado directamente con el sistema, estos son:

Empleados

Gerente

Cliente

OTROS

11.2.2 Objetivo.

El objetivo principal de la capacitacion del personal de la tienda XLComputacién
es lograr que los usuarios que interactuaran a diario con el sistema cuenten con una
preparacion adecuada que les ayudara a manejar correctamente el sistema lo cual
se traducira directamente en obtener beneficios del sistema que es el principal

objetivo en si del presente proyecto.
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11.2.3 Alcancesy Limitaciones.

Se capacité no solo al personal involucrado al sistema sino también a otros
empleados que también trabajan dentro de la institucion esto por tratarse de

emergencias o cambios de personal dentro de la institucion.

11.2.4 Especificaciones de Capacitacion.

Para la ejecucion de la capacitacion se elaboré un manual de usuario con el
objetivo de que dicho manual sea usado en caso de surgir alguna duda sobre el
manejo del sistema. Dicho manual cuenta con imégenes impresas de las pantallas

del sistema y los posibles mensajes que podrian salir al usuario.

11.2.5 Metodologia.
Metodologia de Ensefianza Socializada

Con esta metodologia se pretende realizar una ensefianza dirigida al gerente y
personal de la tienda, con lo que se busca una integracion social sin descuidar la
individualizacion.
Para llevarlas a cabo se desarrollo el curso usando las siguientes técnicas:

e Técnica Expositiva

Consiste en la exposicion oral, por parte del capacitador, en la que se
estimulara la participacion del personal capacitado, éste requiere una buena

motivacidn para atraer la atencion de los participantes.
e Técnica de la Experiencia
La experiencia es un procedimiento eminentemente activo y que procura:

o Exponer de forma presencial los pasos a seguir para realizar alguna

accion.
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o Explicar el funcionamiento de algo mientras es observado.

o Comprobar, con razones lo que va a suceder, partiendo de experiencias.

o Conferir confianza para actuar en el terreno de la realidad de manera

I6gica.

o Fortalecer la confianza en si mismo.

o Formar la mentalidad cientifica.

o Orientar para solucionar problemas.

o Enriquece el caudal de informaciones, que mejor contribuyan a

interpretar la realidad.

Estas técnicas se las realiza para que los participantes puedan interactuar con

11.2.6 Capacitacion.

el sistema web de una manera adecuada.

La capacitacion fue realizada en la tienda XLComputacion por el universitario

Henrry Sejas Rivero. Para la capacitacion se utilizo manuales de usuario y via

positivas, que permitieron realizar la capacitacion al usuario de forma adecuada.

Fecha Horas Lugar Modulo Personal Capacitado
2-07-2011 1 hora || Tienda - Gestionar Producto. || Lic. Juan Carlos Casal
y XLComputacion. || - Gestionar Venta. C.
media
2-07-2011 1 hora || Tienda - Gestionar Producto. || Sr. Persi Rodriguez
y XLComputacion. || - Gestionar Venta. (Contador).
media
6-08-2011 2 horas || Tienda - Gestionar Cliente. Lic. Juan Carlos Casal
XLComputacion. || - Gestionar Personal. || C.
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13-08-2011 || Media || Tienda - Gestionar Cliente. Sr.  Persi  Rodriguez
hora XLComputacion. (Contador).
29-10-2011 || 1 hora || Tienda - Gestionar Compra. || Lic. Juan Carlos Casal
XLComputacion. || - Gestionar Cuenta C.
de Cliente.
- Reportes.
- Mantenimiento.
29-10-2011 || 1 hora || Tienda - Gestionar Compra. || Sr.  Persi  Rodriguez

XLComputacion.

- Gestionar Cuenta
de Cliente.
- Reportes.

- Mantenimiento.

(Contador).

Tabla 11.130 Cronograma de Capacitacion

11.2.7 Conclusiones

Durante la capacitacion se hizo evidente el interés, la entrega y la atencion del

personal en recibir la capacitacion. Poniendo de esta manera de relieve que la

incorporacion del nuevo sistema les facilitara el trabajo relacionado con la gestion

de ventas, gestion de ventas, gestion de productos, gestion de clientes, gestion de

personal y el sistema en si.

Otro rasgo que sobresaliéo durante la capacitacion es el uso de tecnologias de

informacion y comunicacion. Dentro de la institucion estas tecnologias son de

verdadera importancia ya que con ellas se puede aumentar la productividad y el

desempefio del personal de la institucion.
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11.2.8 Recomendaciones

Las experiencias vividas durante la capacitacion me ensefiaron algunas lecciones
que vale la pena tener en cuenta a la hora de realizar una capacitacion al personal

de la institucidn, las mismas son las siguientes:

Organizar los manuales de usuario de manera ordenada, clara, y sencilla en

lo referente al funcionamiento del sistema.

e Si los involucrados en el sistema son pocos es mejor realizar la capacitacion
en forma individual pues es méas féacil conocer de cerca las necesidades de

cada usuario.

e Mostrar al usuario que el sistema reducira altamente los porcentajes de error

que se tenia en el sistema manual.

e Inculcar en el usuario el uso de manual de usuario en caso de surgir alguna
duda.

11.2.8 Medios de Verificacion

e Documento que certifica la aprobacién de la capacitacion por parte del gerente
general.

e Fotos sacadas en el momento que se realizo la capacitacion.

e Certificado de Capacitacion entregados a los miembros del personal que
participaron en la capacitacion.

e Diapositivas utilizadas para la capacitacion.
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111 CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

111.1 CONCLUSIONES

Luego de haber concluido ¢l presente proyecto denominado “Mejora de la
Administracion de Ventas de XLComputacion™ de la tienda del mismo nombre, se
puede llegar a concluir que el objetivo fue realizado exitosamente, proporcionando a
la tienda de un sistema web de gestion que le permitira una mejora en la
administracion de las ventas cuando éste se implemente. Para verificar el
cumplimiento de este objetivo se realizaron pruebas reales con el sistema, las cuales
dieron como resultado una mejora en el tiempo de atencién al cliente, un resultado

que contribuye a la mejora de las ventas de la tienda XLComputacion.

Para poder realizar el proyecto se tuvo que cumplir con dos componentes los cuales
fueron, el componte sistema y el componente capacitacién, nombrados en términos
genéricos. Para cumplir el primer componente denominado “Sistema de Gestion para
la administracion y registro de ventas de XLComputacidén” se tuvo que seguir con
una metodologia, la cual permitio el desarrollo del sistema con éxito, cumpliendo con

estandares de requerimientos, analisis y disefio.

En especifico el sistema le permitira al usuario agilizar y mejorar los registros de las
ventas, mejorard el manejo correcto de los datos relacionados con las ventas, como
ser de clientes, productos y usuarios, también permitira el almacenamiento correcto y
seguro de los datos, le permitira al gerente a tomar decisiones, también le permitira

gestionar a los miembros del personal.

En el segundo componente denominado “Capacitacion al Usuario” se hizo evidente
el interés, la entrega y la atencién del personal en recibir la capacitacion. Poniendo
de esta manera de relieve que la incorporacion del nuevo sistema les facilitara el
trabajo relacionado con la gestion de ventas, gestion de productos, gestion de clientes,

gestion de personal y otros modulos del sistema.
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111.2 RECOMENDACIONES

Si se cuenta con otros médulos gestionables en la tienda, se recomienda al gerente
implementarlos al sistema, ya que este puede ser ampliado de forma que no afecte en

la estructura de datos.

Para gestionar las ventas en el sistema se recomienda manejar con mucho cuidado y

responsabilidad los datos, ya que se manipulan datos de personas, costos y precios.

Se recomienda establecer mecanismos y métodos eficaces con enfoque activo hacia

seguridad para ser implementados al sistema.

Se recomienda contar con un Web Hosting, para el alojamiento del sitio web de la
tienda, en una plataforma de conectividad e infraestructura de hardware y software
necesario, de alta disponibilidad rendimiento. Que cuente con un Data Center seguro,
confiable y atendido por especialistas, sin tener que invertir en servidores ni incurrir

en gastos operacionales.

En caso de que existan cambios del personal de la tienda, involucrados con el manejo
del sistema, se recomienda asignar un presupuesto para la capacitacion del nuevo

personal para que cuenten con la preparacion adecuada en el uso del sistema.

Para realizar una capacitacion hay que tener en cuenta, la organizacion de los
manuales de usuario de manera ordenada, clara, y sencilla en lo referente al
funcionamiento del sistema. Si los involucrados en el sistema son pocos es mejor
realizar la capacitacion en forma individual pues es mas facil conocer de cerca las

necesidades de cada usuario.

Se recomienda a la tienda hacer uso del manual de usuario para no tener problemas

con el sistema.
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