


ANEXO 1: ENCUESTA EMPLEADA PARA EL TRABAJO DE CAMPO

UNIVERSIDAD AUTONOMA “JUAN MISAEL SARACHO”

Buenos dias/dias/tardes:

La encuesta tiene por objetivo recabar datos para analizar los FACTORES QUE INFLUYEN EN LA
MASIFICACION DE LA ACTIVIDAD COMERCIAL DE PRENDERIA USADA EN LA CIUDAD DE TARIJA:
EL CASO DE LA FERIA DE VILLA FATIMA. Le agradeceremos que nos pueda contestar; le informamos
gue los datos que nos proporcione, seran tratados confidencialmente y solo seran utilizados para la
investigacion de la materia de Taller de Grado Il de la carrera de Economia de la UAIJMS.

iMuchas gracias!:

Numero de Encuesta:

CARACTERISTICAS DEMOGRAFICAS

1.- Sexo H |:| M |:| 2.- Edad |:| 3.- ¢ Sabe leer y escribir? 3 o |:|
3.NIC

4.-Enquebarrid vive..........coiiiiiii 5.-Lugarde nacimiento...........cooiiiiiiiiiii i

6.- ¢ En cuél de los siguientes grupos de edad se encuentra usted? 7.- ¢ Cuantas personas conforman su grupo familiar?

1. Menos de 25 afios 2a3

2. Entre 25y 34 afios 4a5

3. Entre 35y 44 afios |:| 6amas

4. Entre 45y 54 afios R

5. Entre 55y 64 afios 8- ¢En su familia cuantos hijos tenen<a 14 afios? W ]

6. De 65 amas afios 1 NINOSL; cuantos?

2. nifas
CARACTERISTICAS SOCIALES
9.- Indique su nivel de instruccion: 10.- Sefiale otro tipo de educacion recibida
(Sefialar el Gltimo afio alcanzado) .,
1. Ninguna 1. Ninguna
2. Primaria I:l 2. Cursos por cuenta propia Media Diversificada |:|
3. Secundaria 3. Cursos en empresas
4. Universitaria 4. Otro. ¢, Cuél?.
11.- Estado Civil 12.- ¢ Dénde nacio? 13.- ¢ Dénde vivia antes de vivir aqui?
1. CHUQUISACA
1. Casado/a 1. En éste lugar (Tarija). 1. En otro lugar del pais | 2 LA PAZ
; 3. COCHABAMBA

2. Soltero/a 2. En otro lugar del pais 4. ORURO |:|
3. Concubinato |:| 3. En el exterior 5. POTOSI
4. Divorciado/a 6 separado/a O AR rUz
5. Viudo/a 3: BENI
6. Otro 9. PANDO

2. En el exterior. ¢ Dénde?.

14.- ¢ Cual fue la razén por la que dej6 ese lugar?  15.- 4 Hace cuanto tiempo vive aqui “Ciudad de Tarija?

1. Bisqueda de Trabajo
2. Traslado de trabajo

3. Educacion |:|
4. Salud

5. Razén Familiar (especifique)?.
6. Otra razén (especifique)




CARACTERISTICAS DE EMPLEO

16.- Cudl es su actividad principal? 17. ¢ Cudl es su ocupacion secundaria?
1. Estudiante R.
2. Labores de casa
3. Trabaja 3 . ) ;
4. Desocupado 18.- Hace cuanto tiempo trabaja en la venta de prenderia usada:
5. Jubilado o Benemérito 1. menos de un afio
6. Enfermo o Discapacitado 2.1-3anos
7. Edad Avanzada 3. 2L anos |:|
. 4, 7-10 afios
8. Otro (Especifique) . WM&z de 10 afins
6. NiC

19.- ¢ Cuantas de su nlcleo familiar se dedican en esta actividad? 20. ¢, Raz6n principal por la que sigue en esta actividad?

R. 1. Falta de trabajo
;Quignes 7 2. Se acostumbro6 a la actividad |:|
1. mama 3. Otros (especificar)
2. papa . L , .
3. hijos 22. ¢ Cuanto tiempo més piensa dedicarse a esta actividad?
4, Ofro (especificar) R.

21. ¢ Cuéndo inicio y ahora; cuantos miembros de su familia se dedican a esta actividad?

Antes Después

23. ¢ Cambiaria la actividad (venta de prenderia usada) por otro trabajo? 24. ¢ Tenecia de su actividad es?

’ 1. Propia
1. Si
2. No |:| 2. Dependiente |:|
3.N/C 3. Mixta
4. Otro (especificar)

25.- Ademas de su ocupacion principal, ¢realizo otro trabajo durante la semana pasada? (Ocupacion secundaria) 1. Si |:|

. 2. No
26.- ¢ Desearia trabajar mas horas de las que trabajo la semana pasada? % ﬁ’l' 3.N/C
.No
27.- ¢ Estéa disponible para trabajar mas horas? 3.N/IC
. 1. Si

1. No encuentra otro trabajo o 28.- Durante la Gltima semana buscé un trabajo? 2. No |:|

2. Por falta de clientes, pedidos o financiamiento 3 N/C

3. Falta de materiales, insumos, maquinaria, tierra |:| :

4. Por enfermedad

5. Por motivos personales o familiares (Especifique)

6. Otro (Especifique)

7.N/C
29.- ¢ Hace cuéanto tiempo esté buscando? 30.- ¢ Por qué no buscé?

1. una semana 1. Tiene trabajo asegurado que comenzara en unas semanas

2. 1-4 semanas 2. Busco antes y espera respuesta

3. 1-3 meses |:| 3. No cree poder encontrar trabajo

4. 3-6 meses 4. Se canso de buscar trabajo

5. 6-12 meses 5. Espera periodo dp mayor activ@(Njad

6. méas de 1 afio 6. No tengo con quien dejar los nifios

7 N/C 7. Por estudios |:|

: 8. No necesita trabajar
9. Por enfermedad

31.- ;,Segun usted, porque cree que cada vez existe mas vendedores

de prenderl'a usada? 10. Por vejez (jubilacion)

11. Embarazo
12. Cuidado de nifios/as (ama de casa)
13. Por responsabilidades familiares (Especifique)
14. Otro (Especifique)
|:| 15. N/C

1. Por lafalta de empleo formal
Por qué es un negocio rentable
Porque se dispone de tiempo
Porque necesita poco capital
Porque es el propio jefe
Porque es un negocio familiar
Otro (especifique)

No o~




CARACTERISTICAS ECONOMICAS

32.- ¢ Ha solicitado o recibido algun crédito para su negocio?  33.- De ser su respuesta si. Indique el origen:

1. Si 1. Banca privada
2. No |:| 2. Gobierno (BDP)
3.N/C 3. Otro. ¢ Cuél?
34.- Sefale su total de ventas mensual 35.- ¢ Con el ingreso cubre sus necesidades basicas de su familia?
1. Menos de 5.000 Bs. 1.Si
2.5.001 a 10.000 Bs. 2. No |:|
3. 10.001 a 15.000 Bs. |:| 3.N/C
4. Mas de 15.001 Bs.
5.N/C
36.- ¢ Cuanto capital ha investido para su negocio? 37.- ¢Su familia percibe otro ingreso de la prenderia usada?
1. Menos de 5.000 bs. 1. Sf
2.5.000 a 10.000 bs. |:| 2. No
3.10.001 a 15.000 bs. 3.N/C
4. Mé&s de 15.001 bs.
38.- Cuanto es su ingreso: diario, mensual, semanal. 39. ¢ La vivienda en la que vive es?:
Ingresos Ingresos Ingresos 1. Casa. |:|
diarios semanales mensuales 2. Choza
50 — 100 100 — 200 500 — 100 3. Departamento.
100 — 200 200 — 300 1000 — 1500 4. Cuarto(s) o habitacion(es) suelta(s)
200 — 300 300 — 400 1500 — 2000 5. Vivienda improvisada o vivienda movil
300 — 400 400 — 500 2000 — 2500 6. Local no destinado para habitacién
400 - 500 500 — 600 3000 — 3500
500 —a mas 600 —a mas 3500 — a mas
40. La vivienda que ocupa el hogar es: 41. Usted dispone de vehiculo propio  42. Dispone de un terreno
. Alquilada 1.Si 1.Si |:|
. Propia y totalmente pagada 2. No |:| 2.No
. Propia y la estan pagando 3.N/C 3.N/C

. Cedida por servicios

. Prestada por parientes 0 amigos . . s .
" En contrato mixto 43. ¢ Cual es su activé (bien) de mayor valor que tiene?

. En contrato anticrético R.
. Otra (Especifique)

44.- ¢ Cuénto gasta por el traslado (hogar-mercado)? 45.- ¢ Que tipo de transporte utiliza?

O~NO U WN P

R. (en bolivianos) R. (especifique)
FORMAS DE ASOCIACION
46. En este trabajo usted es: 47 .- Pertenece usted a alguna organizacion sindical?
1. Trabajador por cuenta propia (duefio del puesto) 1. Si. ¢Cual?
2. Empleador o patrono 2. No I:l
3. Contratado |:| 3.N/C

4. Ayudante familiar no remunerado
5. Otro. ¢ Cuél?

48. ¢ Pertenece este puesto a algun familiar? (Ligado a algun otro puesto en la ciudad de Tarija).

1. Si. ¢Cual?
2. No I:l
3.N/IC
49.- ; Tiene este puesto alguna obligacion legal? 50.- La prenderia usada que usted comercializa es de:

. No tiene

. Contribuciones % grlmerg |:|
Patente . Segunda

' VA |:| 3.N/IC

. Alquiler
. Permisos sanitarios

. Permiso de la Alcaldia
. Otro. ¢,Cual?

ONOUTAWN R




51.- ¢, Generalmente de donde trae la prenderia usada para la venta? 52.- ¢ Qué tipo de prenderia usada vende?

1. Oruro (Mayoristas) % \'\;'UJ?r
2. Oruro (Detallista) I:l 3 Niaﬁrg/na |:|

3. San Cruz (Mayoristas) 4. Todo en general

3. San Cruz (Detallista) Al
3. Chile 5. Otro. ¢ Cual~
53.- ¢,Con que frecuencia se abastece de mercancias? 54.- ¢ Qué beneficios tiene de la asociacion?
1. Quincenal 1. Préstamo de_glnero
2. Representacion
2. Mensual 5. Otro. ¢ Cual?
3. Bimestral ' ¢ ’
4, Trimestral

5. Otro. ¢ Cual?

55.- ¢ Qué aportes deber realizar para permanecer en la asociacion? 56.- ¢ cuanto tiempo es asociado (en afios)?
R. R.




ANEXO 2: TABLA DE NUMEROS ALEATORIOS UTILIZADA.




ANEXO 3: BARRIOS DONDE RESIDEN LOS VENDEDORES DE PRENDERIA USADA

Frecuencia | Porcentaje
VILLA AVAROA 12 10%
SAN BERNARDO 7%
AEROPUERTO 6%
JUAN XXIII 4%
NARCISO CAMPERO 4%
TABLADITA 4%
CONSTRUCTOR 3%
LOS CHAPACOS 3%
PALMARCITO 3%
SAN JERONIMO 3%
12 DE OCTUBRE 3%
FLORIDA 3%
LOURDES 3%
MIRAFLORES 3%
27 DE MAYO 2%
6 DE AGOSTO 2%
ANDALUZ 2%
ANTONIO JOSE 2%
CUARTO CENTENARIO 2%
GUADALQUIVIR 2%
LA PAMPA 2%
LAS PANOSAS 2%
LOS OLIVOS 2%
LUIS ESPINAL 2%
MENDEZ ARCOS 2%
MONTE SUD 2%
OLIVOS 2%
PANAMERICANO 2%
PEDRO ANTONIO FLORES 2%
ROSEDAL 2%
SAN JOSE 2%
SAN SALVADOR 2%
SANTA ROSA 2%
SENAC 2%
SIMON BOLIVAR 2%
26 DE AGOSTO 1%
CATEDRAL 1%
FATIMA 1%
LA LOMA 1%
MONTECRISTO 1%
SAN MARTIN 1%
TARIJENOS EN PROGRESO 1%
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