RESUMEN EJECUTIVO

En este trabajo se propone un plan de negocios para la produccién y
comercializacionde hidrolato de romero en la industria cosmética ecoldgica en la
ciudad de Tarija. El objetivo es determinar la viabilidad y factibilidad técnica, de
mercado Yy financiera paraemprender este proyecto. El pablico objetivo son
personas de 13 a 40 afios que sufrende afecciones.

Se analiz6 el entorno y se encontr6 que no existe una empresa en Tarija dedicada
a la fabricacion de hidrolatos de romero con ingredientes naturales. La empresa se
enfocaréen la produccion sostenible y en promover los beneficios del hidrolato de

romero paradiferenciarse de la competencia.

La metodologia utilizada fue exploratoria y descriptiva. Se llevo a cabo una
encuesta piloto y se realizaron entrevistas a expertos para recopilar informacion,
Los resultadosindican que no son conscientes del dafio que causan los cosméticos

con quimicos y queoptarian por una alternativa natural y ecoldgica.

Se realiz6 un estudio de mercado que arrojo resultados favorables, evidenciando
una creciente demanda de productos naturales y ecologicos en la industria de la

belleza.

El plan de marketing se basa en los resultados del estudio de mercado. Se
utilizaran estrategias de marketing digital, colaboraciones con influencers y
participacion en ferias y eventos de la industria de la belleza. También se
enfocaran en educar a los consumidores sobre los beneficios del hidrolato de

romero.

Se implementa un plan financiero que demuestra la viabilidad y rentabilidad del
proyecto. Los indicadores principales, como el VAN y la TIR, arrojan resultados
Optimos y positivos, y se espera una recuperacion de la inversion en un tiempo
razonable. Se utiliz6 un simulador financiero para realizar el flujo de caja de los

proximos 5 afios, lo que permitié evaluar la viabilidad econémica del proyecto.



