
 
 

 

RESUMEN EJECUTIVO 

El presente Plan de Negocio fue elaborado con el objetivo de proponer la importación y 

comercialización de zapatillas deportivas en el Municipio de Bermejo pues, sin embargo, hoy 

en día se enfrenta a una gran competencia que se ve opacada por la baja fidelidad de algunos 

clientes se tiene una gran demanda por clientes que buscan calidad, variedad y un mejor servicio. 

La venta se enfocará en la venta al por mayor, el segmento al que está dirigido son los 

revendedores minoristas, detallistas con la marca LION-10 S.R.L., buscando establecerse como 

proveedores líderes en la región y satisfacer las necesidades de los potenciales clientes.  

La empresa estará gestionada por tres miembros, quienes cumplirán funciones en las 

áreas de gerencia, ventas y almacén. Las actividades incluirán la importación de productos a 

través de plataformas como Alibaba, cumpliendo con los trámites necesarios así mimos lox 

esfuerzos de marketing estarán en el uso de la venta directa, uso de social media, publicidad 

tradicional y medios Display con el fin de llegar a los potenciales clientes.  

El presente Plan de Negocio de importación y comercialización de zapatillas deportivas 

presenta un análisis financiero sólido, con un Valor Actual Neto (VAN) de Bs. 1.331.614,06, lo 

que indica que los ingresos futuros, descontados a valor presente, superan los costos iniciales, 

garantizando así la rentabilidad. Además, la Tasa Interna de Retorno (TIR) del 32%, sugiere que 

por cada unidad monetaria invertida, se espera un retorno significativo. La inversión total es de 

Bs. 484.173, con dos fuentes de financiamiento, uno mediante el crédito del 2% y el 

financiamiento propio del 98%.   

Los riesgos principales son la fluctuación de costos de importación y cambios en la 

demanda, las mejores herramientas para combatirlos son la planificación de los procedimientos, 

la selección estratégica de los proveedores y la diversificación de los productos. 

 

 

 

 


