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8. ANEXOS
Anexo No 1
CUESTIONARIO DIRIGIDO A PRODUCTORES DE TOMATE DEL MUNICIPIO DE URIONDO

Objetivo del cuestionario: Recolectar informacidon sobre los factores que influyen en la
comercializacion del tomate en el municipio de Uriondo, para el analisis de su rentabilidad,
canales de venta e infraestructura disponible.

Instrucciones: El presente cuestionario es de caracter confidencial y unicamente con fines
académicos. Marque con una “X” la opcidn que corresponda o responda brevemente segun se
indique.

SECCION I. DATOS GENERALES DEL PRODUCTOR

1. Sexo: [1 Hombre I Mujer

2. Edad: 0 Menos de 25 afios [ 25-40 afios [ 41-55 afios [ Mds de 55 afios
3. Nivel de instrucciéon: LI Primaria [ Secundaria [ Técnica [ Universitaria

4. Comunidad donde produce: [ Valle de la Concepcién [ Santa Ana [JLa Compafia [
Otra:

5. Tamafio aproximado de la superficie cultivada con tomate: [ Menos de 0,5ha [10,5-1 ha
[d1-2ha [OMasde2ha

6. Afos dedicados a la produccién de tomate: L1 Menos de 3 afios [13-5afios [ 6-10 afios
[J Mds de 10 afios

SECCION Il. PRODUCCION Y ESTACIONALIDAD
7. éCuantas cosechas de tomate realiza al afio? O Una [0 Dos [ Mas de dos

8. Meses de mayor produccién: L1 Enero—Marzo [ Abril-Junio [ Julio—Septiembre [
Octubre—Diciembre

9. Rendimiento promedio por hectdrea: L1 Menos de 10 toneladas [110-20 toneladas [l
Mds de 20 toneladas [ No sabe

10. Principales dificultades durante la produccién: [1 Clima o lluvias [ Plagas y enfermedades

[l Escasez de agua [l Falta de insumos [l Otros:
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SECCION IIl. COMERCIALIZACION

11. (A través de quién vende principalmente su produccion? [ Intermediarios locales [ Ferias

locales [ Mercados departamentales [ Directamente al consumidor

12. Destino principal del tomate producido: [1 Mercado de Uriondo [] Mercado de Tarija [

Otros departamentos [ Otro:

13. Forma de venta: [1 A granel [ Porcaja [ Porkilogramo [ Otro:

14. Precio promedio recibido por caja (aproximado): [1 Menos de 40 Bs [140-60Bs [161-80

Bs [0 Mas de 80 Bs

15. ¢Quién fija el precio del tomate que usted vende? [ El comprador/intermediario [ El

productor [1Ambos [ Depende del mercado

16. ¢Considera que los precios del tomate son estables durante el afio? [1Si [0 No [
Parcialmente

17. éCuales son las principales causas de variacidon de precios? (Puede marcar mas de una) [J
Abundancia de oferta [ Escasez de producto [ Competencia de tomate importado [

Costos de transporte [ Otros:

SECCION IV. INFRAESTRUCTURA Y TRANSPORTE
18. ¢Cuenta con algun sistema de almacenamiento o conservacién del tomate? L1Si [ No

19. Si respondié “Si”, especifique cudl: 1 Galpén [ Camara de frio [ Depdsito comun [
Otro:

20. ¢Cémo transporta su producto hasta el punto de venta? [ Vehiculo propio [l Transporte

contratado [ Transporte compartido [ Otro:

21. ¢{Considera que el transporte influye en el precio o calidad del tomate? [1Si [1No [l
Parcialmente

SECCION V. COMPETENCIA Y DIFICULTADES

22. {Ha observado presencia de tomate proveniente de otros paises (por ejemplo, Argentina o

Perud) en los mercados donde usted vende? [1Si [ No [ No sabe
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23. Si su respuesta fue “Si”, ¢cémo afecta esto a su venta? [1 Reduce el precio [ Disminuye la
demanda [JNoafecta [ Otro:

24. Principales dificultades que enfrenta en la comercializacidn: [J Bajos precios [ Falta de
transporte [ Competencia externa [ Escasa organizacion [ Falta de apoyo institucional
] Otro:

25. éPertenece a alguna asociacion o grupo de productores? [1Si [ No

26. En su opinidén, équé medidas podrian mejorar la comercializacion del tomate en Uriondo? [
Mejor infraestructura [ Mayor apoyo del municipio [ Organizacién de productores [

Acceso a informacion de precios [ Otro:

Agradecimiento: Gracias por su colaboracidn. La informacion que usted proporcione sera
utilizada Gnicamente con fines académicos y de investigacion.
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